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0Os artigos assinados e os andncios nao expressam,
necessariamente, a opinido da revista.

editorial

Nem tao usados assim

quipamentos usados sdo o tema central desta edicao de Logweb. Tanto na

versao impressa, quanto no suplemento digital que integra este nimero da

revista — e que esta disponivel na versao em PDF que o leitor encontra no
nosso portal www.logweb.com.br.

0 primeiro enfoque é nos usados para venda, ou seminovos. Aqui é feita uma
andlise do mercado, bem como sdo apontadas as vantagens e os cuidados que
se deve ter na hora de comprar um equipamento usado, seja ele qual for. Os
representantes das empresas participantes desta matéria também relacionam os
equipamentos oferecidos e apontam os maiores clientes (segmentos).

Ja no suplemento digital, o foco é nos usados para locagao. Novamente, é feita
uma andlise do segmento hoje, e também sdo relacionados os equipamentos
oferecidos e os maiores clientes por segmento.

Ainda destaque neste nimero de Logweb ¢ a logistica farmacéutica centrada
nos Operadores Logisticos e nas transportadoras que atendem ao setor. Aqui,
0s representantes destas empresas analisam os custos logisticos no segmento,
apontam os investimentos feitos exclusivamente para atuar no setor farmacéutico
e trazem uma interessante visdo da logistica neste segmento que, a despeito da
crise econdmica, € um dos que mais crescem no Brasil.

Vale destacar, também como parte integrante desta edicdo, o caderno sobre
Economia, que passamos a publicar, sob o “patrocinio” do Instituto Logweb
de Logistica e Supply Chain, focando-a de uma maneira geral e ampla — as
previsdes, o que vem sendo feito para tirar o pais da crise, etc. — considerando
que, obviamente, os seus resultados afetam diretamente a logistica.

Ainda nesta edicao, informagdes sobre a abertura das inscricoes para a edicdo
2017 do IFOY — International Forklift Truck of the Year Award, considerado o
"Oscar da Intralogistica”, e do qual a Logweb participa como integrante do juri.

E para finalizar a relacdo de destaques — ndo desconsiderando a importancia
das outras matérias integrantes desta edicdo — temos a continuacdo da prévia da
Movimat 2016, iniciada na edicdo passada.

Voltando ao suplemento digital, vale apontar, ainda, a cobertura da Anutec
Brazil 2016, feira bienal internacional de tecnologia, embalagem e processamento
de proteina animal, realizada entre os dias 2 e 4 de agosto Ultimo em Curitiba, PR.

Como sempre, a Logweb mostra 0 que acontece no nosso segmento — e até
mais além — e antecipa tendéncias, colocando nas maos do leitor informacdes
preciosas para o seu desempenho enquanto profissional de logistica.

Os editores
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Suplemento Digital Log

As matérias abaixo vocé encontra somente no Suplemento Digital Logweb, que estd

em PDF no portal www.logweb.com.br. Baixe o PDF da Logweb 173 e, no final,
vocé encontrara a publicagdo. Também é possivel baixé-la através do nosso app
(QRCodes 1 e 2 abaixo). Ou acesse diretamente usando o QRCode 3 abaixo.

As matérias também estdo em HTML,
identificadas como Suplemento Digital Logweb.
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Alto custo logistico exige
planejamento e parceria embarcador,
OL, transportadora e destinatario

E preciso trabalhar
com forte estratégia
operacional para
otimizar a frota

e conseguir
negociacoes
melhores com
parceiros sem
perder a qualidade
e a eficacia, além
de focar na troca
de informagdes
entre embarcador,
transportador e
destinatario.
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indUstria farmacéutica vem cres-
A cendo significativamente no pais.

Segundo o Sindusfarma — Sin-
dicato da IndUstria de Produtos Farma-
céuticos no Estado de Sao Paulo, o fatu-
ramento com remédios avancou 10,6%
nos quatro primeiros meses deste ano.
Da mesma forma, a producdo de unida-

-

des também aumentou de
janeiro a abril, com cresci-
mento de 7,2% no perio-
do. Consequentemente, 0
transporte de cargas tam-
bém deve apresentar um
aumento  significativo da
demanda.

0 mercado é promissor,
mas a logistica farmacéu-
tica é bem peculiar em
relacgo aos custos. De
forma sucinta, é possivel
separa-la em logistica de
cadeia fria, que é destina-
da ao transporte de medi-
camentos com temperatura controlada,
e logistica de medicamentos com tem-
peratura ambiente.

Luis Fernando Franca, national key ac-
count manager — Healthcare da TNT Mer-
clrio (Fone: 11 2504.2278), explica que
a primeira exige que o transporte seja
feito em veiculos isotérmicos e com tem-
peratura controlada, com monitoramento
constante, para nao comprometer a esta-
bilidade do medicamento. J& a segunda,
apesar de néo exigir tais veiculos, necessi-
ta, a0 menos, dos semi-isotérmicos, para
evitar que os produtos fiquem expostos a
variaces de temperaturas.

“A logistica farmacéutica também de-
manda alto nivel de conhecimento da
equipe que coordena toda a operacdo.
Isso porque, as entregas, que em sua
maioria sdo realizadas para grandes dis-
tribuidores farmacéuticos, devem sequir
os procedimentos especificos de recebi-
mento de cada destinatario”, acrescenta.
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Kelly, da Expresso Arghi:
“temos trabalhado muito com
a comunicagao, estabelecendo
um tripé embarcador,
transportador e destinatério”

Segundo levantamento
feito pela Fundagao Dom
Cabral no ano passado,
0s custos logisticos no
segmento farmacéutico e
de cosméticos apresenta-
ram alta de 56%, devido
a fatores burocréticos,
restricées na distribuicdo
em regides metropolita-
nas, aumento do preco
do combustivel, custo de
méo de obra especializa-
da, horas extras e tempo
de espera para entregar a
carga, entre outros. Com
isso, é preciso trabalhar com forte estraté-
gia operacional para otimizar a frota, con-
seguir negociagdes melhores com parcei-
ros sem perder a qualidade e a eficacia,
conta Kelly Bueno, gerente comercial da
Expresso Arghi (Fone: 11 5583.1834).

"Também temos trabalhado com um fa-
tor importante: a comunicacao, estabele-
cendo um tripé embarcador, transportador
e destinatario, para conseguimos eliminar
possiveis reentregas, falta de agendamen-
to ou entregas em locais divergentes, evi-
tando gastos de ineficiéncia”, diz.

0 valor do investimento para atuar no
segmento € alto, mas inevitavel. “A maior
parte estd voltada para o pagamento das
taxas de habilitacGes e alvaras, além da
adequacdo da estrutura fisica com salas
refrigeradas e veiculos isotérmicos, con-
tratacdo de responsavel técnico, bem
como mudancas nos atuais processos
operacionais, para que o tratamento des-
te tipo de carga siga as exigéncias dos

[



embarcadores”, expde Antonio Carlos
Lentz, gerente comercial corporativo, e
Bruna Grillo Lovato, supervisora de mar-
keting da Transportes Translovato (Fone:
54 3026.2777).

Valdomiro Fellippe, gerente operacional
da unidade de Séo Paulo da Via Pajucara
(Fone: 11 3585.6900), cita outros itens
que elevam o custo logfstico do setor: vei-
culo rastreado, controle de limitador de
embarque, amassamento da embalagem,
picking da carga, armazenamento face a
necessidade de agendamento e gastos
com gerenciamento.

De acordo com Gustavo Piedade, ge-
rente da operacdo Fleury da JSL (Fone: 11
2377.7000), um Operador Logistico sem
conhecimento detalhado da érea dificil-
mente consequird realizar o transporte
de produtos dentro dos padrdes exigidos.
"Além da documentacdo, o contrato de
servico (SLA) e a troca de informagdes

Com a GKO é s

A GKO & especializada em
experiéncia e lideranga de mercado,

Enire em contato com a GKO e conhega melhor nossas solugoes

sd0 muito mais rigoro-
s0s e primordiais para o
atendimento ao cliente.
Em algumas operaces
especificas, 0 SLA é de 1
dia de coleta + 1 dia para
entrega, ndo importando
a regido que esta aten-
dendo, pois 0 material é
bioldgico e tem um perio-
do muito curto de estabi-
lidade", expde.

De fato, o custo logis-
tico tem sido, cada vez
mais, motivo de discus-
ses, tanto dos embar-
cadores quanto dos Operadores Logisti-
cos, conta Céssia Fernandes, gerente de
vendas para o segmento de Healthcare
& Chemicals da Panalpina Brasil (Fone:
11 2165.5500). “Existe uma grande ne-
cessidade do controle dessa cadeia, bem

Lentz, da Translovato: a maior
parte do investimento no setor
farmacéutico esté voltada para
0 pagamento das taxas de
habilitagdes e alvaras

como da manuten¢ao da
temperatura das cargas.
Contudo, é uma tendén-
cia a redugdo dos custos
em logistica, seja pela
utilizagdo de embalagens
passivas em detrimento
das ativas (muito mais
custosas), ou no uso, cada
vez maior, do modal mari-
timo”, expde.

Flavio Dantas Fassini,
head de Estratégia & No-
vos Negdcios da 2 Alianas
(Fone: 21 2139.9325), es-
tima que os custos logisti-
cos de armazenagem e distribuicdo direta
dos fabricantes da industria farmacéutica
nao ultrapassem 10% da receita liquida do
setor. Em tempos de recessdo econdmica
e maior dificuldade para prever as vendas,
ele acredita que as empresas procuram

enio gera resultad

ar ) de fretes lerceirizad
pre buscando as inovagoes gue sua

Visite o GKO
na MOVIMAT
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meios de transformar custos
fixos em variaveis, adaptan-
do-se com mais flexibilidade
e rapidez as variacoes de de-
manda por seus produtos no
mercado.

Preocupadas com custos
fixos altos e vendas abai-
xo do esperado, provavel-
mente as companhias se
perguntam se vale a pena
imobilizar recursos em um
armazém préprio ou utili-
zar espacos de alto valor
na fabrica para estocar
produtos ou matérias-pri-
mas, além dos gastos com pessoal para
administra-lo. Ou seria mais econdmico,
eficiente e flexivel usar apenas o espaco
necessario, recebendo um servico espe-
cializado sob medida e compartilhando
recursos com outras empresas do mes-
mo segmento em um armazém geral?

Ha 60 anos no
mercado de gestao
profissional de ar-
mazenagem e trans-

Fellippe, da Pajucara: controle
de limitador de embarque e alto
gasto com gerenciamento estao
entre os itens que elevam o
custo logistico do setor

“Isso, sem contar com a
garantia da guarda dos
estoques, que passam a
ser de responsabilidade
do armazém geral, que
é o fiel depositario dos
produtos dos clientes”,
ressalta.

!- ;5' O diretor de marketing
] i & vendas da DHL Global
.F. Forwarding (Fone: 11

5042.5500), Eduardo

Rodrigues, observa que
os principais fabricantes
e seus parceiros logisti-
cos estdo caminhando
para um modelo de TCO — Total Cost of
Ownership (custo total de propriedade),
ao invés de simplesmente gerenciar cus-
tos com base no preco de compra.

TCO é uma compilacdo de custos di-
retos e indiretos associados a compra,
transacdo ou atividade. “No caso da

de medicamentos em municipios mais
distantes, onde a presenca de gran-
des redes é pouco frequente”, explica
Flavio Dantas Fassini, head de Estraté-

porte, 0 grupo 2
Aliancas (Fone:
212139.9325) pos-
sui cerca de 40%
do negdcio con-
centrado na industria farmacéutica.

Um de seus clientes é a Farmacia
Popular do Brasil, que exige uma ope-
racao logistica complexa, envolvendo
recebimento, armazenagem, fracio-
namento, embalagem, expedicao e
transporte. “Atendemos cerca de 500
farmacias localizadas no interior do
Brasil, recebendo diariamente dezenas
de itens, com embalagens distintas.
O objetivo é garantir a disponibilidade

T 20186

ol

gia & Novos Negacios.

A 2 Aliangas também tem como clien-
tes empresas globais e locais, com des-
taque para B.Braun e Biomerrieux. Um
dos diferenciais da companhia é a perso-
nalizacdo dos servicos. “Nossos clientes
podem acompanhar remotamente o de-
sempenho de suas operagdes de arma-
zenagem e transporte, em tempo real via
web, acessando seus proprios painéis de
controle com indicadores definidos por
eles mesmos”, expde.

Além disso, a empresa esta avancando
na cadeia de suprimentos e, juntamente
com seus parceiros, agregou mais valor
através da oferta de gestao de transpor-

-\

cadeia de fornecimento de produtos
farmac@uticos com controle de tempera-
tura, 0 TCO envolve uma definicdo bem
mais ampla, que inclui a seguranca do
paciente, passando pelas perdas de pro-
dutos e fatia de mercado e chegando até
o risco da marca”, explica.

Para Marcos de Mattos Serrano, ge-
rente de projetos da GAT Logistica (Fone:
11 2413.7700), o segmento farmacéuti-
co sabe bem como comprar de forma en-
Xuta, mas é necessario ponderar o que se
exige do Operador Logistico. “Processos
como gestao de validade/lote e ativida-
des de padronizacdo de carga, sem citar
os projetos futuros de rastreabilidade
de carga e logistica reversa de descarte,
agregam valor a operacdo, mas também
custos, que se ndo forem devidamente
remunerados, colocam em risco a con-
tinuidade do negdcio e tiram do opera-
dor os melhores recursos, que garantem
SLAs", observa.

2 Aliancas garante a disponibilidade de medicamentos
a cerca de 500 farmacias no interior do Brasil

tes integrada a gestdo de armazenagem.
0 intuito, segundo Dantas, é assegurar
a retaguarda dos clientes para que ven-
dam mais. Isso também permite que os
clientes dos seus clientes recebam as
mercadorias conforme o nivel de servico
acordado, sem surpresas.

Nos dltimos 10 anos, a 2 Aliancas
investiu mais de R$ 20 milhdes na ex-
pansdo de suas camaras frias em novas
filiais, oferecendo mais espaco de arma-
zenagem com temperatura controlada,
areas de segregacdo para descarte, trei-
namento dos funcionarios, atualizacGes
e customizagdes de sistemas. Sua equipe
possui seis farmacéuticos distribuidos
em trés filiais, alguns com mais de 20
anos de experiéncia no setor e outros
com passagem por renomadas empresas
farmacéuticas.
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A atividade princi-

Eduardo Rodrigues, diretor de Mar-

pal da DHL Global
Forwarding (Fone:
11 5042.5500) é o
fornecimento preciso
e eficaz de informa-
¢0es no agenciamen-
to de cargas. Para
que as atividades funcionem da melhor
maneira possivel, investe fortemente nos
funciondrios e, também, em sistemas de
informacdo de Ultima geragdo. Para o se-
tor farmacéutico, fornece agenciamento
de cargas aérea, maritima e rodovidria e
também servicos de valor agregado ao
transporte, como: desembaraco aduanei-
ro e 3PL (Third Party Logistics).

A DHL Supply
Chain (Fone: 19
3206.2200) foi res-
ponsavel por movi-
mentar milhdes de
doses de vacina da
gripe para a rede pri-
vada em 2015, em
uma operacdo que foi
de abril a junho. Des-
de 2008, a empresa opera na campanha
da gripe. O planejamento dos esforcos
deste ano tiveram inicio em agosto de

keting & Vendas, conta que um gran-
de fabricante de medicamento com
temperatura controlada procurava no
mercado um parceiro logistico capaz de
fornecer uma solugdo E2E — end-to-end
(ponta-a-ponta) de transporte multi-
modal para escoar sua producéo para
0 exterior. “Buscava-se uma empresa
de confianca, com experiéncia no setor
farmacéutico e com presenca global
para manusear produtos de alto valor
agregado e muito sensiveis a excursoes
de temperatura”, conta.

A DHL Global Forwarding foi sele-
cionada para implementar e gerenciar
essa solucdo logistica, fornecendo vi-

trolada de 15°C a 25°C, além de quatro
cémaras frias (de 2°C a 8°C) para manter
a qualidade do produto.

Entre 2013 e 2014, a empresa in-
vestiu R$ 14 milhdes na modernizacao
no gerenciamento dos armazéns. Para
2016, se prepara para atualizar o sis-
tema e atender as novas exigéncias da
Anvisa em termos de rastreabilidade.
“A pretensao é duplicar os negdcios
nesse mercado até 2020, com uma
projecao de crescimento anual de dois
digitos”, revela Marcos Cerqueira, dire-

2015, quando o projeto para recebi-
mento, armazenagem e distribuicao das
doses foi concebido, contando com cerca
de 250 profissionais. O ptblico-alvo sdo
as clinicas que necessitam receber as va-
cinas em tempo recorde para atender as
campanhas agendadas em todo o Brasil.
0 processo logistico é concentrado em
um Centro de Distribuicdo localizado em
Barueri, SP. com 26.000 m? de area de
armazenagem e uma temperatura con-

tor-sénior, responsavel pelo
setor de satde.

Para atender ao segmento,
a DHL Supply Chain dispdem
de 72.000 m2 de area de
armazenamento  dedicada,
cinco Centros de Distribui-
cd0 em regides estratégicas,
armazéns com temperatura
controlada e atendimento
customizado para industrias,

\ 3B

DHL Global Forwarding fomece controle ativo de todas as
etapas do processo para garantir seguranca

sibilidade através de um controle ativo
de todas as etapas do processo, visan-
do garantir a sequranca e a eficacia da
operacao. A parceria comecou em 2011
e continua até hoje.

Seus maiores diferenciais no seg-
mento farmacéutico sdo o Thermonet,
que fornece conformidade regulatoria,
apoiada por uma rede global de esta-
coes certificadas em Boas Préaticas de
Distribuicao, sistemas “cloud based”
de trilhagem de documentacdo, sen-
sores de temperatura e monitoramento
proativo 24/7/365, e o Centro de Com-
peténcia, dedicado e especializado no
setor, responsavel por atender e opera-
cionalizar as demandas.

DHL Supply Chain pretende duplicar os negacios no setor até 2020

farmécias, grandes distribuidores, hos-
pitais e entrega domiciliar. Com uma
frota dedicada de 590 veiculos, movi-
menta anualmente mais de 70 milhdes
de caixas de medicamentos e insumos.
Dentre os servicos oferecidos, os desta-
ques sdo: andlise e redesenho de rede,
gerenciamento de cadeia de suprimen-
tos, armazenagem e gestao de pedidos,
embalagem e montagem de kits, geren-
ciamento de transportes e auditoria de
fretes, logistica de pecas e servicos e
logistica reversa.
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No setor farmacéu-
tico, 0 melhor case da
GAT Logistica
(Fone: 11 2413.7700)
€ com uma das maio-
res empresas de me-
dicamentos no Brasil,
para quem a compa-
nhia realiza, ha apro-
ximadamente dois anos, o processo de
gestao de inventario e expedicao de pro-
dutos acabados. “Nosso grande desafio
foi convencé-la a mudar seu modelo de
operacdo, que funcionava hé décadas”,
explica Marcos de Mattos Serrano, ge-
rente de projetos.

Desde 2008, a JSL
(Fone: 11 2377.7000)
atende o Grupo Fleury
com uma estrutura
especifica. Sao quatro
operacbes dentro do
cliente, diferenciadas
uma da outra, envol-
vendo 120 colabora-
dores e 117 veiculos.
A mais critica envolve as transferéncias
de malotes, que contém material bioldgi-
€0 em caixas térmicas. A JSL é responsa-
vel por coletar as cargas nos laboratdrios
de toda a regido de Sao Paulo e Rio de
Janeiro e enviar a area técnica do cliente.
Esta operacdo, que tem como gerente

Gustavo Piedade, conta com um sistema

de rastreamento online. O SLA é de mi-
nutos para a coleta de material.
“Também levamos enfermeiras ao
domicilio do paciente para coleta de
exames e coletamos material em labora-
torios parceiros do Fleury fora da cidade
de Sao Paulo. Além disso, realizamos o

I

Com a alteracdo, alcancou-se flexibili-
dade e qualificacdo de area operacional,
solidez de processos, compromisso com
SLAs agressivos e tecnologia de gestao
homologada. “Ponto positivo foi a GAT
estar em Guarulhos, que, além de proxima
a Sao Paulo, ao Rodoanel e ao aeroporto,
tem uma condicdo de transito melhor do
que os grandes polos logisticos”, conta.

A companhia acaba de inaugurar mais
um Centro de Distribuicdo em Guarulhos,
totalmente voltado ao segmento farma-
céutico. Além dos aportes prediais, sen-
do mais de 18.000 posicbes-palete em
area com total controle de temperatura,
armazenagem confinada para produtos

transporte de insumos do Centro de Dis-
tribuicdo do dcliente, no Jabaquara, SP,
até as unidades laboratoriais”, explica
Gustavo.

A empresa conta com sistema de ras-
treabilidade das cargas de alta tecnolo-
gia, uma frota com idade média baixa e
manutencdo rigorosa. “Séo veiculos le-
ves, pequenos, de baixa capacidade vo-
lumétrica, para serem ageis no transito e
nao serem impedidos pela lei de restri-
¢do de caminhdes que ocorre, por exem-
plo, na cidade de Sao Paulo”, acrescenta.

Em marco, a JSL recebeu pela tercei-
ra vez um reconhecimento especial do
Grupo Fleury nos quesitos qualidade,
sustentabilidade, criatividade, inovacéo,
termos e condicGes do servico oferecido.
A cada trimestre, 0 grupo realiza avalia-
¢oes sobre as inovacdes e melhorias de
processos sugeridas pelos fornecedores.
S6 em 2015, essas sugestdes geraram
um impacto positivo de R$ 484 mil a
empresa. “No ano passado, sugerimos
30 mudancas, das quais 21 foram imple-

\ 3B

GAT Logistica inaugura CD em Guarulhos, SP, totalmente
voltado a0 segmento com mais de 18.000 posicoes-paletes

com exigéncias especificas e monitora-
mento de seguranga ostensivo (intemo
e externo), aportou investimentos em
equipamentos de movimentacdo para
otimizacédo dos processos produtivos.

A GAT oferece solucbes completas
para armazenagem e transporte, in-
cluindo recebimento, separacdo, expe-
dicdo, gestdo de processos de qualida-
de e regulatdrios, transporte inbound e
outbound SP e RJ, além de gestéo de do-
cumentos, entre outros. “Os indicadores
acumulados ao longo dos anos mostram
resultados superiores a 99,98% de acu-
racidade de inventario, e outros ainda
maiores na expedicdo”, destaca Serrano.

Grupo Fleury conta com logistica especializada da JSL

mentadas. Por exemplo, a otimizacdo de
rotas que geram melhor aproveitamen-
to dos veiculos, havendo consequente-
mente reducéo de custo para o cliente”,
acrescenta Gustavo.

Segundo ele, o maior desafio é rea-
lizar a entrega dentro do tempo de
estabilidade desse material. Por isso,
a importancia da otimizacéo de rotas,
que é avaliada pelo sistema de rastrea-
mento, sendo possivel acompanhar os
horérios de chegada e saida de cada
ponto de coleta. A equipe administra-
tiva avalia se uma rota estd atrasada
ou adiantada e se é necessario encai-
xar outro veiculo no atendimento. Por
ser um servico que depende de varia-
veis como transito, horario de espera
no ponto de coleta, distancia para o
proximo ponto, entre outras peculia-
ridades, todo o processo é realizado
manualmente pelo setor administrati-
vo da operagdo e estd em constante
mudanca de acordo com a necessida-
de do cliente.

[



SEUS NEGOCIOS PRECISAM

DE MAIS ESPAGO
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Somente o GuardeAqui, a maior empresa do setor no Brasil, possui
unidades em locais estratégicos para otimizar ainda mais sua

malha logistica.
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Para atuar no setor
farmacéutico, a Pa-
cificoLog (Fone: 11
2303.4022) investiu
1,3 milhdes, incluin-
do abertura de novas
filiais, infraestrutura,
adaptacdes prediais,
equipamentos  que
sd0 necessarios ao transporte de far-
macos e licencas Anvisa, treinamento
em pessoal e implementacdo de novos

A empresa apostou no setor, pois ja
possuia ampla estrutura de filiais pro-
prias dando cobertura a toda a regido
Norte com expertise Unico nesta regido.
“Depois de realizadas modificaces,
adaptacbes prediais e operacionais,
conseguimos fechar com dois grandes e
importantes embarcadores do segmen-
to. Passamos em todas as vistorias e
processos de homologacdo, o que mos-
tra que fizemos nossa licdo de casa”,
conta Tarso Lumare, gerente nacional de

[processos.

0 case de desta-
que da Panalpina
(Fone: 11 2165.5500)
é considerado o maior
carregamento para a
drea farmacéutica ja
realizado pela empre-
sa, feito sem escalas,
com destino a América
Latina. Quem conta é Cassia Fernan-

des, gerente de vendas para o segmen-
to de Healthcare & Chemicals no Brasil.

"Recentemente, concluimos o trans-
porte aéreo de medicamentos, com
origem no aeroporto internacional de
Frankfurt, na Alemanha, e destino final
em Brasilia, no Brasil. No total, foram
embarcados 35 envirotainers (contéine-
res climatizados) com mecanismos de
controle de temperatura, contendo 187
paletes com uma grande quantidade de
medicamentos anticoagulantes indica-
dos para o tratamento da hemofilia, en-
comendados pelo Ministério da Saude
no Brasil”, expe.

Toda a operagao foi coordenada na
origem pela Panalpina, que processou
o0 embarque dos paletes nos contéine-

vendas. Segundo ele, a empresa foi es-

res aeronauticos e, posteriormente, na
aeronave. No Brasil, supervisionou a
chegada ao aeroporto internacional de
Brasilia — a companhia aérea também
encarregou-se do desembarque.

As equipes da Panalpina na Suica,
Luxemburgo, Franca, Alemanha e Brasil
trabalharam em conjunto para realizar
a operacao. A empresa contou também
com o suporte dos parceiros Lufthansa
e Envirotainer (fabricante de contéineres
aeronauticos).

"Por forca das exigéncias das auto-
ridades brasileiras, a Anvisa especifi-
cou que o transporte acontecesse em
ambiente com temperatura controlada
entre +2°C e +8°C. Para cumprir com
todas as especificacoes, optamos por
desenvolver a operacdo no Centro de
Cargas Refrigeradas da Lufthansa,
assim poderiamos lidar com a com-
binacdo de fatores: carga de grandes
proporcdes e rigido controle de tempe-
ratura”, explica Cassia.

Em seu portfélio de clientes ha uma
das maiores industrias de medicamen-
tos do mundo, para quem a Panalpina
realiza mais de 50% do transporte in-

w0

PacificoLog investe 1,3 milhdes na area farmacéutica

colhida por dois motivos basicos: estru-
tura prépria com qualidade operacional
e foco exclusivo na regido Norte.

0 forte da Pacificolog é a carga fra-
cionada, tendo grande experiéncia nas
entregas em diversas faixas de peso,
seja 1 volume ou 5.000. “Nossas ope-
racbes e malha de distribuicdo estdo
muito bem equipadas, tanto do ponto
de vista tecnolégico quanto estrutural
e de frota”, acrescenta. A companhia
também atua na lotacdo para todo o
Brasil.

Megaoperacao da Panalpina transporta medicamentos
da Alemanha ao Brasil, envolvendo 35 envirotainers

ternacional de cargas, contando com
uma metodologia de control tower,
bem como a ferramenta dashboard.
A estrutura de control tower permite
a administracdo eficaz das operagdes,
incluindo reducdo de custos, planeja-
mento dos materiais prévios aos em-
barques, antecipacdo de problemas e
resolugbes, entre outros, tornando o
controle da cadeia muito mais efetivo.
Ja a dashboard permite visibilidade
online total ao cliente, que pode acom-
panhar os embarques efetuados, custos
do processo, lead times etc.
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GLP GRAVATAI (RS)
97.421m?
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0OS MELHORES PARQUES LOGISTICOS
COM O MELHOR CUSTO-BENEFICIO.

A GLP, lider em instalacGes logisticas, com prese ina, Japao, Brasil e EUA,
oferece galpdes logisticos e industriais com a melhor eficiéncia logistica para sua

rutura completa, localizacao estratégica e qualidade na medida
certa da sua necessidade.

Faga as contas. Se o que vocé procura em um galpao é economia, agilidade, tecnologia
e eficiéncia, alugue com a GLP.

- = b o
GLP GUARULHOS (SP) GLP DUQUE DE CAXIAS (RJ) GLP CAMPINAS (SP] v GLP IRAJA (RI)
418,496 m* de aroa total 342.905 m? de drea total 101.266 m? de drea total E 109.703 m? da drea total .

e - <3 =

2 e J o
GLP JUNDHAI I (59) GLP PAVUNA (1) GLP IBEIAG FRETO (57)
51.950 M7 de drea total 82.457 m* de drea total 77.643 m* de drea total 59.741 m? de 4rea total

GLP Jundial | (SP)~ 53.343 m? de area total | GLP Jundial Il (SP) - 45,193 m* de area total | GLP Itapevi | (SP) - 34,955 m? de drea total
Condominio Empresarial Bardo de Maud (SP) - 31.070 m? de drea total | Louveira IV (SP) — 18.854 m? de drea total | GLP Jandira Il (SP) - 18.147 m? de drea total
Condominio Empresarial Atibaia (SP) — 12.923 m? de drea total | GLP Louveira Il (SP) - 6.503 m? de &rea total

Entre em contato.
PERFEITO PARA:

o koo

loghtica  ecommerce  Varejo Indhistila Together, we make a difference.

locacao@glprop.com | www.GLProp.com.br | (11) 3500-3700




Voltada integral-
mente ao segmento
de salde, atuando
em toda a cadeia, a
RV imola (Fone:
11 2422.2000) tem

cancer e esquizofrenia. Mais de 80 mil
pessoas sao atendidas pelo programa.
“Asseguramos a qualidade e inte-
gridade da entrega dos materiais em
todas as etapas do processo”, garante
Thiago Amaral, vice-presidente comer-

como clientes Hyper-
marcas, Raia/Droga-
sil, DHL (que terceiri-
za a distribuicao dos
produtos que armazena de diversos la-
boratorios através da RV [mola) e Bayer.

0 destaque vai para o programa " Me-
dicamento em Casa”, executado nas
cidades de S&o Paulo, Cuiabd e Varzea
Grande, em Mato Grosso, que entrega
na casa dos pacientes judiciais remédios
para o tratamento de doencas como

Ha alguns anos,
0 Healthcare é um
dos segmentos ver-
ticais mais impor-
tantes para a TNT
Mercurio  (Fone:
11 2504.2278). No
Brasil, nos Ultimos
trés anos, a empresa investiu na obten-
cdo das licencas necessarias ao setor, na
contratacdo de farmacéuticos especia-
lizados, no desenvolvimento de areas
especificas para este tipo de carga nas
filiais, em sistemas de automagdo que
permitem o detalhamento maior dos
volumes transportados, no treinamento
de equipes, no desenvolvimento de uma
célula de atendimento especifica para
esses clientes e na adaptacdo e compra
de veiculos adequados.

Luis _Fernando Franca, national

key account manager — Healthcare,

dial. As atribuicBes da RV Imola neste
programa séo: controle da dispensacéo
de medicamentos; gerenciamento de
devolugao de medicamentos ao Centro
de Distribuicao; formalizacdo das entre-
gas realizadas; gerenciamento das con-
dicdes de transporte e entrega dos me-
dicamentos no domicilio dos usudrios
cadastrados; gerenciamento do término
da necessidade de recebimento de me-
dicamento, incluindo os casos de dbito;
devolucdo de medicamentos; gerencia-

cita como clientes grandes laborato-
rios, que até pouco tempo utilizavam
Operadores Logisticos para gerenciar
o transporte. "0 OL, que em muitos
casos ndo possui uma grande frota e
filiais proprias com ampla cobertura
nacional, é obrigado a subcontratar
outros transportadores para atender as
entregas em todas as regides do pais.
Isto pode comprometer a qualidade do
servico oferecido e, também, aumentar
0 prazo de recebimento de informacGes
importantes”, opina.

Assim, a TNT MercUrio percebeu que
haveria uma grande oportunidade de
agregar valor a logistica destes labo-
ratorios se os proprios gerenciassem
diretamente o transporte da sua carga.
"Com autonomia para escolher o trans-
portador, o laboratdrio conta com uma
melhor negociacdo do frete e, princi-
palmente, com maior controle sobre o

RV imola atua no programa “Medicamento em Casa”, em SP e MT

mento de ocorréncias; e elaboracdo de
relatérios de controle.

"Realizamos muitos  treinamentos
para qualificacdo profissional e tam-
bém investimos em infraestrutura, como
armazéns refrigerados, cameras frias
e qualificacdo do veiculo, cujos custos
chegam a cerca de R$ 800 mil por ano,
apenas na manutencdo. Outro custo
vem das licencas da Anvisa: sdo mais de
20, cada uma custando em média R§ 38
mil”, revela Amaral.

ARV [mola conta com diversos cen-
tros de distribuicdo voltados principal-
mente a area farmacéutica e sistema
proprio de WMS ligado diretamente a
interface de ERP dos clientes, controlan-
do todo o fluxo operacional.

Solucao oferecida pela TNT Merciirio permite aos laboratorios
gerenciar o transporte da carga diretamente

transporte, e aumenta a qualidade do
servico”, conta Franca.

ATNT oferece rastreabilidade de todo
0 transporte e também acesso rapido
e eficaz a informacbes que permitem
melhorar o gerenciamento de desvios e
planos de acéo. “Esses laboratdrios tém
demonstrado uma grande satisfacdo em
atualizarem seus modelos de negécio, e
toda a cadeia ja sente o impacto posi-
tivo que isto traz as diversas reas das
empresas que demandam um 6timo ser-
vico, como logistica, operacéo, vendas e
atendimento.”

A empresa oferece solucdes em
transporte rodoviario, aéreo e Clinical
Express nacional e internacional, além
de possuir ferramentas de automacéo
para rastreamento e visibilidade, con-
tando com uma torre de controle Heal-
thcare para atendimento exclusivo dos
clientes. wwes
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A Rede de Servigos Moura atua na venda, prestacao de servigos e assisténcia técnica

de baterias industriais, atendendo a todas as necessidades que o seu negécio possui, REOE
com as solugdes tecnolégicas mais avangadas. Um trabalho baseado no know-how Em fﬁ?ﬂ
do Grupo Moura, gue atua ha quase 60 anos no mercado e agora oferece o cuidado que aenergia AMOURA IOURA

do seu negdcio merece. Acesse o site e conhega o nosso trabalho: www.rsmoura.com.br.

CENTRAL DE ATENDIMENTO MOURA: 0800701 2021 | (81) 3411 1446



apresenta nova linha de
maguinas a combustao

CLARK Empilhadeiras (Fone: 19

3856.9090) esta lancando uma

nova familia de empilhadeiras a
combustao, a GTS, parte de sua estraté-
gia que vai culminar na comemoragao,
em 2017, de seu centenario, além de
seus esforcos para fomentar os nego-
cios, reforcar a marca e produtos. Além
da divulgacéo nacional do novo produto,
a CLARK esta promovendo treinamento
de sua rede de distribuidores, eventos re-
gionais e condicbes especiais de vendas
para o lancamento.

Nova familia

A familia GTS sera disponibilizada em
modelos com trés capacidades de carga
distintas: 2.500 kg (GTS25); 3.000 kg
(GTS30) e 3.300 kg (GTS33), elevacdo
de torre até 7 metros e motorizacdes
a Diesel e GLP. “Na versdo GLP, a série
GTS é equipada com a versdo atualizada
do motor Mitsubishi 4G64, tradicional
parceira da Clark, com a tecnologia PSI
em seu sistema de injecdo e um ganho

- SET 2016

de até 37,25%de poténcia — 70 HP (o
modelo anterior era de 51 HP) —, pro-
porcionando maior produtividade em
seu desempenho”, diz a responsavel
pelo Marketing na CLARK Empilhadei-
ras, Daniela Gomes. Ainda segundo ela
— que lembra que a empresa é subsi-
didria da CLARK Material Handling In-
ternational, responsavel pela venda de
equipamentos da marca no Brasil —, a
familia GTS tem dois grandes destaques
tecnoldgicos de série que transformam
seus equipamentos em modelos alta-
mente competitivos em termos de custo-
-beneficio: freios a disco banhados a
oleo, que vém em série — item livre de
manutencdo que pode chegar a ter 10
mil horas de vida util, além de proporcio-
nar alta eficiéncia com o minimo de es-
forco para o operador do equipamento:
quase 50% se comparado aos freios a
tambor, segundo Daniela — e alavancas
do comando hidraulico posicionadas ao
lado do assento do operador.

De fato, destaque das maquinas GTS
é a maior ergonomia na cabine do
operador, que incorpora ajustes longi-
tudinais de encosto e de peso no as-
sento do operador, aliado ao ajuste da
coluna de direcdo e amplo espago na
cabine, oferecendo maior conforto ao
operador e atendendo a 97,5% das es-
taturas da populacdo adulta no mundo,
comenta a responsavel pelo Marketing.
"A sobreposicdo das vigas das torres
proporciona um intertravamento entre
estas e um perfil estreito de forma a ma-
ximizar o campo de
visdo; ja as barras

de seguranca superiores da torre correm
paralelas a linha de visdo do operador,
resultando em uma visdo livre e desobs-
truida.”

Os equipamentos tém, ainda, em sua
cabine, degraus largos e abertos, com
placas antiderrapantes; assento ajust-
vel; trés pontos de apoio para entrada e
saida do equipamento — apoio do braco,
alca de apoio e degrau de acesso; e colu-
na de direcdo ajustavel.

"Projetamos para essa familia um
conjunto de alavancas hidraulicas inte-
grado ao capg, assim como o freio de
estacionamento localizado ao lado do
assento, proporcionando melhor ergo-
nomia ao trabalho do operador. O banco
tem suspensé&o e acompanha bracos de
apoio articulaveis, deixando o operador
a vontade para uso e conforto na opera-
cdo de alavancas” esclarece Daniela.

Ela finaliza dizendo que a empresa
tem na GTS modelos competitivos, tanto
em aspecto tecnoldgico quanto de preco,
para fazer frente ao concorrido mercado
atual. “Nosso objetivo com esse lanca-
mento, j& aprovado em outros paises
pelo mundo, é conquistar market share
e oferecer as empresas brasileiras um
equipamento forte para suas operacoes.
A CLARK Empilhadeiras esta preparada
para atender ao mercado com estoque
de equipamentos e também amplo es-
toque de pegas exclusivo para esses mo-
delos. Nossas expectativas sdo positivas
e acreditamos que a Familia GTS vai con-
quistar as empresas em todo o territério
nacional com seus diferenciais e itens de
série”, finaliza Daniela. wawes
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Tecnologia e Qualidade
CARREGADORES
DE BATERIAS

LINHA ALTA FREQUENCIA

@ Construido de forma modular;
@ Eficiéncia energética;
® Colabora com vida Util da bateria;

® Tensdo de entrada:
220V ou 380V ou 440V;

@ Flexibilidade de customizagéo;

@ Interface amigavel;

@® Desligamento por dV/dt;
/Op@ﬁo de Locagdo

/ Garantia de 02 anos
(Linha Traclonéria)

/ Empresa 100% Nacional
v A solugao ideal para
sua operagao
NOSSAS LINHAS DE
CARREGADORES

Traciondria Alta Frequéncia| Nautica
Traciondria Convencional | Automotiva
Formacdo e Manutencdo | E outras mais

PABX: 19- 3886-8044

_ www.kmcarregadores.com.br
pest= Y km@kmcarregadores.com.br

tecnologia

Sistema para

gerenciamento de
contratos reduz custos

erenciar todos os
contratos assinados
pela empresa ndo

parece uma tarefa facil...
quando se fala em prestacéo
de servicos, o maior desafio
consiste,  justamente, no
controle e organizacdo dos
documentos. Ana Gabriela
Malheiros de Oliveira, socia
da area Consultiva & Con-
tratual da Vigna Advogados
(Fone: 11 2649.4103), ex-
plica que o mercado de lo-
gistica e transporte trabalha
com contratos dotados de
avaliacdes pautadas em SLA (Service Level
Agreement), de forma que hé pelos toma-
dores de servico avaliacdo constante da
qualidade e quantidade de servico prestado,
e isto em varios aspectos, como, por exem-
plo, pontualidade. “Ademais, o mercado do
transporte trabalha com muitos parceiros
para o desenvolvimento de sua atividade,
de forma que o controle dessas transacdes
também é fundamental, sob pena de grave
prejuizo a empresa”, acrescenta.

Para auxiliar nesse processo, surgiu o Legal
Control, um sistema de gestéo de contratos
que possibilita, de acordo com os interesses
e prioridades, a insercao de informagdes que
serdo objeto de gestdo e estdo estabeleci-
das em cada documento. “Tendo em vista
que ele permite a companhia trabalhar com
as suas prioridades, ou seja, eleger dentro
de um contrato pactuado aquilo que Ihe é
mais importante, ela poderd gerir vigéncias
contratuais, reajustes de valores, datas de
pagamentos, cumprimentos de obrigacdes
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Ana Gabriela: as empresas
estdo cada vez mais abertas a
sistematizacdo e organizagéo
de sua operag&o, inclusive por
exigéncias de compliance

e garantias, niveis de servico
prestado, eventuais aplica-
cOes de multas ou descontos
nos valores pagos a titulo de
contraprestacéo e o que for
necessario”, expde Ana Ga-
briela.

0O Legal Control foi pen-
sado e criado de forma a
atender interesses juridicos,
administrativos e comerciais.
Seu desenvolvimento se deu
em virtude de necessidades
reais verificadas tanto em
pequenas quanto em gran-
des empresas. “No caso das
de logistica e transportes, a gestdo dos con-
tratos em que figuram como contratadas é
essencial para a manutencdo de um bom
desempenho junto aos clientes. Ja quando
é contratante, em especial de parceiros, é
essencial para evitar o prejuizo”, conta.

A organizagdo de contratos sempre re-
flete em reducdo de custos. Organizacdes
internacionais estimam que, em uma visao
conservadora, a gestao desses documentos
permita em curto prazo economia de 2%.
Nesta época de tdo grandes desafios eco-
nomicos, é fundamental dar total atencéo a
todos os processos para que possam dimi-
nuir gastos desnecessarios.

Caracteristicas

0 sistema possui trés mddulos: contra-
tos, procuragdes e negociacoes. O primeiro
médulo permite a criagdo automatica de
documentos de acordo com a alimentacéo
do sistema. Os médulos dedicados a procu-
racdo e negociagdes permitem a gestdo de



todas as informagdes atinentes aos temas,
além de armazenamento de documentos
em qualquer formato.

E alimentado de acordo com a priori-
dade e a necessidade de cada cliente, ja
que, inclusive, o conteldo do contrato
sera variavel em relagdo ao core business.
Isso é feito pela propria empresa ou pela
contratacdo do BPO — Bussines Process
Outsourcing. Ou seja, o Legal Control
também pode ser totalmente terceirizado,
que é forma cada vez mais adotada.

Ana Gabriela explica que as organizacdes
acabam despendendo custo, méo de obra e
foco em um Departamento Contratual que,
na maior parte das vezes, ndo se destaca en-
quanto produto ou servico principal da com-
panhia. “Considerando essa realidade é que
surgiu o BPO consistente na terceirizacao
ou outsourcing de um trabalho relevante e
complexo sobre o qual a companhia ndo
pode e nao deve se debrugar”, adiciona.

Ela diz que, dessa forma, a possibilidade
de terceirizar todo o trabalho envolvendo
0s contratos, desde a elaboracdo do do-
cumento, debates acerca de clausulados
com partes contrarias, até a gestdo de sua
vigéncia e seu reajuste de valor, proporcio-
nam diversas vantagens.

0 sistema poder ser instalado no clien-
te ou ser utilizado nas nuvens, sendo esta
(ltima a forma mais utilizada, pois pro-
porciona seguranca, além de ndo ocupar
espaco em servidor interno. Vale lembrar
que é importante que todos os documen-
tos empresariais sejam armazenados ao
menos por cinco anos, para seguranga em
varios ambitos (fiscal, civel, etc.).

Para Ana Gabriela, as empresas estao
cada vez mais abertas a sistematizacdo e
organizacao de sua operagao, inclusive por
exigéncias de compliance e demais neces-
sidades, em especial de grandes compa-
nhias. E a sua? J& pensou nisso? wawes

NO PORTAL
LOGWEB VOCE
NAVEGA EM
LOGISTICA
NUNCA D’ANTES
NAVEGADA

SUA CARGA VIAJANDO COM AGILIDADE E SEGURANCA
PELAS MELHORES ROTAS DO BRASIL E DA AMERICA LATINA

® TRANSPORTE NACIONAL
E INTERNACIONAL

@ FTLe LTL | FCL e LCL

® CARGA DE PROJETO

® REMOCAO DE CONTEINER

® CABOTAGEM

® ARMAZENAGEM E DISTRIBUICAO

\

+55 11 3464-8181 | www.tgalogistica.com.br | facebook.com/TGALogistica | @TGALogistica

Sun Meta & Nossa Rota



tecnologia

Sua empresa esta pronta para a
industria 4.0 Saiba o que isso
significa e faca parte

rimeiramente, vocé sabe o que é in-
P dustria 4.0? Segundo a CNI - Con-
federacdo Nacional da Industria, o
termo se refere a integracéo digital das
diferentes etapas da cadeia de valor dos
produtos industriais, desde o desenvolvi-
mento até o uso. Além disso, envolve a
criacdo de novos modelos de negécio,
produtos e servicos a eles atrelados.
Através da conexdo entre maquinas,
sistemas e ativos, as organizagdes podem
criar redes inteligentes em toda a cadeia
de valor que permitem controlar, de for-
ma autonoma, os mddulos de producdo.
Quer dizer que as fabricas inteligentes te-
réo capacidade e autonomia para prever
falhas nos processos, agendar manuten-
¢Oes e se adaptar aos requisitos e mudan-
cas ndo planejadas.

Pesquisa realizada pela CNI com 2.225
empresas de todos os portes entre 4 e 13
de janeiro de 2016 identificou a adocao
de dez tipos de tecnologias digitais e seu
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uso em diferentes estagios da cadeia in-
dustrial. A maior parte dos esforcos feitos
pela industria no Brasil esté na fase dos
processos industriais. Setenta e trés por
cento das que afirmaram usar, ao menos,
uma tecnologia digital o fazem na etapa
de processos. Outras 47% utilizam na
etapa de desenvolvimento da cadeia pro-
dutiva e apenas 33% em novos produtos
€ NoVOs Negocios.

A digitalizago é o primeiro passo para
aindustria entrar no novo patamar tecno-
[6gico. Em outros paises onde a industria
4.0 esta mais avancada, ela j& propiciou o
aumento da produtividade e a reducao de
custos de manutencdo de equipamentos
e do consumo de energia, sem falar no
aumento da eficiéncia do trabalho.

Especialistas acreditam que novas tec-
nologias podem ter um grande impacto
particularmente na logistica de contratos
e intralogistica, trazendo um novo con-
ceito, de intralogistica 4.0, que envolve a
automacao total de armazéns,
criando  operacdes cada vez
mais inteligentes.

Para ajudar as empresas
brasileiras a se adequarem a
esse conceito, a Still (Fone: 11
4066.8100), uma das maiores
fabricantes de empilhadeiras
do mundo, fundada em 1920
na Alemanha e ha mais de 40
anos no Brasil, oferece solu-
cdes completas e conectadas
para toda a cadeia de abaste-
cimento, permitindo o geren-
ciamento remoto de fluxo de
materiais e frota, envolvendo

desde empilhadeiras industriais operadas
manualmente até armazéns totalmen-
te automatizados. £ o que se chama de
servico one-stop shop, ou seja, o cliente
concentra suas compras em um Gnico for-
necedor, que é responsavel por disponi-
bilizar todos os materiais que ele precisa.
“Realizamos o estudo completo do
armazém disponivel e fazemos o planeja-
mento de forma a garantir o melhor apro-
veitamento do espaco. O cliente pode
acompanhar e coordenar toda a sua ope-
racdo através de aplicativos disponiveis
para aparelhos moveis”, conta Kareen
Ratton, gerente de marketing da Still.
Essa integraco entre s elos da cadeia
tornou-se possivel gracas as aquisicoes que
a Kion Group vem fazendo ao longo dos
anos. Além da Still, fazem parte do grupo as
marcas Linde, Fenwick, OM AINDA, Baoli,
Voltas, Egemin Automation e, mais recen-
temente, Dematic. Dessa forma, a empresa
tornou-se um dos principais fornecedores
globais de solucdes de intralogistica inteli-
gentes, estando apta a acompanhar cada
cliente em sua jornada para industria 4.0
intralogistica 4.0 em todos os lugares.
Kareen cita como exemplo uma fabri-
ca de suco da Alemanha que atua com o
armazém no escuro, ou seja, o ambiente é
completamente automatizado e funciona
sem pessoas no local. Para a gerente de
marketing, o Brasil ainda ndo estd prepara-
do para essa realidade, mas a Still tem todo

0 know-how para oferecer a E E'_:: E

solucdo. Esta e outras ope-
racbes com tecnologias da

empresa podem ser vistas
no link goo.gl/cjUwgO. wawes



Com as solucoes de armazenagem e transportes da Penske vocé recebe a peca correta na

hora em que vocé precisa. Simplificando a sua cadeia de suprimentos as operacgoes
tornam-se mais ageis e eficientes. Assim, vocé pode manter os seus negdcios sempre

evoluindo. Visite penskelogistics.com.br ou ligue 011-3738-8383 para saber mais.
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A BAUKO TEM
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Precos imbativels, Mais de 3.000

com garantia e empilhadeiras
revisio da Bauke locadas em tode Brasil

VENDAS POSVENDA

Os melhores pregos, O melhor

atendimento antes
e depois da compra

nas melhores
empilhadeiras

A Bauko, lider naclonal no segmento, &
parceira da Toyota, lider mundial na venda de
emplihadeiras. Por Isso, seja qual for a sua
necessidade: Pensou em empilhadeiras?
Entre em contato com a Bauko agora mesmo,
e conheca todas as nossas possibilidades!

Mais que soluces para movimentagao de
cargas. A Bauko oferece a melhor solucio
para movimentagao do seu negécio.

Ru, En 2
www.baukomovimentacas.com.br
bauke.movimentacaon bauke.com.br

Manitou abre fabrica no
Brasil e comeca a produzir
manipulador com plataforma

al uma boa noticia

que ajuda a elevar

0s animos nesta fase
econdmica téo turbulenta
do pais. A Manitou (Fone:
11 3037.3225), empresa
francesa com mais de 60
anos dedicados a fabrica-
¢do de equipamentos para
movimentagdo de materiais
— como manipuladores te-
lescopicos,  empilhadeiras,
plataformas e minicarrega-
deiras — investiu no Brasil
e acaba de inaugurar sua
primeira linha de producao
fora do eixo Europa e Estados Unidos, onde
ja conta com nove plantas.

Localizada em Vinhedo, interior de Sao
Paulo, a nova fabrica possui 7.000 m? divi-
didos em producédo de méaquinas, estoque de
pegas e centro de treinamento. A escolha do
local se deu pela facilidade de acesso aos ae-
roportos de Viracopos, em Campinas, & Gua-
rulhos, em S&o Paulo, e ao Porto de Santos,
principais portas de importacdes e exporta-
¢bes do pais.

Ahistéria da companhia no Brasil comegou
em 2008, com a venda de produtos através
de distribuidores e gerenciamento direto da
franca. Em 2014, a Manitou iniciou
uma profunda andlise do mercado
e trouxe para ¢4 a comercializagdo
das marcas Mustang e Gehl. Des-
de entdo, o grupo identificou a
necessidade de
estar presen-
te no Brasil
e deu inicio

O movimentador de cargas MT-X 1841
& 0 primeiro equipamento produzido
pela empresa em Vinhedo, SP
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Bracco: “vemos o Brasil com um
grande potencial de crescimento,
uma vez que a obtencdo do
Finame iré facilitar a aquisicao de
nossas maquinas”

a0 projeto de expansao com
a construgdo da fabrica, cujo
processo demorou mais de
seis anos, entre pesquisas, es-
tudos e muitas visitas.

"Trata-se de um pais muito
relevante para ns, pois vemos
um grande potencial de cresci-
mento, Uma vez que a obten-
cao do Finame ird facilitar a
aquisicdo de nossas maquinas.
Além disso, 0 Brasil oferece
boas perspectivas em quatro
importantes mercados: mine-
racao, construcao, industrial e
agricola, principalmente neste
(ltimo, j& que aqui hd muito espaco para cres-
cer em mecanizacao no setor”, expde Marce-
lo Bracco, diretor da operagdo nacional.

As expectativas sdo otimistas, segundo
Michel Denis, CEO mundial. “Investimos na
América Latina para conquistarmos a lide-
ranga na regido, como temos no resto do
mundo. Em 2018, a Manitou pretende ser o
ndmero 1 nos seus mercados de atuacdo”,
disse. No futuro, a fabrica brasileira também
pode ser aproveitada para exportaces de
produtos para a América Latina.




Wweb

Equipamentos

Por enquanto, a empresa
esta produzindo o movimen-
tador de cargas MT-X 1841,
para profissionais da area de
construcdo que necessitam
manipular elementos volu-
mosos e pesados com até 4,1
toneladas ou colocar paletes
a até 18 metros de altura.
Uma de suas vantagens é ndo

importados da Europa,
disponiveis através de
diversos  distribuido-
res locais. Ndo se sabe
ainda quais outros mo-
delos serdo produzidos
na fabrica brasileira, vai
depender do desenvolvi-
mento do mercado.

A empresa aposta no
servico e no atendimen-

ser apenas um manipulador,
mas, também, uma platafor-
ma aérea. A primeira unida-

Denis: “investimos na AL para
conquistarmos a lideranga na
regido. E em 2018, a Manitou
pretende ser o nimero 1 nos seus

to de pecas de reposi-
céo. Noventa e dois por
cento das pecas estdo

de fabricada em Vinhedo foi
vendida para a Eleva Brasil,
locadora de Santana de Parnaiba, SP, que
assinou um plano de entregas para o ano.

Ja esta em projeto a producdo do MT-X
1441, com elevacao de 14 metros e capa-
cidade para até 4,1 toneladas. Os demais
equipamentos do portfdlio da empresa sao

mercados de atuacéo”

disponiveis a pronta-en-
trega — os outros 8%
vém da Europa. O objetivo é chegar a 95%
de disponibilidade imediata até o fim de
2016, para todo o pais.

Vale lembrar que a Manitou celebrou no
ano passado a marca de 500 mil maquinas
vendidas. e

=

8 019 3838.8180

DHOLLANDIA

Ler uma
revista
é bom.

Ler a
Logweb

hollandia, o maior fabricante mundial
e Plataformas Elevatorias de Cargas e
Passageiros, esta com uma de suas fabrica:

instaladas no Brasil desde 2008.

=

uzimos atualmente mais de
0.000 unidades por ano, oferecendo
uma completa gama de modelos e

‘M' info@dhollandia.com.br capacidades, de 150 a 16.000kg.

DHOLLANDIA BRASIL Contamos com uma rede de

. Jodo Gouveia n° 290,
Matéo - Condominio Coronel
CEP: 13.180-385 - Sumaré - SP - Brasil

representantes com assisténcia técnica
nas principais cidades do pais.
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Ja estdo abertas as inscricoes
para a edicéo 2017 do IFOY Award.
Logweb & jurada.

s fabricantes de equipamentos

de movimentacdo e armazena-

gem, bem como os prestadores
de servicos de intralogistica, de todo
0 mundo, j& podem inscrever suas so-
lugdes no IFOY — International Forklift
Truck of the Year Award, considerado o
"Oscar da Intralogistica”.

No total s&o oito categorias, abran-
gendo praticamente todas as areas.
Além das duas categorias de empilha-
deira tradicionais — "Contrabalancada
até 3,5 toneladas” e “Contrabalancada
acima de 3,51 toneladas” —, ha tam-
bém a categoria “Veiculo Especial”,
para contéiner stackers, transportadores
e empilhadeiras com capacidade para
mais de 8 toneladas, por exemplo. No
caso de “Empilhadeira de Alta Elevacao
para Armazém” e “Empilhadeira de
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Baixa Elevacdo para Armazém”, podem
participar equipamentos com altura de
elevacdo abaixo e acima de seis metros.
Shuttles também sao admitidos na ca-
tegoria “Veiculos Guiados Automatica-
mente (AGV)".

Ja "Solugbes em Intralogistica” néo
foca os veiculos em si, mas a expertise
em planejar e implementar a solucéo.
0O concurso esta aberto a conceitos de
armazenagem integrados, sistemas ou
solucdes de software aplicados com su-
cesso, tais como de gestao de armazéns
e frotas, sempre dentro do contexto de
intralogistica.

Por fim, a categoria “Especial do
Ano" dé énfase a detalhes técnicos ou
componentes que visam a eficiéncia de
custos, a sustentabilidade ou as condi-
coes fisicas/psicoldgicas do usuario. Por

exemplo, inovacdes ergondmicas, como
elementos de controle, componentes
de automacéo ou novas tecnologias de
acionamento.

"0 fator chave para encontrar os me-
lhores provedores é a inovacdo, mas o
juri também atribui importancia a pra-
ticidade da maquina ou da solucéo”,
enfatiza Anita Wurmser, presidente do
juri. Segundo ela, o prémio documenta
a capacidade de desempenho do setor,
ajudando a aumentar a competitividade
na area. "Gerentes de logistica sabem
muito bem que a indicacdo ao IFOY é
como uma recomendacéo de compra”,
completa.

As inscricoes sao feitas através do
www.ifoy.org e se encerram no dia 18
de novembro de 2016. A fase de testes
acontece em marco de 2017, em Muni-
que, Alemanha.

Selecao

A escolha das “Melhores do Ano”
ocorre através de um processo de se-
lecdo que envolve multiplas fases. Na
primeira, um jari independente de jor-
nalistas de veiculos especializados do
mundo todo, incluindo a Logweb (a
primeira publicacdo das Américas a fa-
zer parte), nomeia os candidatos mais
promissores. Os “melhores dos melho-
res”, entao, passam por uma bateria de
testes, sendo um deles o cientifico IFOY
Innovation Check. O objetivo é permitir

Os vencedores do IFOY Award 2016 foram
revelados em ceriménia realizada
durante a CeMAT, em Hannover, no més de maio



que os jurados comparem os finalistas
entre si e tenham informacdes para ba-
sear a decisdo. O IFOY Test é conduzido
pelo jornalista holandés Theo Egberts,
enquanto o IFOY Innovation Check é
realizado pelo Instituto Fraunhofer de
Fluxo de Materiais e Logistica (IML), de
Dortmund, bem como pelo presidente
de Maquinas e Técnicas Logisticas da
Universidade Helmut Schmidt, de Ham-
burgo.

Para a edicao 2017, serdao 25 ju-
rados de 18 paises. O resultado serd
anunciado durante a feira Transport
Logistic de Munique, que acontece en-
tre 9 e 12 de maio.

Sobre a premiacao

Desde 2013, o IFOY Award é refe-
réncia quando se fala em eficiéncia de
custos e inovacdo. Patrocinado pelo
Ministério da Economia e Energia da

Veja a
cobertura

da edicao 2016
no portal Logweb
(www.logweb.com.br),
basta digitar a palavra
“IFOY"” no campo
de busca.

Alemanha e pela VDMA — Associacao
de Movimentacdo de Materiais e Siste-
mas de Logistica, tem como parceiros a
Deutsche Messe, realizadora da CeMAT,
principal feira de intralogistica, de Han-
nover; a feira Transport Logistic de Mu-
nique; Bauma & IFAT Events. Os parcei-
ros sdo a Chep, lider global no mercado
de pool de paletes, e a Fronius, especia-
lista em tecnologia para carregamento
de baterias. wwes

Categorias do
IFOY Award 2017

 Empilhadeira Contrabalangada
até 3,5 toneladas

 Empilhadeira Contrabalancada
acima de 3,51 toneladas

o Veiculos Especiais

o Empilhadeira de Alta Elevacao
para Armazém

© Empilhadeira de Baixa
Elevacao para Armazém

* Veiculos Guiados
Automaticamente (AGV) e
Shuttles

* Solucdo em Intralogistica

o Especial do Ano

 Berfect Welding / Solar Energy | Perfegl Charging

.| pavilliio Branc

30 Paulo - 5P

\roniusg

SHIFTING THE LIMITS

ATE 30% DE ECONOMIA EM ENERGIA E POSSIVEL
COM CARREGADORES DE BATERIA FRONIUS

Carregamento em até 5,5 horas | Compacto e robusto com garantia de 2 anos | Carregadores de Alta
frequéncia | Suporte de parede | Carregadores com oportunity Charge | Bergos para bateria | y
gadores de baterias preparadas para Fast Charge | Salas de Bateria | Modulos de fixacio de carregadores

quando nio ha paredes | Estudo de redugio de custo de energia e espago logistico | Des sulfatador

FRONIUS.COM.BR | VENDAS.CARREGADORES@FRONIUS.COM | 11 3563-3800
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Total Service
adquire sistema

Alcis

A Total Service (Fone:
34 3249.1600) — Operador
Logistico mineiro —adquiriu
0 WMS Alcis AG — versao
para armazém geral, que
inclui 0 moédulo fiscal para
emissao de notas fiscais —,
com os modulos adicionais
Dashboard, Trigger, Builder
e Billing. Segundo Luiz
Régo, CEO da Alcis (Fone:
11 5531.7444), 0o WMS
Alcis AG ¢ um sistema de
gerenciamento de armazém
que, através de uma tinica
instalagdo, gerencia varios
depositos, fisicos ou 1ogicos.
“Ele permite, com um baixo
esforco de configuragio,
adaptar-se as necessidades
concretas de cada deposito,
cobrindo sem necessidade de
customizagdes adicionais a
maioria das funcionalidades
exigidas pelas operagdes.”
O Dashboard Alcis ¢ uma fer-
ramenta criada para facilitar a
visualizag@o dos indicadores
de inameros processos em
uma operagdo, de maneira
simultanea e em tempo real,
via web. Ja o Trigger envia
e-mail, SMS ou gera um
relatorio conforme tenha sido
configurado por evento ou em
fungdo de uma ocorréncia.
O Builder ¢ um extrator
de dados para criagdo de
relatorios. E com o Billing é
possivel fazer o faturamento
automatico das operagdes
dos clientes, com cadastros
de servigos de cobranga,
associagdo de servigos a con-
tratos, geragdo de ordem de
faturamentos, entre outros.
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Vantine Consulting comemora 30 anos

A Vantine Consulting (Fone: 11
3598.1200) esta comemorando 30 anos de
existéncia, a0 mesmo tempo em que José
Geraldo Vantine recebeu, no dia 31 de agos-
to Ultimo, em Brasilia, DF, a Medalha de
Meérito do Transporte — laurea méxima do
setor de transporte e logistica —, por decisdo
do Conselho Superior da NTC&Logistica.

A Consultoria nasceu em 1986, no dia
15 de agosto, em plena crise do Plano
Cruzado, periodo do ex-presidente Sarney,
e de 14 para ca, junto com o seu presidente,
participou € promoveu diversas atividades:
missdes internacionais em parceria com
Universidades Americanas e Entidades
Europeias, levando executivos brasileiros
para cursos e visitas técnicas dedicadas; rea-
lizagéo de seminarios aos profissionais em
fase de formagao aqui no Brasil ministrados
por professores da Academia Americana e
Inglesa; realizagdo de semindrio nacionais,
na maioria, tematicos, formatados com
varios palestrantes dentro de um tema cen-
tral e subtemas, visando o intercambio de
informagdes através de cases; publicagdo
da revista Logistica Moderna, considerada

a primeira integralmente dedicada &
logistica e SCM; realizagéo do Prémio
Logistop, também considerada a primeira
premiagéo no Brasil para os Melhores da
Logistica; em parceria com a IM&C, espe-
cializada em grandes eventos, realizagdo,
a partir de 1988, do Logistech Brasil 88
- durante 5 dias, 60 palestras foram
disponiveis para mais de 400 participan-
tes; através de aliangas com entidades de
ensino, promogao de cursos especificos
¢ de média/longa duragdo, com destaque
em especial para o 1° MBA de Logisti-
ca, realizado em conjunto com a Escola
Trevisan de Negdcios e a Universidade
UNA em Belo Horizonte. No ambiente do
Logistech Brasil 88, José¢ Geraldo convidou
alguns profissionais para uma reuniao no
Hotel Transamérica e plantou a semente
que, apds dois anos de estudos e formatagio
dos estatutos, no dia 06 de junho de 1989,
em Assembleia Geral com mais de 300
pessoas, deu origem a Associagdo Brasileira

Vantine (dir) e Cesar Meireles, presidente da ABOL
— Associagao Brasileira de Operadores Logisticos

de Logistica— ASLOG. Nos tltimos anos
da década de 80, José Geraldo coordenou

o Comité de Logistica da ABRAS, no qual
foram desenvolvidos estudos de produ-
tividade na operagéo de abastecimento
entre fornecedores e supermercados — um
deles derivou no Projeto do Palete Padrdo
Brasileiro — PBR, projetado pela Vantine

¢ testados/ensaiados pelo IPT, e criado o
Comité Permanente de Paletizago — CPP,
responsavel pela curadoria da qualidade e
gestdo da intercambiabilidade dos pale-

tes. Outra inovagdo da Vantine, visando a
integragdo dos profissionais, foi a criagdo
do “Clube da Logistica— LOGISPOINT”.
“Um Ponto de Encontro mensal durante
um almogo de networking e conhecimento
através de palestrantes de renome. E uma
vez a0 ano, a realizagdo do Logistrends,
oferecendo um panorama do ano encerrado
¢ a previsdo para os anos posteriores, num
Jantar festivo”, lembra o presidente. Ainda
dentro da ABRAS, José Geraldo criou o
Comité de Distribui¢do Urbana— CDU,
formado por mais de 15 entidades, entre
elas ANFAVEA, SETCESP, CET, de onde
nasceu a conceituagio e as especificacdes
do VUC — Veiculo Urbano de Carga. Como
instrumento de apoio a todas as demais
iniciativas de formagao de profissionais,
também foram langados diversos livros

¢ videos, com destaque para os videos:
“Logistica Integrada”, de 1988, e “Logistica
—Teoria e Prética”, produzido pela NTC,
em 2012. Também trouxe o livro “Adminis-
tragdo Estratégica da Logistica” traduzido e
adequado ao Brasil, de autoria de Douglas
Lambert, James Stock e Vantine.
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varias

disponibilidades no mercado, em
raz&0 do momento econdMIco

rise econdmica e consequente

baixa demanda fazem com que

0s investimentos em equipamen-
tos novos sejam postergados. Dai, diante
de uma necessidade iminente de ndo
prejudicar o escoamento da produgao,
escolher um equipamento usado pode
ser uma opcao rentdvel. Mas, como ve-
remos nesta matéria especial, este tipo
de compra tem algumas vantagens, e
também oferece riscos.
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Mercado aquecido

Tiago Daniel, diretor comercial da
Advance Empilhadeiras Pecas e Servi-
cos (Fone: 19 3307.8622), destaca que
as vendas de usados estdo bastante
aquecidas — a empresa tem percebido
muita procura por equipamentos, desde
paleteiras manuais até
empilhadeiras a com-
bustéo. Isto porque, de
acordo com Daniel, as
empresas que utilizam
méaquina alugada opta-
ram por eliminar o alu-
guel e investir no equi-
pamento proprio para
sair da despesa mensal
fixa. ”Em um momento

“Estamos com o mercado de semino-
Vs muito aquecido, ja que este apresen-
ta ser uma grande oportunidade para
empresas que buscam equipamentos
com menor valor de aquisico, reforma-
dos e com garantia de fabrica.”

A andlise, agora, é de Filipe Novacos-
ki, supervisor de rental da
Toyota Material Handling
Mercosur Ind. e Com. de
Equipamentos  (Fone: 11
3511.0400). A visdo da
empresa também é otimis-
ta quanto ao mercado de
venda de seminovos para
0s préximos dois anos.

O engenheiro Giuseppe
Corsi, do Departamento

em que as linhas de
crédito bancarias estao
curtas, o parcelamento
direto, as trocas de usa-
dos por seminovos e as

Pedrao, da Retrak: entre os
“perigos” de adquirir uma maquina
usada estao o custo de manutencéo
elevado e o desempenho menor
devido & tecnologia da época

Comercial da Kaufmann
(Fone: 11 2165.1148), tam-
bém aponta que o segmen-
to de usados esta sofrendo
menos com a Crise, pois as

vendas casadas, como
leasing-back, com certeza estardo em
alta”, acredita o diretor comercial.

De fato, Rafael Arroyo, gerente de
marketing da Crown Equipment Cor-
poration (Fone: 11 4585.4040), lembra
que 0s equipamentos usados tém sido
uma boa opgdo para as empresas que
pretendem adquirir equipamentos de
movimentacdo e armazenagem, dado
o preco reduzido, a semelhanca do que
vem acontecendo com os carros usados
no segmento automotivo. Neste contex-
to, ele avalia que o segmento de usados
deve crescer pela opcdo de menor inves-
timento inicial de aquisicao.

empresas estao buscando
solugdes mais econdmicas para sua lo-
gistica, utilizando muitas vezes equipa-
mentos seminovos. “Acreditamos que as
empresas terao boas oportunidades de
aquisicdo dos proprios equipamentos lo-
cados”, diz ele.

Falando especificamente do segmento
de niveladoras de doca, Fabio Alexandre
Xavier, administrador da Nivelartec Indus-
tria Comércio e Servicos de Plataformas
(Fone: 16 3337.9035), também revela que
0s equipamentos usados tém uma cons-
tante, procura pelo mercado — “atualmen-
te, quando um cliente precisa trocar uma
niveladora, dependendo das condicGes,



pegamos o usado do dliente na troca,
independentemente da marca, fazemos
toda a manutencdo necessaria e coloca-
mos para locagdo, mas principalmente
para venda, pois hd uma procura intensa
por este tipo de equipamento usado”.

Xavier também reforca que o mer-
cado de usados possui seu plblico, em
geral empresas de pequeno porte que
optam por comprar usados por questdo
de custo — desde 2015 esta procura se
intensificou e, desta forma, a perspectiva
da Nivelartec é que a venda de usados
continue em alta enquanto durar a crise
econdmica no pais.

Antonio Carlos Rubino, diretor da Trax
Rental do Brasil (Fone: 11 4468.7777),
é outro representante do setor de em-
pilhadeiras que aponta que o segmento
de venda de equipamentos usados tem
aumentado consideravelmente devido
aos altos precos dos equipamentos no-

vos, aliado ao custo do cré-
dito bem elevado — a altas
taxas de juros praticadas
pelo sistema financeiro.
"Devido a esses fatores, a
procura por equipamentos
usados tem aumentado.”
J4 a andlise de Fabio
Pedrdo, diretor executivo
da Retrak Comércio e Re-
presentacdes de Maquinas
(Fone: 11 2431.6464),

Maria, da Kion: os precos dos

cdo de equipamentos
novos”, revela Pedrdo.

Na contramdo des-
ta opinies, Gabriel
Barbosa F. Manguei-
ra, gerente trainee, e
Beatriz Barbosa, ges-
tora da qualidade, da
Elba  Equipamentos
e Servicos (Fone: 31
3555.2600), acredi-
tam que o mercado de

aponta para um mercado
de usados que continua no

equipamentos tendem a cair quando
ocorre uma grande oferta de
maquinas usadas por encerramento

vendas de equipamen-
tos usados foi muito

mesmo patamar de anos
anteriores.

Segundo ele, o cliente que opta por
comprar equipamentos usados é o pe-
queno e médio, que tem uma utilizacdo
reduzida — normalmente esta utilizacao
média é de um turno de 8 horas x dia.
“Grandes empresas optam pela loca-

de contratos de locacao

afetado pela retracdo
econdmica. Diante do
excesso de oferta de usados no merca-
do, os precos de venda reduziram muito.

Além da queda dos precos, verifica-se
maior dificuldade na venda de usados,
uma vez que a demanda de utilizacdo
de equipamentos reduziu significativa-

runtec.com.br
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mente no Ultimo ano. “A venda de usa-

Posicionamento via GPS / Wi-Fi /
GSM (de 2 a 5 segundos por GPS)
Busca por antenas quando houver
"JAMMER"

Atendente aos requisitos da ANAC
sobre EEP (Equipamentos
Eletrénicos Portateis) a bordo de
aeronaves civis

Plataforma www.tracertag.com

altitude
relatdrios

velocidade
temperatura

trajeto
aceleragbes

[NOVIDADE) SENSE T

v Precisio de 0,1°C
e acuracidade de 0,5° C

v Em intervalos de 1 minuto

v Informado como os
outros dados: de 5 a 60 minutos

(12) 3905-4041

tracertag

racertag.com

dos foi diretamente afetada pela lei da
oferta e da demanda. Neste momento,
com excesso de oferta no mercado, a
saida é adequar os precos de venda para
conseguir fechar negociacées que sejam
vantajosas para o comprador e para o
vendedor”, concordam os representantes
da Elba.

Maria Trigo, coorde-
nadora de locacdo da
Kion South America —
Linde e Still (Fone: 11
4066.8100), concorda
com este ponto de vista.

Segundo ela, este seg-
mento mantém certa es-
tabilidade nas oscilacoes
de mercado, porém os
precos dos equipamen-
tos tendem a cair quan-
do ocorre uma grande
oferta de maquinas usa-
das por encerramento
de contratos de locacéo
e renovacdes de frotas, que sao vendidas
em leildes.

Estas méquinas usadas abaste-
cem pequenos clientes, aplicacdes
leves, onde as maquinas ndo tém
uma grande solicitacdo, locadores
multimarcas e corretores de equipa-
mentos. “O grande volume de ma-
quinas usadas abastece os locado-
res e negociantes de maquinas, que,
apds reforma-las, as
aplica em contratos
de locagdo, mantendo um valor de loca-
cdo inferior aos grandes locadores, ou as
revende a outros locadores ou clientes
finais. Este mercado cresce mais em mo-
mentos de atividade econdmica reduzida,
pois basicamente trabalha com baixo
custo, onde produtividade e desempenho
nao sao relevantes”, completa Maria.

Andrigo Cremiatto, CEO da Promov
Empilhadeiras (Fone: 11 3929.2080), faz
sua andlise do segmento de vendas de
usados definindo que hoje hd trés tipos
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Cremiatto, da Promov: “antes,
uma méagquina 2014/2015 valia 85%
do valor de uma nova e, hoje, vale
de 50% a 60% desse valor, devido
aconcorréncia desleal

de equipamentos. “Um deles é o ge-
nuinamente nacional (mecanico), fabri-
cado até 1994, com cambio mecanico,
ideal para rampas, versétil, mas lento.
E voltado para construcdo civil, fabricas
de tijolos e empresas que atuam em pa-
tios abertos. O segundo sdo os importados
(fabricados apds 1994), autométicos, mais
modernos, muito usados no
segmento de boca de forno,
sem controles  eletronicos.
Por fim, os eletrénicos sdo
para empresas com grande
demanda, como Coca-Cola
e GM. Cada segmento tem
seu cliente especifico, mas
99,9% das contratantes
nao sabem disso, pois néo é
algo divulgado. As maquinas
automaticas acabam sendo
vendidas para todo tipo de
operacdo, mas é preciso co-
nhecer suas dificuldades. Por
ser usada em todo segmento,
pode durar menos, de acordo
com a aplicacdo. No segmento de peque-
nas e médias empresas, as mecani-
cas 530 as mais vendidas.”

Sobre as perspectivas para este
segmento, Cremiatto revela que,
com a atual situagdo do merca-
do, muitas empresas que queriam
adquirir - empilhadeiras  novas
passaram a comprar as usadas.
“Antigamente, uma maquina
2014/2015 valia 85% do valor
de uma nova, mas, hoje, vale
de 50% a 60% desse valor,
devido ao aumento da con-
corréncia desleal a partir de
players pequenos, que aca-
bam prostituindo o merca-
do, tanto em venda quanto
em locacdo. As empresas
sérias que atuam no setor
precisam, entdo, baixar os

precos para se
“  tornarem  mais
9% competitivas.”



Ainda segundo o CEO da Promov
Empilhadeiras, para resolver esse pro-
blema, deveria haver um mercado
mais unido. “Por isso, estou tentando
formar uma associacdo de revendedo-
res de empilhadeiras usadas, para dar
forca ao setor e ndo permitir esse tipo
de concorréncia. Pelos servicos ofereci-
dos, ndo compensa alugar por um valor
muito baixo apenas para cobrir 0 'Zé da
esquina’. A ideia é fazer o cliente per-
ceber que vale a pena optar por uma
empresa que tenha histéria no segmen-
to e estrutura para oferecer os servicos
necessarios.”

Vantagens e cuidados

Se, por um lado, had vantagens na
aquisicdo de equipamentos usados,
também ha alguns “perigos”.

Por exemplo, quando se fala em usa-
do, é preciso separar 0 que é equipa-

ANDOS

Equipanento fnanciada peio
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mento restaurado e re-
visado. "0 revisado esta
operacional, s6 foram
resolvidos os defeitos
mais aparentes — por
exemplo, conserta-se o
freio e vende. No entan-
to, o indice de confiabi-
lidade é baixo, pois ndo
se sabe quando ele vai
ter problema. No caso
do equipamento res-
taurado/reformado, ele
passa por um processo
de desmontagem com-
pleto e sdo trocadas as
pecas desgastadas por novas. O motor
tem a mesma garantia do da maquina
zero.As revisadas deixam sempre a ‘pul-
ga atras da orelha’, as reformadas de-
mandam investimento de 20% a 30%
a mais, mas tém confiabilidade proxima

com garantia

da Bauko: por um valor
de até 50% de uma empilhadeira
nova o cliente consegue adquirir
uma méauina usada, revisada e

de um equipamento zero,
cerca de 95%. E mais facil
apenas fazer o PPP (pneu,
pintura e partida) e ven-
der, em vez de desmontar
a méquina inteira e fa-
zer motor. S6 compensa
restaurar o equipamento
com mais de 10 anos,
pois quando se mexe
com eletronicos, o custo é
maior”, alerta Cremiatto,
da Promov.

De uma modo mais
amplo, porém, Daniel, da
Advance  Empilhadeiras,
explica que as vantagens de se comprar
um equipamento usado incluem menor
valor, além de o equipamento ser forne-
cido revisado e com garantia. Por outro
lado, ha os riscos de um equipamento
“maquiado”, falta de garantia do ven-

A_mar‘ca d_a
Empilhadeira

sileira

ra

s
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Informe Publicitario

Tracer Tag: rastreador portatil

No Brasil perde-se cerca de um bilhao de reais
anualmente por conta do roubo de cargas.

Impoténcia e frustragdo sao os sentimentos do
usuario que nao encontra sua mala no desem-
barque ou quando entra em um site de rastrea-
mento de transportadoras e la s6 informam que
a carga ou encomenda expressa esta “em tran-
sito” ou que “saiu para entrega”.
Mesmo quando chega como previsto, por onde
passou dentro dos galpdes ou terminais do
aeroporto? A que aceleracoes foi submetida?
Se sofreu uma queda. E, para cargas pereciveis,
em que temperatura estavam armazenadas
durante todo o trajeto?

Pensando nisso que o Engenheiro de Aeronau-
tica, Paulo Schiphorst, idealizou um rastreador
portéatil que ndo interferisse nos sistemas eletro-
eletrénicos das aeronaves, com autonomia de
bateria para uma viagem intercontinental ou
um frete rodoviario interurbano e que pudes-
se ser encontrado mesmo dentro de galpdes e
subsolos de aeroportos.

Junto com a RECOMINTE, industria aerondu-
tica ha 26 anos no mercado, foram desenvolvi-
dos os poderosos rastreadores ou iscas de car-
ga TRACER TAG.

Eles sdo pequenos (86 mm x 54 mm x 19 ou 26
mm), combinam trés tecnologias de localizagdo
(GPS, Wi-Fi e GSM). Os dados sdo transmitidos
aos servidores, redundantes, por um eficiente sis-
tema de transmissao via GSM, e 14 ficam armaze-
nados por um ano, ao dispor dos clientes.

Saem de fabrica funcionando, ndo tém botdes e
nem requerem programagoes.

Além de homologados pela ANATEL, resistiram a
9 testes da norma MIL-STD-810G e também aos
especificos da ANAC sobre dispositivos eletronicos
portateis a bordo de aeronaves civis, realizados
no INPE (Instituto Nacional de Pesquisas Espaciais).

Na plataforma propria www.tracertag.com,
os usuarios podem ver o trajeto, velocidade,
altitude, aceleracdes nos trés eixos (batidas e
quedas), temperatura, nivel de carga da bateria,
alarmes diversos, inclusive por cercas eletronicas,
relatdrios para controle da manutencao e da for-
ma como os veiculos sao conduzidos.

Na recuperagdo de cargas roubadas, se estiver
“jammeada”, pode ser buscado com sistema
préprio por equipes parceiras de pronta respos-
ta. A empresa também distribui os detectores
de Jammer, J-Alert.

Recém-langaram a versao SENSE T, com sensor
de temperatura externo, que tem precisdo de
0,1° C e acuracidade de 0,5° C, muito util para car-
gas que necessitem deste controle mais rigoroso.

Rastreador
Tracer Tag
SENSE T

dedor e custo com manu-
tengao.

Por sua vez, Willian Silva
de Oliveira, vendedor de
ativos da Bauko Equipa-
mentos de Movimentacdo
e Armazenagem (Fone: 11
3693.9339), relata que a
grande vantagem é o custo-
-beneficio — por um valor
de até 50% de uma méa-
quina nova o cliente conse-
gue uma maquina revisada
e com garantia, diz ele.

Arroyo, da Crown: comprar
equipamentos usados pode implicar
em alto custo de manutengéo, se
n&o for avaliada a credibilidade da

atender o mercado. Outro
problema para o cliente
é que nem sempre ha a
disponibilidade do tipo de
niveladora usada para a
aplicacdo que ele necessi-
ta— por exemplo, o cliente
precisa para sua operagao
de um equipamento com
capacidade para 6.000
kg, porém temos uma ni-
veladora com capacidade
para 2.000 kg disponivel,
ou seja, a falta de equipa-

Arroyo, da Crown, tam-
bém aponta como vanta-
gens o baixo custo inicial de aquisicdo e
a disponibilidade imediata, enquanto os
“perigos” possiveis incluem o alto custo
de manutencdo, se nao for avaliada a
conservacao do equipamento, a credibili-
dade da marca e do fornecedor, além de
garantia e programa de manutencao.

“A vantagem de adquirir equipamen-
tos usados é o preco de compra do ativo,
que costuma ser bem menor do que o
preco de compra do equipamento novo.
Os problemas sdo possiveis vicios ocul-
tos ndo identificados no momento da
compra, caso esses equipamentos sejam
adquiridos sem o antecedente de um efi-
ciente controle de qualidade das manu-
tencdes preventivas, preditivas e correti-
vas executadas, o que pode custar caro
para o comprador”, alertam, por sua vez,
Barbosa e Beatriz, da Elba.

Corsi, da Kaufmann, também aponta
com vantagem o menor custo, enquan-
to a maior dificuldade é encontrar um
equipamento usado exatamente nas
dimensdes necessarias para o local de
utilizacao.

Além de também ressaltar como van-
tagens de adquirir um equipamento usa-
do o preco menor e a garantia, Xavier,
da Nivelartec, afirma que os principais
problemas séo a disponibilidade destes
equipamentos, “pois ndo temos uma
quantidade de usados suficiente para
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marca e do fornecedor

mentos usados e os tipos
disponiveis podem invia-
bilizar uma negociacdo”, conta o admi-
nistrador da Nivelartec.

Maria, da Kion South America, aponta
como vantagem a qualidade compativel
com o custo, pois o usuario final tém ga-
rantia de funcionamento e conta com o
apoio técnico da rede de representantes
e servicos autorizados, além de pecas e
servicos a sua disposicao para manter as
méquinas originais se desejar. “0 horime-
tro indica ao cliente quanto a maquina ja
trabalhou, logo, ao adquirir uma méquina
usada, ele sabe que sua maquina terd
uma vida Util menor, mas compativel com
sua expectativa de utilizacao desse equi-
pamento.”

Ainda para a coordenadora de locacdo
da Kion South America, o “perigo” é ad-
quirir os equipamentos de uma fonte ndo
confiavel, onde os equipamentos podem
ter sido adulterados ou mesmo de proce-
déncia duvidosa.

Pedréo, da Retrak, também cita como
vantagens o baixo custo de investimento
e a depreciacdo reduzida, enquanto os
perigos podem incluir custo de manu-
tencdo elevado, aumento de nimero de
horas em manutencdo e desempenho
menor devido a tecnologia da época.
"E necessario um estudo detalhado da
operacao do cliente para indicacdo do
equipamento adequado para cada ope-
racao”, adverte.



Finalizando, Rubino, da Trax Rental,

também
adquirir

nor preco em relagdo ao equipamento

aponta como vantagens de se
equipamentos usados o me-

novo e a entrega imediata, enquanto
0s riscos incluem n&o saber a proce-
déncia do equipamento, horimetro ele-
vado e custo de manutencao elevado.

Leia mais
sobre equipamentos usados para

[=]

locagdo no Suplemento
Digital de Logweb desta

edicéo.
USADOS DISPONiVEIS PARA VENDAS
Empresa Maiores clientes
Advance Paletelras manuais e elétricas; empllhadelras a combustao. Pequenas transportadoras, armazéns e produtores de pequeno porte.
Empilhadeiras : Assisténcia técnica e po d Motivo: “Devido a utilizagao menor, mas também imprescindivel, prefe-
rem a compra a locacao, pois desgastam pouco o equipamento e nao
comprometem o caixa com a despesa do aluguel mensal.”
Bauko | Empi iras Toyota com idades de 1.800 a 7.000 kg. Empresas de médio e pequeno porte.
Equipamentos | Garantia: 90 dias para motor e transmissao. Motivo: Agilizar o processo de carga e descarga e movimentagao de
materiais.
Crown | Selecionadoras de pedidos; selecionadoras de pedidos em corredores muito estreitos; sele- | Locadoras de equipamentos.
Equipment | cionadoras de pedidos em baixas altur‘as selecionadoras de pedidos de pequeno porte/veicu- | potivo: Busca por Dano custo de equipamentos, possuem equipe pro-
los de atrabalhos; tr as elétricas; transpaleteiras manuais; empilhadei- pria de de
ras stacker; empilhadeiras retrateis; empilhadeiras retrateis de dup\a pr d
ilhadeil bal das elétricas; ilhadeiras contr ¢
Garantia: 6 meses ou 1.000 horas.
Elba | Empil iras de 25a7,0ton,; es de 4 e 7 ton,; guindastes de 25,30, 55 e 110 ton.; | Empresas de locacéo concorrentes que desejam comprar equipamen-
Equipamentos | caminhdes munck de 3,75 ton.; caminhdes carroceria de 8,0 ton.; plataformas elevatérias a | tos por pregos mais baixos do que no mercado de novos.
g'eSEI de'lg,# g sz i glatafqn;‘-n_as elljgtrlcals de 7'9239'68 9 10,PDg_F1éc%r1mnhoes basculas truca- | motivo: 0 prego de equipamentos novo esté muito alto, principalmente
sicom @ 24 ton.; caminhdes basculas tragados com e 31ton. de equipamentos importados, em funcéo da alta do dolar.
Garantia: Normalmente ndo ha garantia na venda do equipamento usado, ele é vendido no
estado em que se encontra.
Kaufmann | Esteiras flexiveis Moveflex® de rodizios ou roletes para movimentacao de mercadorias em- | Empresas de médio e pequeno porte, que necessitam de economia no
baladas. custo logistico, mas nao possuem um alto valor para investimento.
Garantia: Varia de 6 a 12 meses contra defeito de fabricacao, dependendo do modelo do | Motive: “Comparadas as grandes empresas ou as multinacionais,
equipamento. acredito que sejam menos burocraticas quanto a aquisico de equi-
usados.”
Kion South | Empilhadeiras a GLP ou diesel de 2 até 6 ton. nos varios modelos Linde e Still; ilhadei Pequenos locad e comerciantes.
America | elétricas de 1,6 até 2 ton. Motivo: Eles pulverizam o mercado e tém custos fixos inferiores aos
Garantia: Dos motores e transmissao, de 3 meses ou 200 h, o que primeiro ocorrer, mas con- | grandes locadores.
dicionada ao cliente executar a manutencao dentro das recomendacdes do manual do fabri-
cante.
Nivelartec | Niveladoras de doca com idades entre 2.000 kg e 6.000 kg. Pequenas empresas que trabalham com armazenagem de diversos
Garantia: De 6 meses. Tém pecas e equipe disponivel para qualquer reparo que venha a ser | Produtos.
necessario. Motivo: O baixo investimento para colocar a operag@o em funciona-
mento. Este perfil de cliente busca investir em niveladoras em sua
grande maioria manuais e usadas, colocando em opera¢@o um niimero
maior de pontos de carga e descarga na doca com metade do investi-
mento que faria em equi 1t0s Novos.
Promov | Empilhadeiras manuais de 500 kg a 2 ton.; empilhadeiras semielétricas de 500 kg a 2 ton.; em- | Construg&o civil, metalurgia, reciclagem, material de construg@o (todos

Empilhadeiras

p\lhadelras elétricas patoladas de 1a 1 Bton empilhadeiras elétricas retrateis de 1 a Zton
iras elétricas contrabal das de 1,5 a 4 ton.; empilhadeiras a GLP de 900 kg a 10
ton,; empilhadeiras a diesel de 25 a 45 ton,; empllhadelras para contéineres de 20 a 45 ton.;
acessorios para as.

os modelos mecanicos).

Motivo: Se a maquina trabalhar menos que 8h, n@o vale a pena locar
e, sim, adquirir.

Gara Se a maquina for restaurada, a garantia & a mesma do item novo, com a mesma
durabilidade.

Retrak | Tr iras manuais; tr iras elétricas de operador a pé; transpaleteiras elétricas | Empresas de materiais de construcéo, pequenos operadores logisti-
de operador a bordo em pé; transpaleteiras elétricas de operador a bordo ao centro; empilha- | cos, pequenas e médias transportadoras, pequenas e médias empre-
deiras elétricas de operador a pé; empilhadeiras elétricas de operador a bordo em pé; empi- | sas em geral que trabalham em média um turno de operag@o.
gwdelrfas elétricas retratels para corredor esgelto delrjnpllha_delras_ frontais elétricas; empllha- Motivo: “O custo com o investimento em um equipamento novo é ele-

ellrtas mma")s a = . EHEb R 'b”‘ E‘:fmca'; aS | yado. Como normalmente o tempo de uso do equipamento é menor,
trilaterais; rebocadores industriais; acessorios como aterias, carrega ores, bases paratroca | ya|e 4 pena comprar ou locar um equipamento seminovo.”
de bateria, trocadores de bateria
Garantia: A garantia para maquinas usadas, de acordo com o codlgu de defesa do consumi-
dor, é de no minimo 90 dias. Garantia valida para motor e cambio.
Toyota Empllhadeuas elétricas: retrateis de 1,4 a 2 ton. e transpaleteiras de 1,4 a 2 ton. Empresas de logistica e locag&o.
ilhadeiras a d0: contrabal das1.8a7ton. Motivo: “Ao comparar a aquisicao de novos vs. seminovos, consegui-
Garantia: de 3 meses (motor e transmisso). mos atender todos os cenérios, desde empresas com caixa suficiente
para aquisicdo de novos até empresas que buscam seminovos por
conta do custo.”
Trax Rental | Empilhadeiras contrabalancadas a combustao; empilhadeiras elétricas frontais; empilhadei- | Pequenas empresas.

ras elétricas retréteis e pantogréficas; paleteira elétricas e manuais; rebocadores elétricos e
a a0; plataformas orias; reach stackers.

Garantia: A prevista pelo Codigo de Defesa do C

€ de 3 meses.

Motivo: Preco atrativo de compra, facilidade de parcelamento.
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ARTIGO EXCLUSIVO

A TEMPESTADE NA ECONOMIA ESTA PASSANDO

COMO A ATUAL CRISE
ECONOMICA FOI
CONSTRUIDA?

om a eclosdo da crise mundial entre

C 2007 e 2008, 0 Brasil combinou uma
série de politicas com o objetivo de esti-
mular a demanda agregada por meio do
consumo, para tentar minimizar os efei-
tos da crise na economia brasileira. En-
tre essas politicas tém-se: a desoneragio
do Imposto de Produtos Industrializados
(IPT) de diversas cadeias, a desoneragio
da folha de pagamentos, o incentivo a
concessdo de crédito (redugdo de juros e
aumento dos prazos de pagamento) e a
valorizagao do salario minimo.

Com esse modelo baseado no consumo,
e ndo no investimento produtivo, o volu-
me de vendas do varejo cresceu sistemi-
camente mais do que a produgio fisica da
industria brasileira. Dessa forma, para
que essa conta fechasse, além do aumen-
to da inflagdo, as importagdes se expan-
diram consistentemente. Assim, com
o aumento das importagdes, as contas
externas brasileiras, que em 2007 eram
superavitarias (US$ 400 milhdes), passa-
ram a ser deficitérias a partir de entéo.
Em 2014, 0 saldo de transagdes correntes
atingiu um déficit de US$ 104,2 bilhdes.

A atual crise economica pode ser con-
siderada, portanto, um reflexo do esgota-

mento do modelo de crescimento baseado
no consumo adotado a partir de 2008,
em detrimento de uma politica com foco
maior para o investimento produtivo e
para a melhoria do ambiente de negé-
cios. O esgotamento desse modelo deve-
se tanto a fatores conjunturais (externos
e internos ao Brasil), como estruturais da
economia brasileira.

Entre os fatores conjunturais, mere-
cem destaque:

¢ Cenario externo menos favordvel:
entre 2003 e 2007, o crescimento mé-
dio mundial foi de 5,1% ao ano, puxado
principalmente pela expansio das econo-
mias emergentes. No entanto, a partir de
2008, a economia mundial desacelerou
0 seu ritmo de crescimento por conta da
crise economica mundial, impactando
negativamente a economia brasileira, na
medida em que se formou a expectativa
de que a demanda internacional por pro-
dutos brasileiros poderia arrefecer;

¢ [im da fase de expanséo do atual ciclo
das commodities: apds a fase de expansio
dos precos reais das commodities desde o
inicio da década de 2000, as cotagdes atin-
giram seu pico em fevereiro/2011 para, en-
tao, entrar na sua fase de desaceleragao do
ciclo, ficando mais intensa a partir do pri-
meiro semestre de 2014. Ou seja, 0 boom
das commodities ficou para tras; e

Roberta Possamai e Felippe Serigati

¢ Fsgotamento da expansdo acelera-
da da nova classe média: com o merca-
do de trabalho aquecido, a populagio
ocupada, bem como o rendimento mé-
dio real desses trabalhadores, vinham
em franca expansao. Isso fez com que a
classe média se expandisse a taxas de
crescimento aceleradas durante a déca-
da passada. No entanto, esse dinamis-
mo claramente néo era sustentavel e,
a partir do fim de 2014, comecaram os
primeiros sinais de esgotamento da ex-
pansao do mercado de trabalho e, como
consequéncia, da classe média.

Além das questdes conjunturais que
contribuiram para a construgdo da
atual crise economica, tem-se o lado
estrutural da crise, que foi basicamen-
te causado pelo desarranjo das contas
publicas. Com a politica de incentivo
a0 consumo e com a posterior perda do
dinamismo da economia e o aumento
da inflagdo, as contas publicas sairam
do controle. Ou seja, principalmente a
partir de meados de 2012, as receitas
do governo central passaram a crescer
sistematicamente a taxas menores do
que as das despesas. Assim, em 2015, o
governo central brasileiro registrou um
déficit primario (descontando o paga-
mento de juros) de R$ 116,7 bilhdes. Ao
considerar o montante gasto com o pa-

E©

¢ | Tabela 1 - Resultado primario, juros e resultado nominal (RS bilhdes)
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gamento de juros, a situagao ficou ainda
mais preocupante, ou seja, na medida
em que foram gastos R$ 397,2 bilhdes
com o pagamento de juros, o pais acu-
mulou um déficit nominal de R$ 513,9
bilhdes. Claramente, esse desequilibrio
ndo é sustentdvel, é preciso equilibrar
as contas publicas.

O PIOR JA FICOU
PARA TRAS?

Para o pais entrar no-
vamente em trajetéria de
crescimento, é preciso que
sejam realizados os ajus-
tes necessarios, tais como:
equilibrar as contas publicas,
desaquecer o mercado de trabalho,
colocar a inflacdo dentro da meta,
dentre outros. No entanto, é
importante ressaltar que
esses ajustes levam tempo,
néo sdo realizados no curto
prazo. Isso ocorre princi-
palmente no caso de reequi-
librar as contas publicas. Vis-
to que grande parte dos gastos é
engessada e que a arrecadacdo estd em
queda por conta do desaquecimento eco-
némico, para colocar os gastos publicos
em trajetoria sustentavel é preciso um
conjunto de reformas que, além de levar
tempo para surtirem efeitos, sdo impo-
pulares (como é o caso de reforma da
Previdéncia Social).

Apesar disso, alguns indicadores de-
monstram que o pior ja pode ter ficado
para tras. O indicador que mede a con-
fianca, tanto do consumidor como do
empresario industrial, parou de cair.
O endividamento das familias, apesar
de ainda continuar em patamares ele-
vados, ja comega a perder forga. O nivel
de precos, medido pelo IPCA, desde o
inicio de 2016, entrou em trajetéria de
desaceleracio e, segundo estimativas do
mercado, devera voltar para dentro da

meta em meados de 2017. A taxa basica
de juros (taxa Selic), desde julho/2015
ndo sofre alteragdes e, de acordo com
estimativas do mercado, ela devera cair
persistentemente nos proximos meses.
Além disso, o mercado de trabalho
estd, claramente, em desaquecimento.
Isso, apesar de ser doloroso para as fa-
milias, é um passo importante para que
o ajuste seja realizado. O desa-
quecimento do mercado de
trabalho pode ser observa-
do pelos dados divulgados
pelo IBGE, por meio da
PNAD Continua. Além do
rendimento médio real dos
ocupados que ja se encon-
tram em retracdo, os indicado-
res mostram o aumento sistematico da
taxa de desocupacio, desde pelo
menos 0 primeiro trimestre
de 2015.

Por fim, apesar nio se
poder afirmar com certeza
de que a economia brasilei-
ra tenha atingido o fundo do
pogo e ja tenha entrado em traje-
téria de recuperacio, ha indicios de que o
pior ja tenha passado, considerando que,
pelo menos, alguns ajustes ja estao sendo
realizados. No entanto, vale ressaltar que
muito ainda tem que ser feito para que a
economia brasileira volte a entrar em sua
trajetéria sustentavel de crescimento,
principalmente no que se refere ao ree-
quilibrio das contas publicas.

Felippe Serigati

Doutor em Economia pela Escola de

Economia de Sao Paulo (EESP/FGV), professor e
pesquisador do Centro de Agronegdcios

da FGV (GV Agro).

Jfelippe.serigati@fgv.br

Roberta Possamai

Economista pela USP e aluna do Mestrado
Profissional em Agronegdcio da FGV (MPAgro).
roberta.possamai@gumail br
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O AGRONEGOCIO NAO ENTROU EM RECESSAO

Protagonismo do Agronegdcio foi o
tema do segundo painel do 15° Con-
gresso Brasileiro do Agronegécio, promo-
vido pela ABAG - Associagdo Brasileira
do Agronegdcio no dia 8 de agosto tltimo,
em Sao Paulo, SP. “A dimenséo do agrone-
gbcio é o que deu grandeza ao Brasil. Tan-
to que o Brasil entrou em recessdo, mas o
agro ndo. Ele continuou crescendo, apesar
de ndo manter os patamares anteriores”,
analisou o embaixador Marcos Azambuja,
um dos debatedores do segundo painel.
De acordo com Azambuja, a agricultura
e a pecudria brasileira ganharam mui-
to em tecnologia e genética nos wltimos
anos, gracas, também, ao trabalho desen-
volvido pela Embrapa. “O gado brasileiro
hoje tem mais tecnologia embarcada do
que uma placa de ago e a Embrapa é a
verdadeira inventora de um Brasil que
incita o desenvolvimento da agricultura”,
complementou o embaixador, salientando
que esse protagonismo demonstrado pelo
agronegécio do pais tem até despertado
agles protecionistas que tentam impedir

a entrada dos produtos brasileiros nos
mercados internacionais.

J4 a economista Zeina Latif, da XP In-
vestimentos, que também foi debatedora
no painel, fez um apanhado da situagio

econdmica atual do pais, comparando com
0 cendrio do ano passado. “O que temos
hoje de diferente em relagdo a realidade
do ano passado é que agora temos uma
agenda de ajustes que é prioridade de
governo e ndo apenas do ministro da Fa-
zenda. A sociedade ndo aceita mais a volta
do desequilibrio da inflagéo, 0 aumento da
divida publica e nem da carga tributaria”,
analisa a economista.

Em seu entendimento, essa responsa-
bilidade pelo ajuste fiscal tem de ser de
todos os brasileiros. “Nesse sentido, as

>

liderangas, inclusive do agronegdcio, pre-
cisam participar desse debate. Afinal de
contas, poder vem junto com responsabi-
lidade. E a elite politica precisa ter a res-
ponsabilidade de participar e estimular
esse debate.”

Outro participante do painel, Marcelo
Furtado, representante da Coalizio Bra-
sil, Clima, Florestas e Agricultura deu
énfase a necessidade de se investir na eco-
nomia de baixo carbono, destacando o pa-
pel fundamental do agro nesse processo.
“O Brasil tem de recompensar e reconhe-
cer aqueles que fazem a licdo de casa di-
reito”, afirmou. A seu ver, um dos grandes
desafios atuais é pensar como engajar os
jovens a participar do agro e a permanecer
no Brasil Rural.

~-

PESQUISA APONTA PEQUENO VAREJO MAIS COMPETITIVO E OTIMISTA

pesar do cendrio econdmico desa-
fiador, o pequeno varejo de alimen-

tos estd mais competitivo e faturou 7%
mais em 2015 na comparac¢io com 0 ano
anterior. O melhor desempenho foi o das
lojas de quatro check outs, que cresceram
12,3% em relagdo a 2014. Os dados sdo da
edi¢do 2016 do estudo “Mercado de Vizi-
nhanga”, realizado anualmente pela GfK.
Para o diretor da empresa, Marco Au-
rélio Lima, o setor de varejo continuara
crescendo tanto em ntiimero de lojas como
em faturamento, mas a taxas menores
que as verificadas desde o inicio da série
do estudo, em 2011. Os resultados da pes-
quisa também demonstram que os em-

presarios do setor estdo mais otimistas
com relagdo ao desempenho do negdcio
em 2016, uma vez que 35% dos 400 va-
rejistas entrevistados afirmam acreditar
que este ano serd melhor do que 2015.
As fontes de abastecimento sdo de im-
porténcia estratégica para o desempenho
e a rentabilidade do negdcio. O principal
fornecedor dos mercados de vizinhanga sido
os distribuidores, que atendem 75% dos es-
tabelecimentos entrevistados. Em seguida,
os atacadistas com servico de entrega (35%)
e os proprios fabricantes (31%). Os super
e hipermercados atendem 16% das lojas e
as centrais de abastecimento, apenas 2%.
“O formato cash & carry ja atende 26% das

compras do segmento e tende a ganhar ain-
da mais participacio”, afirma Lima.
O estudo “Mercado de Vizinhanga 2016”
também revela mudangas na competiti-
vidade e no posicionamento de pregos do
segmento. Pela primeira vez desde 2011,
0s precos praticados pelo pequeno vare-
jo estdo inferiores aos dos super e hiper-
mercados. No primeiro trimestre do ano,
o valor da cesta composta por 35 produtos
de consumo basico chegou a custar menos
nessas pequenas lojas em comparagio com
os grandes super e hipermercados. “No
entanto, ainda este ano, o grande varejo
vai reduzir o distanciamento e, no ano que
vem, voltara a ser competitivo”, expoe.
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Seja qual for o resultado,
figue ao lado de quem

r

é Top do Transporte.

Esse ano, o Top do Transporte comemora 10 anos de
realizacéo. 102

Para marcar essa data, vamos reunir no dia 18 de outubro, PESQUISA
em Sao Paulo, as 200 melhores transportadoras NACIONAL
rodoviarias de cargas do pais, eleitas pelo mercado em

2016,com base na 10® Pesquisa Nacional de Desempenho H ‘ H

dos Fornecedores de Servicos de Transporte. E, ainda, as
empresas que mais se destacaram na década, em 17

especialidades de transportes.

Reserve ja seu lugar nesse concorrido evento. E faca como TOP
as empresas abaixo, que ja confirmaram sua participacao TRANSF’ODF\?TE
como patrocinadores do Top do Trasnporte 2016. 10ANOS

5-.—. LL IVECO CN..'. CAPITAL Q\) GlObaISJEa__'* nnom;:jmnm

ARREGADA DE POTENCIA INDUSTR

Escolha sua cota - Platina,Ouro ou Prata — e apareca
desde ja nos materiais de apoio a premiacao.
Ou consulte nosso Departamento Comercial
sobre outras formas de participacao.

Anuncie também nas edicdes especiais de
FROTA&Cia e LOGWEB, que trazem o ranking das
empresas Top do Transporte 2016; um verdadeiro guia de
consulta, para uso de transportadoras e embarcadores de
cargas, durante 365 dias do ano.

Realizacao

rota

11 3964.3744 ou 11 3964.3165 | maria@logweb.com.br
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QUEDA NO EMPLACAMENTO DE IMPLEMENTOS
RODOVIARIOS TENDE A SE ESTABILIZAR

retragio nos emplacamentos

de implementos rodoviarios em
2016 pode estar se estabilizando. O re-
sultado de janeiro a julho ficou na mes-
ma faixa percentual do levantamento
anterior (janeiro a junho). Em sete me-
ses a queda nos emplacamentos foi de
31,13% com relagdo a 2015, enquanto

EMPLACAMENTO DO SETOR - JANEIRO A JULHO DE 2016

REBOQUES E SEMIRREBOQUES
Jan/Jul.  Jan/Jul.

Familia 2015 2016 %
Basculante 2955 2387 -1922
Porta Conteiner 664 458  -31,02
Graneleiro / Carga Seca 4306  4.357 1,18
Canavieiro 1.002 1234 2315
Bali Carga Geral 1.584 791 -50,06
Carrega Tudo 726 453 -37,60
Dolly " 899 2538
Especial 640 517 -1922
Transporte De Toras 121 751 -41,19
Bai Frigorifico 500 352 -29,60
Bai Lonado 1.003 780 22,23
Silo 147 74 -49,66
Tanque Carbono 1.769 1257 -2894
Tanque Inox 404 379 -6,19
Tanque Aluminio ] 15 200,00
Total 17699 14704 -1692

CARROCERIAS SOBRE CHASSIS
- Jan/Jul.  Jan/Jul.

Familia 2015 2016 %
Graneleiro/Carga Seca 11.730 7207 -38,56
Bau Aluminio/Frigorifico 14209 9347 3422
Bai Lonado 287 116 -59,58
Basculante 3.683 1775  -51,81
Betoneira 425 214 -49,65
Tanque 1.864 970  -47,96
Outras/Diversas 4450 30% -3043
Total 36.648 22725  -37,99

TOTAL GERAL MERCADO INTERNO
Jan/Jul.  Jan/Jul.
Implementos 2015 2016 %
Total 54347 37429 -31,13
MERCADO EXTERNO
Exportacdes
Total Exportacoes 1766 2191 2407

Fonte: Anfir - Associagéo Nacional dos Fabricantes
de Implementos Rodovidrios
Obs.: Poderéo acontecer alteragdes nas familias, sem prévio aviso.

no primeiro semestre de 2016 o resul-
tado ficou 30,61% abaixo de igual pe-
riodo do ano passado.

“Acredito que chegamos a um ponto
de inflex@o na curva de queda”, explica
Alcides Braga, presidente da ANFIR —
Associagdo Nacional dos Fabricantes
de Implementos Rodovidrios. “Diante
dos sinais de volta da confianca na eco-
nomia poderemos observar nos proxi-
mos meses um inicio de recuperacgio
que reduziria o resultado negativo do
setor”, completa.

De janeiro a julho de 2016 a indds-
tria de implementos rodovidrios em-
placou 37.429 unidades, ante 54.347
produtos no mesmo periodo do ano
passado. Isso representou retragdo
de 31,13%.

No segmento Pesado (Reboque e Se-
mirreboque), dos 15 setores pesquisa-
dos pela ANFIR, somente os ligados ao
agronegécio — Graneleiro/Carga seca
e Canavieiro — registraram variagao
positiva (vide tabela). No periodo a in-
dustria entregou 14.704 produtos, ante
17.699 unidades de janeiro a julho de
2015, registrando retragao de 16,92%.

No setor Leve (Carroceria sobre
Chassis) os setes segmentos de mer-
cado pesquisados pela ANFIR seguem
apresentando retragdo. De janeiro a
julho as empresas entregaram 22.725
unidades, contra 36.648 produtos no
mesmo periodo de 2015. Isso repre-
senta variagdo negativa de 37,99%. “A
parte da economia ligada ao comércio
e servigos nas cidades ainda néo apre-
sentou qualquer sinal de recuperacao
da crise, o que explica a queda genera-
lizada em todos os setores no segmen-
to Carroceria sobre Chassis”, explica
Mario Rinaldi, diretor executivo da
ANFIR.

NLMK INICIA OPERACAO NO
PERU, COM EXPECTATIVA DE
EXPANDIR SEUS NEGOCIOS
NA AMERICA DO SUL

NLMK Group (Fone: 11

5694.2100), considerada lider
russa na fabricagao de ago, estd ini-
ciando suas atividades no Peru, atra-
vés de um escritorio comercial, com
o objetivo de fortalecer sua posi¢ao
tanto no mercado peruano, como na
América do Sul, além de aumentar as
vendas de chapas de alta resisténcia
para o mercado de mineragdo perua-
no. Segundo Paulo Seabra, diretor
geral da NLMK América do Sul, a
empresa contara com estoque nacio-
nalizado, por isso, garantird fatura-
mento imediato em até 48 horas para
todo o Pais. “Fizemos um investimen-
to grande para garantir um estoque
com chapas armazenadas para pron-
ta entrega, com nota fiscal do Peru e
frete incluso”, destaca Seabra. O di-
retor geral informa, ainda, que a em-
presa enxerga uma grande oportuni-
dade no Peru, pelo fato de o pais ter
apresentando uma das maiores taxas
de crescimento da regido, com uma
6tima estabilidade. “Além disso, niao
ha fabricantes locais no Peru para
competir com 0s nossos produtos.
Hoje, 100% do ago utilizado no pais
é importado.” A empresa tem como
meta conquistar 30% do market sha-
Te peruano em cinco anos. A sucursal
peruana ira oferecer produtos Pre-
mium — alta resisténcia ao desgaste
Quard e chapas estruturais com alto
limite de escoamento Quend — para
fabricacio de equipamentos submeti-
dos a severas aplica¢des. Com a inau-
guragdo no Peru, a NLMK passa a
contar com 14 escritérios internacio-
nais, localizados em 10 paises por 3
continentes.
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ECONOMIA-INSTITUTO LOGWEB =

REALIZACAO DE PESQUISA E UM DOS DESTAQUES DO INSTITUTO LOGWEB

m dos destaques do Instituto Logweb

de Logistica e Supply Chain - o que
também o diferencia de outras organiza-
¢oes — é o recém-criado Departamento de
Pesquisa, que tem 4 frente a pesquisadora
Ivone Martins Bogo. A pesquisa permite
compreender o mercado ou a opinido
ptblica e descobrir quais os
melhores caminhos e entra-
ves do negdcio. Representa
a diferenga entre a imobi-
lidade e o crescimento.

“No Instituto Logweb — diz
Ivone - escutamos as neces:
sidades do cliente, compre-
endemos os seus problemas e
buscamos solugdes. Analisa-
mos processos, consultamos
pessoas, identificamos as me-
Thores ferramentas e metodologias para coletar
informagdes e transforma-las em conhecimento.”

Cada relatdrio, conclusio e grafico é re-
sultado da anélise e consolidagdo de cen-
tenas ou milhares de opinides. “Por isso,
trabalhamos com uma equipe multidisci-
plinar de profissionais de Administracao,
Ciéncias Sociais, Comunicacdo Social, Di-
reito, Economia, Estatistica e Marketing.”

“Eficiéncia, produtividade e melhoria de
processos sdo as chaves para sair da crise.
E, além das pesquisas, o Instituto Logweb
oferece vérias outras ferramentas para
que os empresarios melhorem os seus ne-
gdcios e consigam capital de giro para tra-
balhar”, complementa Antonio Wrobleski,
presidente do conselho da entidade.

AS FORMAS DE COLETA

Face a face: nos domicilios ou em pontos
de fluxo, utilizando questiondrios em pa-
pel ou equipamentos eletronicos.

Web: programagio de questiondrios
para autopreenchimento e registro das
respostas na base de dados hospedada
no site do Instituo.

Ivone: “no Instituto Logweb
escutamos as necessidades
do cliente, compreendemos os
seus problemas e buscamos
solucoes acertadas

Telefone: entrevistas por telefone, assis-
tidas por computador.

Observagio: por meio de discussoes em gru-
po, entrevistas em profundidade e etnogréficas.

METODOLOGIAS E TECNICAS
Digital: monitoramento das midias so-
ciais. A tecnologia redefiniu o mar-
keting, a comunicagdo, a atuacao
das empresas e a relagdo com
consumidores e fornecedores.
Tornou-se vital escutar o que as
pessoas estéo falando, criar dia-
logos e avaliar a imagem e presen-
ca das marcas na web.
Quantitativa: método estru-
turado que recorre a uma amos-
tra representativa do universo
(ou & totalidade do universo),
sendo mais utilizado em situagdes que exi-
gem mensuragdo e elevado grau de exati-
dao. Vérias téenicas e andlises estatisticas
aplicadas aos resultados permitem avaliar e
estabelecer as relagdes entre varidveis.
Qualitativa: método interpretativo que
néo permite a mensuragio, mas possibi-
lita a compreensao aprofundada dos feno-
menos em estudo, por meio de um levanta-
mento detalhado das motivagdes, atitudes
e crengas dos pesquisados.

TIPOS DE PESQUISA

Para expandir o seu negécio, ou superar
uma situagéo de crise, é fundamental conhe-
cer 0 mercado onde atua, os seus concorren-
tes e clientes/consumidores, e o potencial de
crescimento da sua empresa. A pesquisa é o
instrumento que pode ajudar a tomar a deci-
80 certa e a corrigir, ou desenhar, os rumos
do negdcio. Confira alguns tipos de pesquisa
que o Instituto Logweb realiza:

Potencial de mercado: estima o tamanho do
mercado; identifica a concorréncia e a partici-
pacdo de mercado (grau de compartilhamen-
to do seu negécio com os concorrentes).

Viabilidade de Negécio: testa a com-
preensdo e aceitacio de conceitos de novos
servigos ou produtos; identifica os prin-
cipais fatores para viabilizar o negdcio e
qual a dimensio do mercado potencial.

Concorréncia: identifica a concorréncia
direta ou indireta (produtos/servigos subs-
titutos) e quais os produtos e servigos prefe-
ridos e rejeitados; avalia as suas oportuni-
dades, os diferenciais, pontos fortes e fracos
dos seus competidores (analise SWOT).

Posicionamento: avalia como sio perce-
bidas as estratégias da empresa ou marca
(também em relacdio & concorréncia), se os
rumos devem ser corrigidos e quais as me-
Thores opgdes para fazé-lo.

Segmentacdo: estabelece uma tipologia
dos seus consumidores/clientes, revelando as
principais caracteristicas, perfil e tamanho de
cada um dos segmentos obtidos. Esta infor-
magdo permite definir estratégias e ajustar
produtos, servigos ou canais de distribuigdo.

Perfil do Consumidor/Cliente: identifica as
caracteristicas e habitos dos seus consumido-
res/clientes, comparando com a concorréncia.

Propaganda/Anincios: caminhos para de-
senvolver campanhas publicitdrias; avalia-
¢ao de conceitos e pré-teste de propagandas;
recall (lembranca) e avaliagio de campa-
nhas publicitarias.

Imagem/Avaliacio da Marca: imagem, lem-
branca e caracteristicas da marca, significa-
dos e conceitos associados; peso da marca na
satisfacdo dos clientes e nas decisdes de com-
pra dos produtos ou aquisigao de servigos.

Satisfacdo: caracteristicas positivas e ne-
gativas e grau de satisfagéo com os produtos
ou servigos, comparando com a concorrén-
cia; fatores de fidelizagdo da marca; cami-
nhos para criar estratégias de fidelizagao.

Clima Organizacional: avaliagao da satisfa-
¢d0 no trabalho, comunicagéo interna e clima.

Saiba mais sobre o trabalho do Instituto
Logweb de Logistica e Supply Chain em:
http/lwww.ilog.org.br/
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BNDES REVE iNDICE DE CONTEUDO NACIONAL PARA
CREDENCIAMENTO DE FORNECEDORES DA INDUSTRIA BRASILEIRA

Banco Nacional de Desenvolvi-
mento Econdémico e Social — BN-
DES aprovou medida temporaria que
reduz de 60% para 50% o indice mini-
mo de nacionalizagdo em valor exigido
para o credenciamento de maquinas e
equipamentos, sistemas industriais e
componentes nas operagoes de crédito
do Banco, denominado Credenciamento
de Fornecedores Informatizado (CFI).
A alteragdo, valida para todos os
setores da industria brasileira até 30

de junho de 2017, tem carater conjun-
tural e transitério para fazer frente
aos efeitos da variagdo cambial sobre
aumento nos custos de producdo do
setor industrial. A atual redugdo do
indice minimo de contetido nacional
busca evitar que empresas industriais
figuem desenquadradas das regras de
financiamento por questdes de efeitos
cambiais. O indice minimo de naciona-
lizagdo em peso mantém-se inalterado
em 60%. A medida se insere no plane-

>

jamento do BNDES de rever, de forma
estrutural, a metodologia de calculo
do indice de nacionalizacao, tendo em
conta a perspectiva da competitivida-
de da industria brasileira, e esta ali-
nhada a demandas apresentadas por
entidades representativas do setor ao
Banco. As normas completas para o
credenciamento de maquinas, equipa-
mentos, sistemas e componentes estio
disponiveis Portal BNDES no link:
http://bit.ly/2¢7X9CT

SEGUNDO FGV, CONFIANGA DO COMERCIO SOBE PELO 4°

Indice de Confianca do Comércio

(Icom) do Brasil avangou pelo quarto
més seguido, com altas nas medigdes da si-
tuacdo atual e das expectativas, informou
a Fundagéo Getulio Vargas (FGV).

O Icom subiu 7,2 pontos em agosto,
atingindo 82,1 pontos. Na média mével
trimestral, o indice subiu 3,7 pontos e re-
gistrou a maior alta da série iniciada em
margo de 2010.

“O resultado de agosto consolida a ten-
déncia de alta da confianca do comércio
em 2016, com alguma melhora na percep-
¢do sobre o ambiente atual dos negdcios.
Ainda assim, a distancia recorde de 21
pontos entre os indices que medem ex-
pectativas e percep¢do sobre o momento
presente (IE e ISA) ilustra o fato de que,
em agosto, o setor apresenta um grau
de otimismo em relagdo ao futuro que se

e

MES SEGUIDO EM AGOSTO

aproxima da neutralidade, mas continua
enfrentando grandes dificuldades no dia
a dia”, afirma o Superintendente de Pro-
ducdo de Bens Publicos da FGV/IBRE,
Aloisio Campelo Jr.

No més, o Indice de Expectativas (IE)
subiu 8,2 pontos, para 93,0 pontos. Ja o fn-
dice da Situagio Atual (ISA) avancou 5,9
pontos, a 72,0 pontos.

(Fonte: Veja, Com agéncia Reuters)

~>-

MOVIMENTAQAO DE ALUGUEL DE GALPOES INDUSTRIAIS E
LOGISTICOS CRESCE NO PRIMEIRO SEMESTRE

O mercado de galpdes logisticos e
industriais estd se reaquecendo.
De acordo com relatério da Engebanc,
consultoria especializada no setor imo-
bilidrio, a absorgdo bruta deste tipo de
imével, indice que contabiliza somente
as locagdes, sem levar em conta os espa-
¢os devolvidos, cresceu 35% no primeiro
semestre, em relagdo a0 mesmo periodo
do ano passado. O dado indica maior mo-
vimenta¢ido de empresas interessadas
em mudar de espaco e que buscam em-
preendimentos mais modernos e eficien-
tes para sua operagao.

O balango também indica uma pers-
pectiva de melhora do segmento indus-
trial ja4 que algumas demandas imobi-
lidrias que haviam sido postergadas,
por conta da crise, estdo retornando. A
TRX, um dos principais players da area
de real estate corporativo e industrial
do Brasil, tem visto na pratica esta re-
tomada. “A frequéncia de conversas en-
tre nés e companhias interessadas na
ocupacdo de novos iméveis tem cresci-
do. Nos ultimos dois meses, alugamos
nossos empreendimentos para quatro
empresas. E um indicativo de que o

mercado estd mais otimista em relagdo
a retomada da economia e com dispo-
sicdo para fazer mudangas”, comemo-
ra José Alves Neto, vice-presidente da
companhia.

A Sestini é um exemplo de empresa
que alugou recentemente um galpao.
Especializada em malas e mochilas, a
empresa buscava um espago que pu-
desse acomodar melhor seus produtos,
e locou 12.000 m? quadrados de um
condominio logistico da TRX que ainda
estd em fase final de obras, localizado
em Guarulhos, SP.
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Sao varios 0s desafios e as
tendéncias da logistica nas
lojas virtuais brasileiras

importancia da logistica no e-

commerce torna-se cada vez

maior frente aos novos desafios
e ao aumento de competitividade entre
lojas virtuais brasileiras. £ o que considera
aABComm—Associacao Brasileira de Co-
mércio Eletronico (www.abcomm.org),
que a cada dois anos realiza e divulga a
Pesquisa Logistica no E-commerce Bra-
sileiro, no qual compila observacoes e
andlises sobre o setor.

A Ultima edicdo, realizada em 2015,
mostra a diminuicdo do uso de frotas
préprias e do servico dos Correios, além
do aumento do uso de transportadoras
privadas. Entretanto, na contramdo do
avanco tecnoldgico, o prazo médio de
entrega de mercadorias adquiridas pela
internet aumentou, em média, 35% nas
principais capitais brasileiras. Isso porque
as lojas virtuais perceberam que prome-
ter prazos de entrega apertados pode
significar reclamacdes, arranhdes em sua
imagem nas redes sociais e até mesmo
processos juridicos. Em alguns casos,

- SET 2016

como no Rio de Janei-
ro, h& problemas graves
com as entregas.

A pesquisa mostrou,
ainda, que a interna-
cionalizagdo via e-com-
merce é uma realidade.
Assim como h& milhdes
de consumidores bra-
sileiros comprando em
lojas virtuais estrangei-
ras, também ha lojas vir-
tuais brasileiras venden-
do para consumidores
estrangeiros. Cerca de
16% das entrevistadas
disseram que ja enviaram
produtos para o exterior.

Com relacdo a arma-
zenagem, 89,6% ndo
terceirizam 0 servico,
contra 82% em 2013.
Custo mais baixo e maior
controle sobre a opera-
€30 530 as principais van-
tagens apontadas. Entre
as desvantagens estdo
baixa elasticidade em
datas sazonais e menor
poder de barganha com
transportadoras.  Vale
lembrar que empresas
com armazenagem terceirizada conse-
guem operar a partir de outros estados,
se aproveitando de incentivos fiscais.

O frete ainda é o maior responsavel
pelos custos logisticos no e-commerce,
representando 62,6% do valor total. A
participacdo desse custo aumentou em

Salvador, da ABComm: as
tendéncias s&o automatizar
processos, reduzir o custo da
Uttima milha e aumentar o nivel de
senvigo para entregas urgentes

Souza, da Giuliana Flores:
“trabalhamos com transportadoras
até o prazo de D+2, acima disso
temos floriculturas parceiras em
diversos estados do Brasil”

relacdo a 2013, quando
era de 58%. Segundo a
pesquisa,  investimentos
em automacao e capa-
Citacdo trazem mais per-
formance no manuseio e,
consequentemente, redu-
cdo de custos.

De acordo com Mauri-
cio Salvador, presidente da
ABComm, as tendéncias
na logistica no e-commer-
Ce sdo automatizar pro-
cessos, reduzir o custo da
Ultima milha (last mile) e
aumentar o nivel de ser-
vico para entregas mais
urgentes (same day deli-
very). Ele explica que os
Parcel Shops tem se mul-
tiplicado rapidamente na
Europa, Estados Unidos e
Asia. Tratam-se de pontos
comerciais diversos — des-
de uma padaria até uma
loja de departamentos —
onde o consumidor pode
retirar suas compras feitas
pela internet (veja box).

“A  internacionalizacdo
via e-commerce também
tem aumentado o desafio
logistico, de criar armazéns e hubs em dife-
rentes paises. Outra tendéncia interessante
impulsionada pelos marketplaces é o uso
de cross docking e drop shipping. Hé inova-
¢Oes em andlise, tais como o uso de drones
e lockers refrigerados, mas isso ainda deve
demorar para chegar ao Brasil”, expde.



UTweb

Para Salvador, a entrega expressa é
0 nosso grande desafio. “Muitas trans-
portadoras terceirizam seus servicos com
os Correios, que tém um péssimo nivel
de servico. No caso do e-commerce, 0s
atrasos na entrega causam problemas
graves na imagem das lojas virtuais. O
consumidor ndo entende que o produto
atrasou por culpa dos Correios, ele vai ao
Procon contra a loja virtual”, ressalta.

0 melhor, segundo ele, é buscar al-
ternativas na iniciativa privada. “Nos da
ABComm somos a favor da privatizacdo
dos Correios. Enquanto isso ndo aconte-
ce, as empresas de e-commerce preci-
sam administrar melhor a ansiedade dos
compradores, enviando e-mails e SMS
com as mudancas de status de entrega
e aumentando os prazos prometidos. So-
mente na Grande Sao Paulo, os prazos
de entrega aumentaram de quatro para
oito dias nos ultimos dois anos.”

Salvador diz que o maior diferencial
do e-commerce é poder operar uma loja
virtual com milhares de produtos na pra-
teleira, sem precisar té-los em estoque. £
por isso que os marketplaces tém cresci-
do tdo rapido.

Flores express

Foi de olho nas oportunidades do e-
commerce que a Giuliana Flores (Fone:
11 3383.1701) criou seu site em 2000
e, hoje, é considerada uma das maiores
floriculturas on-line do pais. Clévis Sou-
za, fundador da empresa, explica que a
fim de cumprir o compromisso de en-
tregar dentro do prazo de até trés horas
no pais inteiro, a companhia trabalha
com transportadoras terceirizadas e,
com isso, obtém reducdo de custos e
maior qualidade na prestacao dos servi-
¢os. “Trabalhamos com transportadoras
até o prazo de D+2, acima disso temos
floriculturas parceiras em diversos esta-
dos do Brasil”, conta.

Os periodos de maior fluxo de en-
tregas acontecem em datas sazonais,
como dia das maes e dos namorados.

Mauricio Salvador, presidente da
ABComm, explica que funciona dessa for-
ma: o cliente faz uma compra numa loja
virtual e depois retira em uma loja fisica.
Uma néo tem relacdo com a outra. Po-
de-se comprar uma camisa pela internet
e retirar em uma loja de ferramentas, por
exemplo. No momento do fechamento
do pedido on-line, na escolha da forma
de envio (expresso, normal, etc.), aparece
a opgdo de retirar o produto num desses
locais, que sdo as chamadas Parcel Shops.

0 cliente digita entdo o codigo postal
de onde quer pegar o pedido, e o sistema
mostra num mapa as Parcel Shops mais
proximas daquele codigo postal. Basta cli-
car sobre uma delas para selecionar e em
seguida finalizar a compra.

Segundo Salvador, ha seis vantagens de
utilizar o modelo. Primeiramente, o custo
do frete é menor, pois a roteirizacao de en-
trega é sempre a mesma, sabe-se quanto
tempo demora pra carregar e descarregar
0 caminhao, onde é proibido estacionar, os
horarios de trafego intenso, etc. Além dis-
50 é preciso fazer menos paradas do que
nos casos de porta a porta.

Outro beneficio é a maior taxa de su-
Cesso, Pois nem sempre 0 consumidor esta
em casa. Nos Estados Unidos e na Europa
é rara a figura do porteiro de prédio. Os

O que é um Parcel Shop?

horérios de funcionamento das lojas ja
sdo conhecidos pelas transportadoras. Di-
ficilmente uma entrega deixara de ser feita
porque o estabelecimento estava fechado.

Outro ponto importante é que muitas
empresas querem ser Parcel Shops, afinal,
isso significa mais gente entrando pelas
portas. Além disso, elas sdo remuneradas
por cada pacote entregue.

A quarta vantagem é oferecer mais
comodidade para os consumidores, que
podem optar em retirar seu pacote onde
quiser: perto do trabalho, da academia, de
casa. Ele decide qual o melhor trajeto e o
melhor ponto de retirada. Algumas lojas
sd0 24 horas, como as de conveniéncia,
por exemplo.

Além disso, 0 prazo de entrega é menor,
pois como a roteirizacdo de entrega nas
Parcel Shops é sempre a mesma, ndo ha
necessidade de acimulo de pacotes para
que 0 caminh&o saia. Todo dia havera en-
trega.

E, por Ultimo, esta a reducdo dos pro-
blemas de fraudes. "Os lojistas virtuais
estdo adorando o modelo. Primeiro por-
que as taxas de sucesso de entrega sao
de 99,99%. Segundo porque podem usar
0 mesmo canal para retirada de produtos
devolvidos. Isso reduz muito o custo da lo-
gistica reversa”, finaliza Salvador.

"Nessas épocas, aumentamos o nime-
ro de motoristas para garantir que os
presentes cheguem dentro da data e do
horario.”

Com relagdo ao cuidado com os pro-
dutos, Souza diz que a empresa busca
acomodé-los em uma embalagem es-
pecial com protecdes para que ndo haja
nenhum tipo de dano quando chegar as
mé&os do destinatario.

Entre os problemas logisticos enfren-
tados, cita a falta de comunicacdo das
transportadoras sobre a confirmagdo
da entrega dentro do horario. "Por isso,

mantemos da melhor forma possivel
0 contato com elas para que ndo haja
atrasos.” No caso de logistica reversa,
em Sao Paulo é feita pelas transportado-
ras e, em outras localidades, é utilizado o
servico dos Correios.

Para otimizar suas operagdes, a Giu-
liana Flores utiliza um aplicativo que
permite acompanhar cada motorista.
As baixas sdo feitas diretamente por
eles. Souza revela que as perspectivas
de negdcios para os proximos meses é
alcangar um percentual de 20% superior
comparado ao ano passado. e
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Ferreira & Salles também esta
no “Programa de Exceléncia em

Quimica  Am-

Transportes Ypé&”
paro (Fone: 19

/ \ 3808.8000),

mais conhecida pela
marca Ypé, estd pro-
movendo o “Programa
de Exceléncia em Trans-
portes Ypé"”, do qual a
Logweb é a divulgado-
ra oficial.

Este programa abran-
gerd as transportadoras
que S&0 responsaveis
pela distribuicdo na-
cional da Ypé em suas
cinco unidades de ex-
pedicao (saiba mais na matéria "Ypé

Santos: “além de aprendermos
com os diversos conceitos, estamos
aprimorando 0s servicos para
garantir o nivel de servico prestado e
alavancar novos negécios”

mou e/ou estd toman-
do para ser eleita a
melhor transportadora,
Santos conta que estdo
sempre investindo em
informacéo e conscien-
tizacdo de seus mo-
toristas e prestadores
sobre a importancia de
se entregar os produ-
tos transportados, nao
s6 com a agilidade que
demanda o setor de
transportes, mas com a
competéncia em entre-
ga-los com qualidade e

seguranca, minimizando ao méaximo
0s possiveis atrasos, para que 0 pro-
duto esteja sempre a disposicdo do
consumidor no local e tempo previsto,
atendendo as suas necessidades e a
satisfacao do cliente. “Independente-
mente do resultado de nossa parti-
cipacdo neste Programa, a mudanca
sempre serd positiva, pois, além de
termos a oportunidade de participar,
o0 retorno sera em ter visibilidade no
setor de servicos de transportes e,
principalmente, estaremos  sempre
em melhoria continua, aumentando o
nivel de servico”, completa o gerente
comercial e de operacGes.

lanca Programa de Exceléncia em
Transportes, que abrangera quarenta
e oito transportadoras”, publicada

Ferramenta poderosa para elevar nivel de servigco

a pagina 40 da edicao 168, de abril
(ltimo).

A Ferreira & Salles Logistica e Trans-
portes (Fone: 71 3291.1164) é uma
das empresas participantes. “E de
extrema importancia participar do
‘Programa de Exceléncia em Trans-
portes Ypé', pois ele visa avaliar as
atividades de fornecedores de trans-
portes, garantindo o aprimoramento
e a melhoria na prestacéo de servi-
cos. E, além de aprendermos com os

Adriana Bueno é gerente nacional de
transportes da Quimica Amparo — Ypé e, portanto,
esta totalmente envolvida neste evento.

Segundo ela, o “Programa Exceléncia em
Transportes Ypé” é uma ferramenta poderosa na
estratégia de crescer em nivel de servico percebido
pelos seus clientes.

“Ganhamos pontos percentuais em entregas
no prazo e, também, em aderéncia ao horario
agendado para carregamento em nossos CDs.
As reunides de alinhamento periédico com
as empresas participantes tém possibilitado

diversos conceitos, estamos aprimo-
rando nossos servicos para garantir o
nivel de servico prestado e alavancar
novos negocios”, conta Daniel Nasci-
mento Santos, gerente comercial e de
operagdes da transportadora.

o entendimento das anomalias de processo e permitido agoes
direcionadas para a solugdo de problemas”, diz Adriana.

A gerente nacional de transporte ainda vé esses primeiros meses
do Programa como vencedores na construgdo do resultado da Ypé no
ano, bem como vislumbra inovagdes para a versao 2017, melhorando,
assim, continuamente as operacoes de transportes da empresa. wwes

Sobre as medidas a empresa to-
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Prévia da Movimat 2016:
expositores apresentam as novidades
e sua linha de produtos e servicos

Dando continuidade a prévia da Movimat 2016 — Saldo Internacional da Logjistica
Integrada, que iniciamos na edicao passada de Logweb — a revista é “Midia de
Apoio” do evento —, destacamos a seguir mais alguns dos expositores.

Senior

Juliane Mateus Costa, analista de comunicagdo da Senior (Fone: 0800 648
3300), relaciona as solucées oferecidas pela empresa: Gestdo de Fretes — FIS,
que controla desde as negociagdes com as transportadoras até a auditoria e
autorizagdo de pagamentos dos fretes; Gestao de Transportes — TMS, que con-
trola todas as etapas, das operagdes as exigéncias legais do transporte de car-
ga lotacdo e fracionada; Gestdo de Armazenagem —WMS, solucdo 100% web
que controla a movimentagdo e armazenagem, eliminando erros operacionais;
Gestao de Frotas — FMS, que gerencia detalhadamente documentagdo, manu-
tencéo e abastecimento dos veiculos. A solugdo otimiza ativos e minimiza riscos
inerentes ao investimento dos veiculos, aumentando a produtividade e eficién-
cia das operagdes. “Oferecemos aplicativos para registro e acompanhamento de
mercadorias, check-list de viagem para liberagao de veiculos, acompanhamento
da jornada do motoris-
ta, indicadores KPIs da
operagdo em tempo real,
registro de oportunidades
e acompanhamento de
clientes e faturamento das
filiais com indicadores ge-
renciais”, finaliza Juliane.

Viniflex
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0 destaque da Viniflex (Fone: 11 4787.6003) é o galpao
modelo duas aguas, com vaos totalmente livres e confeccio-
nado com estruturas metdlicas zincadas a fogo, atendendo
as normas NBR 6123 2 6323. O revestimento é em lona PVC
de alta resisténcia, autoextinguivel, antichama, antifungos e
antirraios. A empresa atua nos segmentos de armazenamen-
to, Operador Logistico, automotivo, sidertrgico, metalrgico,
portos, usinas, construtoras e agronegacios, entre outros.
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Ultragaz

0 Nucleo Industrial Envasado da Com-
panhia Ultragaz (Fone 11 2139.7000)
é um departamento atuante no abaste-
cimento de GLP. Os principais produtos
comercializados sdo os vasilhames P20,
para empilhadeiras, e P45, para con-
dominios, indUstrias, hospitais, bares,
restaurantes e farmacias, entre outras,
ambos com sistemas de seguranca com-
posta por valvula de pressao. Julio Cesar
Leonelli, consultor comercial, e Monica
Cavalcante, assistente administrativa,
informam que o P20 é o modelo de vasi-
lhame com carga de 20 quilogramas de
GLP, e 0 tnico formato no qual o produto
é utilizado em estado liquido, direciona-
do principalmente para consumo em em-
pilhadeiras a gas. "0 vasilhame P20 tem
um 6timo custo beneficio, com duracao
média de 8 a 9 horas na empilhadeira, e
é testado, inspecionado e aprovado em
um controle rigoroso de qualidade.”

LRy -
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A GLP Brasil (Fone: 11 3500.3700)
apresentara no evento todo seu portfolio
de condominios logisticos, que no merca-
do brasileiro envolve 3,6 milhdes de me-
tros quadrados de drea total, sendo 2,7
milhdes de metros quadrados em drea
total construida e 0,9 milhdo de metros
quadrados em desenvolvimento. A sequir
as informagdes técnicas de alguns dos
seus principais empreendimentos: GLP
Guarulhos, parque logistico best-in-class
com 11 galpdes construidos e quatro
disponiveis para BTS. Apresenta pé-direi-
to de 12 m, area total de 418.496 m?,
area construida de 373.248 m2 e esta
localizado na Rod. Pres. Dutra, km 207
— Guarulhos, SP; GLP Gravatai, localizado
na Regido Metropolitana de Porto Alegre,
RS, com certificacdo LEED categoria Prata
nos galpdes 1 e 2, e estd em processo de

certificacdo do galpéo 3. Possui pé-direi-
to de 12 m, rea total de 97.421 m2 e
4rea construida de 51.733 m2; GLP Ribei-
réo Preto, conta com 4 galpdes construi-
dos, sendo 2 100% locados. E composto
por galpdes modulares, que atendem
diversas especificaces de armazenagem
e distribuicdo, tendo pé-direito de 12 m,
area total de 59.741 m2 e area construi-
da de 59.741 m2, estando localizado na
Rodovia Anhanguera, Km 317,5 - Ribei-
réo Preto, SP, a 2 km do Aeroporto Leite
Lopes; GLP Campinas, desenvolvido de
forma modular, possibilitando a instala-
¢do de empresas de logistica e industrias
de todos os portes e diferentes necessida-
des. Tem pé-direito de 12 m, area total de
180.947 m? e drea construida de 81.731
m?, estando localizado na Rod. Anhan-
guera, km 104, Campinas, SP: GLP Ca-
jamar, parque logistico composto por
dois galpdes com quatro modulos cada,

de metragem entre 4.750 m? e 14.730
m2.Tem pé-direito de 12 m, érea total de
77.682 m2 e area construida de 77.682
m2, com localizagdo na Avenida Dr. An-
tonio Jodo Abdalla, com facil acesso a
Rodovia Anhanguera (SP-330); GLP Du-
que de Caxias — quando concluido sera
0 segundo maior parque logistico da
empresa no Brasil, atras apenas do GLP
Guarulhos. A previsdo € iniciar a primeira
fase da obra com 67.000 m2 com previ-
sdo de entrega no 2° semestre de 2017.
Apresenta pé-direito de 12 m e &rea total
de 342.905 m?, com localizacdo na Rua
Luciano Carneiro, S/N — Duque de Caxias,
RJ. “Teremos a oportunidade de apresen-
tar nosso portfélio e nossos diferenciais
construtivos por meio de um aplicativo
interativo no qual os visitantes poderdo
fazer um tour virtual nos nossos em-
preendimentos”, completa Mauro Dias,
presidente da GLP no Brasil.
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Feita para durar ! Robustas para todos os tipos de operacao.

« Capacidade: 2.500, 3.000 e 3.300 kg — GLP / Diesel

* Versdao GLP motor Mitsubishi 4G64 - 7TOHP com a
tecnologia PSI em seu sistema de injecao

+ Sistema de freio a disco banhado a éleo livre de
manutengao, podendo chegar até 10 mil horas de vida util

« Transmissao Split T-30 oferece maior facilidade para
acesso de manutengao, operagao mais suave e confortavel

» Compartimento do operador campo de visao
ampliado em 11%, alavancas de acionamento hidraulico ao
lado do operador, assento com suspensao e sensor de
presenca com apoio de braco reclinavel

*Facil acesso para manutengbes, além do baixo custo

Garantia de 3 anos ou 5.000 horas.

Distribuidores em 100% do territorio nacional

THE FORKLIFT
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Embalaplast Retrak Empilhadeiras

A Retrak Empilhadeiras (Fone: 11 2431.6464) apresentara a sua linha com-
pleta de equipamentos, incluindo empilhadeira trilateral para corredor estreito
apartir de 1,7 m e empilhadeiras elétricas de contrapeso de 3 e 4 rodas de 1,6
e 2 t, além das tradicionais empilhadeiras retréteis de 2 t, patoladas de 1.6 t
(novo modelo), transpaleteiras elétricas de 2,7 t e empilhadeiras a combustao
de 2,5 t (novo modelo RC 44). “Os nossos lancamentos serdo: Trocadores Au-
tomaticos de Baterias (TAB) para troca rapida e sem esforco por parte dos ope-
radores; Unidades Auténomas de Abastecimento (UAA) que preparam a dgua

A Embalaplast (Fone: 55 11
4702.4677) é especializada na pro-
dugdo de filmes plasticos e emba-
lagens técnicas de protecdo. Atua
na producdo de filmes, bobinas e
sacos em PEBD, PEAD, EPE, EPE co-
laminado, TNT, bolha e bolha manta.
Fornece embalagens especiais em
qualquer formato e especificacao;
embalagens especiais personaliza-
das de acordo com a necessidade do
cliente, fabricadas em PP corrugado
e em qualquer formato, cor, peso,
resisténcia, impressas, com tampas,
revestimentos e acessorios diversos;
embalagens de espuma de células fe-
chadas, obtida a partir de expanséo,
utilizadas em formatos de calcos, cre-
malheiras, separadores para vidros e
|atarias automotivas. Também utiliza-
das para vedacdo de ruidos, podem
ser autoadesivas com diversas densi-
dades e medidas; espuma fabricada
através de aglomeracdo de flocos e
outros materiais; PU, espumas soft
produzidas em diversos processos de
modo a atender as necessidades de
diversos produtos, podendo ser for-
necidas na forma de pecas adesivas
destinadas a aplicacdes que necessi-
tam de um posicionamento especi-
fico no produto, e pecas prensadas,
destinadas a aplicacdes em um perfil
complexo através do corte em facas,
vincos e prensas; e calcos de EPE,
fornecidos em varios formatos con-
forme a necessidade.
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da rede e fazem sua injecdo nas baterias, permitindo enchimento rapido, se-
guro e fcil; e carregadores com abastecimento i
automético de 4gua e tomada antifaiscamento.
Os novos carregadores de bateria modelo F1
foram desenvolvidos pela Retrak para otimizar
0 processo de cargas das baterias, reduzir riscos
de incéndio e efetuar a alimentacdo de 4gua da
bateria sem interferéncia do operador”, infor-
ma Fabio Pedrao, diretor executivo da empresa.

Saur Equipamentos

A Saur Equipamentos (Fone: 55
3376.9300) disponibiliza uma linha di-
versificada de equipamentos para empi-
Ihadeiras, como garras para fardos e para
eletrodomésticos e posicionadores de
garfos, além de solucGes customizadas
para 0 manuseio de cargas. Além disso,
comercializa niveladoras de docas, ram-
pas niveladoras e plataformas elevado-
ras. Para atender o setor agricola produz
plataformas para descarga de granéis e
coletores de amostras de cereais. Durante
a Movimat 2016, a empresa apresentara
o Push-Pull sobreposto aos garfos, ideal
para ser utilizado em operacdes que re-
querem a remogdo e instalacdo rapida e
frequente do Push-Pull na empilhadeira.
Segundo Monica Heinrichs, assessora
de imprensa, ele permite 0 aumento do
volume de carga transportada, através
da recuperagao/substituicdo de paletes.
"A regido de contato do slip sheet é to-
talmente arredondada, o que evita da-
nos as mercadorias”, diz Monica. Duran-
te 0 evento, também serd apresentada a
garra giratoria para bobinas com braco

menor fixo e braco maior unido (FU),
com bragos delgados e contorno suave,
proporcionando melhor aproveitamento
de espacos de armazenagem e facilitan-
do a saida da bobina. "0 giro de 360
graus para ambos os lados é suave, po-
rém, com excelente velocidade, gerando
mais rapidez e maior produtividade no
armazenamento. Inclui protetor de con-
chas integrado, o que previne o desgaste
excessivo das conchas”, finaliza a asses-
sora de imprensa.
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KM Carregadores de Baterias

A KM Carregadores de Baterias (Fone:
19 3886.8044) traz novidades com a nova
linha de carregadores alta frequéncia de-
senvolvidos, segundo conta Danilo Macan,
engenheiro de desenvolvimento da empre-
sa, com alta eficiéncia energética para eco-
nomia no consumo de energia e, também,
para atuar na solucdo do aquecimento de
baterias traciondrias durante a recarga.
"A grande novidade deste ano apresen-
tada pela KM é o carregador de baterias
alta frequéncia (KMTAF). O equipamento

foi lancado no inicio do ano e, além de
economizar energia, também é a soluco
para um problema existente no setor, que
é 0 aquecimento das baterias traciona-
rias. Este tipo de carregador
reduz significativamente o
aquecimento das baterias
devido a alta eficiéncia ener-
gética. Além disso, é capaz
de operar com diversas cur-
vas de carga que otimizam
a autonomia e o desem-

penho das baterias. Ele ainda conta com
um display grafico e LEDs que indicam os
estagios de carga e possiveis falhas no sis-
tema durante a recarga. Com uma inter-
face facilitada, o processo de
recarga se reduz ao simples
fato de conectar a bateria”,
explica Macan. A KM traba-
lha também nos segmentos:
traciondria convencional; au-
tomotiva e nautica; formacdo
€ manutencao.

IMSB

A IMSB Industria de Maquinas
e Equipamentos (Fone: 54 3455-
7200) é especializada no desen-
volvimento e comercializagdo de
maquinas para o posicionamento,
enchimento, encaixotamento, pa-
letizagdo e envolvimento por filme
extensivel de variados produtos. Du-
rante a Movimat, apresentard dois
modelos de envolvedores de pale-
tes semiautomaticos indicados para
operar no envolvimento de produtos
nas industrias alimenticia, cosmética,
bebida, saneante, farmacéutica, qui-
mica, armazéns e Operadores Logis-
ticos. O envolvedor de palete Robd
S6 € capaz de embalar qualquer tipo
de produto, de forma e tamanho
variado, tendo um nivel elevado de
autonomia para envolver e grande
flexibilidade de trabalho. Por outro
lado, a série Xtenser inclui envolve-
dor de palete manual com filme ex-
tensivel. As principais caracteristicas
sao: flexibilidade de operar em qual-
quer ambiente (sem instalagdo fixa);
indicado para envolver paletes e pro-
dutos de quaisquer tamanhos; e en-
volvimento répido sem comprometer
a estabilidade, sequndo a empresa.
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Storopack

A linha de produtos da Storopack do Brasil Embalagens de Protecdo (Fone: 11
5677.4699) inclui: Void Film, travesseiros de ar usados para preencher espaco e
acomodar produtos dentro de caixas; Cushion Film, manta protetora que serve
tanto para embalar como preencher espacos vazios; Bubble Film, embalagem que
substitui o plstico bolha com vantagem operacional, reduz espaco de estocagem
e material picotado, segundo a empresa;
protecdo provenientes do papel, indicadas para produtos mais pesados e robus-
tos. “Em complemento a nossa linha de embalagens de protecdo lancaremos a
FOAMplus, linha de produtos que trabalha com a espuma quimica e que garante
total protecdo aos produtos, pois a espuma molda a forma do produto direta-
mente dentro da caixa”, completa Vicentina Pereira, diretora da empresa.

e Paperplus, linha de embalagens de

Pithey Bowes

0 principal produto apresentado pela Pitney Bowes (Fone: 11 2348.8860) serd a True-
Sort Automated Parcel Solutions, solucdo de triagem automatizada de pacotes e encomen-
das que envolve hardware e software e automatiza tarefas manuais, além de se integrar a
quase todos os arquivos simples de back-end, base de dados ou sistema ERP de servios
web, sequndo informa a empresa. Também sera apresentado o SendSuite Tracking, que
automatiza o recebimento e a distribuicao de correspondéncias importantes e urgentes.
Por sua fez, 0 Borderfree é um Global Trade Solutions que faz importagdo e exportacao de
forma fécil. “Nos ajudamos muitos importadores, exportadores e prestadores de servicos
a lidarem com as complexidades do comércio global. Com ferramentas féceis e rapidas,

implementamos servicos Web API e servicos de classificacdo de
tarifas 24/7 em grande escala. Principais diferenciais: por-
tal de comércio global — interface simples; contetido
preciso e atualizado de comércio global para 141

paises; e servicos de classificagdo profissio-
nal”, diz Fabiola Teodoro Pontes, gerente de
marketing da empresa.




Honeywell S&PS

Sao varios os lancamentos da Honey-
well S&PS (Fone: 11 3711.6770) na Mo-
vimat 2016: CT50, computador mdvel
com suporte para sistemas operacionais
Windows® e Android™, tendo como
plblico-alvo os funcionarios altamente
remotos, de linha de frente, com um flu-
xo de trabalho de digitalizacdo intenso.
Oferece conectividade em tempo real;
EDASO, dispositivo hibrido empresarial
indicado para usudrios que precisam ter
visibilidade em tempo real das informa-
¢des comerciais estratégicas ao negdcio.
Projetado para ser manuseado no coti-
diano da sua operagao, permite que os
colaboradores do varejo, restaurantes,
hospitais, laboratdrios de andlises clinicas
e operacles logisticas acessem, captu-
rem e enviem informacdes estratégicas
em tempo real; PM42, impressora de

etiquetas industrial que gerencia tarefas
de impressdo a partir de qualquer lugar,
usando um smartphone ou tablet com a
interface web facil, que suporta até nove
linguas diferentes; PC42t, uma escolha
para midias de até 110 mm (4,4 pol.) de
largura. Comporta fita carbono de tama-
nho grande e pode imprimir uma midia
mais longa antes de precisar de reposi-
cdo, aumentando a produtividade na
operacdo de impressao de etiquetas, se-
gundo a empresa; 8670 ring scanner com
Bluetooth®, que oferece desempenho de
digitalizacdo 1D e 2D, velocidades de de-
codificaco rapidas para digitalizacao de
c6digos de barras 1D e 2Db omnidirecio-
nal, excelente tolerdncia de movimento
e aprimorado desempenho de varredura
em codigos de barras danificados; Granit,
scanner de grau industrial sem fio com
tecnologia de imagens de érea de alcan-
ce total capaz de ler codigos de barras

T:lweb

em 1D e 2 D em uma ampla variedade de
distancias. Atua desde 2.000 cdigos de
baixa qualidade digitalizados a distancias
curtas até 100.000 codigos pendurados
em vigas de armazéns a uma distancia
de 52 pés (16 m); MP Compact Nova,
para clientes que

precisam de maior

velocidade,  rolos

de etiquetas de

alta capacidade e

transferéncia térmi-

ca. Esta impressora

apresenta caixa me-

talica e é resistente

o suficiente para ambientes industriais
agressivos, mas silenciosa o suficiente
para uso em escritorios. Alexandra Drum-
mond, ACS Latin America Marcom Leader,
lembra também que diversos outros itens
da linha de produtos da empresa serdo
mostrados no evento.

° INTELIGENCIA EM'MOVIMENTAGCAO LOGISTICA

LOCACAO
MANUTENCAO
PECAS °
COMPRA
VENDA

CARGA CARGA CARGA
até 1600 kg a partir de 1800 kg até 2000 kg Rua Fernando de Noronha, 398
ELEVACAO ELEVACAO ELEVACAO Tel: (11) 2207-4547 | Guarulhos-SP

até 5.466 mm a partir de 4.000 mm até 11.975 mm www.movilog.com.br
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Keepers Logistica

T A Keepers Logistica ATS (Fone: 11 4151.9030)
oferece, ha 20 anos, servicos logisticos de armaze-
nagem, manuseio e transporte para 17 segmen-
tos de mercado. “Aproveitamos os anos de 2015
e 2016 para fazermos pesados investimentos em
tecnologia, por tanto, vamos demonstrar na Movi-
mat 2016 um pouquinho dessas novas ferramen-
tas e integraces possiveis, a fim de fazer uma
gestdo mais rapida, eficiente e mais barata dos estoques para nossos clientes”, explica
Felippi Perez, diretor comercial e de marketing da empresa.

Trans
Otemsito

ATrans Otemsito (Fone: 11
3781.1800), outra empresa
participante da Movimat 2016,
é especializada no transporte
rodoviério de cargas.

Recanto

EBS Log

dos Pallets

A Recanto dos Pallets (Fone:

A novidade da EBS Log — Empresa Brasileira de Solugdes para Logistica
(Fone: 11 999664.5599) na Movimat, conforme conta Gustavo Chama, dire-
tor executivo e CEO da empresa, é 0 DL16, produzido pela empresa europeia
SEIC. "Trata-se de um dos mais revolucionarios produtos do mundo, por co-
nectar objetos a internet com medicao de temperatura, pressao, umidade, im-
pacto e localizacdo, entre outras funcGes de alerta. O mais impor-
tante de tudo, ele da autonomia para objetos sem
alimentacao de energia para viajar pelo

11 4186.2129) apresentara no
evento a sua linha de servios,
que inclui venda, reforma e
locacdo de paletes.

Total Pallets

mundo, alimentando uma plataforma
que pode ser acessada via web mobile.”
Também sera apresentando o DLO0G6 -
Datalong16 — com conexao mundial.

ATotal Pallets (Fone: 11
3916.3435) fornece paletes de
madeira padrdo PBR, novos,
usados, reformados e descartaveis.
Oferece, ainda, chapas divisorias

Kame
Equipamentos

Outra participante da Movimat 2016,
a Kame Equipamentos e Projetos Meca-
nicos (Fone: 16 3443.1316) é
voltada para a producdo e o
desenvolvimento de Ergolifts
e empilhadeiras para bobinas,
bem como prestacéo de servi-
¢os de usinagem, caldeiraria,
montagem e manutencao in-
dustrial. No evento, sera
apresentada a empilha-
deira para bobinas da
Linha Klift 2016 e seus
clamps para movimen-
tacdo de bobinas.
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“chapatex”.

RTI Automacao

O Zebra TC8000, computador mével touch screen, é o lancamento da RTI
Automacao Comércio e Instalacdes (Fone: 19 2136.0800) na Movimat 2016.
Apresenta design ergondmico e uma extensa lista de inovacGes, segundo a
empresa, e é mais leve que os modelos tradicionais. Além deste, serdo mos-
trados outros equipamentos, de acordo com informacdes de Caroline Gomes
Capovilla, do departamento de Marketing: Zebra DS3600, scanners ultrarresis-
tentes, a prova d'dgua, que suportam 33% mais impactos, resistem a baixas
e elevadas temperaturas, poeira e sujeira; Zebra MC3200, computador mo-
vel que permite a captura de codigos de barras em qualquer condicéo; Zebra
TC55, computador mével touch resistente com recursos de
captura de dados; e Zebra MC9190-Z, leitor portétil de RFID
e c4digo de barras altamente resistente e de alto desem-
penho, para uso em qualquer tipo de ambiente,
interno ou externo — desenvolvido para leitura
de média a longa distancias. wawes




ZY X Tecnologia desenvolve
solucdes para transporte envolvendo
movimentacao fisica e gestao

ecém-fundada, a ZYX Tecno-

logia (Fone: 11 3262.4645) é

uma empresa desenvolvedora

de solucbes para o transporte de car-

gas, envolvendo movimentacdo fisica e
gestdo.

Referindo-se a forma de atuacao de

empresa, Antonio Wrobleski Filho, dire-

tor, afirma: “identificamos as principais

demandas quanto a performance e me-
Ihorias globais; economias reais em va-
lores pagos por fretes; e integracao com
aplicativos corporativos (ERP’s e CRM's)
através de atividades sequenciadas. E
oferecemos, em termos de andlise de
cargas: tecnologia embarcada e de mo-
bilidade; suporte legal e administrativo
para embarques; customizacdes, adap-

Controle do nivel

de servico

Avaliacdo de Transportadoras:
o Eficiéncia na Entrega

o Envio de Informagoes

o Valores Corretos

o Sinistros e Avarias

Operacionais

Gerenciais
SEGURANCA o Frete Minimo
o Auditoria das Operagdes
o Controle de Acessos
o Historico Alteracoes

o Limite de alcada

* Rating

Principais Relatorios

o Cargas em Transito

e Conferéncia de Fretes
 Administracao de Fretes
o Notas sem Informagao

o Frete Orcado x Frete Real

o Nivel Servico Expedicdo
o Gerencial de Fretes

o Custo Frete
© Custos Extras

Funcionalidades
Adicionais

o Controle de Patio e Portaria
de Veiculos

 Cotagdo de Frete (escolha
do frete de menor valor)

* Portais WEB:

Gestdo de Entregas; Logistica
Reversa; Integragdo com
Transportador

tacOes e ajustes no contexto de imple-
mentacdo; e treinamentos dedicados
(in House ou EAD)".

Aplicativos

Em seu modo de atuagdo, a empresa
oferece dois aplicativos. O primeiro é o
Can Cargo Analysis, de gestdo de logis-
tica, que permite o controle do frete e
da entrega e a gestao dos prestadores
de servicos. Aqui, 0 gerenciamento de
frete inclui: provisdo de fretes, frete x
mercadoria, custos extras, auditoria do
frete, pagamento e simulacdes.

0 outro aplicativo € o Kit Keep in Touch,
para acompanhamento da entrega em
tempo real. Inclui: controle de entregas e
coletas, agendamentos, cargas paradas,
liberagdo de reentregas/devolucdes. O de-
senvolvedor e sdcio da ZYX Tecnologia é
Paulo Westmann. zwes

—TAVAVAYS/AN N\O\IEL.

o e ——
MOVIMENTE SUAS CARGAS COM A RAMPA MOVEL GKL.
P & TS

www.rampamovel.com.br

GKL - INDUSTRIA MECANICA LTDA-

AV. BRASIL, 1.243 CEPF 09405-280 RIBEIRAO PIRES - SP TELEFOMNES: (11) 4828-1835 / 4828-1916 FAX: (11) 4828-1377

emalil: gkl@gkl.com.br site: www.gkl.com.br
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Yusen Logistics

Raquel Teixeira é a nova diretora de Contract
Logistics (CL) da Yusen Logistics. Formada em
Engenharia Eletronica, Raquel tem MBA em
Administragdo de Empresas pela Fundagdo
Getulio Vargas e 19 anos de experiéncia

nas areas de logistica e telecomunicagdes.
Antes de chegar a Yusen Logistics, a nova
diretoria era responsavel pela diretoria de
Desenvolvimento de Novos Negdcios da
CEVA, focada nas areas de bens de consumo,
produtos farmacéuticos e de tecnologia.

Ford

A Ford reestruturou as geréncias nas areas
de vendas e marketing de suas operagdes
de carros e caminhdes e na diretoria de
Tecnologia da Informagdo. No setor de
automaveis, picapes e utilitarios esportivos,
aempresa designou Antonio Baltar Jr. na
lideranga nacional de Vendas. Mauricio
Greco assumiu a geréncia geral de Marketing,
atuando em Sdo Bernardo do Campo, SP,
nas areas de Propaganda, Publicidade e
Promogdo de vendas. Baltar Jr. e Greco
reportam a Guy Rodriguez, diretor de
Vendas, Marketing e Servigo da Ford Brasil.
No setor de caminhdes semileves, leves,
médios, pesados e extrapesados, Oswaldo
Ramos assumiu a fungdo de gerente geral de
Vendas e Marketing, abrangendo também
o relacionamento com os distribuidores
exclusivos da drea. Ramos reporta-se a Jodo
Pimentel, diretor da Ford Caminh@es. Para
a diretoria de Tecnologia da Informagdo, foi
nomeado Djalma Brighenti, sucedendo a
Edson Badan, que se aposentou.

LOGZ Logistica

Apds cinco anos, Marcelo Muniz

deixou o cargo de diretor-executivo da
LOGZ Logistica Brasil para se dedicar

a empreendimentos pessoais. Foi
substituido por Ricardo Geoffroy, ha trés
anos na empresa. Executivo formado no
Banco do Brasil, Muniz ajudou a construir
um modelo de gestdo e governanga que
garantiu a LOGZ geragdo de valor para as
suas “empresas investidas”. Criada em
2010, a LOGZ é uma holding pura do setor
logistico e portudrio, com participagdes
importantes no Porto Itapod, SC, no
Terminal de Contéineres de Santa Catarina
- TESC/WRC, SC, e no TGSC, SC, projeto de
graneis em fase de construgdo.

.
Senior
A Senior —empresa
especializada na oferta
de software para
gestdo empresarial,
de pessoas, logistica e
de controle de acesso—
anuncia a promogdo de Marcelo
Franco a diretor da Unidade de Negdcios
Sythex, que atua com a oferta de solugdes
para o setor logistico. Ele substitui Eveli
Morasco, fundador da Sythex e que
esteve a frente da operagdo por 19 anos.
Entre os desafios do executivo, que antes
era gerente de vendas da drea, estd o
crescimento da carteira de clientes e das
receitas geradas com a oferta de WMS.
Graduado em Ciéncias da Computagdo
pela Universidade Ibirapuera e com
MBA em Inteligéncia de mercado pela
IBRAMERC, Franco esta cursando MBA
em Gestdo de Vendas e Negdcios na
IBRAMERC/FEBRACORP.

CEVA Logistics

A CEVA Logistics nomeou Fabio Maia
diretor regional de Solutions Design
para a América do Sul. Ele ficara
baseado na sede da empresa em S&o
Paulo, e se reportard ao vice-presidente
de Desenvolvimento de Negdcios

do Cluster América do Sul, Fabio
Mendunekas. Maia serd responsavel
pelo desenvolvimento de projetos
logisticos, de armazenagem e de
transportes para novos negocios com
clientes atuais e futuros em todo o
cluster. Ele é formado em Engenharia
Mecatrdnica pela PUC, com pds-
graduagdo em Finangas Corporativas
pela USP/FIA e MBA em Gestdo
Estratégica pela USP/FIA.

ABRAS

O presidente da Associagdo Brasileira
de Supermercados — ABRAS, Fernando
Yamada, e o 12 vice-presidente,

Jodo Sanzovo, apresentaram o

novo superintendente da entidade,
Marcio Milan. Vice-presidente,
responsavel pela area institucional

da Abras de 2002 a 2016, Milan é
também representante do setor na
Confederagdo Nacional do Comércio.
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Parte integrante da Logweb

Anutec, felra internacional de
tecnologia de alimentos, tem sua
segunda edicao em Curitiba

Evento realizado

pela empresa

alema Koelnmesse

apresentou

solucdes em

embalagens, esteiras

transportadoras,

balancas,

equipamentos de

etiquetagem e outros

itens, com o objetivo

de impulsionar os

negdcios no Brasil e

promover a integracao

com outros paises.

\I um grande evento realizado no Sul
do Brasil. Dessa vez, Maria Zim-

mermann Garcia, diretora comercial, e a re-
prter Carol Gongalves foram para Curitiba,
PR, prestigiar a segunda edicao da Anutec
Brazil 2016, feira bienal internacional de
tecnologia, embalagem e processamento
de proteina animal, realizada entre os dias
2 e 4 de agosto Ultimo no Expo Unimed.

ovamente a Logweb participou de

Reunindo 113 expositores, sendo 40
empresas vindas de 17 paises, a feira foi
um grande sucesso, mesmo com a situa-
cdo econdmica desfavoravel, mostrando
que a indUstria brasileira mantém sua von-
tade de crescer. “Desenvolvemos o forma-
to deste evento em estreita parceria com
os lideres do setor e conseguimos atrair
muitos visitantes qualificados, em sua
maioria tomadores de decisdo. A Anutec
Brazil mostrou que feiras conceitualmen-
te fortes podem atuar em um ambiente
econdmico dificil, como uma forca motriz
para o sucesso de todos os participantes.

Também ressalto aqui o forte apoio de
companhias lideres no fornecimento de
tecnologia internacional”, declarou Gerald
Bose, CEO da Koelnmesse GmbH, realiza-
dora da feira.

Na cerimonia de abertura estiveram pre-
sentes autoridades e representantes das
principais entidades e empresas do segmen-
t0. O Consul Geral da Alemanha, Axel Zei-
dler, ressaltou o aumento de participacoes
mesmo em meio ao conturbado cendrio
econdmico do pais. A vice-prefeita de Curiti-
ba, Mirian Gongalves, salientou a importan-
cia da cidade em sediar esta significativa fei-

Foto: Enio Salgado
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Consul Geral da Alemanha, Axel Zeidler, vice-prefeita de Curitiba, Mirian Gongalves,
€ 0 CEO da Koelnmesse, Gerald Bése
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ra, que traz desenvolvimento para a capital,
com tantas participacdes internacionais.

No segundo dia, a Anutec abrigou um
importante encontro entre a prefeita da
cidade de Colonia, Alemanha, Henriette
Reker, e a vice-prefeita de Curitiba, que
conversaram sobre suas cidades, que sao
destinos de turismo de negécios.

Exposicoes

A ICB Packing foi uma das expositoras
da feira, destacando as embalagens Re-
tort Pouch, feitas de plastico rigido, que
substituem as latas. O alimento é cozido
em autoclaves dentro destas embalagens
e basta ser aquecido para consumo, inclu-
sive no micro-ondas. Elisa Rollemberg, ge-
rente de vendas, e Ricardo Freitas, diretor
comercial, explicaram que os ganhos lo-
gisticos sao significativos, pois a lata pesa
mais e ocupa volume maior que o plastico.
"0Os saquinhos sdo 35 vezes mais leves
que as latas e ocupam 95% menos es-
paco, sem falar que o plastico é 30%
mais barato que o metal, ndo quebra,
ndo amassa e é facil de abrir”, revelaram.
No Brasil, a Gomes da Costa é uma das
empresas que utilizam as Retort Pouches,
mas ainda “ha muito chdo” para este tipo
de embalagem crescer no Brasil, como sa-
lientou Freitas. “Com a crise, ela se tornou
uma 6tima alternativa para reduzir custos
e aumentar a cadeia de consumo”, disse.

Ja a Cobra é uma empresa 100% na-
cional especializada em perfis, esteiras,
correntes, componentes e transportadores.
Rubens Paes, técnico de aplicacdo, contou
que a intencdo foi mostrar varios modelos
de esteiras, que sao fabricados e montados
de acordo com a necessidade do cliente,

A feira reuniu 113 expositores, sendo 40 empresas vindas de 17 paises

seja do mercado alimenticio, de bebidas
ou cosméticos, entre outros. “Nosso dife-
rencial é oferecer todos os componentes,
com reposicao imediata”, expds.

A Toledo do Brasil esteve presente com
solucbes em pesagem e gerenciamento da
producdo. A Gltima novidade, revelou Carlos
Alberto Polonio, coordenador de marketing,
é a BCS21, balanca que também faz con-
tagem de pegas e comparacao e separacao
de amostras. Outros destaques foram a
2090, plataforma para pesagem em banca-
da, a 2096-H, com protecdo IP69k — con-
tra penetracdo de poeira, e que permite
limpeza com jatos de agua ou vapor em
alta pressao com temperaturas até 80° —,
para frigorificos, e a 2180, plataforma para
areas que precisam de lavagens constantes.
0s novos indicadores de peso Ti400 e Ti500,
que trazem um novo design, mais usabilida-
de e visor colorido, podem acompanhar as
plataformas e também foram expostos no
estande da empresa. Ambos contam com
IP-69k e incorporam fungdes que facilitam
o dia a dia do operador, como controle de
sobrecarga, pesagem estatistica, cadastro
de itens, operadores e lotes, e muitas outras.

Por sua vez, a Ulma Packaging apre-
sentou os Ultimos avangos tecnolégicos
em aplicagdes aos mais diversos proces-
sos produtivos. Um dos destaques foi a
Flow Pack horizontal com automagao
para campanas de vacuo lineares. A ja
conhecida FV35, agregada a um sistema
de esteiras inteligentes, sincroniza o fun-
cionamento do equipamento Flow Pack
com os ciclos operacionais das campanas
“pré-existentes” ou novas, proporcionan-
do uma automagdo completa.

A Bizerba também esteve entre as expo-
sitoras e apresentou o sistema automatico
de pesagem em movimento e etiqueta-
gem GLM-Imaxx 40, como mostrou Daniel
Sprindys, gerente comercial. Solucdo modu-
lar e customizada, é totalmente construida
em aco inoxidavel e tem design higiénico.
A etiquetagem € feita no topo, na frente,
na lateral ou na parte de tras das caixas,
por pistdo, braco rotativo ou sopro de ar.
A etiqueta também pode ser configurada
para lacrar a tampa com o fundo da cai-
xa. Seu duplo sistema de aplicacdo evita
paradas de linha para troca dos rolos das
etiquetas.

Foto: Enio Salgado
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Setor de proteina
animal brasileiro
Como 2° maior produtor
de carne bovina e 3°
maior produtor de aves na
comparacdo global, o Brasil
desempenha um papel cada
vez mais importante nos
mercados internacionais.
Ao mesmo tempo, lidera
o ranking de grandes
exportadores de aves e
seus produtos derivados.

sentou também a emba-
ladora automética para
aplicacdo de filmes esti-
caveis em bandejas Digi
AW 5600 FX, indicada
para hortifruti, fatiados
e cortes de carnes. "0
equipamento pesa o pro-
duto e emite a etiqueta
com as informaces, sen-
do ideal para o setor su-
permercadista”, explicou
o diretor, José Gustavo

Parte integrante da Logweb

Brena, da Baumle: “a Koelnmesse
investe no pais em setores que
tém potencial de crescimento,

gou nesse ponto por falta
de visao dos politicos”. Ele
também disse que a pouca
homogeneidade de produ-
¢édo prejudica as operagoes
dos portos, pois 0s navios
as vezes nao tém mercado-
ria para voltar, encarecendo
o frete. O coordenador de
projetos de FGV mostrou o
quanto o pais ainda precisa
evoluir para reduzir custos
logisticos e melhorar a com-

Outra empresa presente foi a Sunnyva-
le, que levou ao evento o novo aparelho
de raios x modelo XR75, da fabricante ja-
ponesa Anritsu, que traz maior resolucdo
na deteccao dos contaminantes e tecno-
logia que gera economia no consumo de
energia de até 30%. Possui detector com
resolucdo de 0.4 mm, proporcionando
melhor desempenho para contaminantes
de baixa densidade (vidros e borrachas) e
diversos tipos de metais. A empresa apre-

- SET 2016

Gongalves.

As bandejas ATM extra
life estiveram entre os pro-
dutos apresentados pela HP Embalagens.
Gilmar Fernandes, diretor comercial, contou
que elas sdo ideais para preservar alimentos
por um longo periodo, sem altera-los qui-
mica ou fisicamente, oferecendo a melhor
relacdo custo x beneficio. Para os clientes
que dispdem de méquinas automaticas, a
companhia oferece bobinas de filmes com
as espessuras e larguras requeridas.

AAnutec contou, ainda, com seminarios
técnicos apresentados por grandes nomes
e institutos de peso. Manoel Reis, coor-
denador de projetos de FGY, abordou o
tema “Logfstica no Brasil: distribuicdo
geografica da produgdo e transporte e
seu futuro”, citando a logistica como
um dos fatores intemnos para dife-

renciacdo competitiva. No entanto,

0 palestrante ressaltou que as em-

presas sofrem com a infraestrutura

inadequada do pafs. “Hé planos
governamentais  interessantes,
mas que nao sdo implemen-
tados por falta de
planejamento e es-
tratégias”, disse.

Reis destacou que,
entre os modais, o fer-
roviario e o hidroviario
sdo pouco utilizados, o

que toma a matriz de
transportes brasileira ina-
dequada. "O Brasil che-

principalmente de bens de consumo
e tecnologias de alimentos”

petitividade das empresas
que aqui atuam.

Bastidores

0 evento ¢ organizado pela companhia
alema Koelnmesse, hd mais de 90 anos
uma das maiores promotoras de feiras do
mundo. Brena Baumle, diretora da Baumle
OrganizacOes de Feiras, representante da
Koelnmesse no Brasil, disse que a empresa
investe no pais em setores que tem poten-
cial de crescimento, principalmente de bens
de consumo e tecnologias de alimentos.

Sobre a crise, acredita que é transitoria.
"0 momento ndo é ruim. Quando essa
fase passar, 0 mercado j4 estara prepara-
do para o crescimento”, disse Brena. Um
dos objetivos da Koelnmesse € integrar
empresas de varias partes do mundo. Na
Anutec, por exemplo, 17 paises estiveram
presentes, interessadas em fazer negécios
com o Brasil.

A diretora contou que esta feira foi de-
senvolvida pela prépria indstria do setor,
que procurava uma plataforma de nego-
cios em Curitiba que permitisse expor mé-
quinas e fazer demonstragdes, bem como
contasse com palestras para atender aos
profissionais técnicos. “Eles estavam insa-
tisfeitos com a infraestrutura de Chapeco,
onde ¢é realizado outro evento do seg-
mento, entdo procuraram a Koelnmesse,
que promove as feiras Anuga e a Anuga
FoodTec, em Col6nia, Alemanha, e rela-
taram sua demanda. O retomo tem sido
bastante positivo”, frisou. wawes



usados

& solucéo viavel em tempos de crise
e para trabalnos de curto prazo

a mesma forma que o segmento

de venda de equipamentos usados

tratado na versdo impressa des-
ta edicdo de Logweb, o setor de usados
para locagdo esta em franco crescimento,
tanto que na Promov Empilhadeiras (Fone:
11 3929.2080), segundo conta o CEO da
empresa, Andrigo Cremiatto, 70% das lo-
cacOes ndo tém contrato ou tém contrato
mensal, pois muitas empresas optam por
ndo se comprometer com contratos de
longo prazo. E ninguém faz contrato de um
més com maquina zero, apenas com Usa-
das, destaca ele.

Fabio Pedrao, diretor executivo da Retrak
Comércio e Representagdes de Maquinas
(Fone: 11 2431.6464), é outro represen-
tante do setor que destaca a grande com-

petitividade no segmento de
locagdo de equipamentos
seminovos. Sao muitos oS
fornecedores que oferecem
equipamentos usados para
locagdo. Segundo Pedrao, o
ideal é conciliar a vida eco-
némica do equipamento
com o tipo de uso a que sera
destinado - equipamentos
novos para operacdes de
trés turnos x sete dias/sema-
na; equipamentos semino-
Vos para operacdes de até
dois turnos x 5 dias/semana.

“Num cendrio onde a
palavra crise impera, estdo em alta as lo-
cacbes de usados em curto prazo, ja que
as empresas estao comprometendo o mini-
mo possivel suas verbas, e com isso podem
atender suas demandas sem ficarem presas
a contratos longos ou leasing de equipa-
mentos novos”, explica Tiago Daniel, di-
retor comercial da Advance Empilhadeiras
Pecas e Servicos (Fone: 19 3307.8622).

"A locacdo de maquinas usadas cresce
nos momentos de recessdo econdmica,
pois as empresas postergam investimentos
para aquisicdo de maquinas novas e, tam-
bém, adiam os compromissos de locacdo
de longo prazo, que sdo necessarios para
maquinas novas. Além de adequarem a sua
sazonalidade a um custo reduzido que os
equipamentos usados propiciam”, comple-
ta Maria Trigo, coordenadora de locagdo da
Kion South America — Linde e Still (Fone: 11
4066.8100).

Gabriel Barbosa F. Mangueira, gerente
trainee, e Beatriz Barbosa, gestora da qua-

Daniel, da Advance: quem tiver
equipamentos usados para locagao
vai se dar bem, pois atendera
demandas em curto prazo, que na
verdade sempre se alongam

lidade, da Elba Equipa-
mentos e Servicos (Fone:
31 3555.2600), também
destacam que o mercado
de locagdo de equipamen-
tos usados esta competiti-
VO € 05 principais motivos
sdo decorrentes da crise
politica e econdmica vivi-
da no pais, marcada pelo
fechamento de grandes
plantas industriais e pela
reducdo de producdo da
maioria  das  indUstrias
que estdo conseguindo se
manter no mercado. " Esse
cenario desafiador impds a reducao da de-
manda por equipamentos e a busca inces-
sante por redugdo de custos, 0 que criou
um excesso de oferta no mercado e dire-
cionou os principais consumidores desse
segmento para a locacéo de equipamentos
usados, visando a adaptacdo as adversida-
des e exigéncias do mercado que diminui
as perspectivas de crescimento e retomno de
investidores e empresarios.”

A andlise feita por Willian Silva de Olivei-
ra, vendedor de ativos da Bauko Equipa-
mentos de Movimentacao e Armazenagem
(Fone: 11 3693.9339), também segue por
este caminho. De acordo com ele, devido
a0 estado atual do mercado brasileiro, em-
presas de médio e grande porte estao bus-
cando redugao de custos, incluindo em seus
bids a possibilidade de locacdo de equipa-
mentos seminovos.

0O engenheiro Giuseppe Corsi, do De-
partamento  Comercial da Kaufmann
(Fone: 11 2165.1148), também destaca
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que, como em todo 0 mercado, esses dois
(ltimos anos foram de grande recessdo
para a area logistica, mas alguns setores
foram menos influenciados pela crise que
outros. O segmento de equipamentos
para locacdo acabou sendo menos afeta-
do, pois, com o corte de verbas para novas
aquisicbes, as empresas tiveram que se
adequar com a verba para manutencdo,
muitas vezes utilizando-a para locacéo.

“Em 2016, o mercado ainda tem se
portado de forma conservadora quanto
a aquisicdes de grande volume, devido a
retracdo econdmica, 0 que gera oportuni-
dades para o setor de locacdo. A locacdo
é uma atividade financeira de baixo risco
para a utilizacdo de um bem, por ndo exi-
gir a realizacdo de aporte volumoso para a
aquisicdo de uma propriedade ou equipa-
mento. Uma oportunidade de negdcio com
a possibilidade de replanejamento — fren-
te aos indices inflacionarios, aumento do
dolar, taxas de juros —, enquanto as novas
definicdes politicas e econdmicas do Brasil
retomem o crescimento. Além da revisdo
de acordos contratuais e melhor momento
para investimentos de aquisicao”, comen-
ta, por sua vez, Rafael Arroyo, gerente de
marketing da Crown Equipment Corpora-
tion (Fone: 11 4585.4040).

Filipe Novacoski, supervisor de rental
da Toyota Material Handling Mercosur
Ind. e Com. de Equipamentos (Fone: 11
3511.0400), também comenta que pas-
samos por momentos de instabilidade e
indefinicdes e sentem que o mercado bra-
sileiro ndo demonstra seguranca na busca
de grandes investimentos. “Visto o cend-
rio apresentado, notamos uma crescente
procura por locacdes de equipamentos
nos ultimos tempos.”

Entendendo a situagdo atual do mer-
cado brasileiro, um dos pontos de maior
atencdo da empresa esté relacionado a
renovacdo de contratos j& vigentes, rea-
justes anuais e negociagdo de precos de
novas oportunidades, em que buscam
criar grandes parcerias com seus clientes.
Mas, sempre analisam o risco do negécio,
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ja que a inadimpléncia é um fator que
pode ocorrer.

Antonio Carlos Rubino, diretor da Trax
Rental do Brasil (Fone: 11 4468.7777),
também revela que o segmento de loca-
cdo de equipamentos de movimentacao
de matérias foi afetado pela atual situacao
econdmica, e que 0s contratos ja existentes
vencidos ou a vencer estao
sendo renovados por perio-
dos de 12 a 24 meses, dando
continuidade com os mesmos
equipamentos em operagao.

“Essa decisdo é devido as
incertezas nos cenarios po-
liticos e financeiros. As em-
presas preferem  continuar
com os equipamentos em
operacdo e ainda com redu-
cdo de custos. Para o locador,
essa situacdo potencializa o
aumento de custo com ma-
nutencdes corretivas, devido
ao envelhecimento da frota.”

A Nivelartec IndUstria Co-
mércio e Servicos de Plataformas (Fone: 16
3337.9035) é fabricante de elevadores de
carga e niveladores de doca e percebeu,
no inicio de 2015, uma demanda maior
por equipamentos usados e locacdo de
equipamentos. “Com a crise econdmica
no cendrio atual percebemos que muitas
empresas estdo optando por locar equi-
pamentos, principalmente a doca mdvel.
No ano passado foram 10 as consultas
sobre locagdo, enquanto que em 2016, s
no primeiro semestre, foram 25 consultas.
Este cendrio levou a Nivelartec a entrar
neste segmento”, comenta Fabio Alexan-
dre Xavier, administrador da empresa. Ele
também revela que locacdo ndo é pratica
comum entre fabricantes de niveladoras e
elevadores de carga. "Assim vemos neste
mercado uma excelente oportunidade,
onde a locacdo pode ser uma excelente
opcéo de rentabilidade. Tanto que neste
segundo semestre a Nivelartec passara a
fazer locacdo de equipamentos como do-
cas mveis e niveladoras de doca.”

Vi/l

Novacoski, da Toyota: diante da
instabilidade e das indefinicoes, o
mercado ndo demonstra seguranga
na busca de grandes investimentos,
preferindo locar o equipamento

Perspectivas

Sobre as perspectivas para 0 segmento
de locagdo de equipamentos usados, Pe-
dréo, da Retrak, destaca que este é o maior
mercado no Brasil. O cliente opta pela lo-
cacdo de equipamentos seminovos devido
a0 custo menor e a possibilidade de devo-
lugdo em curto prazo. Segundo ele, locagdo
de maguinas novas tem
um custo maior e obriga
as partes a um periodo
de locagdo médio de 36
meses.

Por sua vez, Daniel, da
Advance, afirma que as
tendéncias ndo sdo mui-
to diferentes do que pre-
viram para 2015: quem
tiver equipamentos usa-
dos para locacdo vai se
dar bem, pois atendera
demandas em curto
prazo — que na verdade
sempre se alongam —
sem estar amarrado a
leasing e financiamentos. “No Brasil, em
especial, 0 segmento de usados para loca-
¢do pode ser uma opgao interessante para
reduzir custos de mensalidades aos clientes
e melhor utilizar as frotas hoje disponiveis
por grandes marcas no pais. A possibilidade
de aquisicdo do usado apés a locacdo tor-
na ainda mais vivel o negdcio em termos
de facilidades a empresa compradora”,
completa Arroyo, da Crown.

Para Xavier, da Nivelartec, as perspecti-
vas s3o que a procura por equipamentos
usados para locagdo continue até o primei-
ro semestre de 2017. "Acreditamos que o
cendrio econdmico vai alimentar este mer-
cado por um bom tempo, afinal todas as
empresas no momento atual buscam dimi-
nuir seus custos para se manter no merca-
do, e a locacéo de equipamentos usados é
uma 6tima opgdo.”

Outro otimista quando ao futuro do
segmento, em que pese a situacao econd-
mica, Cremiatto, da Promov Empilhadei-
ras, destaca que as empresas nao querem



se comprometer com 0s
custos da aquisicdo de ma-
quinas novas. Vale lembrar
— diz ele — que os valores
da locacdo de maquinas
zero e usadas sdo quase
0s mesmos, mas variam de
acordo com o délar. “Acredi-
to que se tivermos cendrios
de baixa de délar e melhoria
da economia do pais, cres-

da micro e pequena em-
presa é muito grande e
crescente.

Rubino, da Trax Ren-
tal, também aponta que
muitas empresas estao
optando por fazer con-
tratos mais curtos e com
equipamentos  usados,
ou seja, equipamentos ja
depreciados com  custo

cerdo as aquisicoes e dimi-
nuirdo as locacdes. Locacdo
e reforma de equipamentos
sdo tendéncias com a atual

Xavier, da Nivelartec: a locagéo
n&o é pratica comum entre
fabricantes de niveladoras e
elevadores de carga. Assim, este
mercado é uma boa oportunidade

de locagdo mais atrati-
vos em relacdo aos equi-
pamentos novos.

"Para o locador, esse

situacdo do mercado.”

Maria, da Kion South America, analisa
as perspectivas de crescimento para o seg-
mento destacando que a locacdo de mé-
quinas novas se concentrard em grandes
clientes e as usadas nos pequenos clientes
— e na economia do Brasil, a participacdo

fator é de risco, pois
esta locando um equipamento com uso
de 36 meses ou mais, que certamente
terd um custo com manutencfes maiores
do que um equipamento novo. A Unica
vantagem é de que o equipamento j&
esta depreciado e a disposicdo para lo-

cagao, o que gerard um faturamento”,
alerta o diretor da Trax Rental.

Barbosa e Beatriz, da Elba, conside-
ram que a instabilidade politica e eco-
némica ndo traz perspectivas de melho-
ra do mercado. Contudo — ressaltam —,
as empresas com foco em otimizacéo
de recursos e customizacdo de solucdes
para os clientes se sobressaem em mo-
mentos como este e conseguem fazer
com que as perspectivas se tornem fa-
voraveis a elas.

Corsi, da Kaufmann, por sua vez,
credita o crescimento do mercado de
locacdo de equipamentos ao fato de a
area logistica passar por diversas mo-
dernizagdes. Com isso, € lucrativo para
as empresas investir em alteragdes ope-
racionais com o menor custo imobiliza-
do possivel, para que possam primeira-
mente se adequar e verificar os ganhos
dessas novas operacdes logisticas.
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USADOS DISPONIVEIS PARA LOCACGCAO
Empresa i Maiores clientes
Advance | Paleteiras manuais e elétricas; empilhadeiras a combustéo e elétricas. Indstrias e Operadores Logisticos

Empilhadeiras

Garantia: Assisténcia técnica.

Motivo: “Por terem demandas muito sazonais (altos e baixos), apostam nas
locagdes de curto prazo de usados para atenderem a demanda sem se amar-
rar a contratos longos.”

Bauko | Empilhadeiras Toyota com capacidades de 1.800 a 7.000 kg. Clientes com os quais a empresa que ja tem contrato.

Equipamentos | Garantia: Atrelada ao contrato, que tem como clausula a disponibilidade de 95%. Em | Motivo: No ato da renovagao, a empresa oferece os mesmos equipamentos
casos de problemas graves em que a soluc&o ultrapasse 24 horas, enviam um equipa- | que ja estdo na operagao, atribuindo um desconto no contrato e garantindo a
mento sem custo para a contratante. disponibilidad;

Crown | Selecionadoras de pedidos; selecionadoras de pedidos em corredores muito estreitos; | Pequenas empresas, com necessidade de curto e médio prazo.

Equipment selecmnadclurasdde pedidos em baixas alturas; se\emonadolras de pedidos de pequeno Motivo: “H pouca demanda por volume de operagéo e, em caso de dificulda-
pnne/velculzsde assmenlmz & “"“"'IL'“ i as elétricas; i des com a maquina, em geral, as perdas ndo se equivalem as grandes opera-
nuais; empilhadeiras patoladas stacker; empilhadeiras reEratels empilhal el_l:as rerra- ¢des, onde cada minuto pode trazer milhares de reais em prejuizos.”
teis de dupla pr empilhadeiras contr elétricas;
cnmrabalangadas a combustao.

Garantia: Repus@ao das pecas incluida e servicos, conforme contrato de locagéo, en-
volvendo uptime (di e de operacdo da maquina) de até 98%.
Elba | Empilhadeiras de 25a70ton; esdede7ton; de 25, 30, 55 e | Usinas siderdrgicas, mineradoras, fabricas.
1:0 ton,; irges dmur;glzd9431725 ton.; : ca;mnhoes |carrocega g%agé‘;" r[l]a{;gformas Motivo: “Buscam varias alternativas para alcancar maiores niveis de eficién-
elevatorias a diesel de 184 e 41,2 m; plataformas elétricas de 7,92/9,68 e M; €8~ | cia operacional e reduzir o seu custo de produgao, recorrendo & locagao de
minhdes basculas trucados com PBT de 24 ton; caminhdes basculas tragados com | oo i "
quipamentos usados.
PBT de 31 ton.
Garantia: Tratando-se de locagdo cuja responsabilidade pela manutencéo seja do lo-
catério, este deve garantir que a manuten;ao preventiva e corretiva sejam bem feitas
de forma que haja boa di: do para trabalhar.

Kaufmann | Esteiras flexiveis Moveflex® de rodizios ou roletes para movimentagao de mercadorias | Operadores Logisticos e armazéns frigorificados.
embaladas. Motivo: Muitas vezes, a duragdo dos contratos ndo compensa o investimento
Garantia: Varia de 6 a 12 meses contra defeito de fabricacéo, dependendo do modelo | na compra.
do equi 1to.

Kion South | Empilhadeiras a GLP ou diesel de 2 até 6 ton. nos varios modelos Linde e Still; empilha- | “Grandes clientes (lndusma bebldas allmentlclus papels) onde parte dos

America | deiras elétricas de 1,6 até 2 ton. néo é a grandes e na r de
Garantia: Dos motores e transmiss@o, de 3 meses ou 200 h, o que pnmelm ocorrer, contrato essasdmaqutnas lﬂsaJda; podem Ipermanecer no contrato sem com-
mas condicionada ao cliente executar a do dentro das r do o B i G 'emTS edsem onerar esse contrato,
manual do fabricante. sen o bom tanto para o cliente quanto para o locador.

Motivo: Neste caso, o investimento do locador fica menor e o custo mensal
do cliente fica mais baixo.

Nivelartec | Doca movel com capacidade de 2.500 kg e elevag@o de até 1.800 mm. Empresas de grande porte no de ali e far entre
Garantia: Dependendo do tipo de contrato, mantém uma constante manutencéo do outros.
equipamento durante a vigéncia do mesmo. Motivo: “Na maioria dos casos, as grandes empresas estdo diminuindo seu

tamanho, saindo de condominios logisticos ou de grandes galpdes e dimi-
nuindo o tamanho das operagoes. Com isto € natural uma readequacao de
equipamentos de movimentacao e fica inviavel o investimento na compra de
novos equipamentos em func&o de uma reengenharia nas operagdes provo-
cadas pela economia, ou seja, em algum momento esta empresa voltara a
crescer, sendo assim imobilizar o capital na compra de equipamentos novos
ndo é o melhor a se fazer. A locacao passa ser uma 6tima opgéo para este
tipo de cliente.”

Promov | Empilhadeiras manuais de 500 kg a 2 ton.; empilhadeiras semielétricas de 500 kg a 2 | Construg@o civil, obras em prédios ou trabalho em terra (mecanicas). Tam-

Empilhadeiras

ton,, empilhadeiras elétricas patoladas de a1 6 ton.; empilhadeiras elétricas retrate\s
dela2ton,; ilhadeiras elétricas contr dasde 1,5a 4ton; ilh
a GLP de 900 kg a 10 ton.; empllhadelras a dlesel de 25a 45 ton,; empil adelras para
contéineres de 20 a 45ton.; as esp para

Garantia: Substitui as maquinas em até 48 horas contratualmente.

bém loca para pequenas empresas e na modalidade spot (aluguel diario para
eventos).

Motivo: Devido ao tipo de terreno, pelo contrato de pouca duragdo, para
eventos pontuais (inclusive com operador). “Por outro lado, se a maquina for
trabalhar cerca de 16 h por dia, compensa mais locar e ndo arcar com custos
de a0."

Retrak | Tr leteiras manuais; leteiras elétricas de operador a pé; tr I Indstria Operadores Logisticos, atacado e varejo, empresas
elétricas de operador a bordo em pé; transpaleteiras elétricas de operador a bordo ao | de bens de consumo.
cebmrg empllhadelraﬁ]eldemcas :19 operador a pé; empllhadzlras elétricas de I(:]pe;radnr Motivo: E em custo de pr em custo de depreciacéao, no
fa ordo elm pé; empilhadeiras e eftrn:as retrateis para corredor estreltodempldg ?]lras custo de méo de obra para manuteng@o, no custo de pegas para reposicao,
rontais elétricas; T a5 rorlnalsa ] 5 as de pedido hori- | ;om gstoque de pegas para reposigao, com equipamentos 0ciosos — & so
Eoma_\s O VEﬂICaISé G ba eiras tri ateralz, “i) BEELLIES mdustnadls s“es.s"”“s COMO | deyolver ao locador -, e economizar tributariamente — os valores de locagao
aterias, carregadores, bases para troca de bateria, trocadores de bateria autométi- | o jem ser langados como despesas, reduzindo o imposto de renda a pagar.
cos, unidades autdnomas de abastecimento.
G ia: £ a disponibilidade mini J . " de 95% d “Via de regra, a opgao pelo equipamento seminovo é devido ao menor custo,
daranllg. a disponibilidade minima contratada, que e usualmente de 95% do tempo prazo de entrega imediato e de 50 a qualquer
e uso do equipamento. Isto permlte que em qualquer tipo de nperagan o cliente contrate equlpamen-
tos seminovos, faga o uso no tempo r e devolva o a0
locador quando a ociosi do negdcio seja maior.”
Toyota | Empilhadeiras elétricas: retréteis de 1,4 a 2 ton. E transpaleteiras de 1,4 a 2 ton. Segmentos automobilistico, de material de construgéo e papel.
Empllhade\ras a combustao: contrabalangadas 1,8 a 7 ton. Motivo: Buscam o melhor custo x beneficio.
: De di ibilidade do 1to, de acordo com o contrato de locac&o.

Trax Rental | Empilhadeiras bal d a ilhadeiras elétricas frontais; empi- | Opcao generalizada para a maioria dos segmentos industriais e de servigos
Ihadellras elétricas reératels e ;Ilantfograflcals paleteiras elert]ncasf manuais; rebocado- | potivo: Reducao do valor da locagao pelo fato de os equipamentos estarem
res elétricos e a combustdo; plataformas elevatorias; reach stackers. ja depreciados e com um prazo de contrato menor do que os equipamentos

: A di icdo é regulada por contrato de prestacao de servigo. novos. b
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