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OPORTUNIDADE DE LOCACAO NOS MELHORES
CONDOMINIOS DE GALPOES EM MANAUS.
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"DistributionPark
MANAUS

Area disponivel Modulos

para locacao

44.688m2

CARACTERISTICAS DOS MODULOS

+3.093 m? de armazenagem
+ 7 docas

« 4 vagas para carretas
« 7 vagas para automoveis
+ Pé-direitode 12 m

(11) 5504.7600
www.distributionpark.com.br

a partir de

3.724‘m2

MANAUS I

Area disponivel
para locacao

15.998

CARACTERISTICAS DOS MODULOS

+ 2.486 m? de armazenagem

+ 4 docas e mais 3 vagas conversiveis
+ 6 vagas para carretas

« 12 vagas para automoveis

+ Pé-direitode 12 m

Hines

Os empreendimentos sao assinados pela Hines Brasil, uma das mais respeitadas empresas de real estate do mundo, que também responde pela
administragdo predial, garantindo maximizacéo de performance operacional e minimizagdo de custos para 0s ocupantes.
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Varios assuntos em
destague. Inclusive a
realizacao da CeMAT

esta edigdo, destacamos a

realizagdo da CeMAT SOUTH

AMERICA, que aconteceu em
margo dltimo, em S&o Paulo, SP e da
qual a Logweb foi a midia oficial.

Além de apontarmos os ndmeros e
os acontecimentos do evento, também
realgamos os langamentos e as atividades
de algumas das empresas expositoras,
apresentando ao leitor um apanhado do
que foi este importante evento, que ja se
consolidou no segmento da intralogistica
na América Latina.

Também com relagéo a CeMAT,
incluimos nesta edigao ampla reportagem
sobre o Seminario realizado em paralelo,
focando os varios temas discutidos
dentro do contexto da intralogistica e do
Supply Chain.

Mas, outros assuntos também
sdo destaques nesta edigéo de Logweb.
A comegar pela logistica e 0 comércio
exterior. Varias empresas ligadas a
estes segmentos tém suas novidades
— langamentos, investimentos, novas
atividades, etc. —apresentadas no nosso
tradicional caderno “Show Logistics”.
Também uma oportunidade para
conhecer as chances de realizagdo de
novos negdcios.

Mais um foco desta edigéo é o
transporte aéreo de cargas. Empresas
ligadas ao segmento apontam as
tendéncias, as perspectivas, 0s novos
nichos de mercado, os problemas

www.logweb.com.br

enfrentados e as possiveis solugdes.
Uma oportunidade de
conhecer este segmento
multimodal ainda pouco
empregado no Brasil.

Os pneus para
empilhadeiras e veiculos
comerciais também sdo
abordados nesta edigao,
com destaque para
as caracteristicas
do segmento hoje,
as tendéncias e

as perspectivas. \

Uma oportunidade \

de conhecer b

este importante Wanderley Gonelli
segmento. Gongalves, Editor

E, por dltimo, ainda como
destaque desta edigao, temos a
atuagdo dos Operadores Logisticos e
das transportadoras nos segmentos
de cosméticos, perfumaria e
higiene pessoal. Os representantes
das empresas responsaveis pela
armazenagem e distribuigdo destes
produtos falam sobre as caracteristicas
da logistica nestes segmentos, fazendo
uma analise da mesma, e o papel
destas empresas no dia a dia dos
embarcadores. Uma oportunidade de
conhecer a logistica nestes segmentos.

Amigo leitor, aproveite para
conhecer estes e outros assuntos
destacados nesta nova edigao da revista
Logweb.
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50 Empresas de transporte aéreo
de carga cobram investimentos e
projetam expansao

54 rabricantes de pneus analisam
o mercado brasileiro e mostram
quais as tendéncias do setor

CeMAT

SOUTH
AMERICA

12 CeMAT SOUTH AMERICA 2013 bate
recorde de publico e se consolida como
evento de intralogistica

14 Congresso CeMAT SOUTH AMERICA
2013 reuniu especialistas em intralogistica
e Supply Chain

20 Dematic inaugura seu primeiro Brand
Center no Brasil, em S3o Paulo

22 Vviastore Systems apresenta solug6es
para automagdo logistica

23 Comtréslancamentos, Diiren
incrementa sua linha de produtos

24 (ascade lanca as transpaleteiras da
holandesa Ravas

25 Easytec apresenta novo trocador de
baterias traciondrias

26 Jungheinrich dribla crise no mercado,
cresce em 2012 e langa novos
equipamentos

28 Nivelador de docas hidraulico € novidade
da Hérmann Brasil
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Show Logistic Especial

Case
Indlistria de entretenimento exige logistica rapida

Scania otimiza operagao de milk-run através de projeto
realizado em conjunto com a Cargolift

Kion Group inaugura fabrica em Indaiatuba, SP, para
produgdo de maquinas Linde e Still

Otimiza¢do da malha logfstica: como fazer?

Negacio Fechado

Distribuicao
Cosméticos, perfumaria e higiene pessoal:
caracteristicas dos produtos exigem logistica apurada
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19, 20, 27, 29, 41, 45, 57 e 60

@ Na edicdo n° 132 da Revista, na matéria
"Condominios Logisticos chamam a atencéo de
investidores estrangeiros e mercado continua aquecido”,
pagina 24, uma palavra foi trocada nas aspas de Juliana

Errata Fernandes, da area de desenvolvimento da Retha

Imoveis. O correto é “condominios performados”, e ndo

"condominios pré-formados”, conforme foi publicado.
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Momento exige empenho,
dedicacéo, investimento
adequado e acdes rapidas

Prezado leitor,

ais uma vez estamos

presenciando ou, melhor

dizendo, vivenciando,
principalmente executivos, empresarios
e empreendedores, os “fendmenos”
da economia global que agora se
apresentam em forma de labirinto, com
diversos caminhos a seguir e que, como
tais, quase sempre nao sao Os mais
objetivos e ou corretos, obrigando-nos,
muitas vezes, a refazer o trajeto para
que, enfim, cheguemos ao nosso destino.

Isto nos custa mais empenho,
dedicagao, investimento adequado e,
na medida certa, agdes rapidas, porém
calculadas, que ndo nos permitem utilizar
uma margem de erros muito larga.

A ordem do dia é melhoria,
sintonia fina naquilo que se faz. Ha a
necessidade de se estudar mais, pesquisar
mais, se especializar mais, a0 mesmo
tempo em que ser eclético também é
uma grande vantagem. Os esforgos sdo
maiores para resultados nem téo grandes
assim.

Porém, isso tudo resgata e pde
certa ordem neste cendrio que, por
sua vez, torna-se mais consistente e
duradouro. Quem nunca foi adepto
desta politica de trabalho sofrera
as consequéncias que passam
necessariamente por uma grande
dificuldade de se adaptar a este novo
processo econdmico, e pode chegar até
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mesmo & extingdo de suas atividades.
Percebe-se, entéo, certa depuragéo,
onde prevalece a competéncia.

Pode parecer duro, mas é assim
mesmo, como a lei da selva, a lei natural
da vida, onde sobrevivem os mais fortes,
de modo a preservar a raga.

Em se tratando de cenério
nacional, a situagao diverge pouca
coisa. O que nos acalenta ¢ que,
diferente de outras economias que ja
estao saturadas, a nossa tem muito a
desenvolver, potencial de sobra, somos
o celeiro do mundo. Este ¢ um ponto
tAo positivo que chega a superar os
graves problemas estruturais criados pela
presenca do Poder Pdblico, sejam nas
reformas tributdrias, agréria, legislativa
e, principalmente, eleitoral. Nosso maior
inimigo néo vem de fora, ndo so os
americanos, europeus ou Os asiaticos.
Pensemos nisso.

Luis Claudio Ravanelli Ferreira
Diretor Administrativo/Financeiro

.logweb.com.br
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Com mudancas logisticas, CD
Sul Logistica consolida broker da
Ajinomoto no Rio Grande do Sul

Os processos logisticos entre a Ajinomoto e a CD Sul passaram por reestruturagéo em busca
de melhorias na armazenagem e distribuicdo. Como resultado, a indUstria conta hoje com
100% de acuracidade de inventario e entrega pontual de todos os pedidos.

matriz da CD Sul

Logistica (Fone:

512136.7969),
localizada na cidade de Cachoei-
rinha, no Rio Grande do Sul, vem
comemorando a estabilidade
encontrada nos processos de
broker prestados a Ajinomoto
(Fone: 11 5080.6818). A empresa,
que desde 2005 realiza servigos
para a multinacional, hd pouco
mais de um ano iniciou uma agao
que movimentou o setor logistico
em busca de melhorias.

De acordo com Yuri Takamura,
gerente de departamento da Aji-
nomoto, a companhia solicitou que
fosse feita uma mudanga do ponto
de armazenagem, separando os
produtos da Ajinomoto, que antes
ficavam no mesmo local que os de
outros clientes da CD Sul.

Profissionais exclusivos para
atuar nesse setor também foram
demandados.

Até entdo, o fornecimento das
mercadorias era realizado pela
equipe de faturamento da Ajino-
moto de Sao Paulo e as demais
operagdes, como controle de
estoque, faturamento, separagao,
agendamento e entrega, eram
realizadas pela CD Sul.

Com o projeto, foi realizada a
divisao de fungdes. A Ajinomoto
ficou responsavel pelo controle
de estoque, faturamento, agen-
damento e acompanhamento
dos processos, até a chegada da
mercadoria ao cliente final, e a
CD Sul ficou responsavel pela se-
paragao, recebimento e entrega
de mercadorias.

‘A Ajinomoto também contri-

Ap6s reformulacoes, acuracidade de inventdrio chega a 100%, e movimenta-
¢do atinge B0 toneladas/més, com ocupagao de 400 posicoes-palete

LOGWEB 134
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Takamura, da Ajinomoto: as
melhorias sdo visiveis, desde o
controle de estoque e redugdo
de descarte, até o pagamento de
multas e reentregas

buiu para estas mudangas realizan-
do a contratagio de um profissio-
nal de logistica fixo na estrutura do
broker, para acompanhamento e
controle de toda a operagéo”, afir-
ma Takamura. “Com estas mudan-
cas, ambos, CD Sul e Ajinomoto,
estreitaram a relagao da troca de
informagdes, colocando em pratica
os procedimentos realizados em
outro Centro de Distribuicao da
Ajinomoto”, continua.

Segundo Fabio Adriano de
Souza Pereira, gerente logistico
de unidade da CD Sul, a proposta
inicial para realizar as mudangas
foi de mapear o processo em sua
totalidade e direcionar esforgos em
pontos criticos da operago.

Neste mapeamento, entender
os inputs e outputs, buscar e
capacitar profissionais exclusivos

www.logweb.com.br
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Mariana Mirrha #*

para esta rotina eram fatores
determinantes para o sucesso do
projeto, assim como a alocagdo

de profissional da Ajinomoto nas
dependéncias da CD Sul para con-
tribuir em questdes burocréticas e
voltadas ao ERP (Enterprise Re-
source Planning) de cada empresa,
que sao diferentes.

Tragou-se, entao, um plano
de agao para solucionar as ndo
conformidades notadas e foram
desenvolvidos procedimentos
documentados e instrugdes de
trabalho padronizadas, que descre-
vem desde o EPI (Equipamento de
Protegéo Individual) a ser utilizado
em cada atividade até o passo a
passo para a conclusdo da rotina,
contando ndo sé com o descritivo
da rotina, mas, também, com
fotos, ilustrando cada movimento
e/ou ago, seja ela bragal ou sisté-
mica. Mecanismos de controle e
indicadores foram desenvolvidos
para mensuragao dos resultados
e 0 processo de comunicagao
também foi estudado e posterior-
mente aprimorado, considerando
tecnologias disponiveis de EDI
(Electronic Data Interchange),
e-mail e 0 compartilhamento
das informagdes entre as dreas,
envolvendo as competéncias de
transporte, manuseio € movimen-
tagao, clientes e indUstria.

Em termos de tecnologia, nada
mudou, inclusive pelo fato de o
ERP ja utilizado ser compativel
com as expectativas da Ajinomo-
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Experiéncia aliada
a qualidade,
tecnologia e

sustentabilidade

Ha 39 anos produzindo
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L usto-beneficio;

(Pinus & Eucalipto
@ Ri
de reparar;
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ponta e profissionais qualificados;
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Fstenles, robust

Matra do Brasil: a experiéncia
a favor da sequranga da carga.

(11 4648.6120

www,.matradobrasil.com.br

matraimatradabrasil.eam.br

to. O projeto teve grande
foco na capacitagéo dos pro-
fissionais envolvidos, que néo
estavam sendo aproveitados
completamente.

“Quando introduzi na
empresa o conceito de
mapeamento de processo,
fiz questo de envolver todas
as pessoas que trabalham no
procedimento a ser mapeado.
Desta forma, vocé consegue
abstrair toda e qualquer
observagao e mensurar a
sua relevancia para o todo.
Assim, antes de homologar o
novo processo, testes foram
realizados para analisar o
comportamento da nova
proposta. A utilizagdo de
algumas ferramentas foi
fundamental, pois com elas
minimizamos a possibilidade
de desvios no planejamento,
e a garantia de que os desvios
n&o irdo ocorrer se da no
acompanhamento de indica-
dores, que sao essenciais para
0 sucesso, além de proporcio-
narem visibilidade e transpa-
réncia”, explica Pereira.

Segundo Takamura, da
Ajinomoto, a logistica da
companhia funciona hoje da
seguinte forma: o profissional
da inddstria no broker, junto
com a equipe de logistica de
Sao Paulo, analisa o estoque
e define o volume a ser trans-
ferido para o broker. Apds
essa definicio, a equipe de
Séo Paulo gera a solicitagao
de transferéncia para o CD da
Ajinomoto, em Limeira, SP e
0 agendamento de recebi-
mento na CD Sul. Na data
agendada, a CD Sul executa
o recebimento da transferén-
cia, realizando a conferéncia
fisica versus a nota fiscal,
conferindo produto, quantida-
de e o lote, evidenciando
divergéncias de recebimento,
se houver. Apds a conferéncia
total da carga, ambos dao
entrada no sistema para a
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Pereira, da CD Sul: “o processo de
mudanga comegou em no\/cmbr()
de 2011 e terminou em agosto

de 2012, quandlo atingimos o
terceiro més com exceléncia”

O QUE E BROKER?

0 broker, conceito que

surgiu na década de 1980

nos Estados Unidos, e, em

sua traducéo literal, significa
intermediario, € uma empresa
que presta servicos a industria
para cuidar das vendas,
promog@es, merchandising,
pesquisas, créditos e cobranca,
armazenamento e distribuicdo
junto s lojas de varejo. No
caso da CD Sul, a empresa
presta servico a Ajinomoto
com 0 armazenamento e dis-
tribuicao dos produtos para os
principais clientes do Estado
do Rio Grande do Sul, como
Carrefour, Dia Brasil, Maxxi
Atacado, Unidasul e Walmart.

liberagdo do armazenamento
das mercadorias para liberar
as vendas.

QO cliente, entao, envia
o pedido e o profissional da
Ajinomoto executa o fatu-
ramento e agendamento, e
solicita a separagao via e-mail
junto com a nota fiscal para o
operador da CD Sul realizar
a separagao, paletizagio e a
entrega na data agendada.
Caso haja divergéncias na
entrega, ocorre a verificagao
pela Ajinomoto e pela CD Sul,
analisando as movimentagdes
através do inventdrio ciclico.

Com a nova estrutura de

www.logweb.

atuagdo, espera-se a garantia
de concretizagdo do trabalho
com 100% de assertividade,
a realizagao dos profissionais
que trabalham nesta operagao
e a satisfacéo plena do cliente
de acordo com as especifi-
cagdes definidas, segundo o
gerente da CD Sul, buscando
novas préticas de trabalho
com redugdo de custos.
Em fevereiro dltimo, foi atin-
gida pelo nono més consecu-
tivo 100% de acuracidade
de inventdrio, sem multas
recebidas de cliente e atendi-
mento de [00% dos pedidos
com pontualidade exata.
“As melhorias sdo bem visi-
veis no controle de estoque,
na redugao de descarte de
mercadorias, nas devolugdes,
nos pagamentos de multas
e nas reentregas’, afirma
Takamura, da Ajinomoto.
“O processo de mudanga teve
inicio em novembro de 2011
e foi finalizado em agosto de
2012, quando atingimos o
terceiro més com exceléncia”,
continua Pereira, da CD Sul.

Toda a linha da diviséo Food
e Food Service da Ajinomoto,
que conta com as marcas
Sazon, Sabor Ami, MID
Refresco, FIT, Vono, Ajino-
moto, Ajisal, Receita de Casa,
Hondashi, Caldo Sazon,
Terrano, Atomatados, entre
outras, passa pelos processos
logisticos reformulados.

Hoje, a CD Sul possui
10 funciondrios envolvidos
diariamente com o broker da
Ajinomoto, nas fungdes de
supervisor de recebimento,
supervisor de expedigdo, ana-
lista de logistica, conferente,
auxiliares gerais, assistente
de logistica e motorista. Ses-
senta toneladas de produtos
Ajinomoto sdo movimen-
tadas por més, com uma
ocupagao que gira em torno
de 400 posigdes-palete do
estoque. e

com.br



de veiculos comerciais no Brasi

Editora Frota rea-

lizou, com o apoio

editorial da revista
Frota&-Cia, no dia 9 de abril
(ltimo, no Paldcio dos Transportes,
em S&o Paulo, SP a 20 edigao do
ja tradicional Prémio Lotus, que
reconhece as marcas de veiculos
comerciais do mercado brasileiro
que conquistaram a preferéncia
dos compradores no ano anterior,
com base nos licenciamentos
realizados.

No quadro ao lado estéo rela-
cionadas as marcas e os modelos
de veiculos comerciais contempla-
dos com o Prémio Lotus 2013, nas
19 categorias. twe
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orestigia as montadoras

Marca

Volkswagen/
MAN Latin America

Fiat

Volvo

Iveco
Ford Caminhoes

Hyundai/Caoa

Acoanreviallliomia 1y

Categoria

Marca do Ano em Caminhdes

Marca do Ano em Caminhdes Leves

Marca do Ano em Caminhdes Médios
Marca do Ano em Caminhdes Semipesados
Caminh&o do Ano

Caminhdo Médio do Ano

Caminhdo Semipesado do Ano

Marca do Ano em Onibus

Caminho Leve do Ano

Marca do Ano em Onibus Urbano
Marca do Ano em Onibus Rodoviério
Furgdo Leve do Ano

Furgdo do Ano

Minibus do Ano

Marca do Ano em Caminhdes Pesados
Caminhéo Pesado do Ano

Marca do Ano em Caminhdes Semileves

Caminh&o Semileve do Ano

Camioneta de Carga do Ano

»earvalima,

Wanderley Gonelli Gongalves ol
Modelo/Market Share Unidades emplacadas

30,11% 41423
38,18% 12.838
49,51% 5.461
36,09% 17.133
24.250 6x2 Constellation 5.269
13.190 Constellation 1.478
24.250 6x2 Constellation 5.269
42,33% 12174
Accelo 815 4141
56,81% 7.718
51,52% 3542
Fiorino Furgao 13.915
Ducato Cargo 4.003
Ducato Minibus 5592
26,42% 10.791
FH4606x2 T 2957
35.37% 618

F 350 1.283
HR 8.063

Fonte: Editora Frota
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CeMAT SOUTH AMERICA 2013 bate
recorde de publico e se consolida
como evento de intralogistica

22 edicdo da

CeMAT SOUTH

AMERICA, ocorrida
entre os dias 19 e 22 de margo
dltimo em Sao Paulo, P, bateu
dois recordes: de ndmero de
visitantes e de quantidade de
empresas expositoras.

A Feira Internacional de

Movimentagao de Materiais
e Logistica reuniu este ano
237 expositores, de 24 paises:
Alemanha, Austria, Bélgica,
Brasil, Chile, China, Coréia,
Dinamarca, Espanha, Estados
Unidos, Franga, Holanda,
Inglaterra, Irlanda, Itdlia,
Japéo, Luxemburgo, Malésia,
Singapura, Sri Lanka, Suécia,
Suica, Taiwan e Turquia.
E, juntamente com a MDA
SOUTH AMERICA - Motion,
Drive & Automation,

feira ocorrida em paralelo,
contou com a presenga
de 18.236 visitantes
profissionais, vindos de 28
paises.
“A primeira edigao da
feira foi tdo bem-sucedida
que as perspectivas para

Muitas empresas que
participaram da feira

em 2011 voltaram com
estandes maiores e

LOGWEB 134

este ano eram excelentes.

.com.br

bem equipados. Grandes
players escolheram a CeMAT
para apresentar 0s novos
equipamentos de suas linhas de
produtos. Desta forma, a feira
traz o que ha de mais atual em
movimentagao de materiais e
logistica”, ressaltou Constantino
Baumle, diretor da Hannover
Fairs Sulamérica, promotora

do evento. Na organizagao da
feira, atuou junto & Hannover
Fairs Sulamérica um Comité
Gestor, composto por empresas
como Dabo Clark, Hyster,
Jungheinrich, Linde, Paletrans,
Still, Toyota e Yale.

Contando com alta no
numero de visitantes e
expositores, a CeMAT 2013
comprovou que hd total sinergia
entre visitantes, expositores
e o conceito da feira. Essa é a
opiniao de Wolfgang Pech, vice-

Mariana Mirrha #*

Fotos: StudioF Imagem

Entre 19 e 22 de marco, 18.236 visitantes nacionais e internacionais passaram pelo evento para
conferir as novidades de 237 expositores, oriundos de 24 paises

presidente da Deutsche Messe
AG, lider mundial na promogéo
de feiras internacionais.
“Estamos muito satisfeitos com
a CeMAT SOUTH AMERICA
2013 e com a realizagao da
primeira MDA SOUTH
AMERICA. Notamos que os
expositores compreenderam o
conceito técnico das feiras e,
pelo feedback que recebemos,
negdcios foram fechados”,
afirmou.

A unido das feiras CeMAT
SOUTH AMERICA e MDA
SOUTH AMERICA foi ideal, ja
que os interesses de cada uma
sao complementares. “Os dois
setores que cobrimos nas feiras
- intralogistica e transmissao de
forga — s&o bastante integrados,
geram negdcios entre si.
Portanto, unir as duas feiras
num mesmo ambiente gerou



CeMAT

SOUTH
AMERICA

interesses de ambos os ramos”,
explicou Pech.

Em comparagao a edigéo de
2011, o pablico de 2013 foi mais
abrangente, incluindo visitantes
nao apenas da cidade de Sao
Paulo, mas de todo o mundo.
“Continuaremos trabalhando
para divulgar o evento em todo
o continente sul-americano, com
foco na préxima edigao, que
ocorrerd em 2015”, ressaltou o
executivo.

Como afirmou Pech, “o
mercado sul-americano oferece
excelentes oportunidades para a
indUstria de intralogistica, com
enorme potencial de expanséo e,
devido ao seu papel de destaque
na economia da regiao, o Brasil é
considerado mundialmente um
importante parceiro comercial.
Nesse contexto, a realizagao
da segunda edigao da CeMAT
SOUTH AMERICA, com forte

Pech: esta edicao, com forte
presenca de grandes players,
consolidou o evento como sinénimo
de plataforma de negdcios e
solucdes sem similar para o setor

presenga de grandes players
nacionais e internacionais,
consolidou definitivamente

0 evento como sindnimo de
plataforma de negdcios e
solugdes sem similar para o setor.

A CeMAT foi absolutamente

reconhecida pelas empresas
expositoras e pelo publico
visitante e, assim, consolidou

a sua posigao de lideranga no
Brasil e na América do Sul. Isto
¢ confirmado pela presenga das
principais empresas do setor,
mas, também, pelo grande
aumento do nimero de visitantes
em mais de 45% em relagéo a
primeira edigao”.

As dltimas novidades do
setor de movimentagéo e
armazenagem de materiais
foram apresentadas durante
a feira, que reuniu grandes
empresas do mercado. Além de
visitar os estandes dos maiores
players do mercado nacional
e internacional, os visitantes
ainda contaram com Congresso
CeMAT SOUTH AMERICA
2013, organizado em parceria
com a Fundagéo Dom Cabral
- centro de exceléncia no

desenvolvimento de executivos,
que reuniu profissionais e
especialistas do mercado para
abordar em suas palestras
assuntos ligados a intralogistica,
Supply Chain, gestéo, processos
€ muitos outros, sempre com
foco na produtividade e na
rentabilidade das operagdes.

DEMONSTRAGCAO DAS
MAQUINAS

Tanto nos estandes, quanto
na drea externa do pavilhdo de
exposigdes, a Feira Internacional
de Movimentagao de Materiais e
Logistica proporcionou um show
de equipamentos e solugdes.

Assim como na primeira
edigao, a feira deste ano trouxe
ao Centro de Exposigdes
Imigrantes o Show de
Empilhadeiras na drea externa do
pavilhéo, com demonstragdes de
equipamentos. Eawes

BATERIAS

Eksul \

= Tecnologia Inovadora

= Acumula maior densidade de energia
> Abastecimento manual ou automatico

= Garantia de 30 meses

(51) 3496-8171
Gravatai - RS

www.bateriasmaksul.com.br

HA MAIS DE 12 ANOS NA
PRODUGAO DE BATERIAS
TRACIONARIAS TUBULARES

REPRESENTANTES
E SERVICO AUTORIZADO:
&)
TOTRL
MPITEC u.-,—',’Er-i.-z—v

EMPILHADEIRAS
(47) 3268-2498
SANTA CATARINA / PARANA

BATERIAS TRACIONARIAS
(11) 4587-2768
SAO PAULO



14 - CeMAT 2013

Congresso CeMAT SOUTH

AMERICA 2013 reuniu especialistas

em intralogistica e supply Chain

aguardado

Congresso

CeMAT SOUTH
AMERICA 2013 teve grandes
motivos para gerar expectativas
do mercado: durante o evento
foram discutidos temas
importantes relacionados &
intralogistica, Supply Chain,
gestdo e processos, com grandes
especialistas dos segmentos,
durante os dias 20 e 21 de margo,
e na presenca de representantes
de diversas empresas envolvidos
com estes setores.

Organizado em parceria com a
Fundagéo Dom Cabral - centro
de exceléncia no desenvolvi-
mento de executivos, que atua
hé 36 anos com formagao para
empresarios e gestores pdblicos —,
o Congresso CeMAT foi uma das
atragdes da 22 edigéo da Feira In-
ternacional de Movimentagao de
Materiais e Logistica, que acon-
teceu entre 19 e 22 de margo, no
Centro de Exposigdes Imigrantes,
em S&o Paulo. A intralogistica
ganha mais atengdo com um
evento como a CeMAT. E o Con-
gresso, que ocorre junto a feira,
apoia imensamente a dissemina-
a0 de informagdes sobre novas
tecnologias, praticas e tendéncias
no setor”, avaliou Paulo Siqueira,
diretor de desenvolvimento da
Fundagao Dom Cabral.

Como afirmou Constantino
Béaumle, diretor da Hannover
Fairs Sulamérica, responsével
pela organizagao da feira, este
congresso tem o intuito de reunir
profissionais e especialistas do
mercado sempre com foco na
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Biumle, da Hannover Fairs
Sulamérica: queriamos reunir
profissionais para abordar as
questoes com foco em produtividade
e rentabilidade das operacdes

produtividade e na rentabilidade
das operagdes.

Nos dois dias de evento, os
temas principais de discussdo
foram: o desenho de processos
de movimentagao e armazena-
gem, a intralogistica no Brasil e
no mundo, a gestéo de logistica
e seu impulso para os negd-
cios, avaliagéo e otimizagao de
processos de armazenagem, os
impactos do planejamento e ges-
tao nas operagdes intralogisticas,
além de questdes relacionadas
a produtividade, perdas e boas
praticas.

O PRIMEIRO DIA

Como adequar a intralogistica
e 0 Supply Chain e superar os
desafios que surgem com esses
conceitos foram os assuntos que
permearam o |° dia de palestras
do Congresso.

Quem fez a abertura das
apresentagdes foi Antonio Wro-

www.logweb.com.br

Danilo Céandido de Oliveira e Mariana Mirrha

bleski, presidente da Support
Cargo e do Conselho do Instituto
Logweb - llog, em palestra sobre
as “Atualidades do mercado de
logistica e a intralogistica”.

Segundo o profissional, o pais
lida hoje com 4 problemas bsi-
cos: falta de infraestrutura; baixa
taxa de investimento; sistema
tributério complexo e oneroso;
e escassez de mao de obra espe-
cializada. Com essas questdes
em voga, o Brasil investe apenas
1,7% do seu PIB em infraestrutu-
ra, enquanto paises como China
e Venezuela investem acima de
20% e 10%, respectivamente,
segundo a Fipe - Fundagéo
Instituto de Pesquisas Econémi-
cas e 0 FMI - Fundo Monetdrio
Internacional. “Para chegarmos
ao nivel do Chile, precisamos
investir 4% do PIB em infraes-
trutura nos préximos 20 anos”,
afirmou o profissional.

Utilizando dados do llos —
Instituto de Logistica e Supply

e

Chain, o palestrante afirmou que
em 2010 os custos logisticos do
pais totalizaram R$ 391 bi, ou
10,6% do PIB. “Em 2004 foram
de 12,1%. Em comparagéo, os
custos logfsticos dos EUA em
2010 foram de 7,7%. O fatura-
mento dos 130 maiores Opera-
dores Logisticos em 2010 foi de
R$ 40 bilhdes, média de R$ 308
milhdes/ano para cada empresa.
Crescimento de 18% em relagao
ao periodo anterior”, explicou.

Para Wrobleski, as compa-
nhias do segmento precisam
adequar as suas operagdes a
um pais cujo PIB deve ficar em
4% em 2013, dado, segundo o
palestrante, afirmado pelo Banco
Credit Suisse.

E, mesmo com esses proble-
mas, Wrobleski acredita que o
pais vive um momento apropria-
do para contornar essas ques-
tes, contando com o interesse
do governo e da iniciativa privada
para solucionar as dificuldades.

Vargas, gerente de projetos: uma das formas mais eficazes de implementacao
de ideias é a formatacao das acdes e o relacionamento dessas em projetos

Foto: Studio F Imagem



“Temos uma conjuntura fa-
voravel hoje para solucionar
algumas questdes, contando
com politicas publicas de
incentivo a revitalizagao da
infraestrutura, discurso se-
torial representativo, fontes
para investimentos e finan-
ciamento e uma demanda
reprimida na iniciativa
privada”, ressaltou.

Segundo ele, nos pro-
ximos anos, a prioridade
do Brasil ¢ o PIB, e os
investimentos em infraes-
trutura refletem imediata-
mente em ganhos no PIB.
E necessario que se oriente
as politicas de investimen-
to, reforce a necessidade
de desburocratizagéo e
desoneragdo, proponha fa-
cilidades de financiamento
para Operadores Logisticos
e ressalte a necessidade de
investimento na formagao
de méo de obra.

Na intralogfstica, tem-se
oportunidade para ampliar
0s servigos prestados,
grande potencial de novos
clientes, OLs capacitados,
no mesmo nivel técnico e
operacional das empresas
internacionais, e beneficios
relevantes para o resultado
global da operagéo. “Preci-
samos divulgar os beneficios
para a comunidade empre-
sarial em geral, convencer
os clientes de que o servigo
vai agregar valor & cadeia de
suprimentos e investir em
qualificagdo de méo de obra
e intercambios”, ressaltou o
profissional. “Os problemas
s&o os mesmos enfrentados
hé bastante tempo, que nao
esto resolvidos, mas agora
recebem mais atengao”,
concluiu Wrobleski.

Alexandre Guimaraes,
professor da Fundagao
Dom Cabral, durante sua
palestra sobre “Os desafios
para alcangar a produtivi-

Wrobleski, da Support Cargo:
“os problemas sdo os mesmos
enfrentados hd bastante tempo,
que ndo estdo resolvidos, mas
agora recebem mais atengdo”

dade e competitividade na
intralogistica”, também
falou sobre investimentos.
De acordo com ele, além

do baixo investimento em
logistica e infraestrutura no
Brasil, o setor ainda precisa
lidar com a incerteza sobre
que segmentos receberdo o
j& baixo aporte financeiro.
Esse fator dificulta ainda
mais o crescimento do Pais.
“No Brasil, hd estimativas
que apontam que a cada

R$ [ investido em infraestru-
tura, o PIB brasileiro poderia
crescer R$ 0,50 ao ano, por
20 anos”, explicou.

A microglobalizagao, aon-
de se encontram diferengas
brutais de infraestrutura
num mesmo pais, também
foi analisada. Enquanto
alguns estados e cidades
possuem tecnologia e locais
desenvolvidos para que se
realize a carga e descarga
de produtos, por exemplo,
outros vivem em situagdes
precdrias em relagdo a
logistica. Outro problema
levantado foi a adequagao
a legislagdo do setor e are-
gulamentagao regional, que
permite que cada Estado ou
cidade tenha uma maneira
de atuar com a logistica,
algo que burocratiza ainda
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mais os processos logisticos.

“Temos de lidar, hoje,
com cinco principais
desafios: pessoas, marco
regulatdrio, sustentabilida-
de, Tecnologia da Informa-
a0 e automagao e o Custo
Brasil”, afirmou o professor.
“Precisamos treinar pes-
soas, fazer uma real gestao
de competéncias, desenvol-
vendo novos servigos. Com-
preender o marco regulatd-
rio de cada modal, além do
tributério, fiscal e ambiental,
e os simplificarmos. Toda a
burocracia que vemos hoje
foi criada para que fossem
evitadas questdes como
sonegagao e evasio de
divisas. Mas é o mercado
quem sofre com isso. Tudo
0 que se planeja, esbarra no
marco regulatdrio. Ele é um
gargalo que ja estd no limite.
Hé remédios para tratamen-
to de cancer parados em
aeroporto, pois as liberagdes
necessarias ndo chegam.
Isso nos mostra a gravidade
do problema”, afirmou.

“Na sustentabilidade,
precisamos definir seus
parametros, desenvolver
um sistema de medigao
para esses parametros e
registrar a situagdo atual
e os avangos”, continuou
Guimaraes. “E preciso
simplificar e racionalizar os
processos, por meio de Tl
e automagao, e lidar com
o desafio constante das
interfaces entre diferen-
tes modelos e sistemas de
automagao. E, por fim, para
o Custo Brasil, € preciso que
haja a desoneragéo da carga
tributdria e trabalhista, um
ambiente financeiro mais
estdvel e com maior crédito
para aquisigdo de ativos,
relagdes comerciais de longo
prazo com papéis definidos
entre os players logisticos
€ 0 uso intensivo de gestdo
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por competéncias e inovagao
para racionalizagao dos proces-
sos de intralogistica.”

Na dltima palestra do dia,
Marcelo Viana Vargas, profis-
sional com mais de 20 anos de
atuagdo nas dreas de gerencia-
mento de projetos, operagdes e
processos de negdcios e T1, falou
sobre como entender o Supply
Chain e tornar a cadeia mais
produtiva, mostrando de que
maneira ¢ possivel criar um pro-
jeto adequado para cada tipo de
companhia e quais os beneficios
que um planejamento bem feito
pode trazer para as operagdes.

“Dificilmente conseguimos
implantar, realizar uma agao sem
um rumo, um objetivo. Para con-
seguirmos chegar a esse objetivo,
escolhemos quase sempre um
caminho e a ele damos 0 nome
de estratégia. A melhor forma
de se implantar uma estratégia
passa pelo planejamento. Mas,
ainda tao importante quanto
planejar, é controlar as mudangas
que surgem durante o percurso.
Uma das formas mais eficazes
de implementag@o de ideias
¢ a formatagao das agdes e 0
relacionamento dessas em proje-
tos”, resumiu o profissional, que
também € gerente do programa
de logistica da Drogaria Araujo.

Segundo ele, os projetos
se propdem a estabelecer um
processo [dgico e estruturado
para lidar com eventos que
se caracterizam pela novida-
de, complexidade e dindmica
ambiental. “O gerenciamento
de projetos € o conjunto de
ferramentas gerenciais que
permitem desenvolver habilida-
des, incluindo conhecimento e
capacidades individuais, destina-
das ao controle de eventos nao
repetitivos, dnicos e complexos,
dentro de um cendrio de tempo,
custo e qualidade pré-determi-
nados. Ao conjunto de projetos
relacionados de forma tatica,
damos o nome de programa”,
afirmou, antes de apresentar um
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case de um projeto que buscava
preparar a estrutura de uma
rede de drogarias para suportar o
crescimento da companhia.

Em resumo, o plano diretor
de logistica deste case envolveu
o diagndstico sobre a situagao
da logistica de armazenamento
da empresa e o levantamento
dos pontos de atengao e reco-
mendagdes de melhorias, além
de elencar agdes necessarias
para a implantagao e o apro-
veitamento de oportunidades.
As agdes foram organizadas e
estruturadas em projetos, com o
objetivo de preparar a estrutura
para suportar o crescimento da
empresa, de forma que ndo fosse
engessada por gargalos de logfs-
tica decorrentes da capacidade
de operagao atual. “As atividades
para remodelagao da operagao
atual foram estruturadas de
forma que conseguisse o melhor
aproveitamento dos processos/
estruturas na operagao do novo
CD, que estd sendo construido e
foi planejado para o crescimen-
to modular e com flexibilidade
para mudangas de classificagao
no armazenamento e picking”,
concluiu.

O SEGUNDO DIA

Os consultores da Genoa
Logistica, Thiago Barros Brito e
Edson Felipe Trevisan, iniciaram
as palestras detalhando como a
aplicagdo da pesquisa operacio-
nal pode influenciar positivamen-
te nos processos de armaze-
nagem e picking. Se utilizada a
favor da logistica, os especialistas
garantem que a matematica tem
poder de aumentar a produtivi-
dade e reduzir custos.

Brito j4 estd nesta drea ha
bastante tempo e garantiu que
a ideia da pesquisa operacio-
nal € trazer novidades para as
aplicagdes didrias. De acordo
com o consultor, duas tendéncias
devem perdurar por mais 10 ou
20 anos. A primeira delas é exa-
tamente a pesquisa e o desen-

www.logweb
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Brito, da Genoa: “ndo podemos
prever até onde a internet vai
afetar, mas sabemos que a
pesquisa pode garantir uma
precisdo de 99% neste segmento”

volvimento, para que tecnologias
mais obsoletas sejam substitui-
das por equipamentos novos e
mais funcionais. Jd a outra é a
internet. O e-commerce foi um
exemplo bastante explorado,
uma vez que o servigo é um dos
principais polos geradores de
movimentagao de cargas. “Nao
podemos prever até onde a inter-
net vai interferir na economia,
na logistica, no meio ambiente.
Hoje, o cidadao comum entra
em um alguns sites, compara
0s pregos e ja faz sua escolha
de compra. E esta demanda
logistica que ndo conseguimos
prever como serd daqui a anos.
Por outro lado, sabemos que a
pesquisa operacional pode garan-
tir uma precisdo de 99% neste
segmento”, exaltou Brito.

O e-commerce também
é exemplo para as pressdes
exercidas sobre os processos de
armazenagem. De acordo com
a Genoa, os administradores
dos centros logisticos pensam
em vender mais sem gastar com
infraestrutura e pessoal, ter uma
capacidade de carga flexivel e
atender aos pedidos cada vez
mais rapidos. Automagao dos
Centros de Distribuigao, incluséo
de softwares de gerenciamento e
melhores préticas de picking, por
exemplo, podem ser muito Gteis
para ampliar a experiéncia do

com.br

consumidor. “E durante este pro-
cesso de avango que propomos
mudar os paradigmas logfsticos,
com modelos matematicos,

para melhorar a intralogistica”,
complementou Brito.

J& Trevisan lembrou da im-
porténcia de simular as solugdes
com um sistema operacional.
“Simular € criar um modelo dos
seus processos, com layout ideal,
vantagens e importancia. Eum
método mais agradével de tra-
balhar também”, enalteceu. De
acordo com ele, apds este passo,
o0s responsaveis pela logistica
das empresas precisam otimizar
o resultado, isto €, retirar o que
foi apresentado de melhor com
a pesquisa operacional. Tanto as
méquinas, como a matematica
néo podem substituir as medidas
tomadas pelo controlador.
“Pesquisa operacional ndo é uma
ferramenta, € uma metodologia
para ajudar nas decisdes do ho-
mem”, concluiu o executivo.

Na sequéncia, Carlos Bremer,
professor da Fundagao Dom
Cabral e especialista em Supply
Chain, discutiu o impacto da
gestdo logistica nos negdcios
empresariais. De acordo com o
pa]estrante, entre todos os ter-
mos e processos da logistica, o
profissional do setor deve sempre
focar um termo especifico: o
fluxo. “Fluxo é uma palavra que
todos tém de guardar. Igual ao
principio da sustentabilidade,
fluxo é olhar o todo, e ndo parte
do processo. N&o posso pensar
apenas na expedigao, produgao
ou armazenagem. Eu, enquanto
profissional de logfstica, tenho
que visualizar desde a chegada
da carga ao meu Centro de
Distribuigao até a entrega ao
cliente”, ressaltou Bremer.

O tempo é um dos fatores
mais importantes da logfstica.

A necessidade de qualquer
companhia deste segmento € ser
dinamica, e isso faz com que os
diversos setores sejam divididos
pelo tradicional organograma.
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expertise

SOLUCOES COMPLETAS

STORE/WMAS
gestdo de armazenagem

STORE/TMS
gestdo de transportes

STORE/REDEX
gestdo de atividades de
exportacdo e armazenagem

stgre

Nosso sucesso é sua logistica bem-sucedida!

(11) 3087-4400
www.storeautomacao.com.br
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O professor da Fundagao
Dom Cabral € contra este
modelo. “Empresas nao
funcionam pelo arcaico
organograma, funcionam
por processos. O respon-
savel pela logistica tem de
entender disso. Se eu tenho
um armazém cheio com
fluxo muito maior do que
um vazio, eu devo mandar
meus produtos para o local
cheio, mesmo com o outro
praticamente ocioso.

O dificil é colocar este mé-
todo na cabega de alguém
que montou a empresa por
organograma”, analisou o
professor.

Em contrapartida, este
tipo de medida ainda € raro
no setor. Forgar a eficiéncia
do Centro de Distribuigio
que possui mais volume de
carga ndo é costume no
Brasil. Bremer avalia que
esta maneira de trabalhar
torna-se uma ferramenta
poderosa, ja que a tendén-
cia € sairmos de um modelo
simples para um de maior
complexidade, com rentabi-
lidades imprevisiveis.

Atualmente, a implemen-
tagdo de tecnologias, méo
de obra mais qualificada e
melhores praticas de gestao
s30 necessarias, mas nao
podem demorar. O pales-
trante ressaltou que as mu-
dangas frequentes podem
tornar estes investimentos
obsoletos se demorarem a
entrar em operagao.

Outro ponto bastante
explorado pelo professor
foi a liberagao de um dos
processos para beneficiar
outros. Contrapor o cliente
satisfeito com demanda de
mercado, estoque reduzido
e capacidade de produgdo
& um planejamento que re-
quer tomada de decisao de
acordo com toda a compa-
nhia. “N&o é possivel ter as

e o e WWW_

Carillo, da Connexxion: “logistica é uma despesa para as
empresas. E o melhor jeito de exercé-la é fazer com que esse
gasto seja 0 menor possivel”

quatro coisas juntas. Vocé
pode néo ter uma capacida-
de de produgao [00%, mas
ganhar nos demais pontos.
E isso que grandes compa-
nhias tém feito ultimamente
para crescer”, completou.

Bremer citou alguns
exemplos, como uma gran-
de multinacional fabricante
de computadores, que
optou pela demanda. Ele
destacou que € necessario
deixar claro em qual setor
a companhia vai querer
ganhar dinheiro. Alinhar
Viso e estratégia para
melhorar a logistica é um
passo importante para os
negdcios. “Trazer a visao do
todo e levar esta mensagem
aos demais profissionais de
logistica € importante para
as empresas”, afirmou o
professor.

O processo que envolve
desde o recebimento até a
entrega é um aprendizado
muito grande. E também
um polo gerador de grandes
executivos. Bremer citou
alguns CEOs que antes
de assumirem a respectiva
companhia passaram pelo
departamento logistico.

Na visdo do professor, esse
tipo de profissional conhece
todo o funcionamento da
companhia, pois precisa

se preocupar com todo o
processo, diferente de um
diretor comercial ou de
operagoes.

O diretor executivo da
Connexxion do Brasil,
Edson Carillo, finalizou
o Congresso CeMAT
2013 explanando sobre a
importancia de organiza-
a0 e gestdo nos locais de
armazenagem. A sazo-
nalidade do fim de més foi
citada pelo profissional,
pois € neste periodo que
muitas empresas comegam
a estocar mais produtos,

o que faz da entrada, saida
e movimentagao dentro do
galpao um gargalo.

“E normal uma carreta
chegar ao Centro de Distri-
buigdo com um pedido que
o responsavel pela logistica
nao estd sabendo. Esse é um
efeito da sazonalidade, que
por algum motivo juntou-

se & falta de comunicagao,

e o profissional tem de se
desdobrar para armazenar a
carga”, explicou o executivo.

Para Carillo, o Brasil ndo
investe adequadamente
na intralogistica. O porto
de Santos, por exemplo,
enfrenta problemas estru-
turais, mas se a logistica nos
processos de armazenagem
e expedigdo fosse mais

Foto: Studio F Imagem



evoluida, a carga seria escoada
em menor tempo. O executivo
destacou, também, que um
quarto do custo de toda logisti-
ca estd no Centro de Distribui-
a0 e que administra-lo bem é
reduzir esse valor. “Logistica é
uma despesa. E o melhor jeito
de fazer logfstica ¢ fazer com
que esse gasto seja 0 menor
possivel”, sentenciou Carillo.
O estoque é um “mal ne-
cessario”, mesmo que seja em
volume pequeno. As empresas
querem trabalhar sempre com
estoque zero, mas para chegar
préximo deste ndmero é
necessério gerir empilhadeiras,
processos de automagao e pes-
soas, por exemplo, em ordem
do inicio ao fim da empresa.
“E preciso entender o estoque.
Fazer o controle exato de
entrada e saida da carga e
trabalhar as sazonalidades

da melhor maneira possivel”,
ressaltou o diretor executivo
da Connexxion do Brasil.

Ele afirmou que o estoque
¢ uma ferramenta e que saber
usd-lo é importante. Ter capa-
cidade de estocagem ndo signi-
fica necessariamente ter acesso
facil ao produto. E com esta
Visdo que as empresas investem
em intralogistica. A partir do
momento que 0 armazém
demora a expedir o produto,
ou até mesmo nao tiver em
estoque, o pedido torna-se
uma despesa. “Esse quadro faz
o cliente tomar a decisdo mais
simples: escolher o concor-
rente. Se um supermercado
vender dois tipos de sabdo e na
gdndola ndo tiver a marca pre-
ferida do cliente, por qualquer
problema logistico que seja, ele
nao vai voltar pra casa de maos
vazias. Vai pegar o que tiver

disponivel”, advertiu Carillo.

Existem diversos niveis
de automagao para auxiliar
este processo. A Tecnologia
da Informagéo pode ajudar a
rastrear e manusear a carga,
fazendo com que a mao de
obra seja reduzida. Mesmo as-
sim, ainda é essencial a “cabega
de planejamento”. Analisar a
estrutura do Centro de Distri-
buigao, como pé-direito, uso
mais eficiente da automagao,
cross-docking e transpaletei-
ras, por exemplo, precisa estar
na cabega do profissional de
logistica. Também nao pode
se esquecer da flexibilidade da
carga.

“A automagao paga um pre-
6o, j& que ela tira a flexibilidade
da mercadoria. Neste caso,
temos de pensar nas solugdes
para produtos de diferentes vo-
lumes”, concluiu Carillo. wawes
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Mapel tem nova
unidade em

Sao José do Rio
Preto, SP

Distribuidor autorizado
Clark, Ausa e Paletrans,
a Mapel acaba de inau-
gurar uma unidade em
Sao José do Rio Preto,
SP - Avenida Lineu de
Alcantara Gil, 670 -
Jardim Furtado (Fone:
17 3364.2011). Além
da venda e locacdo de
equipamentos, no local
sdo fornecidas pecas
genuinas para empilha-
deiras Clark, além de
oferecidos servigos de
locagdo e manutencdo.

Seja qual for a sua necessidade
nos oferecemos a melhor solucdo.

Conhega nossa linha de rodas para paleteiras e empilhaderas

GRUPO
= SCHIOPPA

RODAS E RODIZI0S

Rua Abmro do Valp, 284, Sio Poulo

BS 11 2065

s schioppa.com.br

Trlefone

B200 = vonilan i

BP-RR
schinppo.com.br
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Dematic inaugura seu
orimeiro Brand Center
no Brasil, em Sao Paulo

specializada em
solugdes logisticas
para distribuicio
e armazenagem, a Dematic
(Fone: 11 3627.3100)
inaugurou recentemente
seu primeiro Brand Center
no Brasil. O espago é
voltado para a apresentagdo
dos produtos, solugdes e
langamentos da companhia
aos atuais e, principalmente,
potenciais novos clientes.
O Brand Center estd
localizado na Vila Anastécio,
em Sao Paulo, SP, junto ao site
da Dematic no Brasil. Além
do escritdrio e, agora, do novo
espago, o local também conta
com um galpéo.
Acompanhado do diretor
de Desenvolvimento de
Negdcios, Marcio Cruz
Lopes, e do gerente de
Customer Service, Markus
Wiedemann, o diretor de
Marketing e Vendas da
Dematic para a América
do Sul, Eduardo Tedesco,
foi quem apresentou o
novo projeto. De acordo
com o executivo, o Brand
Center € o primeiro passo
entre a companhia e 0
cliente. Ele destacou que
o crescimento de quase
50% nos dltimos trés anos
fez com que a empresa
buscasse novos métodos
para atender a demanda
e ficar mais préxima do
mercado. Somente em
2012, a companhia registrou
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Tedesco: “com o Brand Center
funcionando, nés poderemos
mostrar as principais tendéncias do
mercado logistico e a expertise da
Dematic aos clientes”

movimentagao global de €
1,2 bilhdo.

No Brand Center, os
visitantes terdo acesso as
solugdes da Dematic através
de interagdo multimidia em
uma tela touch screen, de 55
polegadas, que inclui videos,
imagens 3D e apresentagdes
diversas. Tedesco afirmou
que a concluséo do projeto
reforga a aposta da empresa
no mercado nacional.

“No novo local, poderemos
mostrar as principais
tendéncias do mercado
logistico e a expertise da
Dematic, que conta com
desenvolvimento tecnoldgico
na Alemanha, nos Estados
Unidos e na China, entre
outros paises. Entendemos
que ter um espago para
recepcionar o cliente e
mostrar nossas possibilidades

www.logweb.com.br

Danilo Candido de Oliveira **

é essencial”, revelou o
executivo na ocasido do
langamento.

A maneira como focar
a estratégia de venda
também foi um dos motivos
que levaram a Dematic a
investir no Brand Center. Por
exemplo, um determinado
equipamento pode operar de
diversas formas, dependendo
da configuragéo que o cliente
desejar. E exatamente esta
necessidade que a empresa
pretende perceber para
direcionar suas propostas.

“Hoje, a Dematic néo
vende um produto, ela
vende uma solugdo. Com o
Brand Center, nos podemos
mostrar as diferentes formas
que um sorter, por exemplo,
pode funcionar. O local abre
este leque de discussdes
para entendermos melhor
as necessidades do cliente”,
destacou Tedesco.

O acesso aos investidores
do mercado intralogistico
também motivou a companhia
a concluir o Brand Center.

A Dematic entende que o
novo espago vai facilitar o
didlogo com este puiblico. No
futuro, a companhia pretende
criar um Tech Center —
Centro de Tecnologia no
Brasil, que permitird a
demonstragéo e 0 manuseio
de vdrias solugdes integradas.
Ao menos por enquanto,

ndo hd prazo oficial para a
concluséo do projeto. wawe

Sialog cria TMS para

o modal aquaviario

A Sialog Software Solution
(Fone: 14 3604.2200),
empresa especializada

no desenvolvimento de
sistemas e solugoes para

o setor de transporte e
logistica, desenvolveu a
solucdo TMS — Aquavidrio.
Voltado para o modal
aquavidrio, o software

faz o gerenciamento

do processo de geragcdo

e emissdo do CT-e
(Conhecimento de
Transporte de Cargas
Eletronico) Aquavidrio,
que se tornou obrigatdrio,
em substituicdo ao

CTAC - Conhecimento

de Transporte Aquavidrio
de Cargas. “O médulo

foi desenvolvido
utilizando como base

as operagdes de novos
clientes multinacionais

do setor da navegacdo de
cabotagem. Ele consiste no
gerenciamento do processo
de geracdo e emissao do
CT-e Aquavidrio. Além
disso, estd totalmente
integrado as ferramentas
disponibilizadas pela

F&R Consultoria”, explica
César Picello, presidente
da Sialog. Entre as
ferramentas disponiveis no
F&R Consultoria estido o
F&R-Consultas Cadastrais,
onde é possivel realizar o
cadastro dos participantes
no SIALOG-TMS ou
realizar o saneamento

do cadastro existente de
forma automdtica; O F&R-
Consulta NF-e (Nota Fiscal
Eletrénica), onde é possivel
consultar o XML da NF-e
de embarque; e o F&R-ADe
(auditor de documentos
eletrénicos), ferramenta que
pode ser utilizada antes do
envio do CT-e para a Sefaz
(Secretaria da Fazenda),
auditando situacoes como
forma de evitar o envio de
informagoes equivocadas.
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Viastore Systems

apresenta solucoes para
automacéo logistica

0 Brasil

desde 2012, a

empresa alema
Viastore Systems (Fone: 19
3305.4100) j& estd com sua
linha de produtos voltados
aintralogistica disponivel
no mercado nacional. As
novidades chegaram no
segundo semestre do ano
passado, mas € em 2013 que a
companhia estd massificando
seu projeto de vendas e
divulgagao das solugdes. Entre
os langamentos esto os
transelevadores, as estagdes
de pickinge o WMS, além de
outros softwares.

Consolidada no mercado
global com atuagao em vérios
paises europeus, além dos
Estados Unidos e da China,
a Viastore estd utilizando
sua chegada ao Brasil como
porta de entrada na América
Latina. De acordo com o
presidente da companhia,
Paulo Franceschini, o ingresso
no mercado brasileiro foi um
curso natural, dado o cres-
cimento da intralogistica no
Brasil. E por aqui que a cipula
da empresa na Alemanha
pretende atingir os demais
paises latinos.

O sistema de picking
HPPS, além das solugdes
WMS viad@t e os transe-
levadores viaspeed e viapal,
s&0 0s principais destaques.
Para Franceschini, é no nicho
especifico e na complexidade
do sistema de picking, por
exemplo, que a Viastore
mostra seu diferencial.

e o e WWW_

Franceschini classifica a vinda
da Viastore como natural, dado o
desenvolvimento da intralogistica
no Brasil. A empresa estd no Pais
desde outubro de 2012

“O ganho com a solugdo
HPPS é notavel. Temos bene-
ficios de 40% em desempenho
e 70% em espago com esse
sistema”, avalia 0 executivo.
A companhia também des-
taca 0 método de implanta-
¢ao do sistema. As empresas
levam os “problemas” a
Viastore, que estuda como
resolver o gap apresentado.
“O comum é o cliente ter um
volume determinado de pro-
dutos e nos questionar sobre
a automatizagao desta quan-
tidade. N&s identificamos e
adequamos a necessidade
com base na avaliagao dos
nossos engenheiros de venda.
E por isso que classificamos
cada projeto como especifi-
co”, complementa.
No processo de desen-
volvimento do projeto, a
Viastore leva a proposta até
a Alemanha. Na Europa é
feita a mudanga do estado de

Danilo Candido de Oliveira **

concepgao para o desenho.
O custo aproximado também
é revelado para o cliente
avaliar seu orgamento. Todo
este periodo, que é sempre
de longo prazo, pode chegar
até a um ano de negociagao,
segundo o presidente da
Viastore no Brasil.
Ele afirma que o sistema de
negociagao ndo € simples-
mente como a comercializa-
¢ao de um produto. “Nds nos
colocamos como consultores,
e ndo apenas como vende-
dores de produtos. Fazemos
todo o estudo personalizado
da dificuldade, projetamos a
melhor maneira de imprimir
a solugéo e a desenvolvemos.
Fechar o negdcio € a parte
final de um longo processo”,
completa Franceschini.
A Viastore aponta os segmen-
tos de food e frozen, indepen-
dente da atuagéo regional,
como focos prioritérios. No
entanto, o presidente salienta
que a companhia no esta
“fechada” para outras em-
presas que estejam buscando
solugdes de automagao.
Como a empresa estd no
Brasil desde outubro de 2012,
a série de investimentos ainda
nao terminou e a lucratividade
ainda deve demorar um pouco
para se tornar realidade. No
fim de 2013, a cdpula da Vias-
tore terd sua primeira base
de faturamento, mas o break
even ¢ esperado para 2014. J&
em 2015, o presidente projeta
que a companhia comece a
ser rentdvel no Brasil. wawe
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Com trés lancamentos, Duren
iNncrementa sua linha de produtos

Diiren (Fone: 11
4543.7370) acaba
de incorporar
a sua linha de produtos para
movimentagao de equipamentos
leves, até duas toneladas, mais
trés langamentos.

O sistema KBK, com bar-
ramento elétrico interno, é a
principal novidade. Sem utilizar
nenhum cabo externo, o sistema
¢ considerado limpo e seguro pela
companhia e j estd disponivel
no mercado. De acordo com a
fabricante, as empresas do setor
automotivo tém procurado bas-
tante o novo dispositivo, o qual
pode ser instalado diretamente

em estruturas de cobertura do
prédio, lajes de cobertura ou em
estruturas metdlicas auxiliares.

Além deste, a empresa estd
langando as talhas elétricas com
duplo gancho, também para
movimentagao de cargas leves.
O gerente técnico comercial da
Diren, Marcelo Domingues,
ressalta os beneficios do equipa-
mento. “O volume avantajado de
tubos e assoalhos, entre outros,
que a talha movimenta € um
diferencial no mercado. Também
podemos destacar que nenhuma
empresa no Brasil estd fabricando
esse mesmo produto”, ressalta o
executivo.

Por fim, os bragos giratdrios
leves para movimentagao de
cargas até 20 kg sio o ltimo lan-
camento da Diiren neste periodo.
O equipamento est4 disponivel em
trés modelos: brago giratdrio de
coluna, brago giratdrio no carrinho
e brago giratdrio de parede. Todos
eles tém a mesma capacidade,
comprimento de um metro e sdo
produzidos em ago carbono.

As novidades sdo compostas
por pegas 100% brasileiras.

A Diiren garante todo o processo
de pds-venda com reposigao de
pegas e sistemas, além de assistén-
cia técnica em qualquer lugar do
Brasil. Atualmente, a multinacional

Danilo Candido de Oliveira “*

possui bases no Rio Grande do Sul,
Santa Catarina, Parand, Rio de
Janeiro, Séo Paulo e Minas Gerais.
Jé aunidade do Nordeste atende
Pernambuco, Rio Grande do Nor-
te e Paratba. Mesmo assim, regides
como Norte e Centro-Oeste
também sao atendidas.

Domingues acredita que o
envolvimento da Diiren no
mercado brasileiro é justificdvel.
“Existe caréncia deste tipo de
produto no mercado, portanto a
demanda € natural e crescente.
Os equipamentos s&o nossas
apostas, e acreditamos que o re-
torno ndo deve demorar muito”,
completa. Erawe

Economia e qualidade
na movimentacao de carga.
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Cascade lanca as
transpaleteiras da

Nolandesa Ravas

Cascade do

Brasil (Fone:

13 2105.8800)
estd langando no mercado
nacional a transpaleteira
de pesagem Ravas,
fabricada pela companhia
holandesa homénima.
Em duas versdes, a Ravas
estd disponivel no modelo
1100, com configuragao
mais simples, e no 2100,
com fungdes avangadas.
Os equipamentos estao
a venda desde o més de
margo Ultimo.

Ambos os modelos
tém capacidade para
2.200 kg e chassi de metal,
e 530 destinados a vérios
segmentos. Eles também
apresentam garfos de 1,2 m
e desligamento automatico
a partir de trés minutos
sem uso — 30 segundos no
2100 -, além de mostrarem
possiveis mensagens de erro
no visor e informarem peso
bruto e liquido.

A Cascade e a Ravas
classificam o0 modelo mais
simples como robusto e
ressaltam sua resisténcia a
choques, vibragdes e dgua,
além de baixo consumo de
energia. J& 0 2100 oferece
programa de contagem de
pegas, fungao de dosagem
automdtica, trés protocolos
de comunicagao, reldgio
interno para data e hora e
bateria recarregavel.

O Ravas 2100
também tem outras duas
funcionalidades opcionais.

LOGWEB 134
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E possivel integrar uma
impressora ao equipamento,
que traz as informagdes

da carga em tempo real.
Caso o cliente queira que

os dados sejam transmitidos
a um terminal, é possivel
construir a transpaleteira
com um sistema de wireless
ou Bluetooth.

Para Paulo Oliveira,
manager da Ravas, a
entrada do produto no
Brasil se justifica pelo
potencial econdmico
nacional. “A Europa quer
vender seus equipamentos
aqui e 0 mercado brasileiro
¢ extremamente receptivo.
A procura tem sido muito
grande, o que nos faz
acreditar que ambos os
modelos do Ravas j& foram
bem aceitos no Brasil”,
ressalta o executivo.

Compostos de elementos

Danilo Candido de Oliveira “*

chineses e holandeses, os
dois modelos sao montados
na fébrica da Cascade

em Santos, SR A parte
eletrdnica é toda importada
da Europa, enquanto o
chassi é asidtico. Esta
vinda dos componentes

do exterior para o Brasil,
no entanto, € vista como
um gargalo pela empresa
holandesa.

“E frustrante. Essa
questdo alfandegdria
atrasa o desenvolvimento
brasileiro. O Pais podia
estar muito mais evoluido
néo fosse a burocracia
do setor. N&s temos um
projeto para fabricar os
componentes aqui, mas
enquanto nao temos essa
possibilidade, sofremos
com a importagéo”, critica
Oliveira.

A parceria Cascade
e Ravas acredita que o
retorno diante do grande
investimento feito para
trazer a transpaleteira
de pesagem ao Brasil
deve ocorrer entre um e
dois anos. Outro ponto
destacado pela Ravas é
que a companhia pretende
conseguir a certificagdo do
INMETRO para o modelo
2100 j& em 2013. exwen




AMERICA

esenvolvedora

de dispositivos

para
automagao industrial,
a Easytec (Fone: 21
2683.2483) acaba de
colocar & disposigao do
mercado logfstico o seu
novo produto. O trocador
elétrico de baterias
tracionarias Joy, fabricado
com componentes 100%
nacionais de altissima
qualidade, € destinado
aqueles clientes que
precisam trocar um
ndmero elevado de
baterias por turno, uma
vez que a sua capacidade
¢ de, no minimo, 30
trocas de baterias didrias.
Segundo a empresa, com
apenas um operador,
este novo equipamento
substitui o esforgo
manual do funciondrio,
proporcionando seguranga
e ergonomia, além de
reduzir o tempo que é
gasto no processo.

O diretor da Easytec,
Dircilio Barbosa Neiva,
destaca como principal
beneficio do novo
equipamento exatamente
esta economia de tempo.
“Hoje, o trabalho manual
de troca de baterias gira
em torno de dez minutos,
enquanto que com o
trocador elétrico Joy o
tempo de troca é reduzido

para trés minutos”, diz ele.

O equipamento ficou

www.logweb.com

em testes durante um

ano e dois meses antes de
ser disponibilizado para o
mercado. De acordo com
Neiva, o pdblico alvo pode
ser qualquer empresa que
trabalhe com empilhadeiras
elétricas. “Esperamos
vender 15 unidades

do Joy por més até o

fim do ano, que é o
periodo de divulgagao do
equipamento”, vislumbra
Neiva.

O Joy j& estd a venda no
mercado nacional e o prazo
estimado de entrega é de
40 a 45 dias. Com o novo
produto, a empresa deve
continuar seu crescimento
linear dos dltimos anos,
da ordem de 9% em
faturamento e 15% em
funciondrios. O diretor da
Easytec também ressalta
como diferencial o curto
periodo para se recuperar
a verba investida no Joy.
“Nossa estimativa € que o
cliente consiga o retorno
do investimento em até
123 dias. Em uma conta

br
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Danilo Cdndido de Oliveira

simples, isso significa que
a economia anual pode
chegar até R$ 30 mil”,
afirma.

Em breve, a empresa
passard a fornecer
trocadores para atender
todas a medidas de
baterias traciondrias,
de paleteiras elétricas a
empilhadeiras trilaterais.

Além de produtos
para o mercado logistico,
como salas modulares de
baterias, carros, estrados
e porticos, a Easytec se
consolidou no atendimento
a diversas inddstrias
nacionais em varios
segmentos com solugdes
em usinagem; caldeiraria
leve e pesada; e serralheria
industrial. E também acaba
de criar uma Diviséo de
Caixas e Painéis Metélicos
que tem, entre sua gama
de produtos, caixas e
painéis para abrigar
medidores de energia
elétrica, gabinetes para
carregadores de baterias
estacionarias, caixas
metédlicas para hidrantes e
instalagdes de fibra dptica.

134

LOGWEB

KUKDONG

AGORA E BARTO!

TALHAS

ELETRICAS E MANUAIS

TROLLEYS

ELETRICOS E MECANICOS

» Mecdnicos especializados
i* Estoque completo de pegas
= 150 2001:2000

anos
de garantia

ia
Coreana
i 20 s
no Brasil



26 - CeMAT 2013

Jungheinrich dribla crise no
mercado, cresce em 2012 e

lanca Novos equipamentos

atuagao em diversas
vertentes de negdcios
foi o principal motivo
para que a Jungheinrich (Fone:
11 3511.6295) tenha conseguido
crescer em um mercado que
sofreu queda em 2012. Essa é a
opini&o de Christian Hocke, diretor
geral da companhia, que afirma
que trabalhar com vendas de
equipamentos novos, pés-vendas,
aluguel e venda de maquinas
usadas ajuda a companhia a se
estabilizar quando alguma drea
ndo esta faturando como devia.
‘Ao atuar em todas essas dreas,
acabamos tendo artificios para
suprir 0s nossos resultados.
Se um segmento cai, os
\ outros conseguem
segurar 0 NOSsO
faturamento e
crescimento”,
explicou, durante
a 22 edigo
da CeMAT
SOUTH
AMERICA.
Nos
proximos 3
a4 anos, a
companhia

Empilhadeira
trilateral/

de pedidos
EKX 410

selecionadora

4 ABR/2013

pretende langar muitos modelos no
Brasil. Além disso, filiais também
serdo abertas nos estados em que
hd mais possibilidade de mercado.
Hoje, a Jungheinrich possui estru-
tura fisica nos estados de Minas
Gerais, Rio de Janeiro e Sao Paulo,
além de na regido sul. “Isso resume
70% do PIB, algo que nos mostra
que temos que nos focar nestes
locais para crescer”, afirmou o
diretor. O resto do pais € coberto
por meio de concessionarios,

outro foco da companhia. “Vamos
criar mais parcerias com conces-
sionarios para atender as outras
regides”, continuou Hocke.

LANGCAMENTOS

A CeMAT foi a feira escolhida
para que a empresa apresentasse
seus Ultimos langamentos. Dentre
eles, estd a empilhadeira retratil
com capacidade de 1.800 kg, que
chega ao pais em outubro de 2013.
O novo equipamento, ETV 318,
tem altura de elevagao de até
11.500 mm e capacidade residual
de 1.000 kg.

O teto panorémico
¢ desenvolvido com
vidro resistente
aimpactos
e ampliaa
visibilidade da
carga durante
aoperagdo. J&
na diregao elétrica da ma-
quina, o volante fica sempre |,
na posigdo mais ergondmica
- chamada posigao 9 horas —
sempre que 0 equipamento
se move em linha reta.

O sistema de

Empilhadeira
retrétil
ETV 214

www.logweb.com.br

Hocke: “as regioes em que
atuamos com estrutura fisica
representam 70% do PIB nacional.
Para as outras, vamos investir
ainda mais em concessiondrios”

assisténcia Position Control per-
mite o cadastramento prévio das
alturas de estocagem. Quando o
operador eleva os garfos, 0 equipa-
mento reconhece a altura de esto-
cagem cadastrada mais proxima,
sem que seja necessario checar
ou selecionar a altura a cada
elevagéo. Por sua vez, o sistema
de assisténcia Warehouse Control
€ responsavel pela transmisséo de
dados entre o terminal de dados
do equipamento e o sistema
WMS da operagao. Esses dados
s&o processados no equipamento
e servem de referéncia para pré-
selegdo de altura. J& o Operation
Control utiliza os sensores para
pesar constantemente a
carga e sincronizar com
arespectiva altura de
elevag@o. Se a capacida-
de residual for excedida,
o operador recebe
um aviso sonoro e no
painel de operagao.

Mariana Mirrha **

Outro modelo novo € a empi-
Ihadeira reconstruida tipo ETM/
ETV 214/216, que promete au-
mento de até 10% na eficiéncia das
operagdes, resultado da elevagéo
aumentada e das velocidades dimi-
nuidas, bem como da melhoria na
aceleragéo. O controle eletrnico
do conjunto com o software —
também desenvolvido pela com-
panhia - foi adaptado ao desempe-
nho do motor da empilhadeira.

Em fung&o da nova tecnologia —
0 mastro é puxado de volta entre
os bragos de apoio e a empilha-
deira, entdo, ndo necessita de
contrapeso para estabiliza-lo -,

a empilhadeira pode operar em
corredores de 2.711 mm de largu-
ra. A altura de elevagao maxima
foi aumentada para 10.700 mm

e 0 equipamento pode operar futu-
ramente em prateleira com altura
méxima de 10.500 mm.

O modelo pode levantar e
transportar cargas de até 1.600 kg
e a capacidade residual também foi
aumentada. Agora, a empilhadeira
pode elevar cargas até 1.000 kg
em alturas de mais de 10 metros.
Sensores de carga reconhecem se
um palete estd posicionado sobre
os garfos para empilhamento ou
se os garfos
vazios sao
levantados
para a recu-
peragdo de
um palete.

Jdanova
empilhadeira

Empilhadeira
retrdtil ETV 318



elétrica contrabalangada EFG
série 4 pode transportar cargas
de até 3.000 kg, incorporando
a Ultima geragao da tecnologia
AC trifésica, amigével ao meio
ambiente.

A Jungheinrich também langou
uma nova trilateral e selecionadora
de pedidos, disponivel para compra
a partir de maio de 2013. A EKX
410, com motor elétrico, trabalha
como empilhadeira trilateral para
corredores estreitos (VNA) e sele-
cionadora de pedidos, para selegdo
manual de itens.

O operador pode utilizar tam-
bém o Jungheinrich Warehouse
Navigation no equipamen-
to. Como j& acontece
na EKX série 5, a
nova EKX pode
se comunicar com
os sistemas de
gerenciamento de
armazém proprio
de cada cliente.

Agora, a informagao do sistema de
gerenciamento chega & empilha-
deira VNA via interface logistica
implantada.

A empilhadeira recebe solicita-
gdes de estocar, retirar paletes ou
selegdo de pedidos do sistema de
gerenciamento e o operador ape-
nas realiza a confirmagao e pilota
até préximo do corredor do pedido
que est4 trabalhando. Entao, o
sistema semiautomatico entra
em operagdo e chega até o palete
por meio da rota mais curta, com
velocidade e consumo de energia
otimizado. Segundo a companhia,
a produtividade pode aumentar até

25% quando
Rebocador o Warehouse
EZ5 570 Navigation é
utilizado.
AEKX410

é uma empilhadeira
trilateral com capa-
cidade de 1.000 Kg
e elevagio a mais de

9 metros, além de tecnologia AC
trifésica. O operador pode ativar
programas pré-programados atra-
vés de um cddigo de acesso e os
sensores registram as informagdes
e as passa para 0 computador de
bordo. Dessa forma, o desloca-
mento e as fungdes hidraulicas sdo
ativados e funcionam de acordo
com o programa escolhido.

Qutro langamento apresentado
¢ o rebocador EZS 570, produzido
na fébrica de séries especiais e
pequenas na cidade de Liineburg,
na Baixa Saxdnia. O modelo pode
mover unidades de até sete tonela-
das e ser equipado com diferentes
acoplamentos. Com um sistema
remoto semiautomético de desaco-
plamento, o operador também pode
acoplar e desacoplar unidades sem
deixar a plataforma de operagao.

O novo rebocador ¢ equipado
com motor de 48 V, com tecnolo-
gia trifésica de corrente alternada
da Jungheinrich. wzawe

Sythex fornece WMS e TMS
A Sythex (Fone: 11 2536.8128) é
especializada no fornecimento de
softwares logisticos, como WMS,
para gestdo de armazém, e TMS,
embarcador para gestio de fretes.
“Nossa principal solu¢do, o WMS,
gerencia todos os processos da
logistica, desde o recebimento,
passando pela armazenagem,
separagdo, controle de estoque, in-
ventdrios ciclico e estdtico, gestio
de armazéns gerais e indicado-

res da operagdo, terminando na
expedicdo e no embarque. Pode
ser implantado para trabalhar no
modelo tradicional cliente-servidor
Windows ou nas nuvens, rodando
100% Web e podendo ser aces-
sado por qualquer navegador”,
explica Marcelo Franco, diretor
comercial da empresa. Ele também
informa que aumento e gestdo de
produtividade com conceitos de
LMS sdo aplicados nas solucdes
da empresa, “com a experiéncia
adquirida em mais de 20 anos em
centenas de grandes clientes”.
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segunda edigao

da CeMAT

SOUTH
AMERICA foi promissora
para a Hérmann Brasil (11
3053.9353). Além de dar
mais visibilidade & marca, a
companhia pode mostrar dois
langamentos ao mercado:
a porta rpida espiral e 0
nivelador de docas hidréulico
com labio telescdpico.

“A feira foi excelente para
que entrdssemos em contato
com potenciais clientes.

O mercado tem caréncia por
produtos como esses com

0s quais atuamos, e isso é
uma oportunidade que vai ao
encontro do que buscamos
para os proximos
anos: ser lider de
mercado”, afirmou
Flévio Pinto, diretor
da companhia.

A porta rdpida
espiral langada
possui velocidade
de abertura de 2,5
m/s, resisténcia
mecdnica, térmica,
acUstica e cortafo-
g0, com precisao
para acompanhar
grandes processos
de produgéo. O
modelo é destinado
a locais com grande
fluxo de abertura
para entrada e
saida, podendo ser
aberta e fechada
mais de 100 vezes
por dia.
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Flavio Pinto: o mercado tem
caréncia por produtos como os
nossos e isso vai ao encontro do
que buscamos: sermos lider de
mercado nos préximos anos

Ja o nivelador de docas
hidraulico com labio teles-

Enquanto os niveladores com ldbio
basculante (1) precisam de espaco entre
equipamento e caminhdo para se desenrolar
e fazer o encaixe, o nivelador hidrdulico
com lébio telescdpico (2) é encaixado de
cima para baixo, poupando esse espaco

AMERICA

Mariana Mirrha

cdpico € inédito no pais. Se-
gundo o diretor da empresa,
s&o comuns os modelos
basculantes no mercado,
mas esse langamento ajuda
a poupar o espago entre

o caminhao e o nivelador,

j& que o encaixe é feito

de cima para baixo, sem a
necessidade que se deixe
espago para que o nivelador
se desenrole para depois se
encaixar no caminhao.

O I4bio telescdpico pode
ser estendido e distendido
através de teclas de manu-
seamento separadas, para
que seja colocado de forma
precisa e controlada na drea
de carga.

Em 2013, a Hérmann
Brasil busca cresci-
mento de 50%, sendo
que o inicio do ano j&
foi interessante para a
empresa. Apds enfren-
tar os problemas do
ano anterior, que nao
supriu as expectativas
previstas, a companhia
deu inicio a participagdo
em diversos projetos,
como o de duplicagéo
de fébricas de empresas
como Volkswagen e
Siemens. Além disso,

a Hoérmann atua em
projetos internos de
estddios, como o do
Maracana, e do Progra-
ma de Desenvolvimento
de Submarinos, para a
construgao de submari-
nos. v
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Injetec fornece solugoes
de monitoramento
e controle para

empilhadeiras

A Injetec Automagdo Eletronica
(Fone: 31 3333.2118) estd
comercializando duas solucoes
para monitoramento logistico
e controle de empilhadeiras: o
Router Remoto e o limitador
de velocidade. O primeiro é
um sistema de monitoramento
e controle de manutencao

via web que permite

visualizar informagdes sobre
horas trabalhadas, préxima
revisdo, indice de utilizacdo,
temperatura e velocidade
mdxima, previsdo de parada
para manutengdo e data

da dltima atualizacdo. J o
limitador é instalado em cada
um dos veiculos, protegido
contra violagdo e independente
da acdo do operador. Previne
acidentes internos e reduz a
manutencdo de maquinas,
segundo a empresa.

Galpoes industriais da Hines atendem as necessidades

do Polo Industrial de Manaus

A locagdo de galpdes industriais

é a nova demanda das empresas
instaladas no Polo Industrial de
Manaus (PIM) e, também, dos
principais varejistas que operam

no comércio local. Um exemplo
disto é o Distribution Park, da
multinacional Hines (Fone: 11
5504.7600), que jd estd com seu
segundo complexo, o Distribution
Park Il. Em pouco mais de trés meses
apds sua inauguracdo, o Park Il j&
tem 76% dos médulos ocupa-

dos, repetindo o sucesso de seu
antecessor, Distribution Park |, em
um total de 173,000 m? de galpoes
construidos no Amazonas desde
2010. Um dos grandes diferenciais
dos médulos da Hines que vem
atraindo a atengdo no mercado é

o piso especialmente preparado
para suportar grandes cargas e equi-
pamentos e o pé-direito livre de 12
metros, Gnico na regido. “Com isso
foi possivel acrescentar mais um
nivel de paletes verticais, o que re-

presenta um ganho maior por metro
quadrado de cargas, melhorando a
produtividade e o uso de espacos”,
acrescenta o logistics business ma-
nager, Jodo Lordello, da Panalpina,
companhia multinacional que atua,
entre outros setores, no transporte
aéreo, maritimo, desembaraco
aduaneiro e armazenamento de

Foto: M.Rocha

produtos e matérias-primas para
alimentar a producdo de inddstrias
do PIM e produtos acabados para o
mercado. A localizagdo dos galpoes
industriais — proximos das fabricas e
centros de producdo, vias de acesso
aos consumidores e, também, de
portos e aeroportos - é outro ponto
forte dos Distribution Park.
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Destaque para o comércio
exterior e a logistica

Investimentos, muitos investimentos. Estes sdo os principais destaques deste
caderno especial da Logweb, que ja se tornou tradicdo. Ainda sio apontadas
as novidades em produtos e servigos, 0s negocios fechados e a ampliagao das
atividades das empresas destes dois setores, entre outros itens.

Obras de expansdo do TCP
devem ser concluidas até o

fim deste ano

0 TCP - Terminal de Contéineres de
Paranagué (Fone: 41 3420.3300) deve
finalizar as obras de extenséo do cais
leste no Gltimo trimestre de 2013. Com
mais de R$ 300 milhdes em recursos
distribuidos desde 2011, o projeto
aumentara o cais de atracacéo do porto
em 315 metros. Desta maneira, sera
possivel receber navios de contéineres
maiores que o0s operados hoje em dia.
“A cada ano, os navios de transporte
de contéineres se tornam maiores em
comprimento e largura, 0 que exige uma
adequagdo dos terminais para recebé-
los”, explica o diretor superintendente
do TCP, Juarez Moraes e Silva. De
acordo com o executivo, o projeto

no cais leste — que também deve
contar com a aquisicdo de modernos
equipamentos, entre eles portéineres e
transtéineres — permitird a ampliagao
da capacidade do terminal dos atuais
1,2 milhao de TEUs para 1,5 milhdo de
TEUs por ano. Os investimentos no TCP
fazem parte do projeto de expansédo
iniciado em 2011, quando o terminal
tinha capacidade de movimentagéo de
800 mil TEUs por ano. Desde entdo, 0
local ja recebeu obras de infraestrutura,
dois portéineres Post Panamax, seis
transtéineres e nove caminhdes. Os
veiculos, inclusive, receberam uma nova
rota urbana recentemente.
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Panalpina inicia operagdes em novo armazém em Manaus
e é o primeiro agente de carga certificado na OHSAS 18001

As operacdes do novo armazém da
Panalpina (Fone: 11 2165.5500), em
Manaus, AM, comegaram na primeira
semana de fevereiro, com a transferéncia
das cargas da antiga sede para a nova
area. Localizado estrategicamente proximo
a0 aeroporto Eduardo Gomes, 0 novo
armazém da Panalpina conta com mais

de 7.500 m? de area de armazenagem

€ 10.000 posigdes-palete. Além do

novo armazém de Manaus, a Panalpina
também investiu na ampliagéo

da capacidade de outro armazém
multiclientes em Cajamar, Sao Paulo, que
passou a ter 21.000 m? e mais de 15.000
posicdes-palete, com a expectativa de
geracéo de novos negacios e suporte ao
crescimento do mercado nestes polos

www.logweb.com.br

para os préximos cinco anos. Outra
novidade da Panalpina é que, depois de
completar o processo de auditoria em
todas as suas filiais, a SGS garantiu a
empresa o certificado OHSAS 18001:
uma certificagdo em saude e seguranca
no trabalho. Com isso, a Panalpina é o
primeiro e Unico provedor de solucdes

em logistica a alcancar este certificado
mundialmente. Além disso, a empresa
também foi certificada na IS0 9001 e ISO
14001 — padrdes globais para Qualidade e
Meio Ambiente, respectivamente.

A auditoria global coordenada pela

SGS teve inicio em outubro de 2012,
sendo finalizada em janeiro de 2013. Os
certificados foram oficialmente anunciados
na segunda quinzena de fevereiro.



inicia atividades
no novo CD em Recife

A Coopercarga (Fone: 49 3301.7000) ja
iniciou as atividades no novo Centro de
Distribuicéo do Recife, situado junto a
um Condominio Logistico com area de
265.344 m2 e as margens da BR 101

Sul e da Express Way (que integrara o
Distrito Industrial do Cabo ao Complexo
Industrial de Suape). 0 empreendimento
fica a 15 km do Porto de Suape, 20

km do Aeroporto Internacional dos
Guararapes e 30 km do centro de Recife.
Inicialmente, 0 armazém conta com
7.500 posigOes-paletes, em uma area de
7.000 m2, e 21 docas. Mas a previsao é
que, com o incremento das atividades,

a estrutura cresca, podendo chegar a
ocupacao de 22.500 posigdes-palete

em uma area de 21.000 m2. Além desta
estrutura, a unidade também conta com
area administrativa e areas de apoio com
salas de reunido, auditdrio para eventos
e treinamentos, restaurante, vestiarios e
ambulatério.
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consolida
diversificacao de plataforma
de negacios

Desde a abertura de seu capital, em
2007, a Tegma Gestéo Logistica (Fone: 11
4346.2500) vem colocando em pratica
sua estratégia de diversificagéo da
plataforma de negdcios. Esse movimento
ficou mais claro com a compra da Direct,
maior courrier do pais no segmento de
varejo eletronico (volumes pequenos até
30 kg) e da LTD Transportes (cargas acima
de 30 kg) em 2012, fazendo com que

a companhia figurasse, também, como
um dos principais players no segmento
de e-commerce. As aquisicdes abriram
caminho para uma série de sinergias
entre as companhias e possibilidades de
transferéncia de inteligéncia adquirida
pela Tegma no setor automotivo para o
setor de comércio eletronico. As fusdes
mostraram, também, oportunidades

de cross-selling, que ja estdo sendo
colocadas em pratica com o fechamento
de novos contratos.
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lanca empreendimentos

A Log Commercial Properties, empresa
do grupo MRV Engenharia (Fone:
4005.1313), esta lancando uma série de
empreendimentos logisticos. Dentre o que
oferece estdo galpdes classe A com total
infraestrutura, incluindo estacionamento,
patio de manobras, prédio de apoio,
restaurante, refeitdrio, oficina e vestiarios.
Os destaques para os langamentos ficam
com os condominios em Sumaré,SP;
Curitiba, PR; Campos do Goytacases,

RJ; Betim, MG; e Viana, ES, além dos
empreendimentos ja em pré-locagao em
varias localidades do pais.
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A Santos Brasil (Fone: 13 3209.6000)
iniciou uma operacéo inédita no Porto de
Vila do Conde, localizado no municipio
de Bacarena, Para. O terminal de
contéineres da companhia, Tecon Vila do
Conde, passou a realizar embarques em
balsas fluviais, sendo que as usadas no
transporte até Altamira tém capacidade
para até 60 contéineres. Até entdo, o
transporte de carga conteinerizada para
éreas interioranas de dificil acesso era
feito totalmente pela via rodovidria e

as balsas eram usadas para transporte
de carga em caminhdes. Com a nova
rota entre os rios Xingu e Pard, a regido
passa a contar com a alternativa de
transporte por cabotagem maritima

e fluvial. A iniciativa vem atender a
demanda crescente de projetos locais,
como hidrelétricas, sidertrgicas e
empreendimentos ligados a exploragao
mineral. A operacao fluvial abrira
também um leque de oportunidades
para o desenvolvimento econdmico de
todo o Norte. Produtores e exportadores
poderdo aproveitar o retorno das balsas
vazias ao Tecon Vila do Conde para enviar
suas mercadorias para outros estados e
regides. “Essa operacéo abre uma nova
perspectiva para o Porto de Vila do Conde,
que a partir de agora passa a ser de

fato um hub port — porto concentrador, a
exemplo do que acontece em larga escala
em portos como Roterda, na Holanda,

ou em grandes terminais americanos”,
afirma Antonio Carlos Sepulveda, diretor-

Santos Brasil inaugura rota fluvial para contéineres
no Norte do pais, numa operacéo inédita

presidente da Santos Brasil.

A empresa estd mapeando a viabilidade
de novas rotas fluviais a fim de ampliar

a abrangéncia de areas atendidas.
Mercadorias como milho, cacau e ago
estdo entre as de maior frequéncia no
transporte de carga na regiao.

A expectativa é explorar outros nichos
de mercado na regido a partir da maior
frequéncia de embarcagdes atracando
em Vila do Conde. “Nosso planejamento
atende a demanda que vai surgir. A carga
conteinerizada que movimentamos em
Vila do Conde é, principalmente, madeira
certificada, para a construgao civil, e
exportada para os Estados Unidos e a
Europa. Hoje, a madeira representa
quase 50% da movimentagéo da regido.
Com a criagéo dessa nova rota, vamos
beneficiar os exportadores do Oeste do
Estado”, explica Mauro Salgado, diretor
comercial da Santos Brasil. A empresa
pretende continuar o projeto de ampliagéo
da estrutura portuéria do Tecon Vila do
Conde, a fim de nos proximos anos duplicar
a capacidade do terminal, que hoje é de
250.000 TEUs. E jé realizou investimentos
de mais de R$ 30 milhdes no terminal, para
ampliagdo e para possibilitar a recepcao
de cargas dedicadas a grandes projetos
industriais e cabotagem. 0 aporte engloba
expansao do patio com mais 30.000 m2,
aquisigo de empilhadeiras e balangas,
abertura de mais dois gates de entrada e
saida, além de treinamento e capacitagéo
de pessoal.
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Sigma reformula
marca e operacgdes

A Sigma Logistic Solutions (Fone: 13
3296.1575) decidiu, em meados de 2012,
reposicionar a sua marca, deixando de
ser apenas transportadora para se tornar
fornecedora de solugdes em logistica.

A companhia, além do transporte de
cargas, investiu em patios na cidade

de Santos e Monte Mor, SP, para a
armazenagem de carga, ampliando,
também, seus terminais nestas cidades.

Ecomex, da NSI, recebe
aplicacdes para facilitar
comércio exterior

A NSI — New Soft Inteligence (Fone:

19 3446.8700) adequou a seu

sistema Ecomex Suite as aplicacdes
das ZPEs — Zonas de Processamento
de Exportaces. Com a novidade, a
companhia passa a oferecer um controle
mais eficaz nas areas de livre comércio
com o exterior destinadas a instalagao
de empresas voltadas para a producgéo
de bens a serem exportados. “Com o
esforgo dos governos federal, estaduais
€ municipais no sentido de agregar
valor a producao exportavel através das
ZPEs, a NSI verificou a necessidade de
adequar rapidamente seu aplicativo

de gestdo de operacdes de comércio
exterior as novas demandas. Com isso,
mais uma vez disponibilizamos aos
nossos clientes a mais alta performance
em controle de operagdes”, explica

o diretor comercial da companhia,
André Barros. Além da solugéo para

as ZPEs, a NSI também esta lancando
uma ferramenta no Ecomex para as
operagdes do Siscoserv — Sistema
Integrado de Comércio Exterior de
Servigos. 0 objetivo do Siscoserv é
facilitar a organizacédo das informagdes
prestadas ao governo, por meio da
Receita Federal. De acordo com a
empresa, o diferencial é oferecer

0 servico ao mercado como uma
funcionalidade, em “patch”, disponivel
para download. Desta maneira, néo é
necessario adquirir um novo produto.



Dachser expande rota
comercial entre Brasil e
Alemanha

A Dachser Brasil (Fone: 19 3312.6200),
operador logistico alemao, estd intensificando
sua oferta do “produto prime” entre os

dois paises. O servico foi batizado de Rota
Brasil-Alemanha e pretende aproximar

as empresas brasileiras e alemas para o
comércio bilateral. “A Alemanha é um dos
poucos paises que nao sofreu muito com a
crise europeia. Queremos aproveitar esse
momento e a estrutura da Dachser naquele
pais e facilitar o comércio internacional entre
0s paises. Hoje, 0 tempo de entrega de uma
mercadoria é fundamental na competitividade
de produtos pelo mundo”, destaca o CEO da
Dachser Brasil, Joachim Kohl. A companhia
esta focada nos Estados do Sul e do Sudeste
do Brasil, que concentram 76% do PIB
nacional. No Gltimo ano, as 1.200 empresas
alemds radicadas no Brasil investiram cerca
de US$ 19 bilhdes aqui. O capital alemao
representa aproximadamente 10% do PIB

P—
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Com balanco positivo em 2012, Avianca tem perspectiva de
obter mais crescimento este ano

A Avianca Cargo (Fone: 11 4020.2021)
fechou o ano de 2012 comemorando.

A companhia obteve um crescimento de
60%, se comparado com 0 ano anterior,

e transportou 12 mil toneladas — 3,5 mil
toneladas a mais que em 2011. A receita
da empresa também teve um crescimen-
to de 57% no mesmo periodo. Entre as
mudangas que contribuiram para esse
forte desempenho estd a inauguracéo do
novo terminal de cargas para embar-

que e desembarque no Aeroporto de
Congonhas, em Séo Paulo. Com 400 m2,
ele teve sua reestruturagdo iniciada em
abril de 2012, com a contratacdo de novos
profissionais e a criagdo de uma célula
de apoio comercial chamada “Bolsa de
Negécios”, que é responsavel por precos e
andlises de mercado. A entrega completa
foi realizada em setembro ltimo. “No
(iltimo ano, a Avianca igualou a importancia
do transporte de cargas ao transporte de

passageiros. A renovacéo da nossa frota

e a reestruturacéo da equipe da Avianca
Cargo foram essenciais para o crescimento
da unidade”, afirma o vice-presidente co-
mercial e de marketing da Avianca, Tarcisio
Gargioni. Para este ano, as expectativas
séo de que a empresa consiga obter um
crescimento de 35% com relagéo a 2012.
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Dizem que & complicado.
Mas sb para quem gosta de complicar.

Simplifique a gestio dos seus fretes,

IenETEsE B0 SIIEmE
Demiracho des pardes por cobranges  Asugsdos  wem  mmwisgho  pode
wdevidan; Aodogls de cesltn & parts  rodhdtic antre T% & 1R ds Frobs;

Eis e J00 umsirigs

I — .

e e GKOfrete

s rslaches, Mair (oeirole desde  Gemtwios  pom meiaght  dm D A4S e

B Eoens abe 4 emirega; MEBGSIE £3  DEAHATASIAAL ARiregEL RS BRI, .

mislidade o servigh de bmmporte.  reduwhe de smedimgr, devekales, () = COemer Tpme O TM5 para embarcadores

Liserweghs de pessosl pars terefer de  avrmson g ensam A

ks valar agregads: Reiu®edan com 0 GE0 PEETE fes beee belmaiies r

ronisrinca; gy pein menne T dehsl S J— 2 i

e b e g - kefrete com. br
el o - o WA

Mok 14 o Bl Mt Pl P



/,l"” 7  _~ /

Porto de Itapoa vai aumentar
cais e patio em 2013 e
anuncia nova rota

0 Porto de Itapoa (Fone: 47 3443.8500)
planeja crescer para ficar mais
competitivo perante outros portos da
regido Sul do Brasil. A meta do Terminal

é iniciar o processo de ampliagdo de seu
cais e patio em 2013. Com a ampliagéo
do cais de 630 para 1.000 metros,

e 0 patio de 150.000 m2 para 450.000 m2,
0 Porto podera movimentar até

2 milhdes de TEUs por ano. Hoje, tem
capacidade para movimentar 500.000
TEUs. “Em 2013, esperamos nos
consolidar entre os principais terminais
portuarios do continente. Para isso, ja
estamos trabalhando nos projetos de
ampliacéo, visualizando um acréscimo
significativo da demanda”, afirma Patricio
Junior, diretor superintendente do Porto
Itapod. Para aumentar a capacidade

de movimentag&o de contéineres
refrigerados, também serdo instaladas
3.620 novas tomadas reefers. Atualmente,
0 terminal possui 1.380 tomadas,
tecnologia que sera ampliada para
atender a crescente demanda de cargas
refrigeradas do Sul do Brasil, regiao onde
estdo concentrados os maiores frigorificos
da América Latina. Outra novidade é que
0 servigo ABAC/Conosur, dos armadores
Alianga/Hamburg Siid e CSAV, é a mais
nova linha maritima a fazer parte do
portifélio comercial do Porto de Iltapod,
que passa a ter escala semanal do servico
ABAC. A linha, que interliga as costas
oeste e leste da América do Sul, desde os
portos de Guayaquil, Equador, a Sepetiba,
Rio de Janeiro, envolve uma forte cadeia
produtiva, especialmente ligada a
producéo do cobre e seus derivados, além
de outros minérios.
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Porto de Santos supera expectativa de movimentagao
em 2012, com 7,6% acima de 2011

0 Porto de Santos (Fone: 13 3202.6565)
totalizou, em 2012, a movimentacéo de
104.543.783 t de cargas, 7,6% acima do
registrado em 2011 (97.170.308 t). Foram
relevantes para essa performance os aumentos
verificados nos embarques de milho (119,4%)
e de soja em graos (14,8%), refletindo a
conjungdo de safras nacionais excepcionais

e a manutencao dos precos internacionais
em patamares elevados, em decorréncia de
quebras de safras em importantes paises
produtores. As exportacdes por Santos
totalizaram 71.952.023 t e as importacoes
32.591.760 t. Os sdlidos a granel atingiram
50.798.166 t, os liquidos a granel 15.707.583 t
e a carga geral 38.038.034 t. Por duas vezes
em 2012 a movimentagao de cargas, no
més, suplantou a marca de 10 milhdes de
toneladas e estabeleceu 9 novos recordes
mensais. Em granéis solidos, os destaques
ficaram com o aglicar (16.781.676 t - granel
e sacaria), 0 complexo soja (13.657.425 1)

e 0 milho (10.026.576 1). Entre os granéis
liquidos, destacaram-se o alcool (2.123.054 t)
e 0 6leo diesel e gasdleo (1.847.264 t), com
aumentos de, respectivamente, 63,0% e
12,0%. 0 desempenho do alcool foi 0 melhor
desde 2008, quando foram embarcados
2.744.973 1. Essa performance se deve a um
maior acesso do produto ao mercado norte-
americano, apds a queda, no final de 2011, de
medidas protecionistas que os EUA adotaram.

Dados do Ministério do Desenvolvimento,
Industria e Comércio (MDIC) mostram que
foram exportadas por Santos 1.469.482 t

do produto para os EUA, que correspondem

a um crescimento de 198,1% em relagéo

ao realizado no mesmo periodo de 2011
(493.016 t). A carga conteinerizada foi o carro
chefe da carga geral, atingindo 33.342.714 t

ou 3.171.685 TEUs. Na movimentagéo de
veiculos constatou-se queda de 27,7% nas
exportacoes e de 17,4% nas importacoes.
Atracaram no Porto de Santos 5.595
embarcagdes em 2012, representando uma
queda de 4,7% em relacéo a 2011. Enquanto
0 nimero de embarcacdes vem decrescendo,
a tonelagem de cargas movimentadas
aumenta, por conta da operagéo de navios
de maior porte, decorrente da dragagem de
aprofundamento do canal de navegagao.
Com isso, 0 porto registrou um aumento de
12,22% da carga consignada (tonelagem
média por navio), chegando a 19.732 t/
navio, contra 17.584 t/navio em 2011.

0 Porto de Santos continua na lideranca do
ranking dos portos nacionais, elevando sua
participagéo na movimentagéo das trocas
comerciais brasileiras de 24,6%, em 2011,
para 25,8% em 2012. As trocas comerciais
por Santos totalizaram US$ 120 bilhdes,
acima dos US$ 118,2 bilhdes verificados em
2011. 0 total da Balanga Comercial brasileira
foi de US$ 465,7 bilhdes.

Brado Logistica tem varios planos de investimentos para 2013

Com um crescimento de 20% em 2012 e
estimativa de crescer mais 40% em 2013,
a Brado Logistica (Fone: 41 2118.2800) tem
varios planos de investimentos para o ano.
Entre eles esta o de aumento de sua frota.
A Brado planeja comprar mais 600 vagdes e
7 locomotivas para atender a demanda das
operacdes intermodais. Com essa aquisicao,

passard a atuar com
2.300 vagoes e 38
locomotivas. Este ano
também acontecera
ainauguracdo do
Terminal Intermodal
Rodoferroviério de
Rondondpolis, MT, um
dos maiores empreen-
dimentos da companhia. Projetado para
receber grande quantidade de carga em
uma area total de 140.000 m2, ele interligara
as cidades de Alto-Araguaia e Rondonépolis.
0 Terminal tem como grande diferencial a
estrutura de silos para grdos, com capaci-
dade para comportar 15.000 toneladas e
estufar 200 contéineres por dia.

www.logweb.com.br




apresenta
novos servigos de DTA e
Transporte Aéreo

A Segura Logistica (Fone: 11
4199.2399) investiu fortemente no
atendimento do Transporte Aéreo e
DTA (Declaragao de Transito Aduaneiro)
partindo de portos e aeroportos, com

o intuito de atender a demanda dos
clientes e deste mercado emergente.
A companhia esté aproveitando novas
oportunidades de negdcio e presta
servigos como transportes rodoviérios
e aéreos em todo o territdrio nacional,
distribui¢do nacional de carga
fracionada com sistema cross-docking
itinerante e entregas de cargas urgentes
(hot-line), além de oferecer sistema de
diarias de veiculos, DTT (Declaragéo
de Transito de Transferéncia), entregas
avulsas e agendadas, transportes
especiais que necessitem de veiculos-
plataforma, remocdes e icamentos.
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deve aumentar em 30% a

movimentacdo de contéineres no Porto de Santos

A BTP — Brasil Terminal
Portuério (Fone: 13 3295.5000)
recebeu o quinto e dltimo lote
de equipamentos adquiridos
da empresa chinesa ZPMC,
destinados ao seu terminal

na regiao da Alemoa, no Porto
de Santos, SP. No total, foram
adquiridos oito portéineres
(maquinas usadas no
transporte € na movimentagéo
de contéineres) e 26
transtéineres (equipamentos
usados para empilhar e
estocar contéineres no terminal), com
um investimento total de US$ 85,4
milhdes. Na primeira fase de operacdes,
a BTP espera que o terminal movimente
na area de contéineres 1,2 milhdes de
TEUs. A empresa também contard com
um terminal para a movimentagéo de
granéis liquidos, para operar cerca de
1,4 milhdes de toneladas por ano. Com

o terminal em operacéo, a expectativa
€ que a movimentagao de contéineres
no Porto de Santos cresca em 30%,
apenas no primeiro ano de operagao.
Localizada na margem direita do Porto
de Santos, a BTP investe R$ 1,8 bilhdo
na construgdo do terminal, com inicio
de operagdo previsto para o primeiro
trimestre de 2013.

LIDER em solucées logisticas,
para os mais diversos sistemas de separacao

de pedidos:
® Separacdo pedido a pedido

® Separacdo de varios pedidos por vez

® Separacdo com varios operarios na mesma area

e Kitting e sequenciacao de componentes

® RFID com visor rastredve/
e Separacdo por displays sem fios

Tecnologia japonesa, n° 1 no mundo
* A major variedade de modeios do mercado
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CEVA quer reforcar a ampliacéo da
abrangéncia do Gateway Aéreo

A CEVA (Fone: 11 2199.6700) esta
buscando reforgar a expanséo da
abrangéncia do seu Gateway Aéreo
este ano. A solugao possibilita a
consolidacéo de cargas de diversos
locais em todo o Brasil em uma
(inica remessa para um destino
especifico, reduzindo custos de
transporte. Quando foi langado,

0 servigo estava disponivel para

os estados de Sdo Paulo, Santa
Catarina e Rio de Janeiro, além das
cidades de Curitiba e Porto Alegre,
para cargas com destino a Buenos
Aires, Santiago do Chile e Bogota.
Em 2012, essa solugao passou a
abranger todas as operagdes da

CEVA em todo o Brasil. Além disso, a
empresa registrou um crescimento
na area aérea de 55%, segundo
levantamento da IATA. Outro
desempenho positivo da companhia
se deu com a adocdo do sistema
OneView, software que permite a
visualizag@o dos embarques. Com
ele, a CEVA conseguiu, em 2012,
organizar todo o seu rastreamento
e permitir ao cliente acompanhar
esse processo de sua empresa.
Para os proximos anos, a
companhia quer se transformar em
um dos cinco maiores players de
transporte maritimo. Hoje, a CEVA
ocupa a 152 posigéo.

logisticos no Sul do pais

Especializada no desenvolvimento de
condominios logisticos, a Capital Realty
(Fone: 41 2169.6850) apresentou detalhes
de dois dos novos empreendimentos

que a companhia inaugura em 2013: 0

Mega Centro Logistico Curitiba e 0 Mega
Intermodal Canoas. Com 155.000 m? de &rea
construida, o Mega Centro Logistico Curitiba
&, segundo a empresa, 0 maior condominio
logistico do Parand. Classificado como
padrao A de infraestrutura logistica/industrial,
conta com sistema de sprinklers, pé-direito
de 12,5 metros livres, piso com capacidade
6 ton/m? e patio de manobras para
caminhdes. Localizado em Campina Grande
do Sul, na regido metropolitana de Curitiba,

o0 empreendimento receberd operagdes de
armazenagem de empresas de diversos

Capital Realty lanca dois novos condominios

setores, entre elas varejistas e operadores
logisticos. J& 0 Mega Intermodal Canoas
possui 165.000 m2, pé-direito de 12,5
metros livres, uma doca para cada 480 m2,
piso com capacidade de 6 ton/m?, sistema
de sprinklers e patio de manobras.

0 condominio também contara com um

desvio ferrovidrio com patio para contéineres,

0 que permite o transporte intermodal de
mercadorias, € com uma estrutura que
possibilita operacao em cross-docking.

A primeira fase de obras do Mega Curitiba
sera entregue no final do 1° semestre de
2013. Ja 0 Mega Canoas tera a primeira
etapa inaugurada no 2° semestre de 2013.
0 investimento da Capital Realty para a
construgéo dos dois empreendimentos é de
aproximadamente R$ 300 milhdes.
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Grupo Columbia inaugura
novo CD em Cotia

0 Grupo Columbia (Fone: 11 3330.6700) acaba
de inaugurar um Centro de Distribuicdo em Cotia,
interior de S&o Paulo. Com 14.000 m? de area
(que podera chegar a 35.000 mil m), pé-direito
de 12 m e tecnologia de vanguarda mundial, o
empreendimento teve um investimento de

R$ 5 milhdes ligados a infraestrutura, tecnologia
€ ao sistema de gestao, e também ao capital
humano. 0 novo CD serd preparado para atender
operages com carga seca de diferentes setores,
principalmente produtos alimenticios e de varejo.
Serdo realizadas operacdes de recebimento,
conferéncia, expedigéo, separacao, etiqueta-
gem, transporte e distribuicdo. A unidade esta
instalada em um condominio empresarial, que
também abrigara o novo escritério administrativo
do Grupo. Aiém do no novo CD, os planos da
Columbia para 2013 envolvem a consolidagéo
dos negdcios ja existentes, como as operagdes do
CD de Recife e Cariacica, e também investimen-
tos em infraestrutura, novas unidades e negdcios.
“Em 2012, apesar da crise internacional, 0

Grupo Columbia cresceu mais de 3%, superando
novamente a casa dos R$ 2 bilhdes. Para este
ano, nossa expectativa é superar novamente este
ndmero, com um crescimento de 4 a 5%. Para
iss0, iremos investir nos novos e atuais negécios,
sempre com o respaldo estratégico e econdmico
garantido pelo Grupo Esteve”, afirma o presidente
da Columbia, Nivaldo Tuba.



Scania automatiza processos
de comércio exterior com solucéo
da Softway

Empresa especializada em softwares para o
comeércio exterior, a Softway (Fone: 11 5589.2715)
foi a responsavel por conduzir o projeto de
automatizacéo e controle dos processos de
exportacdo da Scania (Fone: 11 4344.9333). Em
execugao desde agosto de 2012, o trabalho serviu
para reduzir o tempo das atividades, de acordo
com a companhia de tecnologia. “Antes, o0 analista
ficava focado na emissdo de documento e, agora,
ele pode focar na andlise do processo, encontrando
as melhores condicdes e alternativas, otimizando
aentrega”, afirma Andrea Umbelina, coordenadora
de sistemas da Scania. Para a montadora, um dos
maiores desafios foi a adaptacdo ao novo sistema.
Com uma equipe de consultores funcionais e
técnicos especializados em integragéo de sistemas,
a Softway consultou seis grupos da Scania durante
0 processo de implementac&o para identificar as
necessidades de cada uma e reduzir os impactos
da mudanca. O resultado foi a intensificagéo do
desempenho de cada area com o projeto finalizado.

Appa planeja
investir R$
400 milhoes
nos Portos de
Paranagua e
Antonina

A Appa — Administracéo

dos Portos de

Paranagué e Antonina

(Fone: 41 3420.1102)

apresentou para o

mercado seus planos

de arrendamento e de

melhorias para 2013

e 2014. Até o final do ano que
vem, a Appa planeja investir cerca
de R$ 400 milhdes em melhorias
estruturais em ambos os portos.
Entre os principais projetos em
andamento estdo as varias agdes
para a remodelagéo do Corredor de
Exportacéo, como a aquisi¢ao de

novas balangas e novos shiploaders.
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Além disso, a Appa estd investindo
em trabalhos de dragagem,
melhorias na sinalizagdo ndutica e,
consequentemente, na seguranca
da navegacdo. Também estdo sendo
feitos investimentos em tecnologia
da informac&o, melhorias no patio
de triagem e em projetos na area de
gerenciamento ambiental.

Operagoes seguras,
eficientes e sem esforgo:
pense equipamentos Easytec!
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Galpao Modular Desmontavel

* Dispensa fundagbes

* Largura até 30m

* Comprimenteo ilimitado
®* Ripida montagem

® Lona de alta resisténcia
® Melhor custo beneficlo

0800-7718533
(11) 2021-5511

www.alumitex.com.br
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ALL apresenta estratégias
para os setores de
combustiveis, celulose e

contéineres

Comemorando os bons resultados
obtidos em 2012, a ALL — América Latina
Logistica (Fone: 0800 701 2255) anunciou
seu plano de expansao para o transporte
de produtos industrializados nos
préximos anos. Os segmentos atendidos
serdo os de celulose, combustiveis e
contéineres, como explica o diretor de
Produtos Industrializados da empresa,
Eduardo Fares. “0 crescimento da ALL no
segmento industrial sera suportado por
projetos que desenvolvam infraestrutura
para ampliar a participagéo junto aos
principais clientes e, também, pelo
desenvolvimento de novas logisticas,
onde a ferrovia ainda néo atua, como o
biodiesel”, destaca o executivo.

0 consumo no mercado de combustiveis,
por exemplo, cresceu 6,5% em 2012

e, com a capacidade de producao das
refinarias brasileiras chegando ao limite,
0 Brasil teve que importar 3,7 bilhdes de
litros de diesel e gasolina no ano passado.
Como o setor ferrovidrio se tornou uma
das principais alternativas a importagéo de
combustiveis, a ALL firmou uma parceria
com a Cattalini Terminais Maritimos

para a movimentagdo de combustiveis a
partir do Porto de Paranagud, PR. De 14,
os destinos serdo Curitiba, PR, Maringa,
PR, Londrina, PR, Guarapuava, PR, Passo
Fundo, RS, e Ourinhos, SP. 0 terminal
conta com 400.000 m? de capacidade de
armazenamento e, com investimento de
R$ 10 milhdes, passara a ter 18 pontos
de carregamento de vagdes, permitindo
uma movimentagéo de 30 milhdes de litros
por més. Ja o mercado de contéineres

é considerado 0 mais promissor no

setor ferrovirio, apesar de representar
apenas 3% do volume transportado pela
companhia. A novidade neste campo é

a parceria com a Brado Logistica, que
aportara 1,9 mil vagdes plataformas e 30
locomotivas dedicadas ao transporte de
contéineres a ALL. Atualmente, a empresa
esta ampliando suas unidades em Cambé,
PR, Ponta Grossa, PR, e Cubatao, SP,

além de trabalhar na construgéo de um
novo terminal em Rondondpolis, MT, com
previsédo de conclusdo ainda em 2013.

LOGWEB 134 ABR/2013

Por fim, no segmento de papel e celulose,
aALL pretende atender 0 aumento da
demanda do mercado nacional de celulose,
que possui investimentos programados até
2017 e deve gerar uma produgao superior
a 20 milhes de toneladas. As fabricas

da Fibria e da Eldorado, ambas em Trés
Lagoas, MS, j& estdo em operagao e

no escopo da companhia ferrovidria.
Além delas, a ALL pretende absorver a
demanda da nova fabrica da Klabin, em
Ortigueira, PR, prevista para entrar em
funcionamento em 2015.

Bysoft lanca diversos
produtos para a area de

comercio exterior

A Bysoft (Fone: 11 3585.6000)
apresentou para 0 mercado alguns de
seus langamentos na area de software
para o comércio exterior. Entre eles esta
o sistema CE Mercante. Desenvolvido
para facilitar o servigo do agente de
cargas, ele notifica, por e-mail, 0s
responsaveis pela area operacional sobre
o0s “Conhecimentos de Embarque” que
estdo sendo registrados no Sistema
Mercante. Entre os beneficios destacados
pela empresa esta o acesso mais rapido
ao sistema, consulta automatizada do

CE e a ndo necessidade de instalagéo.
Outra novidade da empresa é o BySisco.
Integrado ao Siscoserv, o sistema
possibilita 0 armazenamento de dados
sobre 0s servigos prestados e adquiridos,
a conferéncia prévia antes do registro

e 0 envio destes para os médulos de
“Registro de Venda” e “Aquisicéo de
Servigos”, com retorno das informagdes
enviadas através de mensagem, exibindo
se foram validadas ou ndo. Além disso, o
sistema controla os prazos de efetivagao
dos servigos prestados ou adquiridos,
integrando dados aos sistemas fiscais
proprios para calculo e recolhimento do
ISSQN. A empresa também apresentou
sua nova parceria com a Aduaneiras
(Fone: 3545-2500) para a integragéo

de seus sistemas com o Tecwin. Com
isso, os profissionais das areas de
comércio exterior, tributaria e fiscal
serdo auxiliados na classificacdo correta
dos NCM’s.

www.logweb.com.br




prepara novidades para 2013

A RenaSoft (Fone: 11 4013.8282)
esta preparando langamentos
para 2013. Dentre eles estdo a
roteirizagéo das entregas com
visualizagéo no Google Maps; im-
portacdo da NF-e direto do site da
Receita Federal ou XML em lote
com rateio de frete por destino;
emissao de CL-e, NF-e e NFS-¢;
controle de entregas com emissao
de fatura online; geragéo de arqui-
vos SPED Fiscal e ICMS; inclusao
de mais de 20 layouts de arquivos
XML e EDI (totalizando 100
arquivos); e um WMS totalmente
remodelado — com importacao de
NF-e para facilitar o cadastro dos
produtos. Também sera lancado

0 PP RenaSoft, um programa de
parcerias em que as empresas
que se interessarem em se tornar
parceiras, recebem todas as
instrucdes para ser uma revenda

dos softwares da companhia.
Dentre os outros produtos que a
companhia RenaSoft oferece esta
o software Transportadora Express
5.1 Pro, voltado para transporta-
doras de médio porte, que agrega
as funcdes de TMS, WMS, Con-
trole de Frota e Emisséo de do-
cumentos fiscais eletronicos num
mesmo local. O funcionamento é
totalmente on-line e € multiem-
presa e multiusudrio, facilitando o
trabalho para transportadoras que
possuem filiais em diversos locais.
A companhia também oferece o
software Transportadora Express
5.0 Plus, um TMS desenvolvido
para as micros e pequenas trans-
portadoras que trabalham em
modo local e emite os principais
documentos eletrnicos. Possui
as funcionalidades basicas para o
gerenciamento da transportadora.
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lanca novos navios

Em fevereiro e marco de 2013, a Maersk Line (Fone: 13 3035.7777)
langou o0 seu 15° € 16° SAMMAX — acronimo para “South America
Maximum”, completando a entrega de 16 novos navios, com custo
de US$ 2,2 bilhdes. Os navios restantes que serdo langados sdo

0 Maersk Lamini e 0 Maersk Labrea. Os navios foram projetados
especificamente para serem 0s maiores que podem entrar com
seguranca nos portos brasileiros. As embarcagdes sem engrenagem
transportam, em grande parte, carnes, aves e frutas. 0 SAMMAX tem
um calado de 13,5 m e 299,9 m de comprimento, transporta 7,450
TEUs, tem 1,700 “reefer plugs”, viaja a uma velocidade de 22,5 nos
e possui poténcia de 51,909 BHP, ou 38,889 kW. Hoje, contéineres
com peso de até 30 toneladas cada um podem ser rapidamente
embarcados de trés a quatro minutos e sao entregues porta a porta
em embalagens menores, mas ainda em grandes volumes. wawe
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Amplie sua area

incluindo um ou
mais niveis.

MEZANINO

Resisténcia, durabilidade e estabilidade.
Facil acesso de pessoas e cargas.

O que faz da Isma
a melhor escolha?

A capacidade técnica e fabril da Isma
permite maximizar seu espago de
armazenagem, atendendo qualquer
tipo de negdcio ou necessidade.

Consulte nossos profissionais.

A arte de armazenar.

www.isma.com.br

de Sao Paulo e outros estados
(19) 3814-6000
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Industria de
entretenimento exige

0ano passa-
do, quando a
banda de rock
alema Scorpions realizou sua
turné pela América Latina,
ela contou com o respaldo da
Ventana Shows e Eventos
(Fone: 11 2412.9397). A com-
panhia de solugdes logisticas
especializada em importagéo
e exportagao para a inddstria
do entretenimento foi a res-
ponsavel pela movimentagdo
dos equipamentos do grupo,
que passou por cinco paises
latinos. Ao todo, foram cinco
toneladas de carga trans-
portada, entre instrumentos
musicais, equipamentos de
som e de efeitos especiais, do
México ao Brasil.

E foi exatamente na Amé-
rica do Norte que se iniciou 0
trabalho multimodal da Venta-
na. Da cidade de Monterrey,
no dia 5 de setembro de 2012,
0s equipamentos seguiram
para a capital mexicana no
dia seguinte. No dia 10 do
mesmo més, a turné chegou
a0 Brasil, a cidade de Belo
Horizonte, MG, e depois foi
levada, nos dias 12, 14 € 18,
para Santa Cruz de La Sierra,
na Bolivia, Santiago, no Chile,
e Assungao, no Paraguai,
respectivamente. J& nos dias
20 e 21 de setembro, a banda
Scorpions encerrou seus
shows na América Latina em
Séo Paulo, SP

Para o chefe-executivo
de operagdes da Ventana

ogistica rapida

Caparroz Petta, a principal
dificuldade encontrada pela
empresa nestas operagdes
¢ 0 cumprimento de prazos.
“A transferéncia de equipa-
mentos durante uma turné
de grandes proporgdes, como
€ 0 caso da dos Scorpions, é
feita em um espago de tempo
muito curto. E nds precisamos
trabalhar com muita eficiéncia
esta questdo do tempo”, re-
vela o executivo. Dificuldades,
burocracia e demais proble-
mas envolvendo o transporte
de equipamentos atrasam
achegada da carga, mas o
essencial, segundo Petta, é
“segurar” os problemas sem
que eles afetem o cliente.
Outro gargalo enfrentado
pela companhia € o despacho
dos instrumentos nos aero-
portos. “Os aeroportos sao
pontos de apoio muito impor-
tantes para nds. Em seis dias,
por exemplo, nds movimen-
tamos os equipamentos da
banda entre Bolivia, Paraguai
e Chile. Este tltimo, alis, foi
onde tivemos o servigo mais
eficiente. Em pouco tempo

UTweb

Danilo Candido de Oliveira “*

tivemos o avido pousando e
aliberagao da carga para o
local determinado do evento”,
elogia Petta. Ele contrapde a
agilidade chilena as dificulda-
des brasileiras. “Na América
do Sul, os principais problemas
estao no Brasil. Infelizmente,
0 despacho aqui ainda pode
levar muito tempo. E bastante
burocratico, lento e faltam
profissionais na maioria dos
aeroportos brasileiros”, critica
o chefe-executivo da Ventana
Shows e Eventos.

VARIAS AREAS

Além dos grandes shows,
recentemente a compa-
nhia realizou importantes
operagdes logisticas no Brasil
em outras dreas voltadas ao
entretenimento. Os equi-
pamentos para filmagem do
longa-metragem “Velozes e
Furiosos 5”, além da Copa
Davis de ténis, da Sial Brazil
(feira de alimentos e bebidas)
e da etapa brasileira do Cam-
peonato Mundial de Moto-
cross, entre outros impor-
tantes eventos realizados em

Com servico multimodal, a Ventana Shows e Eventos tem
se configurado como uma das principais empresas logisticas

Shows e Eventos, Leonardo para a industria de entretenimento

(1'1)3879-201 |

armazenagem-sp@isma.com.br LOGWEB
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~ CIRQUE DU SOLEIL TAMBEM REQUER ——————
LOGISTICA ESPECIALIZADA

Para a temporada 2013, a Supricel
Logistica (Fone: 19 2105.6700) foi
novamente selecionada para fazer
o transporte dos equipamentos

da companhia canadense Cirque
du Soleil no Brasil. Ela foi
contratada pela Waiver (Fone: 27
3024.2235), que é responsavel
pela logistica geral do espetaculo.
A relagdo entre as empresas
comegou em 2009, na turné do
espetéculo “Quidam”, e agora é

a vez da apresentagdo “Corteo”,
que passaréa por seis cidades
brasileiras — Sdo Paulo, Brasilia,
Belo Horizonte, Curitiba, Rio de
Janeiro e Porto Alegre.

A previsdo é que sejam utilizados
cerca de 100 caminh@es para
transportar as 1.200 toneladas de
equipamentos durante toda a turné
no Brasil, que vai até abril de 2014,
além de trés geradores de energia
elétrica. "Pela magnitude da
operagdo, envolvendo seis destinos
diferentes, destaco a presenca da
Supricel em todas as pontas, do

comego ao final da operacdo. Nos

anos anteriores, sempre havia

um responsavel com informagdes
precisas e atento a cumprir 0s
prazos de carga e descarga, por
este motivo, neste ano, novamente
a parceria se consolidou”, explica
Fabiano Miranda, coordenador de
transporte da Waiver Logistics.

A Supricel enumera os

principais desafios logfsticos da
operagao: o gerenciamento das
janelas de carga e descarga,

a disponibilidade de carretas

para diferentes tipos de

cargas, 0 processamento dos
conhecimentos relacionados ao
carregamento em cada cidade e

a preservacao da integridade das
cargas durante os deslocamentos.
A empresa utiliza 0 SCO — Supricel
Central de Operagdes para evitar
possiveis problemas e garantir o
monitoramento dos equipamentos
24 horas por dia. De acordo com
aempresa, com ele a seguranca
da carga é garantida, além

de fornecer estabilidade para

cumprimento de prazos.

2012, ficaram a cargo da Ventana
Shows e Eventos.

Tambémem 2012, a Ventana
Shows e Eventos foi responsavel
pela operagao logistica da turné do
espetaculo “Macbeth”, que veio de
Milo, na Itdlia, para se apresentar
no Teatro Municipal de Sao Paulo,
nos dias 23, 27 e 29 de novembro.
No total foram 12 toneladas de
carga, composta por cendrios, figu-
rinos e equipamentos variados.

Apesar de o diretor do Macbeth,
Robert Wilson, optar por ndo fazer
alteragdes no libreto original e na
obra, houve algumas inovagdes
que demandaram mais equipamen-
tos e trabalho da companhia de
transportes. Também foi feita uma
parceria com a Orquestra Sinfonica
do Teatro Municipal, em conjunto
com o Coral Lirico, Change Per-
forming Arts, de Milao, e artistas
do Teatro Comunale, de Bolonha,
também na Italia, que aumentou os
esforgos da Ventana. wawes
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Correios vai ampliar
participagao na logistica
integrada

A criagdo da Vice-Presidéncia de Logis-
tica dos Correios (Fone: 61 3426.2014)
ird ampliar a participagdo da empresa
nesse segmento e acelerar o processo
de diversificacdo de suas atividades.
Atualmente, a logistica integrada res-
ponde por cerca de 3% do faturamento
dos Correios, 0 equivalente a cerca

de R$ 450 milhdes/ano. A meta é
aumentar esse total, em longo prazo,
para cerca de R$ 10 bilhdes.

A acdo é um dos resultados da sancao
da lei 12.480/11, que ampliou o leque
de atividades dos Correios. O objetivo
é que a empresa atue em todas as
etapas do processo logistico - coleta,
ordenacdo, armazenagem e distribui-
¢do -, principalmente nos processos
relacionados ao comércio eletronico
brasileiro. Para isso, a ECT também ird
trabalhar para o desenvolvimento da
estrutura logistica do Brasil, em agoes
integradas com a Empresa de Plane-
Jjamento e Logistica (EPL), criada em
agosto de 2012 pelo governo federal.

Falta espaco para armazenagem?
Coberturas estruturadas e inflaveis Nautika.

a1 2462.4622




Scania otimiza operacao de
milk-run através de projeto realizado
em conjunto com a Cargolift

Scania (Fone: 11

4344.9333) acaba

de desenvolver,
em parceria com seu provedor
logistico, a Cargolift (Fone: 41
2106.0700), um projeto para
otimizar seu milk-run — sistema
de coletas programadas de pegas
e materiais realizadas em um ou
mais fornecedores.

Este projeto foi estruturado
levando em consideragdo o
desafio que é atuar no setor
automotivo, onde hé grande
quantidade de fornecedores

envolvidos, elevado nivel de
exigéncias quanto ao prazo de
entrega e diversidade de pegas.
Apds pré-estudo e uma série
de andlises, a Scania e a Cargolift
identificaram a possibilidade de
utilizar um bitrem de 30 metros,
em vez de dois caminhdes, para
realizar a coleta de materiais dos
fornecedores que fazem parte da
rota sul do sistema milk-run da fa-
bricante. “A operagao usa diversos
tipos de equipamentos. Infeliz-
mente ainda hé fornecedores que
estdo localizados em regides de di-

ficil acesso para veiculos de grande
porte. Nés da Scania, em conjunto
com nosso Operador Logistico, a
Cargolift, preferencialmente esta-
belecemos rotas que viabilizam o
uso de veiculos de grande porte.
Por isso, quando surgiu a oportu-
nidade de introduzirmos bitrens
na operagao, buscamos imple-
menté-los imediatamente, onde
possivel”, explica Hélio G. Lopes,
gerente executivo de logistica da
Scania Latin America.

De acordo com ele, o inicio da
utilizagdo dos bitrens € bastante

recente, mas “‘seguramente serd

Tecnologialem!Equipamentos para Docas

*'Niveladorasde Doca

* Doca Elevatoria Movel

* Portas Seccionais ou Rapidas
s Abrigos para Doca

* Acessorios para Doca: Luminarias,
Semaforos; Guias de Rodas}, etc.
e Manutencao e Pecas de Reposicao

Divisao da Tailtec Equipamentos Hidraulicos Ltda.

continua”. Por isso, a Scania
segue avaliando rotas e fornece-
dores, com o intuito de viabilizar
0 uso dos bitrens para alcangar
objetivos como a redugéo de
emissdo de poluentes e o melhor
aproveitamento da capacidade
dos veiculos que a empresa pro-
duz, entre outros. “Em resumo,
o objetivo do projeto é aplicar
aquilo que tratamos de vender
aos nossos clientes: solugao em
transportes”, continua.

O objetivo do novo processo
também € melhorar a estrutura
do sistema e fazer uso racional
dos veiculos disponiveis para
a operagao. A Scania realiza
andlise do volume de materiais
que cada empresa fornece e,
entao, identifica em qual regido
se justifica 0 uso de bitrens.
Dessa forma, € possivel utilizar
0 caminh&o mais adequado para
cada operagéo em todo o Pas.

De acordo com a companhia,
0 uso de bitrens em operagao
logistica pode contribuir tanto
para um transporte mais sus-
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Marques, da Cargolift: no projeto,
ponderaram-se pontos como a Lei
12.619, disciplina na operacdo
alinhada ao planejamento e
responsabilidade ambiental

tentdvel, com a redugdo da
emissao de poluentes e o con-
sumo de combustivel, quanto
para redugéo de custos e melhor
aproveitamento da frota, com
gasto menor de pneus e de outros
componentes do veiculo, e dimi-
nuigdo no custo do frete.

De acordo com Markenson
Marques, diretor-presidente da
Cargolift, com o uso de bitrens no
sistema milk-run também é possi-
vel obter alto indice de produtivi-
dade, pois os fornecedores devem
estar preparados para receber o
veiculo. “Ha disciplina maior de
todos os envolvidos na corrente
logistica de rotas operadas por
bitrens, porque, além de ter de res-
peitar o planejamento da coleta do
milk-run, hd restrigdes quanto aos
hordrios em que os bitrens podem
transitar e aos locais de manobra-
bilidade”, afirma. E continua: “a
Cargolift foi pioneira no Brasil ope-
rando, em 2002, com rodotrem
de 30 metros. Desde entdo, teve a

ABR/2013



Lopes, da Scania: “a utilizagao

do bitrem é bem recente, mas
ntinua. Por i

avaliando

para viabilizar o uso”

Viso que este tipo de equipamen-
to seria muito utilizado no futuro
por racionalizar a mao de obra
dos motoristas, reduzir o risco de
acidentes, agredir menos o meio
ambiente e sua adequagao ao pla-
nejamento de fluxo logistico nos
grandes centros, que deve evitar,

» ALTAS TEMPERATURAS DE TRABALHO

= LONGOS5 PERCURS0S

* VELOCIDADES LIMITROFES

no futuro, o tréfego de caminhdes
de grande porte nas cidades. Os
pontos considerados para propor
este equipamento no milk-run da
Scania foram: adequagao a Lei
12.619, com relagao ao tempo de
direcao dos motoristas, custo e
disciplina na operagéo, alinhada ao
planejamento e responsabilidade
com o meio ambiental”.

Marques ainda explica que a
nova lei que exige que o0 motorista
tenha tempo de descanso maior
entre viagens favoreceu a decisao
pelo uso de bitrens no sistema
milk-run da Scania.

O bitrem de 30 metros, segundo
ele, s6 pode trafegar durante o
dia, o que coincide, de acordo com
anova lei, com a jornada de tra-
balho dos motoristas, garantindo
estreitamento do lead time.

A operago de coleta do
milk-run com bitrens estd sendo
realizada somente na regiao Sul
do Brasil, mas pode ser expandida
para outras rotas, caso seja identi-
ficada a necessidade. A Cargolift
estd adquirindo seis bitrens de 30
metros da Scania para operar
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RODACO,

Have

exclusivamente no sistema
milk-run da fabricante.

“A utilizagéo de bitrens no
nosso sistema de milk-run provou
que nossas andlises e simulagdes
estavam corretas. Varios sao
os ganhos quando falamos em
redugdo de emissdes, de consumo
de combustivel. E, claro, temos
um sistema controlado e eficiente.
Outro exemplo que temos é a
redugéo do trfego interno dentro
da companhia”, finaliza Lopes,

da Scania. wwe

Puas 11 dé Junlo TBO - CEP 015520 - Casa Brance, Sants Andra
580 Pauls, Brasdl - Tel (11) 44276656 - Faoe (Y1) $427.0433

* whelsarspdiermacem br

* wanrodace.net



LB

ma grande come-

moragao, no dia 23

de margo dltimo,
marcou a inauguragao da fébrica
da Kion South America (Fone: 19
3115.0679) em Indaiatuba, interior
do Estado de Sao Paulo.
A nova unidade produzird maqui-
nas elétricas e a combustao para
as marcas Linde e Still, tanto para
o mercado brasileiro como para o
mercado Sul Americano.

Entre os iniimeros participantes
do evento — incluindo autorida-
des diversas e representantes da
imprensa especializada e local -
estavam Frank Bender, CEO da
Kion South America; Theodor
Maurer, CEO da Linde Material
Handling; Bert-Jan Knoef, CEO
da Still GmbH; Gordon Riske,
CEOQ da Kion Group; Carlos Buch
Pastoriza, secretdrio da Abimaq —
Associagao Brasileira da Indstria
de Méquinas; e Reinaldo Noguei-
ra, prefeito de Indaiatuba.

RELEVANCIA DAS
INSTALACOES

Primeiro a falar na ocasiao,
Bender lembrou que ha 16 anos
foram feitos os primeiros conta-
tos para a construgao da fabrica.

iNnaugura fabrica
em Indaiatuba, SP, para producéo
de maqguinas Linde e Still

E dividiu o seu discurso em quatro
partes: para os funcionarios, gesto-
res e representantes, destacando a
importéancia da nova fébrica; para
0 board da Kion, agradecendo ao
apoio e & confianga e ja cobrando
aampliagao da fabrica; a Abimag,
a0 apoio; e a prefeitura de Indaia-
tuba, agradecendo a acolhida.

Por sua vez, Maurer, CEO da
Linde, destacou o local apropriado
da nova fébrica, em termos de
logistica, e o orgulho em participar
da inauguragao. Ele ofereceu a
Bender uma muda de rvore —
tradigdo da Linde — e uma placa
alusiva ao evento, onde destacou
que a &rvore simboliza, para
Bender e sua equipe, importante
crescimento na América do Sul.

Knoef, CEO da Still, também
salientou a importéncia da nova
fébrica e apresentou uma empilha-
deira Still produzida em 1954, além
de oferecer um quadro a Bender.

Por sua vez, Riske, CEO da
Kion Group, apresentou vérios
detalhes da fabrica, como o fato de
ser flexivel e ter capacidade para
a produgdo de todos os produtos
da Kion. Ele também falou sobre
o investimento, de mais de 16 mi-
Ihes de euros, e que a meta é que
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Descerramento da placa inaugural. Da esquerda para a direita: Gabriel

e

Wanderley Gonelli Gongalves

Moraes, diretor Industrial KSA; Maurer, da Linde; Rogério Nogueira, deputado
estadual; Nogueira, prefeito de Indaiatuba; Riske, da Kion Group; Knoef, da

Still; e Bender, da Kion South America

a Kion seja a primeira no mundo
jaem 2016 — atualmente, ela estd
em segundo lugar. O CEO da
Kion Group finalizou seu discurso
abordando o mercado mundial de
empilhadeiras.

J& Pastoriza destacou o papel da
Abimaq no desenvolvimento das
empresas e a importancia da nova
fabrica, enquanto Nogueira, pre-
feito de Indaiatuba, falou sobre a
importéncia da preparagéo da mao
de obra realizada pela prefeitura,
através de cursos profissionalizan-
tes no ensino médio, e o fato de
pesquisa realizada pela Firjan — Fe-
deragéo das IndUstrias do Estado
do Rio de Janeiro ter apontado
Indaiatuba como a melhor cidade
para se viver no Brasil. Ele também

n&o deixou de comemorar a chega-
da da nova fébrica e oferecer o
apoio da prefeitura a Kion Group.
Ao final do evento, foi des-
cerrada a placa comemorativa
da inauguragdo da fébrica e, em
seguida, oferecido almogo, com
musica ao vivo, para os partici-
pantes — incluindo funciondrios e
representantes da Kion.

CAPACIDADE PRODUTIVA

Contando com cerca de 200 co-
laboradores, drea total de 50.000
m? e ocupando uma drea construi-
da de aproximadamente 16.000
m?, anova fébrica possui drea de
produgio de cerca de 10.000 m?,
sendo os outros 6.000 m*destina-
dos & drea administrativa.

Possui, ainda, capacidade produ-
tiva futura de até 20.000 empilha-
deiras por ano, o que




corresponde a cerca de metade do
volume de vendas de empilhadeiras
do mercado na América do Sul no
ano passado. Desta forma, a nova
fabrica estd preparada para atender
a crescente demanda nesta regido.
“Nesta nova fabrica da Kion cria-
mos as condigdes ideais para poder
atender as demandas dos nossos
clientes do Brasil e da América do
Sul localmente. Os clientes podem
visualizar todo o ciclo de produgio
dos produtos Linde e Still, desde a
entrada da matéria-prima, até a ins-
pegao final de qualidade do produto
acabado”, disse Bender.

Por outro lado, em uma drea
de eventos moderna, o corpo de
vendas da Kion South America
pode receber seus clientes para de-
monstrar seus produtos em agao.
A arena, onde estas demonstra-
¢des sdo realizadas, pode ser usada
por ambas as marcas da Kion, em
um espago de 700 m” e capacidade
para até 150 pessoas.

“Esta nova unidade represen-
ta um passo muito importante
em diregdo a conquista do
mercado de movimentagao na
América do Sul”, completou
Riske, CEO da Kion Group. “A
combinagao de produgio dos
equipamentos elétricos e de
combustdo nos torna visivel-
mente mais flexiveis — podemos
reagir com rapidez as altera-
¢des de demanda do mercado
e, dessa forma, melhorar a
produtividade da fébrica. Para
nds isto representa uma grande
vantagem competitiva.”

Ainda segundo ele, a inaugu-
ragao desta nova fébrica na re-
gido ndo significa que os planos
para a Kion foram concluidos. “A
fim de conquistar mais clientes
na regiéo, a Kion South America
estd ainda investindo pesado na
sua rede de vendas e servigos,
bem como no canal de distribui-
60 de pegas na regiao.” wrme
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ABNT langa norma técnica para armazenamento
de liquidos inflaméveis e combustiveis

A Associagdo Brasileira de
Normas Técnicas — ABNT (Fone:
11 3017.3600) lancou, em
parceria com o Instituto Brasileiro
de Petréleo, Gds e Biocombusti-
veis — IBP, a norma ABNT NBR
17505:2013, que trata de arma-
zenamento de liquidos inflamdveis
e combustiveis. Com sete partes,
compreende desde requisitos para
recipientes até orientagoes para
protegdo contra incéndio e foi ela-
borada no ambito do Organismo
de Normalizagdo Setorial de
Petr6leo (ABNT/ONS-34), cuja
Secretaria Técnica é exercida
pelo IBP. Sdo as seguintes as
partes: ABNT NBR 17505-1:2013
Versdo Corrigida:2013 - Armaze-
namento de liquidos inflamdveis
e combustiveis. Parte 1: Disposi-
¢coes gerais; ABNT NBR 17505-
2:2013 Versdo Corrigida:2013

- Armazenamento de liquidos
inflamdveis e combustiveis. Parte
2: Armazenamento em tanques,

em vasos e em recipientes por-
tdteis com capacidade superior
a3.000 [; ABNT NBR 17505-
3:2013 Versdo Corrigida:2013

- Armazenamento de liquidos
inflamdveis e combustiveis. Parte
3: Sistemas de tubulacdes; ABNT
NBR 17505-4:2013 - Armazena-
mento de liquidos inflaméveis e
combustiveis. Parte 4: Armaze-
namento em recipientes e em
tanques portéteis; ABNT NBR
17505-8:2013 - Armazenamento
de liquidos inflamdveis e combus-
tiveis. Parte 8: Operacoes; ABNT
NBR 17505-6:2013 - Armazena-
mento de liquidos inflaméveis e
combustiveis. Parte B: Requisitos
para instalacoes e equipamentos
elétricos; ABNT NBR 17505-
7:2013 Versdo Corrigida:2013

- Armazenamento de liquidos
inflamdveis e combustiveis. Parte
7: Protegdo contra incéndio para
parques de armazenamento com
tanques estaciondrios.

Stike - Angelo Barberi

TRELLEBORG

Alguns chamam
de qualidade
No6s chamamos
de Trelleborg

Uma nova identidade
para o pneu superelastico
de alta performance Elite XP

Trelleborg do Brasil Ltda
Av. Lazaro Brigido Dutra, 700 - Lencdis Paulista/ SP - Tel.: 014 32693600
Rua Manuel Cherem, 319 - Sao Paulo/ SP - Tel.: 011 50351353

www.trelleborg.com/wheelsystems



desenvolvimen-

to vertiginoso

das ferramentas
tecnoldgicas nas Ultimas décadas
permitiu aos tomadores de deci-
530 a possibilidade de enxergar
sua cadeia de suprimentos de
maneira integral. Essa visao
completa da cadeia, associada
ao desenvolvimento de técnicas
computacionais avangadas de
apoio a decisdo, permitem ao to-
mador de decisao (gerente, CEO,
diretor, etc.) a possibilidade de
tomar decisdes a partir de uma
visdo integrada de servigos, de-
manda, custos, logistica, méo de
obra e todos os outros elementos
que compdem a cadeia logistica.
Entretanto, sdo poucos os toma-
dores de decisdo que, apesar do
apoio das ferramentas tecnoldgi-
cas, sdo capazes de aplicar essa
visdo integrada na sua empresa.

Além disso, se, por um lado, a
disseminagdo de novas tecno-
logias demanda consideravel
investimento em P&D, por outro
possibilitou que algumas empre-
sas (aquelas cujos tomadores
tém a capacidade de enxergar
integralmente a cadeia) criassem
grandes vantagens competiti-
vas através da sua aplicagdo. E,
atualmente, a empresa que ndo
as utiliza, perde competitividade.
Esse tema foi abordado,

inclusive, diversas vezes durante
o discurso de Barack Obama
em fevereiro desse ano, em que
se estabeleceu como meta a
revitalizago e a criagao de novas
parcerias entre o setor publico
e privado para desenvolvimento
de inovagao e tecnologia nos
diversos setores de manufatura e
servigos. Também o presidente da
FIESP, Paulo Skaf, concedeu uma
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entrevista em que afirma que a
relagdo entre pesquisa e inddstria
ainda € muito incipiente no Brasil,
€ que precisa avangar muito para
0 pais avangar no quesito compe-
titividade tecnoldgica.

O leitor pode se perguntar,
aessa altura, o que a otimiza-
&0 da malha logfstica de uma
empresa tem a ver com essa
questdo tecnoldgica. E a respos-
ta é: absolutamente tudo! Para
entender isso, vamos imaginar
uma empresa que vende itens
de varejo (que pode ser qualquer
item, como roupas, cafeteiras,
canetas, sapatos, etc.), e conta
com milhares de itens para venda
ao consumidor final (SKUs),
fornecedores localizados em
dezenas de paises e alguns
grandes centros de consolidagao
espalhados pelo mundo. Como
essa empresa pode organizar sua
cadeia logfstica para abastecer
0 mercado brasileiro da melhor
forma possivel? Quais modais de
transporte, quais portos e aero-
portos, quais Centros de Distri-
buigdo no Brasil serdo utilizados
para fornecer quais produtos
para quais cidades? Que tipos

www.logweb

de operagdes fiscais e tributarias
incidirdo sobre os processos?
Para expressar a complexi-
dade desse problema, vamos
exemplificar uma configuragao
de uma cadeia logistica simpli-
ficada: imagine que vocé deva
escolher a melhor malha logistica
considerando que sua empresa
possui | fornecedor no exterior,
3 alternativas de portos e 3 de
aeroportos para importagao da
carga, 4 alternativas de CDs
para desconsolidagdo dos lotes e
apenas | cliente no Brasil. Essa
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configuragao simplificada resulta
em 24 rotas possiveis (4x (3+3))
para escoamento do seu produto.
Dessas 24 rotas possiveis, vocé
pode escolher utilizar apenas uma
delas (exemplo: escoar todas as
mercadorias através da rota For-
necedor-Porto [-CD [-Cliente)
ou uma combinagao qualquer
entre elas (exemplo: escoar 50%
das mercadorias através da rota
Fornecedor-CDI-Portol-Cliente
e outros 50% através da rota
Fornecedor-Aeroporto3-CDI-
Cliente). Para essa malha logistica
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Custo Logistico e Tributario (milhdes de reais)
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Cenario 1

simplificada, existem nada menos
do que 16 milhdes de alternati-
vas possiveis (€ a “mégica” da
anélise combinatéria). E possivel,
entfo, que a empresa opere No
menor custo possivel sem auxilio
computacional para calcular a
melhor alternativa, considerando
uma visdo integrada dessa cadeia
logistica?

Evidentemente que, dentre 16
milhdes de alternativas possiveis,
existem algumas que parecem
invidveis ou bastante impratica-
veis (como, por exemplo, enviar
produtos para um porto no sul
do pais para, posteriormente,
abastecer um CD localizado no
mercando nordestino). Mas,
mesmo assim, devemos tomar
cuidado até com as alternativas
ndo intuitivas.

A complexidade da malha, a
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Cendrio 3

relagao entre as suas restrigdes e
varidveis peculiares (pensando-se
em um transporte intermodal, por
exemplo, em que hd sazonalidade
de fretes, diferentes frequéncias
de despacho de carga de acordo
com o porto/aeroporto brasileiro,
custo de estoque em fungao do
ndmero de nés da malha — que
ocasiona estoques de ciclo, de
seguranga e em tréansito, aliquotas
de impostos diversos, crédito

de ICMS, guerra dos portos,
variabilidade de demanda e, para
ajudar, 16 milhdes de alternativas
em uma simples malha) criam
situagdes de dificil andlise e men-
suragdo. Pelo grande niimero de
alternativas, é impossivel avaliar
todas e escolher a melhor, ao me-
nos que a decisao seja suportada
pelo modelo computacional de
otimizagao.

www.logweb
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Ha pouco mais de dez anos,
estudar a malha logistica através
de um modelo de otimizagao era
muito mais demorado e dificil.
Com os avangos dos modelos
matemadticos e da capacidade
computacional, os modelos de
otimizagdo sdo cada vez mais
uma realidade nas empresas de
ponta, buscando extrair cada
centavo de cada possibilidade de
ganho na margem do produto,
tornando-se uma ferramenta de
competitividade essencial.

No caso da configuragio da
malha logistica, um modelo
de otimizagao pode conside-
rar custos de transporte, de
movimentagao, impostos e
tributos pertinentes (inclusive
a influéncia do crédito morto
de ICMS), restrigdes de lead
time, restrigdes de capacidade
de fabrica, CDs e portos, entre
diversos outros aspectos.

Através dele, ¢ possivel
determinar qual a configura-
¢ao Stima da malha logistica,
além de realizar andlises para
cenérios futuros, consideran-
do aumento da demanda em
diferentes regides, impacto dos
fretes e custos de movimenta-
a0 e riscos de rompimento da
cadeia, entre outros. Para cada
cenério analisado, o modelo en-
contrard a melhor alternativa.
De posse dos diversos cenarios,
¢ possivel estabelecer o de-
sempenho de cada alternativa.
Por exemplo, imagine que uma
empresa que atua no mercado
nacional prevé trés possiveis
cendrios de crescimento, com
incerteza no horizonte de
tempo:

com.br

Edson Trevisan

Mestre em Engenharia de Sistemas Logisticos

pela Universidade de Sao Paulo (USP) e pelo
Massachusetts Institute of Technology (MIT), além de
graduado em Engenharia Naval pela Escola
Politécnica da USP. E sécio-consultor da Genoa
Logistica e Supply Chain, consultoria especializada no
desenvolvimento de ferramentas de suporte a decisdo
com aplicagdo de técnicas de pesquisa operacional.

Cenrio 1: aumento da de-
manda no Nordeste

Cenario 2: aumento da de-
manda no Sudeste

Cenario 3: aumento da de-
manda no Sul

Para cada um dos cendrios,
¢ analisado o resultado de cada
alternativa vidvel de configuragao
da malha logfstica. Observe que a
alternativa | (azul) € a de menor
custo no cendrio |. Nos outros
cendrios, ela ndo ¢ muito mais
dispendiosa do que as outras, mas,
por outro lado, a alternativa 2 (pre-
ta) é extremamente cara no cené-
rio 3, em que a demanda aumenta
na regi&o Sul. Ainda, se as chances
do cendrio 3 se concretizar forem
altas, é possivel concluirmos que a
alternativa 3 é de alto risco.

Dessa forma, podemos utilizar
um modelo computacional como
ferramenta de um estudo maior,
seja para a realizagdo de uma
andlise operacional, seja para
a andlise estratégica da malha
para um horizonte de 5, 10 ou
20 anos, mitigando o risco de
investimento em fabricas e CDs
e até o risco de contratos com
Operadores Logisticos.

Por fim, acreditamos que é
crucial o desenvolvimento e a
aplicagdo de tecnologias para
garantir vantagem competitiva
as empresas. Sabemos que toda
vantagem competitiva é tem-
pordria, e empresa de sucesso é
aquela que renova suas vanta-
gens competitivas ao logo do
tempo, estando sempre a frente
das demais. E a aplicagao de
novas tecnologias desempenha
papel fundamental nisso. wawes
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agilidade e
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ATNT oferece transporte aéreo e rodovidrio para
mais de 7.000 destinos no Brasil, a maior cobertura
do mercado. Com 109 unidades em todo o Brasil,
frota de 3.000 veiculos, mais de 8.000 colaboradores
treinados e capacitados, suas cargas s3o transportadas
com total rastreabilidade e servico porta a porta,
permitindo melhor planejamento para os negdcios.
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alfandegdria, além de opgdes diferenciadas e personali-
zadas para cargas especiais.

O nomeTNT e seu logo sdo marcas registradas da TNT Express N.V.04/2013.



O crescimento na movimentagédo de carga deve ser agressivo nos proximos anos, de acordo
com a Infraero. E as empresas do setor destacam a Copa do Mundo e as Olimpiadas como
principais alicerces da expansao brasileira, mas dependem de melhor infraestrutura aeroportuaria.

os Ultimos anos, o

transporte aéreo de

carga se expandiu
em ritmo acelerado no Brasil.
O espago econdmico que o Pais
conquistou no cendrio interna-
cional, além da quantidade cada
vez maior de grandes eventos,
impulsionam o setor que segue
em alta. Os balangos mensais
da Infraero — Empresa Brasileira
de Infraestrutura Aeroportudria
(Fone: 0800 727 1234), estatal
que administra os aeroportos
brasileiros, confirmam a expansao
do segmento. Atualmente, o
quadro financeiro tem se aliado
aos investimentos em infraes-
trutura, tanto privados como
publicos, para dar sequéncia a
este crescimento. No momento,
alguns dos principais Terminais
de Logistica de Carga—a Rede
TECA - passam por obras para
aumentar a capacidade de carga,
e também de passageiros. Entre
eles, destacam-se os aeroportos
de Cumbica, em Guarulhos, SP e
Viracopos, em Campinas, SP, que
540 os dois maiores em movi-
mentago de carga no Pais e que,
somados aos de Manaus, AM, e
do Galedo, no Rio de Janeiro, RJ,
concentram 76% de toda carga
movimentada no Brasil.

Um estudo da Infraero,
realizado em 2012, aponta
que a demanda pelo trans-
porte aéreo de produtos deve
crescer quase trés vezes até
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Souza, da Emirates Cargo: “para
determinados setores produtivos
da inddstria, o trifego aéreo
segue indispensavel dentro do
planejamento logistico”

2017, alcangando 3,4 milhdes
de toneladas. No cendrio atual,
0 Brasil move por ano cerca de
um milh&o de toneladas através
de avides. Segundo a agéncia, 0s
investimentos previstos devem
atender a demanda crescente
pela movimentag3o aérea de
cargas e ao incremento esperado
com a Copa do Mundo de 2014
e as Olimpiadas de 2016. Hoje, a
Infraero administra 34 Terminais
de Logistica de Carga.

Fora a intengao de aprimorar
a movimentagao de mercadorias
nos aeroportos, a Infraero tem

se esforgado em ampliar a

2 H\\“ variedade de locais que

Danilo Candido de Oliveira *

possam receber cargas. Em 2012,
por exemplo, iniciaram-se as
atividades de exploragdo da carga
nacional em dois aeroportos: Flo-
riandpolis, SC, e Foz do Iguagu,
PR. Jd em 2011, os de Campo
Grande, MS, e Uruguaiana, RS,
entraram em operagao.

Para o gerente de carga da
Emirates SkyCargo na América
do Sul (Fone: 11 5503.5000),
Dener Souza, o transporte aéreo
de carga continua sendo o princi-
pal meio de movimentagao para
reduzir o estoque em trénsito.
Ele salienta que, embora os
outros meios logisticos tenham
ganhado mais espago ultima-
mente, a carga aérea ainda é a
ferramenta-chave, devido ao
menor tempo de locomogao.
“Para determinados setores
produtivos da inddstria, o trafego
aéreo segue indispensavel dentro
do planejamento logistico, permi-
tindo a viabilizagao das transa-
¢des de compra e venda, como
produtos pereciveis, automotivos,
eletrdnicos e bens de alto valor
agregado”, explica Souza.

Jé a FedEx (Fone: 0800 703
3339) ressalta que o desenvol-
vimento do mercado de carga
também abre espago para o setor
aéreo. Além disso, para o
diretor executivo

-

de Operagdes Internacionais da
empresa, Troy Maxey, questdes
como o avango da economia, 0s
entraves nos demais modais e a
rapida recuperagdo do setor aéreo
em periodos de crise também sdo
caracteristicas marcantes. “Fa-
tores relacionados a regulamen-
tagdo de setores impactam esse
cendrio e abrem espago para o
fortalecimento do aéreo. Algumas
novas legislagdes, como a Lei do
Motorista, bem como o gerencia-
mento de risco de carga de alto
valor agregado, acabam tornan-
do a competigao entre aéreo e
terrestre mais proxima”, afirma
Maxey. “E importante ressaltar,
também, que o segmento aéreo
no Brasil € bastante resiliente
em situagdes de crise. Dados dos
Ultimos 40 anos mostram que
o setor sofre com a crise, mas
consegue se recuperar rapido e
com um impulso pds-crise que o
reposiciona como se a crise Ndo
tivesse existido”, complementa o
executivo da FedEx.

A UPS (Fone: 0800 770 9035)
e a TAM Cargo (Fone: 0300 115
9999) corroboram com o senti-
mento das demais companhias
ouvidas.
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A primeira, inclusive, vai além.
De acordo com o gerente de
vendas da UPS Air Cargo Brasil
e Argentina, Mauro Ribeiro, ndo
6 o desenvolvimento econdmico
deve impulsionar a movimenta-
a0 aérea de carga no Pafs, mas,
também, a chegada de novos
investidores internacionais e os
investimentos programados pelo
governo federal visando & Copa
e as Olimpiadas. “Hé grandes
expectativas para o desenvolvi-
mento desse setor, com investi-
mentos anunciados para mudar
o atual quadro de infraestrutura
brasileiro. A agéo de privatizagao
dos aeroportos levard o Brasil a
outro patamar, mais eficiente,
rpido, seguro e, principalmente,
atrativo para a realizagao de novos
negdcios ainda mais robustos”,
avalia Ribeiro.

Ainda segundo o executivo da
UPS, fatores agregados de desen-
volvimento devem contribuir para
o crescimento do setor, que tem
como caracteristica mais marcan-
te sua velocidade. Por outro lado,
¢ preciso balancear a utilizagao
com o alto custo. “O maior uso
do modal aéreo € um desafio,
devido a seu custo mais elevado e
ainfluéncia das condigdes macroe-
condmicas, como a cotagao do
dolar e a taxa de exportagdes. De
toda forma, o segmento atende
a necessidades peculiares, como
urgéncias e emergéncias no trans-
porte de cargas, especialmente
as pereciveis ou de maior valor
agregado. E mais répido e mais
regular, e também o que oferece o
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menor risco, principalmente se
consideramos as distancias, a
mobilidade urbana e a qualidade
das estradas e ferrovias do pafs”,
alerta Ribeiro.

TENDENCIAS

As tendéncias para o transpor-
te aéreo de carga sdo bastante
diversificadas de companhia para
companhia. Apesar de todas
apostarem no crescimento,
Maxey, da FedEx, por exemplo,
afirma que estimular a compe-
tigAo entre empresas menores é
uma boa possibilidade.

“Se compararmos o Brasil
com outros paises onde a malha
de cargueiros é mais intensa,
podemos observar diversas
oportunidades que poderiam ser
aproveitadas por aqui. Acredito
que uma delas é otimizar recursos
e oferecer um servigo mais aces-
sivel a pequenas e médias empre-
sas. Isso pode ocorrer através de
alianga entre empresas nacionais
e internacionais voltadas para a
criagdo de rede dedicada a carga
aérea. Esse tipo de parceria po-
derd aumentar o fluxo de pacotes
entre paises e dentro de cada
pas, oferecendo uma rede mais
estruturada e tarifas melhores”,
projeta o diretor executivo da
empresa.

Jé a Emirates Cargo entende
que a melhor maneira de acom-
panhar o mercado € a inovagao.
“Para atender a demanda, as
empresas tendem a criar pro-
dutos e servigos customizados
e aumentar as &reas de atuagio
seguindo politicas sustentdveis.
A tendéncia serd cada vez mais o
incentivo para implantagéo do e-
Freight, ferramenta que permite
realizar a maioria dos processos
de carga por meios eletrdnicos.

Com ele, temos ajuda na
redugéo do tempo de
espera para processar o
frete e aumento na produ-
tividade”, destaca o gerente de
carga da companhia aérea.
Parte importante do cresci-
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Maxey, da FedEx: “a malha de
carga no Brasil é feita em cima da
crescente malha de passageiros,

0 que significa disputa de espaco
com as bagagens”

Ribeiro, da UPS: “hé grandes
expectativas para setor aéreo

de carga, com investimentos
anunciados para mudar o atual
quadro de infraestrutura brasileiro”

mento da logistica nos dltimos
anos, 0 e-commerce também

¢ lembrado como tendéncia de
mercado. A UPS e a TAM Cargo
enxergam potencial no segmento
para impulsionar os negdcios
aéreos. Para a UPS, nos préximos
anos, o Brasil deve se tornar o
sexto mercado de e-commerce
mais rentdvel do mundo.

O e-commerce brasileiro
cresce a uma taxa de 25% ao ano,
realidade parecida com a de pai-
ses como os Estados Unidos. “Os
brasileiros comprando mais online
e mais exigentes quanto a quali-
dade e a eficiéncia do servigo de
entrega fortalecem o modal aéreo

com.br

que, com suas peculiaridades de
rapidez, pontualidade, informa-

a0 em tempo real, regularidade
e menor risco, atende mais ade-
quadamente esse setor em clara
expansdo no mundo”, decreta o
gerente de vendas da UPS.

PERSPECTIVAS E DESAFIOS

O futuro do mercado aéreo de
carga é positivo na visao de todas
as companhias. Para isso, tanto
UPS, como FedEx, Emirates Cargo
¢ TAM Cargo cobram as iniciativas
do governo federal para melhorar a
infraestrutura e dar mais condigdes
para a demanda crescer. Os aero-
portos brasileiros apresentam aces-
sibilidade restrita para alguns tipos
de servigos e tamanhos de avides,
0 que aumenta a dificuldade de
crescer. Porém, ao mesmo tempo
em que pedem ajuda, as empre-
sas ressaltam que os planos tém
sido colocados em prética. Com
mais investimentos serd possivel
aumentar o nimero de aeronaves
e, consequentemente, a rede de
atendimento e a capacidade de
carga. A expansdo dos aeroportos
também pode aumentar a compe-
titividade, que € vista de maneira
positiva pelo setor.

Os novos nichos de trabalho
30 outro ponto que tende a
desenvolver as companhias. Nem
todas estdo abrindo seu leque
de atendimento, mas hd casos
em que segmentos ganharam
destaque e entraram na estra-
tégia de crescimento. A UPS,
por exemplo, estd atendendo
entretenimento (estrutura de
grandes eventos, como shows e
espetdculos) e agropecudria (ovos
férteis e animais para reprodugao),
além de continuar investindo nos
ja tradicionais nichos de autope-
cas, eletrdnicos e telefonia celular.
A Emirates Cargo aponta flores,
frutas e petrdleo como futuros
mercados rentdveis. A importan-
cia deles cresceu dentro da com-
panhia, enquanto outros setores
diminuiram. De acordo com a
Emirates Cargos, a sazonalidade



¢ responsavel por essa variagao de
“prioridade de setores”.

O crescimento estimado entre
as empresas também é positivo.
ATAM Cargo, por exemplo, pre-
vé uma expanséo entre 6% e 8%
nas operagdes de carga em 2013,
considerando a recuperagéo do
mercado, esperada pela compa-
nhia para o segundo semestre.
Mesmo com o faturamento abai-
x0 do esperado em 2012, o Grupo
LATAM Airlines — que detém as

marcas TAM Cargo e LAN Car-
go —cresceu entre 3% e 5%.

As projegdes da TAM Cargo
néo séo reflexos apenas do cend-
rio econdmico e dos investimen-
tos externos, mas da movimenta-
¢80 da prépria empresa. Em abril
de 2012, a companhia anunciou o
investimento em um novo termi-
nal de cargas em Sao Paulo, com
14.000 m? e capacidade de movi-
mentagéo de 1.000 toneladas de
carga por dia. Com o investimen-

to, o potencial de operagéo deve
aumentar oito vezes em relagio
ao atual no aeroporto de Gua-
rulhos. Também neste ano, em
julho, serd inaugurado um novo
armazém de cargas domésticas
da TAM Cargo em Manaus.

Os problemas enfrentados pelo
segmento s3o muito semelhantes.
Além dos cancelamentos de voos
e da infraestrutura aeroportudria
inadequada, outras questdes tam-
bém sdo discutidas pelas empresas,
como as dificuldades financeiras. ‘A
crise econdmica mundial, ainda afe-
tando alguns mercados, a necessi-
dade de valorizagio da exportagio
e o alto valor dos combustiveis das
aeronaves s3o grandes desafios”,
ressalta Ribeiro, da UPS.

A “briga” dentro das compa-
nhias entre o transporte de passa-
geiros e o de cargas € criticada por
Maxey, da FedEx. Como a movi-
mentagao de pessoas € prioridade

para as empresas de transporte
aéreo, a carga acaba sendo subs-
tituida. “O que também acontece
no mercado brasileiro ¢ a falta de
balanceamento do fluxo aéreo
entre as regides. Isso dificulta a
implantagéo de rotas regulares
em aeronaves cargueiras. Hoje, a
malha de carga € feita em cima da
crescente malha de passageiros,

o que significa disputa de espago
com as bagagens - situagao essa
desfavorével para servigos com
prioridade de movimentagéo”,
lamenta.

Além dos investimentos em in-
fraestrutura, produtos e pessoas,
a FedEx aponta como alternativa
ao setor a formagao de alian-
¢as domésticas com empresas
estrangeiras no Brasil. Para a
companhia, as parcerias podem
estruturar a malha doméstica e
internacional de maneira regular e
confiével wame

Em 2013, maximize seus resultados.
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Especialistas do setor e profissionais das maiores companhias de pneus presentes no mercado
brasileiro comentam o crescimento do setor, as novas tecnologias, as novidades e quais as
préximas tendéncias que serao vistas em armazéns e estradas.

segmento de

pneus no Brasil,

nos Gltimos anos,
especialmente apGs a crise
econdmica mundial ocorrida
em 2008 e 2009, vem passando
por altos e baixos. Diretamente
afetado pela inddstria automotiva,
quando estd aquecida, observa-
se no setor uma corrida pela
aquisigao de pneus por parte dos
fabricantes de veiculos e usudrios
finais que, por consequéncia, gera
uma rdpida redugéo dos estoques
e dificuldades momenténeas
de abastecimento. Quando
desaquecida, penaliza a inddstria
de pneus com elevados niveis
de estoque e grande redugéo do
ritmo de produgao. Essa constante
e forte oscilagao do mercado
consumidor tem dificultado em
muito o adequado planejamento
dos fabricantes de pneus no Brasil
e explica, em parte, o grande
crescimento da participagio dos
pneus importados. Estes, por sua
vez, merecem uma analise a parte.
Hoje, é possivel encontrar mais
de 5 dezenas de marcas distintas
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de pneus circulando no Brasil,
com origem nas mais diversas
partes do planeta. Tao variados
quanto as suas marcas e origens
580 os resultados de desempenho
que eles oferecem ao usuério
final ao longo de sua vida (itil.
Muitas vezes motivados apenas
pelo baixo prego de aquisicao, o
usudrio abre méo de produtos
com valor agregado maior e deixa,
portanto, de contabilizar menor
custo de utilizagao e se beneficiar
de vantagens intrinsecas, como,
por exemplo, um suporte de pds-
venda mais eficiente e confidvel e
um fluxo de caixa mais previsivel.
Claro que existem, dentre os
diversos produtos importados,
aqueles que competem de igual
para igual com os pneus de marcas
tradicionalmente estabelecidas
no pais nos quesitos desempenho
e beneficios agregados. Estes sdo
verdadeiras solugdes alternativas
a problemdtica capacidade de
oferta de pneus no Brasil, mas é
necessario que o usudrio observe
atentamente a origem de cada um
deles, especialmente relacionado
a0s grupos empresariais que os
oferecem ao mercado.”

Este panorama, dado por
Ricardo Drygalla Moreira, gerente
de vendas da Fate Pneus do Brasil
(0800 707.0234), que comercializa
pneus para uso rodovidrio, misto,
urbano, de curtas distancias e
fora de estrada, mostra o atual
mercado de pneus brasileiro e abre

www.logweb.com

Rodrigues, da Standard Tyres: no
caso dos pneus, os clientes estio
se dando conta da importancia
de se controlar o custo-hora e
estao buscando meios para isto

uma discussao sobre os problemas
enfrentados pelo setor e como o
mercado se encontra hoje.
“Segundo dados da ANIP -
Associagao Nacional da Inddstria
Pneumatica, o segmento de pneus
no Brasil tem a expectativa de alta
na produg@o entre 4% e 5% em
2013. Em 2012, o setor produziu
62,6 milhdes de pneus, queda de
6,7% emrelagdo a 2011”, explica
Flavio Bettiol Junior, diretor de
marketing Caminhao e Agro da
Pirelli na América Latina (Fone:
0800 728 7638), companhia que
atua no mercado de pneus para
diversos tipos de caminhdes,
Snibus, empilhadeiras
industriais e portudrias,
maquinas carregadeiras
e minicarregadeiras,
motoniveladoras e raspadoras,

br

Mariana Mirrha

compactadores, maquinas de
movimentagao de terra e outros.
Hoje, temos um mercado
bastante competitivo no segmento
de pneus de carga, no qual diversos
fabricantes estdo instalados e em
busca de sua fatia de mercado,
além da participagao dos produtos
importados, avalia Marcos Aleixo
Aoki, gerente geral de marketing e
vendas comercial da Bridgestone
do Brasil (Fone: 114433.1139).
No entanto, embora o mercado
seja muito competitivo, como
também afirma Julimar Rodrigues,
gerente comercial da Standard
Tyres (Fone: 113719.0070), a
tendéncia é que apenas os que se
profissionalizarem se mantenham,
“pois os clientes estao se dando
conta da importancia de se
controlar o custo-hora e estdo
buscando meios para isto”. Para
atender o mercado, a Bridgestone
possui uma linha de produtos para
diversos tipos de aplicagéo, nas
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linhas de passeio, comerciais
leves, caminhdes, dnibus

e implementos agricolas,
enquanto a Standard

Tyres trabalha com pneus
industriais para empilhadeiras,
rebocadores, carretas,
portos, trailers Ro-Ro,
equipamentos terrestres de
apoio e outros.

Para a Rodaco (Fone: |1
4427.6656), “o segmento
de pneus continua em
crescimento hoje, assim
como foi nos anos anteriores,
tanto que estamos
continuamente investindo na
ampliagao de nosso parque
produtivo, aplicando novas
tecnologias de compostos,
adquirindo equipamentos
modernos e novas matrizes
com novo desenho”, avalia
Paulo Nobre, gerente
comercial da companhia,
que produz e comercializa
pneus para empilhadeiras,
minicarregadeiras,
retroescavadeiras,
pés carregadeiras e
motoniveladoras.

TENDENCIAS

Com o aquecimento do
mercado, novas tecnologias
em pneus chegam. E, na
visdo de Aoki, da Bridgesto-
ne, N30 S0 apenas 0s pneus
que recebem atengao, mas,
também, as ferramen-
tas para sua gestao, que
buscam prolongar o ciclo de
vida do produto. “Os fabri-
cantes devem atuar como
verdadeiros consultores,
recomendando o melhor
produto para a melhor apli-
cagéo”, aconselha.

Vinicius Penna, super-
visor de vendas de pneus
industriais da Continen-
tal Pneus (Fone: 0800
170.061), cré que entre as
principais tendéncias futuras
para este setor estd a
procura pela melhor relagao
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custo/beneficio, com a
otimizagao de compostos de
borracha, “de modo a am-
pliar a durabilidade do pneu
e diminuir a sua resisténcia
ao rolamento e o consumo
de combustivel para reduzir
as emissdes de CO,”. A
companhia atua com pneus
para empilhadeiras — pneu-
maticos radiais e diagonais;
supereldsticos (macigos) e
sélidos (bandagens e press
-on bands), e para o trafego
urbano, trafego regional e

Nobre, da Rodaco: “o segmento
de pneus continua em crescimento
hoje, assim como foi nos anos
anteriores, tanto que estamos
continuamente investindo”

para construgao.

No que diz respeito a
pneus de carga, a Conti-
nental conta com algumas
novidades, como as tecno-
logias Air Keep - retengao
de ar — e o VAl+ - Indicador
Visual de Alinhamento. “O
Air Keep € um composto de
borracha localizado na parte
interna do pneu. Por possuir
uma estrutura molecular
mais densa, proporciona
menor perda de ar e, con-
sequentemente, a conser-
vagdo da pressao a um nivel
Stimo por um tempo até
50% superior em relagdo as
tecnologias convencionais.
O desenvolvimento desta
tecnologia pela Continental
surgiu da constatagao de
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que a maioria das frotas
tem dificuldades para
calibrar a pressao dos pneus
semanalmente, frequéncia
recomendada pelos fabri-
cantes de pneus. J& o VAI+
€ um sistema inteligente
que monitora e alerta o
condutor para eventuais
irregularidades no veiculo.
Indicadores com sinais de
“+” e “-"encontram-se
estampados nas ranhuras da
banda de rodagem. Com o
uso, estas sinalizagdes vao
“desaparecendo” e alertam
para situagdes como sulco
remanescente de 6,5 mm,

0 que representa que 0
pneu passou da metade da
vida dtil, e 3,0 mm, que

¢ a recomendagao para
recapagem”, explica Renato
Martins, coordenador de
desenvolvimento de produ-
tos para veiculos comerciais
da Continental Pneus.

Em relagdo a pneus de
utilizagao profissional para
caminhdes, dnibus, maqui-
nas industriais e empilha-
deiras, é cada vez maior a
adogao de tecnologias que
os tornam mais robustos
para aumentar o rendimen-
to quilométrico, horario e a
capacidade de reconstrugéo,
além da utilizagao de novos
materiais que colaboram
na redugao do consumo do
combustivel e do impacto
ambiental, segundo Bettiol
Junior, da Pirelli.

“O segmento de pneu
estd crescendo, e isso se
deve aos investimentos
feitos no segmento da logis-
tica, aos eventos esportivos
previstos e aos resultados
que a economia brasileira
estd obtendo. H& uma gran-
de preocupagao das fabricas
com a qualidade de seus
produtos. O maior incenti-
vador neste ramo ¢ a busca
por solugdes que diminuam
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desgastes e que tragam mais
beneficios. As fabricas estao
investindo em novas tecnolo-
gias e solugdes com relagdo ao
meio ambiente. H& um processo
moderno chamado Remold, que
¢ areciclagem de pneus, desen-
volvido com tecnologia de ponta
e que transforma um pneu j&
rodado em novo e com vida dtil e
qualidade tao boas quanto a dos
pneus novos”, analisa Guilher-
me Barion de Almeida, diretor
comercial da Marcon (Fone:
14 3401.2425), companhia que
também atua com pneus para
veiculos de transporte de cargas.
Por sua vez, Nobre, da Roda-
co, acredita que, pelas exigéncias
cada vez maiores dos pneus, em
fungao das caracteristicas de
trabalhos atuais com rodagem 24
horas, longos percursos, maxima
utilizagio da capacidade de carga
e velocidades limitrofes, a utili-
zagao de pneus supereslaticos
e pneumaticos radiais se torna
uma necessidade. Sendo assim,
“terdo maior utilizagao os pneus
que atenderem a estas exigén-
cias, e para as quais a Rodaco de-
senvolveu e incorporou em seus
produtos as novas tecnologias
V- Hexane e P- 900, que permi-
tem ao pneu suportar maiores
temperaturas e exigéncias de
trabalho”, afirma, seguindo por
Rodrigues, da Standard Tyres:
“no segmento em que atuamos,
¢ claro o crescimento do uso
pneus supereldsticos, uma vez
que Os mesmos garantem
uma grande redu-
¢ao do custo
hora do
equipamen-
to, alta
durabi-
lidade,
reduzido
nivel de
trocae,
NoS NOSsOs
produtos,
uma ergo-
nomia igual ou
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Aoki, da Bridgestone: os fabricantes
do segmento devem atuar

como verdadeiros consultores,
recomendando o melhor produto
para a melhor aplicacdo

superior a de um pneumético
corretamente calibrado”.
Moreira, da Fate Pneus do
Brasil, analisa que o progndstico
em relagdo a frota de veicu-
los com rodas no Brasil, nas
diversas categorias existentes,
¢ de crescimento significativo.
Sendo assim, os pneus conti-
nuardo sendo um produto de
grande utilidade e procura. As
mudangas observadas nos pneus
a0 longo do tempo, de um modo
geral, sdo muito mais estruturais
do que aparéncia, 0 que pode
gerar a falsa ideia de estagnag@o.
“Ha muita pesquisa e desenvol-
vimento no campo de polimeros
e metodologia de construgao.
A nanotecnologia tem contribui-
do sobremaneira para a maior
eficiéncia energética dos pneus,
0 que tem recebido, talvez, a
maior concentragao dos esforgos
de desenvolvimento e, portanto,
representa uma tendéncia muito
forte para o futuro — 0 aprimo-
ramento dos chamados ‘pneus
verdes'”, afirma. E continua:
“a capacidade de rodar muitos
quildmetros e, a0 mesmo tempo,
contribuir para a redugéo das
emissdes de CO, dos veiculos
que equipam é um COMPromisso
cada vez mais perseguido pelos
fabricantes de pneus e insumos
para a reforma dos mesmos.
A integragdo dos pneus na tec-

www.logweb.com

nologia embarcada dos veiculos
através de mecanismos de co-
municagao eletronica, em minha
opini&o, é outra tendéncia do
setor, cujo objetivo serd oferecer
melhor controle econdmico e
patrimonial aos usuarios”.

SOBE OU DESCE?

As perspectivas para o
segmento continuam positivas
este ano. E um dos principais
motivos, inclusive lembrado
por Aoki, da Bridgestone, é o
aquecimento da safra nacional
de gréos. Com o grande
escoamento desta safra pelas
rodovias do Brasil, que de modo
geral estdo em péssimo estado,
segundo Aoki, o segmento de
pneus estd com excelentes
expectativas, uma vez que os
caminhdes precisardo de pneus
para toda a sua operagao.

A Continental Pneus aposta
na continuidade da expanséo
geografica da companhia,
principalmente nas regides
Sudeste, Nordeste e Norte do
Pais, onde buscard desenvolver
novas parcerias. Eventos de
porte mundial que o pais sediard
nos proximos anos, como a
Copa do Mundo de Futebol e os
Jogos Olimpicos, contribuirdo
para 0 aumento da demanda
de manipulagéo de cargas em
aeroportos e portos brasileiros e
os pneus industriais deverdo ter
sua procura aumentada, abrindo
oportunidade para a empresa
ampliar sua presenga nesse
segmento.

A Coparts (Fone: 11
2633.4000), companhia
que fornece pneumaticos e
supereldsticos para empilhadeiras
a GLP, diesel ou elétricas, espera
crescer 30% em relagao ao ano
de 2012. “Para isso, fizemos
investimentos na ampliagdo da
oferta de produtos para pronta
entrega e de nosso estoque”,
afirma Carlos Fernandes, diretor
comercial da empresa.

A Rodaco também tem boas

br

perspectivas, agregando novas
tecnologias que buscam dar aos
pneus melhor desempenho com
aumento significativo de ganho
na relagao custo-beneficio.
Além disso, a companhia estd
em pleno processo de ampliagdo
de fébrica, aumentando
significativamente os volumes
produzidos.

A Pirelli planeja acompanhar
o crescimento do PIB que,
segundo o Banco Central, em
2013, deveré ficar em torno
de 3%, puxado pelos setores
de habitagao, infraestrutura e
agricultura. J& para Moreira,
da Fate Pneus, as perspectivas
para o setor s&o positivas,
tendo em vista o crescimento
projetado do parque circulante
no Brasil e em outros paises em
desenvolvimento. “As iniciativas
de autoridades nacionais,
sejam do ponto de vista fiscal
tributério, ou mesmo técnico,
como a regulamentagéo do
setor de reforma, exigindo
certificagéo de conformidade
de seus processos, contribuirdo
para uma maior qualificagdo de
todos aqueles que disputam um
espago no mercado consumidor.
Isso fortalecerd as atividades
da indstria e contribuird para
um maior amadurecimento do
setor”, finaliza. wame




ABC71 lanca ERP em versao via web

A ABC71 (Fone: 11 2179.3132) anuncia o lancamento de mais uma
inovagdo tecnoldgica em seu ERP Omega, que agora passa a contar
com a versdo via Web. “Com a versao web do Omega, o cliente pode
acessar a ferramenta de qualquer computador com acesso a internet. Isso
facilita a mobilidade e aumenta a produtividade dos usudrios”, comenta
Antonio Fldvio Barbosa, diretor geral da ABC71. Ainda segundo ele,
esse avango tecnoldgico veio atender a uma demanda de mercado que
necessitava de mais flexibilidade no uso do sistema. “O acesso via web
é ideal para os gestores que viajam muito e se ausentam do escritorio
com frequéncia. A partir de agora as informagdes ficam acessiveis de
qualquer lugar e o fluxo do processo de trabalho ndo é interrompido”,
garante. O diretor geral explica que a nova versao nao altera em nada a
operacdo do sistema e ainda pode operar de forma hibrida, ou seja, com
as duas modalidades de aplicagdes: local e via web.

_bytemaster inicia a comercializacao de ERP
para o setor transitdrio na América Latina.

A empresa espanhola _bytemaster (Fone: 34 83252.0540) lanca

na América Latina seu ERP vertical _b first para empresas do setor
transitdrio (agentes de cargas) e logistico. O software foi especialmente
desenhado segundo as necessidades do setor, com a aportagdo das
principais companhias aéreas, maritimas e terrestres do mundo, e estd
preparado para trabalhar com vdrios idiomas, vérias moedas e empre-
sas. Foi desenvolvido com tecnologia .NET, da Microsoft, e utiliza base
de dados SQL Server, que se integra naturalmente com toda a suite de
produtos de Microsoft.

Mega Sistemas Corporativos cresceu

18% em 2012

A Mega Sistemas Corporativos (Fone:
0600 770.6644), especializada no
desenvolvimento de solugdes tecno-
Idgicas para gestdo empresarial de
empresas que atuam nos segmentos
de construgdo, logistica, manufa-

tura, combustiveis, agronegdcios e
servicos, fechou o ano de 2012 com
um faturamento de R$ 59 milhdes,

0 que representa um crescimento de
aproximadamente 18% em relagdo

ao resultado obtido em 2011. Neste
periodo, a oferta de servicos subiu em
média 21%, enquanto as vendas atingi-
ram uma expansdo de cerca de 17%.
Os segmentos que mais consumiram
as solugdes Mega em 2012 foram os
de construgdo civil e logistica.

A participagdo do segmento de
construgdo apresentou uma amplia-
¢do de 12% nos negdcios, com um
faturamento 22% acima do registrado
no ano anterior. Jd as vendas para o
setor de Logistica apresentaram um
crescimento de 45% em comparagdo
a0 mesmo periodo em 2011. Paulo

Bittencourt, sécio-fundador e diretor
de tecnologia da Mega, acredita

que 2013 serd muito promissor

para a empresa. O lancamento de
novas solugoes estratégicas, como o
MegaDashboard, disponibilizado aos
clientes no final do segundo semestre
de 2012, e a continuidade do inves-
timento direcionado a expansdo da
drea comercial (rede de canais e ven-
das diretas), com ampliacdo das equi-
pes sediadas nas regioes Nordeste,
Sul e Centro-Oeste, devem fortalecer
ainda mais a atuagdo da Mega em
todo o Pais. “Também acreditamos
em uma maior participagio do setor
logistico nos resultados da Mega.

A profissionalizacdo do setor, aliada
a um sistema com funcionalidades
capazes de atender a subsegmentos
especificos, como o de commodities,
liquidos e quimicos, fracionados,
lotagdo e Operadores Logisticos, deve
promover ainda mais a conquista

de novos clientes do setor”, explica
Bittencourt.
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LLX fecha parceria
com V&M do Brasil
para instalagao de base
logistica

A LLX, empresa de logistica
do Grupo EBX, firmou
parceria com a V&M do Brasil
(Fone: 31 3328.2121) para a
instalagdo de uma nova base
logistica no Superporto do
Agu, em Séo Jodo da Barra,
RJ. A unidade ficard localizada
no Polo Metalmecénico do
porto, terd 150.000 m? de
drea e serd destinada ao
atendimento das empresas que
exploram o petrdleo da Bacia
de Campos dos Goytacazes,
RJ, através da armazenagem e
fornecimento “Just in Time” de
tubos e servigos especializados.
O contrato tem duragao de 20
anos, com opgao de renovagao
por mais 20. A érea logistica
serd implantada a partir da
instalagao de uma base de
apoio offshore no canal do
TX2. “A base logfstica serd
muito importante para otimizar
o atendimento aos nossos
clientes com tubos OCTG
(oil country tubular goods)
para exploragéo e produgdo
de petrdleo. E nos permitird
ampliar o oferecimento de
servigos e solugdes a esses
clientes, incluindo, por
exemplo, a OGX”, destaca o
diretor-geral da V&M do Brasil,
Alexandre Lyra.

RGE fecha acordo
com a DHL Supply
Chain para aprimorar
distribuicéo logistica

A RGE (Fone: 0800 970
0900), empresa do Grupo
CPFL Energia, contratou a
DHL Supply Chain (Fone:
19 3206.2200) para fazer a
logistica da distribuidora de
energia elétrica em mais de 262
municipios do norte, nordeste
e noroeste do Rio Grande do
Sul e Regiao Metropolitana de

A Rossetti Equipamentos Rodovidrios (Fone: 11 2191.0900)
comemora a maior venda de equipamentos da sua histria.
Pelo contrato fechado com o Governo Federal, a fabricante
vai fornecer cerca de 2.000 carrocerias para uso militar.
Montados sobre caminhao Mercedes-Benz, os equipamentos
atendem demandas das trés forgas armadas nacionais:
Exército, Marinha e Aerondutica.

Porto Alegre. As atividades
estdo centralizadas em Caxias
do Sul, RS, em uma planta
de 6.500 m?, onde fica a sede
da RGE. Com a companhia
logistica, a RGE terd uma
capacidade de armazenagem
20% maior que a atual.

O investimento é importante
para atender ao crescimento
de volumes de materiais
utilizados para manutengao e
ampliagdo da rede elétrica.
Na prética, a parceria
encurtou as distancias dentro
da érea de concessao da RGE
com o Centro de Distribuigdo
mais proximo as estagoes
avangadas.

Para melhorar
distribuicao,
Imaginarium fecha
acordo com a NeoGrid
As lojas Imaginarium
(Fone: 48 3205.6200)
fecharam parceria com
a NeoGrid (Fone: 11
2135.8500), empresa
responsavel por

sincronizagao na cadeia de
suprimentos, para realizar o
Planejamento de Distribuigao
e Reposigao — DRR Com

o servigo da NeoGrid, a
Imaginarium passa a ter
maior giro de produtos e
redugdo dos excessos de
estoque. O planejamento
serve para atender as 133
lojas da empresa no Brasil,
além de gerir a quantidade
de produtos das lojas.

“O projeto foi desenhado

a partir de uma série de
conceitos eficientes de
gestao de estoques e
abastecimento, contando
com a expertise da NeoGrid.
Dentre os resultados,
obteremos sugestdes de
pedidos de compras de forma
a equalizar os estoques do
Centro de Distribuigao”,
revela Gustavo Chicatto,
executivo da Imaginarium.
Qutro ponto importante do
DRP € a redugéo de custos
logisticos, armazenagem e
ruptura de estoque no ponto
de venda.
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MAN Latin America e
Bunge Brasil fecham
negocio envolvendo 82
caminhdes

A MAN Latin America
(Fone: 0800 019.3333) e a Bun-
ge Brasil (Fone: 11 3914.0000)
fecharam contrato para a co-
mercializagdo de 82 caminhdes.
Com esse lote, a montadora
se consolida como a principal
marca da frota no negdcio de
Aglcar & Bioenergia da Bunge.
As novas unidades se dividirao
em trés modelos. O maior
volume, com 62 unidades, serd
do VW Constellation 26.280
Advantech, que vai cumprir a
operagao de transbordo, para a
colheita da cana, ou de bombei-
ro. Os veiculos vao atuar ainda
como comboio (para servigos
de lubrificacio e abastecimen-
to), guindaste ou calda pronta
(com solugao de defensivo
agricola). Para aplicagdo como
caminh&o oficina— aqueles
que estao equipados com ferra-
mental para realizar consertos
na usina— e borracheiro, serdo
17 VW Constellation 15.190
Advantech. O pedido inclui
ainda trés VW Delivery 8.160
Advantech para atividades de
apoio diversas.

Conlog adquire duas
empilhadeiras Kalmar

A Conlog (Fone: 49
3441.3333) acaba de adquirir
duas empilhadeiras Kalmar
DRF100 Reachstacker com
capacidade para movimentar 10
toneladas, que serdo destinadas
aos Terminais Retroportudrios
da empresa. A fungio das
empilhadeiras é a movimenta-
¢ao de contéineres vazios. Uma
das maquinas serd direcionada
ao Terminal Retroportudrio
da empresa em Itajai, SC. A
segunda maquina néo tem
destino definido, e estd em fase
de estudo para novos projetos
da Conlog. wawes
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A Deicmar Ambiental (Fone: 13
3131.1193), brago da Deicmar e
responsavel por projetos voltados
para a &rea de meio ambiente e
sustentabilidade, principalmente
na drea portudria, desenvolveu
uma plataforma completa para
treinamentos, com foco nas
principais demandas portudrias
sobre o tema. Voltados para o
aprimoramento e a andlise critica,
0s treinamentos tém como obje-
tivo proporcionar conhecimentos
técnicos e especificos aos profis-
sionais que atuam no desenvolvi-
mento, controle e gerenciamento
de agdes ligadas aos temas. Com
equipe de especialistas, dispo-
nibiliza, também, a modalidade
“in company”, direcionada a
profissionais de uma mesma em-
presa. Divididos em dois mddulos
independentes, séo apresentados
vérios aspectos ligados as certi-
ficagdes de qualidade, legislagao
e aplicagdo pratica dos temas e
normas vigentes. O Mddulo |
envolve “Implantagio de Sistema
de Gestéo Ambiental”, enquanto
0 Mddulo 2 enfoca “Implantagao
do Sistema de Gestéo de Sadde e
Seguranga do Trabalho”.

Os estudantes do Curso de
Engenharia do Centro Université-
rio de Volta Redonda — UniFOA
conquistaram a primeira edigao
do Prémio “Futuro Sustentdvel”,
da Continental Pneus (Fone: 11
4583.6233), e puderam fazer um
estdgio em janeiro dltimo na sede
da companhia, na Alemanha.
Langada em 2012, a premiagdo da
Continental tinha o objetivo de
estimular os futuros engenheiros
a desenvolverem solugdes inova-
doras que possam contribuir para

LOGWEB 134

ABR/2013

ZZA

a sustentabilidade, o uso ecoldgico,
gestdo e a reutilizagéo de pneus
inserviveis. Ao todo, cinco proje-
tos foram a fase final da disputa.
A equipe vencedora foi coorde-
nada pelo professor Claudinei dos
Santos e integrada pelas estu-
dantes Nyara Moraes de Paulo,
Larissa Dornelles, Crislaine dos
Remédios e Aline Miranda Ceci-
lio. O diretor-superintendente e
responsavel pelas Operagdes Co-
merciais de Pneus da Continental
para a América Latina, Renato
Sarzano, destaca a finalidade da
honraria. “Nossa proposta, com
esta iniciativa, foi conscientizar
os engenheiros que estao saindo
para o mercado de trabalho sobre
o decisivo papel que eles podem e
devem desempenhar na constru-
a0 de uma sociedade cada vez
mais comprometida em preservar
os recursos do planeta”, explica.
A comissao julgadora foi formada
por especialistas da Universidade
Tecnoldgica do Parand - UTFPR,
do IBAMA - Instituto Brasileiro
do Meio Ambiente e dos Recur-
sos Naturais Renovaveis e da
prépria Continental.

A JadLog (Fone: 11
3563.2000), empresa de
transportes e logistica de cargas
expressas fracionadas, passou
a utilizar embalagens pldsticas
oxibiodegradéveis em todo o
Pais. O novo acondicionamen-
to, que tem impresso o logo da
JadLog e o selo D2W (que o
identifica como oxibiodegrada-
vel), j& estd sendo utilizado por
toda a rede parceira, composta
por mais de 500 franquias, além
da matriz e das filiais da empresa.
A embalagem oxibiodegradavel é
produzida a partir da introdugdo
de aditivo pro-degradante no
processo de fabricagao con-
vencional, resultando em uma
mudanga de comportamento do
plastico. A principal finalidade da

www.logweb.com

tecnologia é controlar e reduzir

o tempo que o plastico leva para
degradar-se e biodegradar-se. En-
quanto um plastico convencional
demora mais que 500 anos para
se decompor, o oxibiodegradavel
desaparece em aproximadamente
18 meses depois do descarte.

A ALE (Fone: 31
3326.4400), quarta maior
distribuidora de combustiveis
do pais, com uma rede de cerca
de 1.900 postos em 22 Estados
brasileiros, implantou um pro-
jeto para redugao de acidentes
no trabalho constituido a partir
de trés pilares: seguranga,
satide e meio ambiente.

O Programa de Acidente Zero
(PAZ) tem como objetivo
conscientizar os envolvidos

nas operagdes de manuseio e
transporte de combustiveis,
cuidar da seguranga, valorizar a
vida, reduzir os riscos inerentes
a atividade e os prejuizos
causados por acidentes, além
de colaborar na prépria erra-
dicagéo de incidentes. O PAZ
prevé a divulgagao de 12 regras
baésicas que servirao de alerta
aos colaboradores, como res-
peitar os limites de velocidade,
manter atengao redobrada no
transito, nunca dirigir sob o
efeito de dlcool ou drogas, estar
com a manutengéo do veiculo
sempre em dia e usar correta-
mente os EPls (Equipamentos
de Protegao Individual), entre
outros. As agdes incluem pales-
tras, treinamentos e cartilhas

e 0 PAZ também receberd
sugestdes de agdes que podem
colaborar com a ampliagao do
projeto por meio de um for-
muldrio especifico para relato
de préticas inseguras e quase
acidentes entregue em cada
filial da empresa. wwes
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Log-In inicia
operacdo de seu
primeiro navio
graneleiro

A Log-In Logistica Intermodal

(Fone: 0800 725.6446) deu inicio
a operagdo do Log-In Tambaqui,
terceiro navio de uma encomenda
de sete que a empresa tem junto

ao EISA (Estaleiro Ilha S.A.), sendo
cinco do tipo porta-contéiner e
dois graneleiros. O investimento
total da Log-In em construgdo naval
no Brasil é superior a R$ 1 bilhdo,
sendo cerca de R$ 340 milhdes
destinadlos exclusivamente aos dois
navios graneleiros. O Log-In Tam-
baqui foi construido para atender ao
contrato de 25 anos com a Alunor-
te, que prevé viagens entre o Porto
de Trombetas e o Porto de Vila do
Conde, ambos no estado do Pard.

A operacdo movimentard em torno
de 150 milhdes de toneladas de
minério de bauxita a granel no pe-
riodo. Para a construgdo do Log-In
Tambaqui foram utilizadas cerca

de 13 mil toneladas de chapas de
aco. O navio tem 80 mil toneladas
de porte bruto, capacidade para
transporte de 75 mil toneladlas,
comprimento total de 245 metros

e largura de 40 metros. O projeto
levou em conta a natureza da carga
a ser transportada e a regido onde ird
atuar. Sua hidrodindmica foi projeta-
da para que tenha uma melhor nave-
gabilidade, deslocando baixo volume
de dgua com a finalidade de nao
prejudicar a populagdo ribeirinha.

O segundo navio graneleiro, Log-In
Tucunaré, tem previsdo de entrada
em operacdo ao final de 2013.
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Cosmeéticos, perfumaria e higiene
pessoal: caracteristicas dos
orodutos exigem logistica apurada

Estima-se que em 2015 o brasileiro gaste R$ 50 milhdes em produtos de higiene e beleza, o que torna as
exigéncias para armazenamento e transporte destes produtos mais rigidas, ja que este é um ramo em que
os fluxos logisticos precisam ser diferenciados, a fim de atender a demanda e preservar o produto.

egundo a Associagao

Brasileira da Industria

de Higiene Pessoal,
Perfumaria e Cosméticos —
ABHPEC, em média |,7% do
PIB brasileiro tem sido destinado
a estes mercados nos dltimos
anos, o que demonstra o imenso
potencial do setor.

“O Brasil j4 é o segundo maior
mercado mundial de cosméticos,
ficando atrds dos Estados Unidos e
a frente do Japao, sendo que este
segmento cresce de forma linear a
cada ano devido as suas caracte-
risticas inovadoras no langamento
de produtos cada vez mais especi-
ficos para cada tipo de pele, cabe-
lo, idade e sexo. Tal cendrio torna a
missao dos Operadores Logisticos
e das transportadoras ainda mais
desafiadora, pois operamos num
pais com dimensdes continentais,
problemas de infraestrutura, ca-
réncia de mao-de-obra em todos
os niveis e crescente demanda de
clientes embarcadores com uma
variabilidade cada vez maior em
seus volumes!”

Com esta pequena andlise,
Odair Bernardi, gerente nacional
de vendas da MTR Transportes
(Fone: 47 3321.2100), inicia esta
matéria especial de Logweb, desta-
cando, aqui, a logistica nos setores
de cosmético, perfumaria e higiene
pessoal hoje no Brasil — demanda,
mercado, perspectivas, etc.

De fato, como diz Paulo Sarti,
diretor-presidente da Penske Lo-
gistics para América do Sul (Fone:
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113738.8202), 0 mercado de
beleza brasileiro estd entre os trés
maiores do mundo, além de ser um
dos que mais crescem. Esse fato,
aliado ao crescimento econdmico
da classe média, faz com que a
demanda por produtos de beleza
fique cada vez maior. O setor vem
registrando crescimento continuo
nos Ultimos anos, e a perspectiva é
de que ele se mantenha aqueci-
do, com uma diversificagao de
linhas de produtos cada vez mais
especializados (criangas, homens,
mulheres, diferentes tipos de pele,
corpo, cabelo) e uma ampliagédo
dos canais de venda.

“A competigao de produtos no
ponto de venda, nas gondolas, é
fundamental para as empresas,
Visto que se exige pontualidade,
confiabilidade no transporte,
armazenamento e distribuigao dos
produtos. Desta forma, a operagdo
logistica deve envolver a complexi-
dade para lidar com altos volumes
de produtos que necessitem de
condicionamento adequado, licen-
cas (ANVISA) e engenharia de ro-

Bernardi, da MTR Transportes:
as dificuldades estao nas entregas
de grandes atacadistas, que
demandam separacdo por SKUs,
paletizacao e unitizagio

tas para distribuigdo otimizada em
tempo e custos para a capilaridade
de canais, que inclui, também, as
operagGes portaa porta.”

E o diretor-presidente da Penske
Logistics continua: “estima-se que
em 2015 o brasileiro gaste R$ 50
milhdes em produtos de higiene e
beleza, o que torna as exigéncias
para armazenamento e transporte
dos produtos mais rigidas, ja que
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Wanderley Gonelli Gongalves -~
este é um ramo em que os fluxos
logisticos precisam ser diferencia-
dos, a fim de atender a demanda e
preservar o produto. Os operado-
res que souberem conciliar essas
caracteristicas serdo 0s primeiros a
serem lembrados”.

Sarti também destaca que, de
forma mais recente, o conceito e
a legislagdo de logistica reversa e
a captagao de residuos tém sido
bastante discutidos entre clientes
e Operadores Logisticos. Para o
setor de cosmético, as embala-
gens pés-consumo s&o o principal
desafio, jd que muitas vezes
apresentam residuos de produtos e
precisam ser corretamente descar-
tadas. “Nosso maior desafio € lidar
com a tendéncia crescente em re-
ceber essas embalagens e oferecer
a destinago correta, uma vez que
a curva de crescimento do setor
de cosméticos € ascendente e a
cada dia mais as empresas voltam
seus investimentos para inovagao
e tecnologia, tornando a logistica
reversa um aspecto estratégico em
seus planos de negdcio”, completa
o diretor-presidente da Penske
Logistics para América do Sul.

Gustavo Morano de Souza,
gerente de desenvolvimento de
negdcios da AGV Logistica (Fone:
19 3876.9000), também aponta
para um crescimento na demanda
por produtos destes segmentos,
principalmente pelo maior poder
aquisitivo do consumidor das clas-
ses C e D, mas ressalta que este
cenario previsto, por sua vez, aca-
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ba agregando novos componentes
e modelos no segmento logfstico,
pressionando os prestadores de
servigos logisticos por niveis de
servigo mais elevados, assim como
uma melhor gestdo dos custos,
que tendem a aumentar.

A andlise feita por Rodrigo Shi-
mabukuro, gerente de marketing e
comunicagio da Telefonica Trans-
portes e Logistica— TGestiona
Logistica (Fone: 0800 777 2284),
também envolve o fator custo.

Segundo ele, a redugao de
custo € prioridade em todos os
setores, ainda que, hoje, muitas
das empresas destes segmentos
estejam com altas margens diante
de um mercado tdo demandante.
“J4 estamos notando uma busca
por eficiéncia e economias de es-
cala. O planejamento logistico e a
Stima relagao com os parceiros sao
fatores cada vez mais estratégicos,
e podem trazer relevantes fatias
de mercado as suas marcas. Por

consequéncia, os Operadores e as
transportadoras também sentirdo
0 aperto em suas margens, e sO

os mais experientes e flexiveis con-
seguirdo entregar mais valor a um
menor custo.”

Shimabukuro também lembra
que 0 avango do e-commerce, ain-
da em introdug&o nestes segmen-
tos, trard muitas oportunidades
de negdcio para as empresas de
logistica que conseguirem atender
as altas exigéncias do e-consumidor
final de seu cliente.

Larissa Dias de Oliveira,
coordenadora de qualidade
da Dias Entregadora (Fone: 11
2962.0660), também faz sua
andlise da logistica nos setores de
cosmético, perfumaria e higiene
pessoal hoje no Brasil, mas de um
modo diferente. De acordo com
ela, 0 avango e o surgimento de
novas empresas nestes setores
tém ocorrido em um curto espago
de tempo, o que faz o segmento

de logistica um fator de

sucesso. Porém —ainda

segundo Larissa -, existem
algumas ressalvas a se fazer
para o setor. “Devido a

abertura de novos merca-

dos, a tecnologia avangada

e ao grande surgimento de
novos concorrentes a ni-

vel mundial, se as empresas néo se
adequarem ao novo cenédrio, que
pede diferenciais, pode perder-se
mercado”, analisa.

Felippi Perez, diretor comercial
da Keepers logistica ATS (Fone:
114151.9030), também avalia que
esse crescimento tem trazido
grandes oportunidades para
os Operadores Logisticos e as
transportadoras, porém néo sao
segmentos para os inexperientes
ou pequenos, tendo em vista que
a regulamentagao para armazenar
ou transportar esses produtos €
rigida e demanda investimentos e
muito tempo de planejamento.
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COMO E A LOGISTICA
NESTES SETORES?

Mas, como €, especificamen-
te, a logistica nos setores de
cosmético, perfumaria e higiene
pessoal — considerando fatores
como caracteristicas, exigéncias,
dificuldades encontradas, peculia-
ridades, etc.?

Souza, da AGV Logistica,
salienta que, cada vez mais, a
logistica destes segmentos desafia
os moldes atuais. Apesar de serem
segmentos que carregam valor
agregado em seus produtos, a
pressao por redugdo de custos é




didria, fato que remete todos os
prestadores de servigo atuantes a
repensar os modelos, as estra-
téglas, parcerias e politicas que
aplicardo para atingir os resultados
esperados. Redugo nos niveis de
inventario, renovagéo do portfdlio
de produtos de acordo com cam-
panhas, ingresso do e-commerce
na estratégia de venda e busca
por inovagdes tecnoldgicas sao
alguns exemplos dos desafios que
configuram os negdcios nestes
mercados.

“Chamamos a atengao para
uma particularidade destes
segmentos, que é referente a
entrega Last Mille necessaria para
atendimento dos negdcios focados
em entregas domiciliares. Esta
logistica apresenta um elevado
fracionamento de entregas, neces-
sidade de conhecimento das rotas
e pontos de entrega e expertise
em processos 100% pautados
por produtividade de entrega.
Estes pontos acabam restringindo
consideravelmente as opgdes de
atendimento em uma demanda
que cada vez mais é crescente.
Em paralelo a estes desafios e
dificuldades encontramos um
ambiente logistico cada vez mais
marcado por aumento dos custos
do combustivel, custos crescentes
para manutengéo de veiculos,
profissionalizagao do mercado, di-
ficuldade em contratagdo de mao-
de-obra qualificada, restrigdes de
transito de veiculos nos grandes
centros consumidores e aumento
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dos custos do metro quadrado.
Ou seja, os préximos anos tendem
a ser mais desafiadores para os
prestadores de servigo que atuam
nestes segmentos”, completa o
gerente de desenvolvimento de
negdcios da AGV Logistica.
Larissa, da Dias Entregadora,
também destaca que a logisti-
ca nestes setores tem a maior
caracteristica de se relacionar
com o cliente - caracteristicas de
um ramo door-to-door” (porta a
porta), que lida diretamente com
o cliente. “Este, por sua vez, exige
pontualidade no prazo de entrega,
boa relagdo e nivel de qualidade
de servigo. Nao esquecendo,
também, das dificuldades urbanas
encontradas em capitais e interior:
transito e violéncia. Em interiores,
a distancia e outros diversos fato-
res. Sempre lidando com cargas
frégeis que requerem cuidados
especiais”, explica a coordenadora
de qualidade da Dias Entregadora.
Geraldo Capella, gerente geral
comercial da Expresso Javali
(Fone: 54 3211.8200), também
fala do elevado nivel de exigéncias
nestes setores, em virtude da
concorréncia. ‘As exigéncias ba-
sicas envolvem o credenciamento
na Vigildncia Sanitdria Municipal
e Federal (ANVISA) e as ‘boas
préticas’, além de exceléncia na
performance de entregas (minimo
de 95% de acuracidade), o que
somente pode ser atingido com
monitoramento e controle de en-
tregas e pendéncias (ocorréncias).”

Ferreira, da Répido 800: as
regras ditadas pelos clientes
destes setores sao bem rigidas,
pois os produtos podem impactar
diretamente na satide dos
consumidores

As principais dificuldades —
ainda segundo Capella - envolvem
as caracteristicas de alguns dos
destinatarios que, em sua grande
maioria, no trabalha para facilitar
o recebimento destes produtos.
“Alguns chegam a fazer exigén-
cias e criar procedimentos que
agravam bastante nossos custos
operacionais, gerando, assim,
impacto negativo e comprometen-
do nossos resultados. Parte destas
despesas, como TDE (taxa de difi-
culdade de entrega), paletizagdes,
didrias de veiculos, etc., é inserida
em nossas tabelas de frete, sendo
que nem sempre € suficiente para
nos recompor das perdas e custos
ocasionados”, completa o gerente
geral comercial da Expresso Javali.

André Ferreira, diretor da Répi-
do 900 de Transportes Rodoviérios
(Fone: 11 2632.0900), também
aponta que as regras ditadas por
clientes destes setores costu-
mam ser bem rigidas — “afinal,
seus produtos podem impactar
diretamente na sadde de seus
consumidores”.

Qutro problema apontado por
Ferreira é a questo das entregas,
pois estes produtos sdo trans-
portados dos fabricantes para
grandes pontos de distribuigao,
que normalmente apresentam
sérios problemas de gargalos no
recebimento das mercadorias. Um
sistema completo e de alta tecno-
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logia de rastreamento também é
muito importante nestes setores,
pois este tipo de carga é muito
visado pelas quadrilhas.

“A logistica aplicada nos
segmentos de cosméticos,
perfumaria e higiene pessoal tem
caracteristicas muito peculia-
res. Inicialmente, os pontos
de entrega dos materiais séo
bastante amplos, abarcando tanto
pequenas como medias e grandes
redes de distribuigéo comercial.
Normalmente, em termos logisti-
cos, convivemos com um grande
e variado ndmero de referéncias
comerciais, 0 que inclina a trans-
portadora e o Operador Logistico
adisporem de um bom sistema de
tratamento informdtico de classifi-
cagao do material a ser distribuido,
para evitar erros na formagéo dos
pedidos. Sendo materiais para uso
humano, devemos preservar as-
pectos da integridade fisica destes
materiais, como também adotar
agdes em relagao ao circuito de
seguranga dos materiais, para evi-
tar roubos e extravios”, avalia, por
sua vez, Sidelcio Munhoz, diretor
comercial da DVA Express (Fone:
112319.2000).

André Viana Sampaio,
diretor de segmento Personal
Care do Grupo TPC (Fone: 11
3572.1764), também analisa a
logistica nestes setores consi-
derando ser importante separar
0s principais canais de venda
do segmento, Varejo & Venda
Direta. “O varejo tem como
publico-alvo as farmécias, os
supermercados, etc. J& a venda
direta tem como destino uma
consultora/revendedora.”

Sampaio continua: a compe-
tig8o entre os dois canais, varejo
e venda direta, antes vista como
algo impossivel ou de dificil
alcance, atualmente torna-se
uma obstinagao dos clientes, o
que reverte para os Operadores
Logisticos e as transportadoras
como um grande desafio.

“Na venda direta, o processa-
mento de um pedido e a sua res-
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pectiva entrega envolvem um ni-
vel de alto de fracionamento, um
mix grande de produtos (SKUs),
em uma pequena quantidade
(Unidade) por pedido, tornando,
assim, a operago cada dia mais
desafiadora, para que tenhamos
os itens certos, nas quantidades
corretas, para os clientes certos,
com os produtos na condigao
fisica adequada, no menor espago
de tempo”, completa o diretor
de segmento Personal Care do
Grupo TPC.

Por sua vez, Perez, da Keepers
Logistica, ressalta que a armaze-
nagem e movimentagao desses
produtos demandam critérios
rigidos de controle de validade e
lote. E fundamental controlar o
FIFO e, também, qual lote foi para
cada distribuidor, varejista ou até
mesmo revendedor domiciliar, pois
existe a necessidade de rastrear
possiveis erros ou, até mesmo,
problemas no lote do produto.
Para tanto, sdo necessarios equipa-
mentos de identificagao, como as
TAGs, RFID, e, também, estrutu-
ras de armazenagem especificas,
como flow-racks.

“As exigéncias e os selos tam-
bém séo pontos criticos para os
OLs ou transportadoras, em vista
que sao necessdrias certificagdes
expedidas por ANVISA, ISO, etc.
Em hipStese alguma os fabrican-
tes podem ou devem abrir mao
dessas certificagdes. Isso também
restringe a quantidade de OLs e
transportadoras aptas a operar
esse tipo de carga”, afirma Perez.

“O segmento de cosméticos
demanda especializago, devido
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as caracterfsticas de entrega,
como agendamentos, entregas

no pequeno varejo, entregas do-
miciliares e entregas para grandes
distribuidores e atacados. Bem
como no que se refere a manuseio,
préticas de carregamento, triagem
e conferéncia dos volumes. As
principais dificuldades estao nas
entregas de grandes atacadistas,
que demandam separagao por
SKUs, paletizagao/unitizagéo e
entregas com hordrios agenda-
dos, muitas vezes com veiculos
dedicados, encarecendo de forma
considerdvel os custos logfsticos”,
acrescenta Bernardi, da MTR
Transportes.

Para Nei Canella, diretor
operacional da RVIMOLA
Transporte e Logistica (Fone:
114689.9100), estes setores
destacam-se pela acirrada con-
corréncia, que obriga com que os
produtos estejam nas prateleiras,
atendendo, assim, a chamada
venda por impulso. “Neste
contexto, as maiores dificuldades
encontradas no processo de dis-
tribuigo séo a grande quantidade
de produtos oferecidos e o fato
de a maioria dos produtores
organizarem seus controles de
identificagio dos mesmos através
de cddigos numéricos, gerando
uma infinidade de nimeros, nem
sempre de fécil visualizago, e
realizando a remessa para os
transportadores por lotes de
cddigo, e ndo separados por
pedido e/ou nota fiscal, o que
dificulta sobremaneira o processo
de separagio e, por consequén-
cia, encarece 0s servigos, além da

maior probabilidade de erros no
manuseio”, diz Canella.

Ainda segundo o diretor
operacional da RVIMOLA, outra
dificuldade que impacta demais,
elevando os custos dos transpor-
tadores, é o fato desses produtos
serem comercializados em gran-
de parte por redes de super-
mercados e grandes atacadistas
e estes, por sua vez, apesar de
comprarem em grandes quanti-
dades, na maioria das vezes, ndo
terem espago fisico suficiente
para estocar e, por consequén-
cia, retardarem os recebimentos,
0 que provoca ou a tomada de
espago nos armazéns das trans-
portadoras ou o estacionamento
dos veiculos em suas portas
por horas e horas, aumentando
significativamente os custos das
empresas e, também, o chamado
Custo Brasil.

PAPEL DOs OLs E DAS
TRANSPORTADORAS

Pelas afirmagdes colocadas
anteriormente, qual o papel dos
Operadores Logisticos/transpor-
tadoras no dia a dia das empresas
que atuam nestes setores — incluin-
do contribuigdes, “obrigagdes”,
relacionamento, etc.?

“Por atuarmos como ‘atividade
meio’ do negdcio, a rotina dos
Operadores Logsticos/trans-
portadoras acaba se resumindo
a um forte componente no
desenvolvimento de solugdes que
atendam aos diferentes modelos
de negécio de cada cliente. Cada
vez mais a proximidade com
os clientes e consumidores e o
entendimento profundo das ex-
pectativas e do negdcio em pauta
s30 pontos vitais para a sobrevi-
véncia neste mercado”, explica
Souza, da AGV Logistica.

De fato, como diz Larissa, da
Dias Entregadora, as grandes
empresas dos segmentos de
cosméticos, perfumaria e higiene
pessoal esperam dos trans-
portadores logisticos grandes
parceiros. Um bom relaciona-
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mento e uma tima comunicagdo
entre cliente e transporte fazem
0 “par” de sucesso, segundo ela.
Portas abertas para novas ideias
e projetos inovadores sempre
revigoram esta relagao, que

nada mais é do que uma grande
parceria.

De acordo com Munhoz, da
DVA Express, para poder cuidar
com maior énfase dos aspectos
que compdem o ndicleo duro do
negocio que estd fundamental-
mente nas dreas de produgéo,
marketing, vendas e finangas, os
fabricantes e distribuidores destes
segmentos realizam importantes
operagdes de terceirizagao das ati-
vidades de armazenagem, controle
de estoques, packing e gestdo da
logistica reversa, o que permite a
flexibilizagao dos custos. “Neste
sentido, o papel dos Operadores
Logisticos e das transportadoras
¢ extremamente relevante. Na
parte relativa a distribuigao, os
niveis de terceirizagao sio muito
elevados. Na parte relativa as
atividades de gestao de armazém
vem ocorrendo um crescimento
também significativo, o que gera
oportunidades de negdcios e busca
da especializagao, como forma
de atender aos embarcadores”,
afirma o diretor comercial da
DVA Express, complementado
por Capella, da Expresso Javali:
“nosso papel é, e serd sempre,

0 de criar solugdes estratégicas
que viabilizem as operagdes com

o menor nivel de ruido possivel.
Nossa obrigagéo é cumprir com as
condigdes pactuadas e intermediar
arelagao fornecedor/destinatario,
buscando sempre agregarmos va-
lor a0 negdcio de nossos clientes”.

Perez, da Keepers Logistica,
destaca que estes segmentos
demandam muita velocidade
NOS Processos e nas entregas,

e é de responsabilidade do OL
garantir que nada com data de
validade expirada ou préxima
seja enviado ao cliente e que,
quando houver necessidade, seja
possivel rastrear em quais clien-
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Maudonnet, da Transportadora
Americana: escolha do prestador
de servicos envolve licencas
exigidas pelos segmentos e
tecnologia aplicada ao transporte

tes estdo determinados lotes,
que as urgéncias sejam tratadas
de forma diferenciada e as cursas
de demanda de final de més ou
final de ano sejam sempre bem
estudadas.

“O papel dos OLs e das trans-
portadoras € entregar o nivel de

cascaeds

s

servigo necessario para que ndo
ocorram rupturas nem exces-

sos na ponta do consumo e ao
longo da cadeia de suprimentos.
Para a manutengéo deste nivel de
servigo estd sendo cada vez mais
demandada gestéo de pessoas,
processos e tecnologia, a chamada
microestrutura, fazendo com

que os produtos e as informagdes
estejam sempre disponiveis e no
tempo certo”, completa Bernardi,
da MTR Transportes.

E o diretor-presidente da
Penske Logistics para América
do Sul acrescenta: “a principal
contribuigao, o principal valor, que
um Operador Logistico traz para
esse mercado € o aporte de uma
inteligéncia logistica que envolva
toda a cadeia do cliente, por meio
de um processo de planejamento,
implementagéo e controle eficaz
do fluxo de mercadorias desde o
ponto de origem até o ponto de
consumo”.

TRANSPALETEIRA RAVAS-1100
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Ainda segundo Sarti, a sinergia
em operagdes e a proximidade de
valores e processos sio fatores
cada vez mais levados em conta e
que fortalecem o relacionamento
entre os parceiros, permitindo
reais contribuigdes no planejamen-
to ndo apenas da logistica, mas,
em maior profundidade, no plane-
jamento estratégico do cliente.

“A maioria das empresas que
se predispde a transportar para
estes segmentos de mercado
assume todo o trabalho de expe-
digdo que deveria ser realizado
pelo embarcador, além de indi-
retamente assumir os 6nus pelas
dificuldades de armazenamento/
recebimento dos compradores”,
completa Canella, da RVIMOLA
Transporte e Logistica.

Mais detalhista, Shimabukuro,
da TGestiona Logistica, destaca
que os Operadores Logisticos
e as transportadoras estao na
ponta, ou seja, sdo 0s que estao

o distribuig
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frente a frente com a consulto-
ra/revendedora ou o ponto de
venda. Sao importantes pontos
de contato e, por consequéncia,
de informagao sobre o clien-

te final e a concorréncia. No
relacionamento do operador com
o cliente, é preciso incluir esta
agenda de discusséo e insights
qualitativos, além da discussao
dos SLAs e KPIs.

Quanto as obrigagdes do ope-
rador — ainda segundo o gerente
de marketing e comunicagio da
TGestiona Logistica -, uma delas
¢ investir em treinamento do
motorista e entregador para repre-
sentar adequadamente a marca do
cliente, atendendo com cortesia,
educagio e, principalmente,
eficiéncia. Outro investimento
importante é em tecnologia de
seguranga, rastreamento e retorno
da informagéo ao cliente para que
ele possa sempre posicionar o
cliente final sobre cada entrega.

clus

TTUERHORF FNTE

a5 & & dgua




68 - Distribuicao

UTweb

de Operadores Logisticos e Transportadores nos setores de Cosmético, Perfumaria e Higiene Pessoal

Perfil da empresa AGV Logistica Dias Entregadora DVA Express -

Telefone 19 3876.9000 112188.9000 11 2962.0660 112319.2000

Transportadora (T) ou
Opera':ior Logistico (OL)? ol v U v

Nimero de filiais e Estados
onde estao localizadas

Quantidade de CDs e

Estados onde estdo
localizados

Regioes atendidas
Especlalldades de

Servigos agregados aos
transportes

Principais clientes nos
setores Cosmé
Perfumaria e nglene
Pessoal

Total veiculos frota propria
Total culus frota

1S0 9000?

Tecnolo as usadas no

Tecnologias utilizadas
nas outras operacdes
executadas pela empresa

Servigos diferenciados
oferecidos exclusivam
ara os setores Cosmeético,
'erfumaria e Higiene
Pessoal

Equipamentos/acessérios
especificos Bara atuacio
nos setores Cosmético,
Perfumaria e Higiene
Pessoal

Vinhedo, SP

64: AC, AM, AP, BA, DF, GO,
MA, MG, MS, MT, PA, PE, PR, RJ,
RO, RS, RR, SC, SP

Mesma acima

Todo o territério nacional

Produtos farmacéuticos
controlados e nao controlados,
correlatos, pereciveis e sensiveis

Gestdo da informagao com
confirmag@es de entrega proativas;
tracking da carga via web;
agendamento de cargas; confirmagao
de entrega via WAP; torre de controle
centralizada para gestéo de transportes

Herbalife; Nivea; Belcorp; QGN (Depi-
roll); Provider; Flora (Ox) Dermocosméti-
cos: Biolab; MSD (Copertone)

40
4200
Sim
Sim
Nao
Autotrac; Omnilink

WMS e TMS d: Ivid

Sao Paulo, SP S@o Paulo, SP
109 filiais em 14: SP (11),
todo o Brasil RJ(2), PR

109 em todo o Brasil Nao possui

Sao Paulo, Rio de

Todo o territério nacional Jansiro, Parana

Transporte de

encomendas Entregas porta a porta

GRIS (Gerenciamento
de Risco)

Rodoviario, rodo-aéreo,
fluvial

Avon; Natura; Eudora;

il Belcorp; Jequiti

1.200 100
1.000 400
Sim Sim
Nao Nao
Nao Nao

Omnilink; Sighra; Autotrac Ituran; Maxtrack

SOR.TEF.( = S Tecnologia para balxa

de E

internamente com interface com os
mais diversos softwares de mercado

Gestao ponto a ponto de entregas vips;
logistica de materiais promocionais;
montagem de kits; logistica reversa;

nacionalizagao de produtos importados;
areas multitemperatura qualificadas

Por racks B
drive-in; contentores metélicos pré-
montados; empilhadeiras (GLP, elétricas
e retrateis); transpaleteiras; guindastes;
elevadores para cargas; niveladores de
docas; sistemas de combates a |ncen-

dios especiais; sistema de clil

S@o Paulo, SP

6:SP,RJ,
PR, RS, AM

7:SP,RJ,
PR, RS, AM

Sul e Sudeste no modal
rodoviério. Todo territorio
nacional no modal aéreo

Servicos Oferecidos |

Distribuigao fracionada porta
a porta e entregas com prazos
preestabelecidos por meio dos

modais rodoviario e/ou aéreo

Confirmagao de entrega e sua
baixa em tempo real via Nextel;
informes via EDI com padrao
Proceda; comprovantes de
entrega digitalizados; marketing
promocional

ni.

40
180
Sim
Sim
Nao

Omnilink

Site com informagdes para

wine de gas via ap das gas e
dﬁalis;;if;h:éi:?_l;?glgn? celular feita pelo acompanhamento pelo
CAOB Tamboré, SP motorista embarcador
ni. ni. ni.
Cofres de seguranca
desenvolvidos pelo setor
ni. de Gerenciamento de ni.

Risco, que proteja a
integridade da carga.

wr Empresas indicadas ao Prémio Top do Transporte 2012 na categoria “Cosmético, Perfumaria e Higiene Pessoal”
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SUA CARGA

X PARA TODO

54 3211.8240 712108.9700 114151.9030

: n o 0 BRASIL.

Caxias do Sul, RS Salvador, BA Sdo Paulo, SP
9: RS, SC, PR, SP, .

MG, ES, RJ Em 17 Estados 1:SP

. Em se tratando do segmento de personal care:
ey 3.CDs atuando como OL - PA, PE, MG 1:5P

3 CDs atuando como transportador — BA, SE
Acre, Bahia, Distrito Federal, Espirito Santo,
Goias, Maranhao, Minas Gerais, Mato Grosso,
Sul, Sudeste Mato Grosso do Sul, Para, Pernambuco, Riode  Todo o territorio nacional
Janeiro, Ronddnia, Rio Grande do Sul, Sergipe,
Sao Paulo, Tocantins

- Servicos Oferecidos

n.i. n.i. Carga seca fracionada
ni af Rastreamento, gestéo e
o o distribuicao

Leite de Rosas; Embelleze;

A NETE Amend; Pharmakin;
Niely; Perfumaria Marcia Y Extratos da Terra
T e
132 Nenhum 100
387 ni. 50
Sim Sim Sim
Nao Sim Sim
Nao Nao
Autotrac; Sighra; Jabursat SAS Omnilink
Monitoramento dos . . . .
depésitos— DVR (CFTV) n.i. WMS; RFID; TMS; ERP

Boas Praticas (ANVISA); - 1
servico de acompanhamen-

to de entregas e controle Etiquetagem; montagem de

de ocorréncia através da n.i. kits; impress@o de manuais;
Central de Relacionamento embalagem; conferéncia
e Informacdes; acesso re-

moto via site para consultas I B I

Fow Rack LOGISTICA
(11) 2696-2230

Legenda: . i.. = Nao Informado ~||_fhllaglshna_cﬂm_br
www.logweb.com.br ABR/2013 134 LOGWEB

AMNVISA

EDI As linhas de separacao sdo de propriedade do
cliente




70 - Distribuicao

UTweb

Guia de Operadores Logisticos e Transportadores nos setores de Cosmético, Perfumaria e Higiene Pessoal

Perfil da empresa % MTR Transportes Penske Logistics Rapido 900 RVimola -

4733212100 113738.8202 112632.0900 1124047070
T/0L oL T/o0L T/0L
Localizacao da matriz Blumenau, SC S@o Paulo, SP S&o Paulo, SP Guarulhos, SP
Niimero de filiais e Estados 20:RJ, SP, A0} T 252 bt Ri l(;4()7 )G'l\jna)( 2r)is 60 DLQ:ESSPIBFXLF”\QG&E Pl
onde estao localizadas PR, SC,RS PR, SP (6) PE, BA, ES MA, PA, AM
Quantidade de CDs e Estados . X
onde estao localizados Thubs 20: AM, PE, BA, SP, PR 3 7:SP, RJ, MG, BA, PA, AM
Norte, Nordeste, Sudeste, Centro-Oeste, Nordeste, Sudeste, Centro-Oeste,

Regides atendidas Sul, Sudeste Sul, Centro-Oeste Sudeste, Sul Norte, Nordeste

Servicos Oferecidos

Especialidades de A B 2 Transporte rodoviario de carga e Medicamentos e
transportes Transporte fracionado Rodoviério; aéreo Operador Logistico compativeis
Armazenagem; controle
de estoque; embalagem;
montagem de kits e conjuntos;
gerenciamento de terceiros; P .
paletizagao; cross-docking; ditgr?l;sl}il;g[)?m;?/?;r;g:go'
Servigos agregados aos Operagdes logisticas Jlf.:-sl‘;?'ﬂé';;zmsnfeﬁzfgze embalagem; manuseio; cross- Monitoramento;
transportes integradas proietl)s‘ e docking; expedigao; emissao informacoes on-line
desemp’enhU' suprimento; el cyqtrolg de estoque;
coordenacao; distribuigao; logistica in house
porta a porta; transferéncia;
milk-run; gerenciamento
intermodal
Principais cli
setores Cosm ), n.i. Natura Cosméticos ni. ni.
Perfumaria e Higiene Pessoal
Operacao
Total veiculos frota propria 229 1.500 610 146
Total veiculos frota agregada 250 3.500 400 123
Frota rastreada? Sim Sim Sim Sim
S0 90007 n.i. Sim Sim Nao
1S0 140007 n.i. Nao Em processo Nao
Tecnologias usadas no . Rastreadores por - o
rastreamento GPRS; GSM S O WAl Omnilink Satelital; hibrida
Softwares de monitoramento
com o SITR900 (Sistema Inte-
5 < do de Transportes Rapido
: Softwares de simul gra
Tecnologias utilizadas nas RFID; WAP; VOIP; o oimizagao; WIS, Tws; 900 WAP S00,contolatodas as
outras operacdes executadas TMS; WMS; ERP: CFTV: BI ERP; consutta de servigos via entregas, coletas, ocorréncias CFTV
pela empresa intemet e celular e até pagamentos sobre os
prémios recebidos pelos moto-
ristas ; EDI (Troca Eletrdnica de
Dados); WMS
Leads-time curtos; tracking de
Servios diferenciados informagdes; armazenagem; Armazém; transporte;
oferecidos exclusivan‘]e'nte picking; pack; reversa; gestdo de logistica de fabrica; gestdo da R ni
gara os setores Cosmético, estoque; gestdo de transporte; cadeia de suprimentos; h
erfumaria e Higiene Pessoal distribuico fracionada; gestao de picking
unitizag@o; faturamento
Maquinério para picking,
> o controle de praga, controle e
Eq“'Pai;i“em“slace:Isor!.os monitoramento de tempera-
:soges%to'::: E:;am%ﬁ:gao n.i. tura; armazéns refrigerados - n.i.

e resfriados; segregacao de
area para medicamentos
controlados

Perfumaria e Higiene Pessoal

e Empresas indicadas ao Prémio Top do Transporte 2012 na categoria “Cosmético, Perfumaria e Higiene Pessoal”
LOGWEB 134 ABR/2013 www.logweb.com.br



el
0800 777 2284 112108.2800 19 2108.9000
T T T
Barueri, SP S@o Paulo, SP Americana, SP
104: AC; AL; AM; AP; BA; CE; ES; GO; MA; MG;
b . MT- PA- PB- PE- PI: PR: RJ- RO: RN: RR: RS- 52: ES, MG, RJ, SP,
7:SP (5), PE, RS MS; MT; PA; PB; PE; PI; PR; RJ; RO; RN; RR; RS; PR, SC, RS DF. GO

SC; SP; SE;TO; DF

17: SP (15), PE, RS

5:SP, RJ, MG, PR

Sul, Sudeste,

Todo o territdrio Todo o territorio nacional
Distrito Federal, Goids

nacional

- Servicos Oferecidos

Door to door e Transporte rodoviario e aéreo, Transporte de carga

e-commerce domeéstico e internacional

Recebimento;

seca e fracionada

armazenagem; . = . L .
9 Liberag@o aduaneira Rodoviario; logistica; aéreo

triagem; picking;
expedicdo

. - A q BDF Nivea; Distribuidora Amaral;
Natura Natura; Jequiti; Belcorp; Agua de Cheiro Biotropic Distr; Cosméticos

| Operacio__________________|

ni. 2,500 450

ni. 1.500 800

Sim Sim Sim

Sim Sim Sim

Nao Sim Nao

Autotrac; Omnilink Autotrac; Omnilink Omnilink; TA Tracking
WMS; TMS; BI; . . _

. ' i TA Online, confirmacao de entre-
plataforma de EDI; LMS+ ga em tempo real: EDI
e-commerce

Entrega porta a porta; equipe de atendimento

dedicada para acompanhamento da operagao (e, SR

n.i. de transporte ponta a ponta; fluxo continuo de
informacdes de ocorréncias, via sistema; entre-
gas expressas

distribuicao

Celular adaptado para real_lzar a baixa po_a?o dg SIVISA/CEVS. Transporte em con-
entrega (VOL - Veiculo Online) nas capitais; apli- nr :

. : téineres apropriados para carga
o cativo para consulta do cliente sobre status da e o g By T
o nota fiscal; contenedor (Gaiola) adaptado para o Lo [FDREIT,
P motorista com celular habilitado

transporte de cosméticos; veiculos de pequeno B N

para baixa de entrega on-line

porte para entregas dedicadas

www.logweb.com.br ABR/2013

Legenda: n. i.
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Parque da Uva
Jundiai/SP

Participe da major Feira de Logistica
do interiar Paulista

8 Piblien qualificado
® Rodads de Meg
& Seminario de Logistica

# Teste de Empilhadeiras

Para mals informagaes
Tel: Il 4526.2637
Cal: 11 T751.0546
Mextel: 36405755
comercialiffeiradelogistica.com
www.feiradelogistica.com



72 - Distribuicdo XX:\web

Guia de OLs e Transportadores nos setores de Cosmético, Perfumaria e Higiene Pessoal

Perfil da empresa * Transportes Translovato TSV Transportes Rapidos *T‘r’;: s';laoi:g:m
54 3026.2777 112954.7778 112632.2729 11 3585.6900

Transportadora (T) ou

Op erapdor Lo o0 (0L)? v v /ot v

Caxias do Sul, RS Goidnia, GO Séo Paulo, SP Guarulhos, SP

Niimero de filiais e Estados 21:RS, SC, PR, 12: DF, MS, RJ, SP, "
onde estdo localizadas SP, MG, CE PR, RS, MT, PR, SC 0 8:SP, RJ, MG, ES

Quantidade de CDs e Estados 11: DF, MS, RJ, SP (3), .
onde estao localizados ) PR, RS, SC (2), MT g 26:SP, RJ, MG, ES

Regides atendidas Sl;\ll’osrg:;s;e’ (s;::;:;_d;:;fé Todo o territério nacional Sudeste
Servicos Oferecidos
p Carga expressa fracionada na Transportes R e Encomendas expressas;
transportes modalidade rodoviario fracionado cargas fracionadas

CR - Centrais de Relacionamen-
tos; Portal de Clientes, de acesso e

. restrito via senha pré-definida; - P '
Servicos agregados aos setor qualificado para atendimen- n.i. Logistica cross dockmg, rela.torlus
transportes = customizados;

to dos processos de nao con- g ey

formidades e ocorréncias - SQ0
(Setor de Qualidade Operacional)

Delly Distrib. de Cosméticos;
Principais cli Distribuidora Memphis;
q Laboratério Sklean Brasil;
?’:tr?ﬂer:a(;'-?as :IHi:i:'ne Pessoal o Calestini Distribuidora; Florence
Industrial e Comercial;
Procter e Gamble

Operacao

1.000 veiculos entre
Total veiculos frota propria préprios e agragados 80 17 100

Total veiculos frota agregada Idem 90 3 ni
Frota rastreada? Sim Sim Sim Sim
1S0 9000? Sim Nao Nao Omnilink; Autotrac

TMS; ERP; EDI; codigo de
1S0 140007 Nao Nao Nao barras; Nextel; GPRS;
servigos on-line

Monitoramento da origem
ao destino; consulta de NF
através do portal do cliente

Tecnologias usadas no

ighra; 4l Omnilink; Autotrac; STI;
rastreamento Sighra; Autotrac Satélite

Faz Carga; Controloc

Tecnologias utilizadas nas
outras operacdes executadas ni. CRM n.i. n.i.
pela empresa

Servicos diferenciados

oferecidos exclusivamente i ni ni ni
ara os setores Cosmético, - . - .
erfumaria e Higiene Pessoal

Equipamentos/acessorios

e L Etiqueta com cddigo de
especlﬁcos ara a,tqagau

nos setores Cosmético, barras I::?n':r;?:lll':;leiomumo n.i. n.i. ni.
Perfumaria e Higiene Pessoal [
af Empresas indicadas ao Prémio Top do Transporte 2012 na categoria “ Cosmético, Perfumaria e Higiene Pessoal” Legenda: n. i. = Nao Informado Eaweb
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Ponto de venda, sinalizacdo e grafica.
Tudo em um so lugar.

yemni.com.br

%’ signband 3’ printband

Solucoes em sinalizacao do Alta qualidade, da pré-impressao
tamanho de suas necessidades. ao acabamento.

% neoband

ponto de venda, a0 & grafica

Solucdes completas para ideias
de todos os tamanhos.

E668ME www.neoband.com.br
vendas@neoband.com.br (11) 2199 1256
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Rapido 900

A Rapido 900 recebeu o Prémio
Sistema de Qualidade no Transporte
152 Edicao - 2012, concedido pela
Mexichem (Amanco). Outro motivo
de comemorac&o para a Rapido 900
é que ela foi posicionada entre as 20
Maiores & Melhores do Transporte e
Logistica, segundo o anuario da OTM
Editora, que comemora 25 anos de
existéncia. A empresa de transporte
e logistica esteve presente em todas
as suas edicoes e obteve a 172 posi-
¢a0 na edicao de 2012.

+

Penske Logistics

A Penske Logistics anuncia a
chegada de novos diretores.
Gustavo Paschoa assume a
diretoria comercial e responde
pelas areas de vendas, marketing
e engenharia para a América

do Sul. A executiva Patricia

Patto é a nova responsavel pelo
desenvolvimento e manutencao
das politicas de recursos humanos,
retencdo e atracdo de talentos.
Gustavo tem como projetos
aumentar a visibilidade da
companhia no mercado, expandir
a carteira de clientes e buscar
novas operacoes nas regioes Norte
e Nordeste do Brasil. Patricia
focara sua atuagao nas praticas e
processos para a gestao de talento
dos cerca de 2 mil funcionarios da
empresa no Brasil.

Intermec

Scott Anderson, vice-presidente
de Canais Global da Intermec,

foi nomeado um dos CRN 2013
Channel Chief, pela instituicao
UBM Tech Channel. Em 2012, o
executivo liderou melhorias para o
programa de canais da Intermec,
como o desenvolvimento do novo
Fundo de Desenvolvimento de
Canais (CDF) e do programa de
planejamento colaborativo; criou
uma nova ferramenta online, que
visa facilitar os negocios para

as Revendas de Valor Agregado
(VARSs), além de implantar um pro-
grama de recompensa para VARs
que atingem suas metas.

logweb.com.br

+
TNT

ATNT, buscando reforcar as
melhores praticas ao volante e a
seguranca nas estradas de seus
funcionarios, promove o Road
Safety, programa global voltado
para os motoristas de caminhao.
Langado no Brasil em setembro de
2011, o treinamento ja passou por
34 filiais, capacitando cerca de
1.200 motoristas, o que repre-
senta 86% do quadro total desta
categoria na empresa.

0 programa é dividido em dois dias,
que totalizam 16 horas, com aulas
tedricas e um acompanhamento
pratico. Durante o treinamento sao
abordados cinco principais temas:
direcdo defensiva, cidadania e
meio ambiente, gestao de risco,
procedimentos operacionais e
salide e qualidade de vida.

-+
Pésitron
A Pésitron, marca da PST Elec-
tronics, nomeou Obson Cardoso
de Oliveira como diretor da sua
unidade de Rastreamento. O exe-
cutivo assume a area com a meta
inicial de tornar a marca lider de
mercado no segmento até 2016.
O profissional foi diretor por mais
de 10 anos da Sascar e nos Ulti-
mos dois anos esteve a frente da
GOTC Consultoria e Engenharia
de Sistemas.

Trecho Sul do Rodoanel

A Concessionaria SPMAR - respon-
savel pela gestao do Trecho Sul do
Rodoanel Mario Covas - recebeu o
certificado de sistema de gestao
de qualidade 1SO 9001 (NBR ISO
9001:2008) concedido pela Inter-
nacional Certification Network.
Para alcangar esta conquista, a
SPMAR passou por uma rigorosa
auditoria da Fundagao Vanzolini
que avaliou todos os processos que
compdem o seu Sistema de Gestao
da Qualidade: operagdes do Siste-
ma de Fiscalizacdo de Transito e
Transporte, Sistema de Pedagio,
Sistema Viario e Seguranca e Con-
forto dos Usuarios.
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~ Comunicacao direta
oo com a logistica

’ (T
' ) 5 O portal Logweb estd com nova tecnologia, réapido,
T aghl 'z dinémico e com conteddo sempre atualizado.
Trabatha sl
) Utilize todos os servigos abaixo e muito mais se

cadastrando no portal gratuitamente.

Fornecedores Shopping Trabalho Colunista

Cadastre sua empresa 0 portal tem um shopping com Cadastre as vagas para sua Séo varios colunistas

gratuitamente no portal produtos e servigos ofertados empresa e busque por profissionais. falando sobre

de fornecedores. pela empresa, que pode fazer o Os usuarios podem cadastrar seus diversos assuntos.
cadastro e a gestdo dos produtos. curriculos gratuitamente.

Video Adserver Orcamentos Contatos

Além do programa “Logistica  Nova ferramenta para os Agora é possivel solicitar e 0s fornecedores recebem
em foco”, o portal tem outros anunciantes controlarem receber pedidos de orcamentos contatos direto do site.

contetdos em videos. suas companhas. através da drea restrita.

PORTAL Informagdo para o seu dia-a-dia, maior visibilidade para a sua
empresa e a oportunidade de fazer bons negdcios.

mweb noticias  entrevistas matérias artigos = eventos
Cadastre-se gratuitamente no portal Logweb e tenha acesso

a esses servigos e muito mais

www.logweb.com.br



AQgui, a cobertura da

MDA SOUTH AMERICA

Wanderley Gonelli Gongalves, Editor

omo destaque

desta edigdo de

Transmissdo de
Forga, temos a cobertura da
MDA SOUTH AMERICA
2013, que aconteceu em
margo dltimo em S&o Paulo,

SP

Focamos os visitantes,
0s expositores — oriundos de
Vérios paises — e os resultados
alcangados pelo evento,
realizado em conjunto com
a CeMAT e que também se
constituiu em um sucesso
absoluto, quer seja pelo
ndmero de visitantes,
quer seja pelas novidades
apresentadas e pelo nimero
de expositores.

Ainda em termos
de cobertura do evento,

Tz

TRANSMISSAO DE FORCA

Redacéo, Publicidade,
Circulac@o e Administragdo
Rua dos Pinheiros, 240 - conj. 12
05422-000 - S&o Paulo - SP
Fone/Fax: 11 3081.2772
Nextel: 11 77145379 ID: 15*7582

Redacdo
Nextel: 11 77145381 ID: 15*7949

apontamos, a presenga

das empresas italianas,

que ganharam um pavilhdo
especial no evento e puderam
apresentar sua ampla linha

de produtos, principalmente
para os setores hidrdulico e
pneumatico.

E ainda foco desta edigdo
é a realizagdo, em setembro
préximo, em Hanover, na
Alemanha, da EMO Hanover
2013, evento voltado para o
setor metaldrgico e que terd
como tema a “Inteligéncia na
produgédo”.

Aproveitamos para
informar aos nossos leitores
que, a partir desta edigao,
Transmissdo de Forga passa
a ter circulagdo bimestral, e
com um novo destaque: a

Priscilla Cardoso (MTB/SP 68731)
redacao3@tdef.com.br

Diretoria Executiva
Valeria Lima
valeria.lima@tdef.com.br

publicagéo de cases e artigos
relacionados aos segmentos
de transmisséo de forgas
mecanicas, elétricas, fluido-
hidrdulicas e pneumaticas,
além de tecnologias de ar
comprimido e vacuo.

Assim, convidamos
nossos leitores a nos enviar
cases e artigos relacionados
a estes temas. Apds serem
analisados, eles serdo
publicados e servirdo de
grande valia para os nossos
leitores, interessados em se
aprofundar nestes assuntos.
O e-mail para contato é
jornalismo@tdef.com.br.

Contamos com a significa-
tiva colaboragéo dos profissio-
nais que integram estes segmen-
tos j& na nossa proxima edigao.

Diretoria Comercial

SOUTH AMERICA €

Maria Zimmermann - Nextel: 11 7714.5378

Nextel: ID 55*15*7581 - maria@tdef.com.br

Assitente Comercial
Jlia Gongalves
comercial@tdef.com.br

Geréncia de Negécios

Publicagdo mensal,
especializada em Transmiss3o de
Forgas — Elétrica, Mecanica,
Ar Comprimido, Vacuo, Hidraulica
e Pneumética —,
da Logweb Editora Ltda.

0Os artigos assinados e os andncios nao expressam,
necessariamente, a opiniao da revista.

Editor
Wanderley Gonelli Gongalves
(MTB/SP 12068)
jornalismo@tdef.com.br

Redacao
Danilo Candido de Oliveira (MTB/SP 55394)
redacao5@tdef.com.br

Mariana Mirrha (MTB/SP 56654)
redacao2@tdef.com.br

Marketing
José Luiz Nammur
jinammur@tdef.com.br

Administracao/Financas
Luis Claudio R. Ferreira
luis.claudio@tdef.com.br

Administragao
Wellington Christian Borsarini
admin@tdef.com.br

Cleo Brito - Cel: 11 99666-9504
cleo@logweb.com.br

Nivaldo Manzano - Cel.: 11 99701.2077
nivaldo@tdef.com.br

José Oliveira - Cel.: 11 96675-4607
oliveira@tdef.com.br
Thais Carvalho (Estagidria)
Cel: 11 98859.1872 - thais@logweb.com.br
Diagramacéo e Capa
Alexandre Gomes
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Primeira edicao da MDA SOUTH AMERICA reuniu
expositores de 13 paises

oi realizada em S&o Paulo, entre os dias 19

F e 22 de margo, a primeira edicdo da MDA
SOUTH AMERICA, feira técnica votada aos
segmentos de transmisséo de forgas mecanica,
elétrica, fluido-hidraulica e pneumatica, além

de tecnologias de ar comprimido e vacuo, que
reuniu 111 expositores de 13 paises no pavilhdo
2 do Centro de Exposicao Imigrantes. O evento
foi realizado em conjunto com a CeMAT SOUTH
AMERICA 2013, e as duas feiras receberam
18.236 visitantes de 28 paises.

“Avinda dessas feiras para o Brasil mostra o
interesse que a Alemanha, e a Europa como um
todo, tém pelo mercado brasileiro” disse Wolf-
gang Pech, vice-presidente sénior da Deutsche
Messe AG, empresa organizadora do evento.
Segundo dados da VDMA (Associacdo dos Fabri-
cantes Alemaes de Maguinas e Equipamentos),
as exportacdes alemas para o Brasil bateram
recorde em 2012. Apenas os setores de fluidodi-
namica e de transmissao de energia movimen-
taram 340 milhdes de Euros. A Associacdo, que
tem entre seus associados a Bosch Rexroth e a
Festo, foi uma das grandes apoiadoras da vinda
da MDA para o Brasil.

“A maioria dos nossos associados envolve
empresas de pequeno e médio porte. E elas
estdo interessadas em realizar negécios

no mercado brasileiro, e para isso € impor-
tante que tenham 0 nosso suporte. Por isso

apoiamos a Deutsche Messe nesses eventos”,

explicou Christian H. Kienzle, presidente da

N° 12

Kienzle, da VOMA: “a maioria F|yid Technolo-
dos nossos associados -
envolve empresas de pequeno a9y Association
e médio porte. E elas estdo (Associacao de

interessadas em realizar

negdcios no Brasil” Tecnologia de

Dentro da MDA, as empresas internacionais re-
presentaram 80% dos expositores. Companhias
da Alemanha, Austria, China, Coréia, Espanha,
Estados Unidos, Italia, Portugal, Taiwan, Turquia,
Singapura e Reino Unido estiverem presentes
a0 evento. Além dos estandes individuais, a
MDA SOUTH AMERICA também contou com 0s
pavilhdes coletivos internacionais da Alemanha,
Itélia e de Taiwan.
0 German Pavillion foi composto por 17 empre-
sas que ndo tinham representantes no Brasil.
Trazidas pela VDMA, elas tém como principal
foco realizar negdcios com as empresas
brasileiras.
“Muitos de nossos clientes estéo fazendo
negacios aqui. Existiram muitas fusdes entre
empresas europeias e brasileiras. E muitas
iniciaram negacios na
China e na india através
de feiras como estas. Por
isso que estamos aqui,
para fecharmos negé-
cios”, afirmou Kienzle.
Entre 2011 e 2012 as
exportacdes entre o
mercado brasileiro e
alemdo apresentaram

Fluidos) da VDMA.

SOUTH AMERICA §

Priscilla Cardoso #*

Fotos: StudioF Imagen

um crescimento A MDA SOUTH AMERICA foi
0, realizada em conjunto com a
de 5% Para este CeMAT SOUTH AMERICA.

ano, as expecta-
tivas sdo de que
elas cresgam
2%, se comparadas com 2012,

“Olhando as estatisticas, apesar dos niimeros
ainda se mostrarem mais conservadores, esse
deve ser um ano em que o mercado vai se con-
solidar. Acreditamos até que o crescimento possa
chegar a 4%”, disse Kienzle.

0 Italy Pavillion contou com a presenca de 25
empresas, € foi organizado pela ICE — Agéncia
para a promogao no exterior e a internacionaliza-
¢do das empresas italianas, em colaboragéo com
a Assofluid — Associacdo ltaliana da Industria

e Comércio de Equipamentos e Componentes
Hidraulicos e Pneumaticos. A participagdo das
empresas italianas teve como principal objetivo
aumentar o intercAmbio comercial entre os dois
mercados.

“Através de eventos como este vocé consegue
identificar e promover o produto para ele se tor-
nar mais conhecido. Algumas dessas empresas
tém interesse em produzir no Brasil. Indepen-
dente se 0 custo é mais

As feiras receberam, em
conjunto, 18.236 visitantes
oriundos de 28 paises




MDA \Log\"elo

SOUTH AMERICA €

alto ou ndo, 0 mercado demanda a presenca
dessas empresas aqui, para que a respostas aos
pedidos sejam mais rapidas. Outras companhias
jé querem criar uma estrutura, como um centro
de distribuico, para conseguir dar suporte as
empresas parceiras, € também mostrar a marca
no Brasil”, afirmou Ronaldo Padovani, analista de
mercado da ICE.

Ja o0 Taiwan Pavillion trouxe para a MDA SOUTH
AMERICA 20 empresas conveniadas a Taiwan
Fluid Power Association. Segundo a secretaria da
entidade, Orchid Chen, a prética de expor em um
estande conjunto vem se tornando comum, visto

que ela agrega representatividade e forga ao pais.

“A decisao de participar desse evento teve
dois focos. Primeiro, 0 potencial do mercado
brasileiro, que é muito grande, com varias pos-

sibilidades para colocarmos 0s nossos produtos,

e, segundo, o de determos algumas tecnologias
que ainda nao estao a disposicao aqui. A feira

€ uma oportunidade de explorarmos tudo isto,
sobretudo porque estamos com empresas de
pequeno porte”, disse ela.

Apesar do grande niimero de empresas interna-
cionais presentes ao evento, executivos do setor
nédo se mostraram preocupados com o interesse

E
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dessas companhias pelo mercado brasileiro.
Para Padovani, da ICE, e para Carlos Padovan,
diretor de marketing da Festo, 0 aumento de
concorréncia melhora o segmento € ajuda a
gerar novos produtos.

“A concorréncia tem que ser sempre bem-vinda,
porque ela estimula o raciocinio. Conversei com
alguns desses executivos e eles me disse-

ram que ha dois anos o faturamento do setor
chegou a cair pela metade. E que, ao contrario
de ficarem esperando o mercado melhorar, eles
aproveitaram esse momento para se desen-
volver, criar novas tecnologias. Tudo isso para
conseguir aumentar a eficiéncia do sistema dos
clientes e conseguir se destacar, mesmo nesse
periodo ruim. Entdo, quando os concorrentes vém
do exterior, as empresas acabam se mexendo,
tentando se modernizar, 0 que é bom para o
segmento”, explicou Padovani.

“Essas empresas internacionais que partici-
param da MDA e que demonstraram interesse
no Brasil ndo afetam de modo negativo o setor,
porgue quanto mais concorréncia eu tenho,
melhor fica o mercado. E Idgico que essa in-
dustria ndo pode ser predatéria, mas esse é um
mercado composto por empresas sérias, como

-
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e Alstom, que
sabem que, para fazer um lancamen-
to, é necessaria uma série de investimentos
antes”, também comentou Padovan, da Festo.
Para Constantino Baumle, diretor da Hannover
Fairs Sulamérica, responsavel pela organizagéo
do evento e representante da alema Deutsche
Messe AG, 0 balango dessa primeira edicdo da
MDA SOUTH AMERICA foi positivo. Segundo o
executivo, 0s visitantes estiveram em um evento
direcionado para 0 segmento e com mesmos
padrdes de qualidade dos realizados no exterior.
“Os participantes da MDA encontraram um
evento focado em transmissao de forgas elétri-
cas, mecanicas, fluido-hidraulicas e pneumaticas
com qualidade internacional”, afirmou ele.
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Empresas italianas marcam presenca na MDA SOUTH AMERICA 2013

egundo dados da
S ICE — Agéncia para

promogé&o no exterior
e internacionalizagéo das
empresas italianas (Fone:
11 2148.7250), em 2011
0 volume das exportagdes
italianas dos setores hidraulico
€ pneumatico alcangou 1,85
bilhdes de euros, dos quais
41,2 milhdes resultaram da
exportacéo para o Brasil, um
aumento de 26% com relagéo
ao periodo anterior.
0Os nimeros também
representam um indice maior que a taxa
de crescimento total das exportagdes
italianas nesse setor, que foram de
23%. As estimativas para o fechamento
dos indices de 2012 indicam um novo
aumento no volume das exportagdes para
0 Brasil, hoje 0 maior mercado da América
do Sul.
E por esses e outros motivos que a ICE, em
colaboracéo com a Assofluid — Associacéo
Italiana da Industria e Comércio de
Equipamentos e Componentes Hidraulicos
e Pneumaticos, organizou a participagdo
coletiva de 25 empresas italianas na
estreia brasileira da MDA SOUTH AMERICA.

Padovani: “a participagao
em feiras como essa é

uma agao que normalmente
traz resultados a médio e
longo prazo”

Com 291 m2 de espaco,
o Italian Pavillion
apresentou novidades
nas areas de transmisséo
mecanica (unidades
lineares, correias,
motores e rolamentos)

e hidraulico-pneumética
(tecnologias de vedagéo
e lubrificacao, valvulas,
mangueiras, engates,
bombas e tecnologias
para ar comprimido e
VACUo).

“A participagdo em
feiras como essa é uma agéo que
normalmente traz resultados a médio

e longo prazo. Durante esse tipo de
iniciativa, sao levantadas informagoes
sobre concorrentes, andamento do
mercado, perfis de potenciais parceiros

e todo o tipo de informagao necessaria
para o desenvolvimento de um projeto de
penetracéo que passe pelas joint ventures
e investimentos diretos”, disse Ronaldo
Padovani, analista do setor da ICE.

As companhias italianas presentes

ao pavilhdo foram Aidro, Aignep, API,
Berarma, Colombo&C, CPM, Diesse,

DNP, Duplomatic, Ghirri, Motoriduttori,

Com 291 m? de espago, o Italian Pavillion apresentou novidades nas

dreas de tr e hidréulico
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HBS, Hydronit, ISB, I1SO, Mebra, MP Filtri,
Nadellla, Oilcomp, Omler2000, OMT Filtri,
SDK, Sesino, Stucchi, Tognella e Unigasket.
Entre os produtos apresentados por essas
companhias estavam as valvulas A2 (uma
série de distribuidores para conexao
multipolar montadas em sub-base) da API,
as valvulas proporcionais com eletronica
integrada da Duplomatic e, também,

os comutadores de pressao por pistao,
vélvulas cartucho, motores hidraulicos,
discos, filtros e cilindros da ISO.

“Boa parte dessas empresas ja possui
distribuidores ou representantes no Brasil.
A ideia de participar desse evento foi mais
para sentir como esta o mercado, ver
quais sdo 0s nossos clientes e, quem sabe,
conseguir fechar mais negdcios.

E, independentemente se o custo no Brasil
€ maior ou ndo, a demanda do mercado
exige minha presenca aqui, para que eu
consiga responder mais rapido as suas
solicitagdes”, explicou Padovani.

A industria italiana exporta 70% de tudo

0 que produz dentro do setor, sendo que
em alguns segmentos essa porcentagem
pode chegar a 90%. Ja as importacdes

do Brasil somam 730 milhdes de Euros.

A ltalia, com uma cota de 6,3% do total
dessas importagées, € o quarto principal
pais fornecedor desse mercado.

Para Padovani, o mercado brasileiro &
bastante promissor. Isso por conta da
expansao da inddstria agricola, onde o
emprego de maquinas (fabricadas no
Brasil) é bastante intensivo, e também
pelos investimentos que estdo sendo
realizados em fungéo dos mega eventos.
“Tratam-se de investimentos que
poderiam ser mais vultosos, mas que,
apesar disso, demandam grande volume
de equipamentos e que, por sua vez,
demandam as pecas fabricadas pelos
italianos. Uma situacdo semelhante foi
vivida na Africa do Sul, com a realizagao
da dltima Copa do Mundo naquele

pais, cujos reflexos para o setor de
transmissdes sentem-se até hoje. Espera-
se que 0 mesmo ocorra com o Brasil, que
nos Ultimos trés anos viu as importagdes
dos sistemas hidraulicos e pneumaticos
crescerem em mais de 100 milhdes de
Euros”, conclui ele.
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EMO Hannover 2013 tera como tema a “Inteligéncia na Producéo” e

focara no mercado indiano
Deutsche Messe AG aproveitou a
A primeira edicéo da MDA SOUTH
AMERICA para divulgar a EMO Han-
nover 2013. Organizada pela VDW (Associagdo
Alema da Industria de Maquinas — Ferramen-
ta), a feira acontecera de 16 a 21 de setembro
proximo em Hannover, na Alemanha.
0 evento, que é voltado para o setor meta-
lirgico, terd como tema a “Inteligéncia na
produg&o” e vai apresentar para 0 mercado
as principais novidades em equipamentos,
solucdes, servicos e meios de sustentabilidade
em processos de producéo.
“A EMO Hannover ¢ a feira mais importante
do setor. Ela ndo é apenas o ponto de encontro
mais importante para todos os envolvidos na
metalurgia, mas, também, um forum de infor-
macdes que define novas tendéncias”, disse
Wilfried Schéfer, diretor executivo da VDW.
Em conjunto com o tema da feira, a Federa-
¢éo de Engenharia da Alemanha (VDMA) ira
realizar sua conferéncia “Produzindo com
mais Inteligéncia”. Com o titulo “Inspirado
pela tecnologia”, ela tera como areas de
foco a energia inovadora, a flexibilidade e o
know-how em tecnologia. Trés féruns irdo
debater sobre energia inovadora: Exceléncia —
Produgéo enxuta e cadeias de criacéo de valor
flexiveis; Eficiéncia — Fabricagdo sustentavel
e consciente dos recursos; e Inteligéncia —
Fabricas inteligentes com a IndUstria 4.0.
Para complementar as discussdes da
conferéncia, a Blue Competence, iniciativa
de sustentabilidade criada pela inddstria de
magquinas da Europa e pelo setor de engenha-
ria mecénica da Alemanha, tera
um estande especial com
produtos e solugdes para
fabricagdo com eficiéncia
energética.
“Um dos maiores desafios
da nossa atualidade é
conseguir fornecer ener-
gia elétrica em condigdes
ambientais favora-

Schiéfer: “um
dos maiores
desafios da nossa
atualidade ¢
fornecer energia
em condigoes
ambientais
favordveis”
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Na EMO Hannover 2013, a India serd o foco. Serdo debatidos as caracteristicas de seu mercado
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e do ambiente econdmico, politico, juridico e tributdrio para negdcios

veis, € € isso que queremos debater durante o
evento”, explicou Schéfer.

A EMO Hannover também ira receber a

13? Conferéncia Aeroespacial. Realizado em
conjunto com o Instituto para Tecnologia de
Fabricagdo e Maquinas e a Rede de Inovagdes
em Usinagem, da Leibniz Universitét Hannover,
0 evento terd dois dias de conferéncia, onde
serdo apresentadas novas tecnologias de
fabricagao na industria aeroespacial.

Algm disso, a feira também tem como objetivo
atrair novos trabalhadores qualificados e in-
teressados para a indstria. Em 2009, a VDW
criou sua prépria fundacao de jovens para agdes
sustentaveis nessa area. Com o slogan “Enge-
nharia mecanica — Uma carreira poderosa”, a
VDW recebeu mais de trés mil jovens de escolas
generalistas e técnicas na EMO Hannover 2011.
“E importante, também, olharmos para o lado
humano da produc&o”, disse Schéfer.

Em 2011, quando foi realizada sua Gltima
edicéo, a EMO Hannover teve um investimento
de 6,3 bilhdes de délares, contou com mais

de dois mil expositores e recebeu 140 mil
visitantes de mais de 100 paises. Do Brasil, ela
atraiu mais de 1500 visitantes e especialistas
em maquinas e ferramentas.

Com a expectativa de que o produto interno
bruto (PIB) do Brasil cresga mais de 4% este

ano, os organizadores da VDW acreditam que
esta edicdo da feira atraira mais visitantes
brasileiros. Entre as empresas nacionais

ja confirmadas esta a Ergomat (Fone: 11
5633.5000). Fabricante de tornos e centros de
torneamentos para veiculos, ela participa da
feira desde 1997.

“0 Brasil importa 70% das suas maquinas,
portanto, visitar a EMO Hannover é essencial
para que os clientes industriais brasileiros
conhegam as tendéncias e as inovagdes em
metalurgia do mundo todo”, disse Schafer.

A EMO Hannover ja tem confirmadas as
inscrigdes de 1770 empresas de 36 paises,
sendo que 49 delas sdo das Américas. Com
um consumo de maquinas de US$ 2,6 bilhdes
em 2011, e importacdes de maquinas de

US$ 2 bilhGies no mesmo periodo, a india sera
o foco da edicdo 2013 da feira. Entre os as-
suntos que serdo debatidos durante o evento
estdo as caracteristicas do mercado indiano

e do ambiente econdmico, politico, juridico e
tributario para negécios no pais.

Segundo dados da Oxford Economics e da
VDW, o mercado internacional de méaquinas
movimentou cerca de US$ 89 bilhdes em
2012. Para 2013, as expectativas sdo de que o
consumo de maquinas aumente cerca de 8%,

chegando a US$ 96 bilhdes.
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