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Uma ampla matéria sobre o transporte aéreo na movimentagao
de cargas abre esta edicao de Logweb Digital.

Aqui, tanto empresas que atuam unicamente com o transporte
aéreo, quanto as que oferecem transporte rodoaéreo, analisam o
setor, apontando as suas vantagens em relagao aos outros modais
e os fatores que poderiam ser levados em conta e aplicados para
que este modal deixe de ser considerado “caro”. Ou, como dizem
alguns dos entrevistados, uma constatagao que nao é verdadeira se
analisados varios fatores.

Ainda na mesma matéria, a opinido dos embarcadores que usam
0 transporte aéreo. Eles apontam as vantagens, os problemas e

0 que poderia ser feito para melhorar o relacionamento entre os
embarcadores e os provedores dos servicos de transporte aéreo.

Tudo isto “amarrado” com avaliagdes — dos embarcadores e dos
fornecedores de servicos — do Prémio Top do Transporte, realizado
pelas revistas Logweb e frota&Cia.

J& a matéria de cobertura da MOVIMAT foca nos lancamentos, além

de incluir avaliagdes dos participantes sobre o evento, o publico visitante,
0s negacios entabulados e os resultados da realizacdo do evento

em conjunto com a FENATRAN. Aqui é perceptivel o otimismo dos
expositores quanto aos resultados da feira e ao momento econdmico.

Aproveite, boa leitura.
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Emprego do

na

movimentacao de cargas cresce com
a retomada econdmica

a alguns anos, a utilizacgdo do

transporte aéreo era restrita as

empresas que necessitavam en-
viar cargas com urgéncia. Atualmente,
a participacao do transporte aéreo de
cargas vem crescendo constantemente
devido aos diversos beneficios que ele
proporciona, como aumento no nivel de
seguranca, agilidade em todo o processo
logistico, redugdo no prazo de entrega,
entre outros.

A avaliacdo — tendo como base as van-
tagens do transporte aéreo em relacao
aos outros modais no atual momento
economico — é feita por Marcelo Zeferi-
no, gerente comercial nacional da Prestex
Cargas Express (Fone: 4007.1457).

O gerente comercial continua: mas
como escolher o melhor modal de trans-
porte para a distribuicdo de cargas? Essa
€ uma questdo comumente levantada por
gestores de logistica, e isso acontece em
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razao das diferencas que
cada modalidade apre-
senta, e deve ser avaliado
€aso a Caso.

Varias situacoes de mer-
cado favorecem o modal
aéreo, ainda segundo
Zeferino, que elenca dois
pontos como oS primor-
diais para a escolha desta
operagao logfstica.

O primeiro é o Just in
time. “Com o modelo Just
in time, a cadeia de supri-
mentos acaba trabalhando
no limite da perfeicao —
qualquer inconformidade neste processo
causa um impacto operacional conside-
ravel. Ter um parceiro estratégico capaz
de entender essas situacdes e resolve-las,
independente do dia e horario que acon-
tecam, transmite mais confianca e tran-
quilidade para as empresas.”

0 segundo é a Performance x Custo.

Zeferino, da Prestex: “A grande
vantagem do modal aéreo é
oferecer uma qualidade em lead
time superior a disponibilizada
pelos demais modais”

“Momentos dificeis como
os de hoje tém um fator
muito importante, sempre
deixam ensinamentos e
aprendizados. Talvez a
maior licdo seja a de que
precisamos avaliar melhor
‘como’ e ‘0 que’ compra-
mos. Antes de 2016, mo-
tivado pelo aceleramento
da economia, o brasileiro
consumia tudo, sem exce-
cdo, e muitas vezes sem
distincdo do que estava
adquirindo.  Apds  essa
fase de abundancia, com
recursos escassos, as empresas e Consu-
midores comecaram a avaliar ndo s¢ fi-
nanceiramente, mas também tecnicamen-
te suas compras.”

Hoje — continua Zeferino —, a pessoa
que adquire determinado produto nao o
faz sem antes uma extensa pesquisa re-
lacionando custo x beneficio. “A grande
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vantagem do modal aéreo, neste caso,
é oferecer uma qualidade em lead time
superior aos demais modais de transpor-
te. Atualmente, buscamos efetuar uma
compra na hora e recebé-la o mais rapido
possivel. Portanto, entregar a mercadoria
para o cliente final com prazos inferiores
a0s comumente praticados pelo mercado
a um preco similar, ou as vezes um pouco
superior, acaba sendo um diferencial deci-
sivo no processo de compra.”

De fato, Jacinto Souza dos Santos Ju-
nior, superintendente da Divisao Aérea da
Braspress (Fone: 11 2177.1400), lembra
que o modal aéreo tem como principal
caracteristica a rapidez com que coloca
nos pontos de venda a mercadoria ao
alcance dos clientes — isto faz com que
a necessidade de estoque seja em mui-
to diminuida, proporcionando um ganho
significativo neste que é um custo pesado
em tempos de vendas dificeis.

"0 transporte aéreo é
o modal reconhecido pela
velocidade e agilidade que
confere a movimentacdo
de cargas e encomendas,
recomendado para mate-
riais de maior valor agre-
gado, de maior urgéncia/
prioridade e que exige
manuseio mais cauteloso.
Mesmo que estas carac-

tese, 0 posicionamento de
aeroportos proximos aos
grandes centros produti-
VoS e comerciais permite
vencer longas distancias
em prazos reduzidos, ga-
rantindo a capilaridade
do negdcio em priorida-
de distinta de qualquer
outro modal”, completa
Michael Smiderle Boff,

teristicas sejam claras ao
mercado  corporativo, 0
transportador deve, para
distinguir este modal dos

Boff, da Cargocenter: “Muito do
que se ‘considera’ sobre o custo
do transporte aéreo provém de
certo preconceito ou falta de

conhecimento de seus beneficios”

gerente geral da Cargo-

center Agéncia de Cargas

(Fone: 54 3218.5800).
Outra avaliacdo — a

demais, posicionar-se nao

com foco no cliente, mas com o foco do
cliente. Assim, é mais facil perceber a re-
lacdo custo-beneficio na contratacdo do
modal aéreo, na medida em que ele exige
custos reduzidos com estoques, além de
racionalizar o processo de compras. Em

de Jodo Paulo Caldana,
managing director da Dachser (Fone: 19
3312.6200) — também aponta que, sem
divida nenhuma, a agilidade no processo
é a principal vantagem do modal aéreo,
pois, COMO a economia brasileira esta ins-
tavel, com muitos altos e baixos, o volume
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de producdo também flutua bastante e o
frete aéreo é uma forma rapida de suprir
uma demanda de curto prazo de uma li-
nha de producdo ou mes-
mo atender de forma agil
um cliente que esta com di-
ficuldade com seu estoque.
Guilherme Verza Picolli,
diretor comercial da CCA
Express — Caxias Car-
gas Aéreas (Fone: 0800
603.0011), também res-
salta que o modal aéreo
tem como principais van-
tagens o tempo de tran-
sito, além da seguranca.
No momento atual — diz
o diretor comercial —, o
fator  “reduzido tempo
de transito” possibilita
as empresas trabalharem
com menor estoque, pois a
reposicao dos pedidos na
dltima ponta do canal de
distribuicdo é feita mais ra-
pidamente do que no mo-
dal rodoviario. Redugéo de
estoque significa mais di-
nheiro em caixa, menos es-
pago fisico — de estoque —
e maior flexibilidade para
atender pedidos do cliente
final, principalmente pedi-
dos personalizados.

Com relacio ao fator
“seguranca” — continua
Picolli —, é publico o crescimento de assal-
tos em rodovias. “O transporte rodoaéreo,
apesar de ndo ser uma solugdo para este
problema, auxilia muito, pois a maior etapa
de transporte acaba sendo pelo avido. As
etapas em solo, dentro dos aeroportos, sao
muito bem controladas. O risco maior fica
realmente na ‘primeira milha" e na ‘Ultima
milha’, onde as etapas necessitam ser feitas
por complemento rodoviario”, completa.

Por este caminho também segue a ana-
lise de Cleber Felishino Barbosa, gerente
de operacbes da IBL Logistica (Fone: 11
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Picolli, da CCA Express: O fator
“reduzido tempo de transito”
oferecido pelo transporte aéreo
de cargas possibilita as empresas
trabalharem com menor estoque

Elias, da LATAM: E perceptivel
um movimento de retomada da
indUstria brasileira, cujo exemplo
€ a produgao industrial da Zona
Franca de Manaus

94744.6253). Primeiro, ele coloca que
0 Brasil possui grandes problemas logis-
ticos com estradas ruins, sendo apenas
12,3% de sua extensdo
pavimentada (fonte CNT).
Este dado deixa claro que
nossa malha vidria é de
baixa qualidade, o que
gera grandes perdas no
transporte de carga.
“Com tantas dificulda-
des no transporte rodovia-
rio, 0 modal aéreo ganha
forca e passa a ser a so-
lugdo para o transporte de
produtos frageis, urgentes
ou que necessitam de
algum cuidado especial.
Primeiro temos a questdo
da agilidade no transpor-
te: Muitas vezes a velodi-
dade da entrega da carga
é um grande diferencial
perante a concorréncia.
Com o modal aéreo ha a
possibilidade de percor-
rer grandes distancias de
maneira rapida e segura.
Em segundo lugar vem a
seguran¢a no transporte:
O modal aéreo possui
um menor indice de aci-
dentes, além disso conta
também com uma baixa
ocorréncia de furtos e rou-
bos”, completa Barbosa.
Como demonstrado, 0 modal aéreo
para o transporte de encomendas repre-
senta maior agilidade, maior seguranca e
o produto entregue na hora certa. “Inde-
pendentemente do momento econdmico,
ele é indicado para embarcadores que ne-
cessitam desses beneficios. Normalmente,
as cargas expressas sao as com maior
valor agregado, pois os riscos de furtos e
roubos sdo menores se comparado com
o modal rodoviério (que é o mais utiliza-
do), ou ainda as cargas pereciveis, como
amostras para exames laboratoriais”,

diz Ronan Hudson, diretor comercial da
JadLog Logistica (Fone: 11 3563.2000).

No Brasil — ainda de acordo com Hud-
son —ha uma grande quantidade de voos
requlares para as capitais e principais cida-
des operados por diferentes companhias
aéreas, dos quais sao aproveitados os po-
roes das aeronaves para o transporte das
cargas. "Ha ainda avides exclusivamente
cargueiros. Tal frequéncia e disponibilida-
de de voos favorecem as movimentacoes
de cargas pelo modal aéreo.”

Daniel Souza, gerente de Operagdes
& Desembaraco Aduaneiro da UPS Brasil
(Fone: 5694.6600), também aponta algu-
mas caracteristicas que diferenciam o mo-
dal aéreo dos outros, como mais rapidez,
melhor tempo de transito, flexibilidade —
em relacdo a horarios e disponibilidade,
ja que é possivel moldar a necessidade
logistica de acordo com a malha aérea —,
a possibilidade de realizar conexdes ra-
pidas e processar cargas até cinco horas
antes da saida de um voo. "Além disso, é
um transporte sofisticado e seguro, que
permite combinar um avido de passageiro
com cargas fracionadas ou um cargueiro
puro com alto volume.”

Outro ponto importante — ainda se-
gundo Souza — é que 0 segmento aéreo
no Brasil estd em crescimento. Segundo
a Associacdo Internacional de Transporte
Aéreo — lata, 0 Brasil teve uma expansao
de 12,1% na aviagdo e no trafego aéreo
mundial no segmento de cargas em agos-
to de 2017 em comparacdo com 0 mesmo
periodo de 2016. Além disso, o pais tam-
bém teve um bom desempenho do frete
aéreo, avancando 4,2% nos sete primei-
ros meses de 2017, devido ao aumento
do comércio global.

Diogo Elias, diretor geral de Cargas Do-
mésticas da LATAM Cargo Brasil na Amé-
rica do Sul — unidade do Grupo LATAM
Airlines no Brasil (Fone: 0300 115. 9999),
também aponta o aspecto econémico em
sua analise.

De acordo com ele, apesar de ao longo
de 2016 ter havido uma queda significati-
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va na demanda de carga
aérea no Brasil causada
pelo cendrio econdmi-
o instavel, a LATAM
comeca a visualizar um
cenario de recuperacdo,
fruto do reaquecimento
da economia brasileira e
da capacidade de ajuste
da oferta em aeronaves
cargueiras, enquanto sdo
concentrados os esforcos

Santos Junior, da Braspress:

cos, pecas automobilisticas
e duas rodas. Essa reacao
em Manaus antecipa a
recuperacao da demanda
nas demais regioes do pais.

Modal “caro”

Diante das vantagens
do modal aéreo apresenta-
das, 0 que poderia ser feito
para que ele deixasse de
ser considerado “caro” em

em maximizar a utilizacao
da capacidade de frota de

“Uma analise mais aprofundada
de custo podera mostrar que a
percepcéo de que o frete aéreo é

relacdo aos outros modais?
“Isso € um grande de-

aeronaves para passagei-
ros (belly capacity).

A companhia também notou um movi-
mento de retomada da indUstria brasilei-
ra, cujo exemplo é a produgdo industrial
da Zona Franca de Manaus, um polo de
cargas de produtos de alto valor agrega-
do, com grande participacdo de eletroni-

‘caro’ ndo se configura real”

safio, ndo é uma resposta
tao simples, pois ha varias
situacOes que concorrem para viabilizar
este modal em relacdo aos demais, ainda
mais em tempos de crise, quando as com-
panhias aéreas sentiram sensivelmente o
impacto dos custos de combustivel, pes-
soal, manutencdo e redugdo expressiva

do volume de carga. O ‘X' da questdo é
volume de carga com margens que permi-
tam cobrir os pesados custos envolvidos
e ainda ter lucro”, comenta Eliane Mar-
chioro, diretora executiva da Agile Global
Logistics (Fone: 41 3372. 8806).

Santos Junior, da Braspress, ressalta que
uma analise mais aprofundada de custo
podera mostrar que esta percepcao de
que o frete aéreo é “caro” ndo se confi-
gura real, sobretudo em mercadorias de
valor mercantil mais elevado. De acordo
com o superintendente da Divisdo Aérea
da Braspress, é obvio que 0 modal aéreo
nao combina com grandes massas ou
commodities, mas nas cargas de valor
agregado maior a agilidade compensa o
algo a mais da tarifa.

“Quando falamos do modal aéreo pre-
cisamos considerar a relacdo custo x be-
neficio para o embarcador. Certamente o
aéreo ndo é uma opcao para todo o tipo

E NESSE PONTO QUE
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0s fornecedores de servicos
de transporte aéreo que
participaram desta matéria
especial de Logwebtambém
falaram do Prémio Top do
Transporte, que tem as
revistas Logwebe Frota&Cia.
como promotoras. Veja
abaixo as consideracdes. E a
classificagao das empresas
na categoria Transporte
Rodoaéreo do Prémio Top do
Transporte 2017.

“0 Prémio Top Transporte

é importante porque é uma
avaliacdo feita pelo usuario,
€ um reconhecimento dos
nossos clientes a esta dura
tarefa que é fazer logfstica
aérea no Brasil.” — Santos
Jinior, da Braspress, segunda
colocada.

“Com certeza, o Prémio ajuda
a divulgar mais o modal e

a informar ao cliente que
existem empresas no Brasil se
destacando neste segmento.
Certamente o Prémio d muita
credibilidade ndo s¢ para as
empresas premiadas, mas

também para 0 segmento aé-
reo de carga em um todo.” —
Picolli, da CCA Express,
sétima colocada.

“0 Prémio Top do Transporte
€ um reconhecimento elevado
dos servicos prestados, visto
que a avaliagdo é feita pelos
consumidores dos nossos
servicos. E neste segmento
de transporte aéreo, 0 grupo
seleto de empresas citada
torna ainda mais especial
esta conquista.” — Barbo-

sa, da IBL Logistica, nona
colocada.

“0 Prémio TOP é um grande
e importante reconhecimento
das empresas do setor, além
de ser um termémetro de
como anda o0 mercado de
transportes do pais. O Prémio
representa um incentivo a
melhorias para as empresas
ndo vencedoras, e um desafio
de se manter no topo para

as empresas premiadas.” —
Hudson, da JadLog, quinta
colocada.

“0 Prémio Top do Transporte

é um importante reconhe-
cimento para o segmento,
mostrando que o modal aéreo
merece uma atencao especial
do mercado. Para nés, da
FedEx, ser indicado no
segmento rodoaéreo mostra
que nossos investimentos no
Brasil sao vistos com bons
olhos pelo mercado.” — Vera,
da FedEx Brasil, terceira
colocada.

“Ser lembrado como Top do
Transporte 2017 é a certeza
que estamos no caminho
certo. Apesar de sermos uma
empresa jovem e emergente
neste mercado tdo concor-
rido, temos convicgdo que
nossos alicerces estdo muito
bem fixos em nossa filosofia
de trabalho, buscamos levar
uma solugdo logistica inova-
dora e surpreendente para
nossos clientes e quando
recebemos um prémio deste,
sabemos que 0 mercado esta
aceitando e conseguindo
perceber isso.” — Zeferino, da
Prestex, quarta colocada.

de carga, mas é o modal mais indicado
para as cargas que precisam chegar mais
rapidamente ao seu destino e que de-
mandam maior seguranca e garantia de
pontualidade na entrega. No modal aéreo,
o cliente tem tempo de transito definido
para a entrega, com dia e horario agenda-
dos. Esse recurso é fundamental para car-
gas sensiveis ao tempo de transito, como
por exemplo, a peca de uma maquina que,
se nao chegar no tempo previsto, pode
parar a linha de produgao de uma fabrica,
causando prejuizos; ou uma amostra de
material bioldgico para teste, entre varios
outros produtos que demandam maior
controle no transporte”, comenta Vera
Lima, diretora de Customer Experience da
FedEx Brasil Logistica e Transporte (Fone:
0800 703.3339).
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Custo também é o ponto colocado por
Mauricio Coelho, diretor do Produto Aé-
reo da DHL Global Forwarding (Fone: 11
5042.5500). Segundo ele, a analise do
custo deste modal deve ser feita de forma
abrangente, ou seja, considerando as eco-
nomias e a flexibilidade que ele proporcio-
na dentro da cadeia logistica. “Ao embar-
car cargas aéreas colocamos 0s produtos
mais rapidamente junto ao consumidor. Os
remédios necessarios para um tratamento
estarao disponiveis no momento certo, as
frutas chegarao mais frescas as mesas das
familias ao redor do mundo, linhas de pro-
ducdo sempre serdo abastecidas, além de
reduzir a necessidade de financiamento de
estoques, que tem um custo importante no
Brasil”, explica Coelho, complementado
pelo diretor presidente da Transportadora

Americana (Fone: 19 2108. 9000), Celso
Luchiari, o qual afirma que o “caro” deve
ser considerado de uma forma relativa,
pois a velocidade da entrega esta ligada a
um servico altamente especializado.

Zeferino, da Prestex, acredita que o prin-
cipal ponto é a comunicacao, pois existem
varias maneiras de analisar a questao cus-
to quando se fala de transporte aéreo.

"0 primeiro grande ponto que deve ser
levado em conta, quando falamos dessa
modalidade de transporte, é a emergen-
cialidade da carga. Quando o contratante
opta por essa modalidade logistica, auto-
maticamente o prazo de entrega devera
ser menor do que o praticado pelos outros
modais. Sendo assim, o custo ndo pode
ser apenas o do transporte, deve ser con-
siderado 0 impacto que esse entrega mais
agil gerard ao tomador, expedidor e/ou
destinatario da carga.”

Ainda segundo o gerente comercial na-
cional da Prestex, é facil enxergar o ver-
dadeiro valor do transporte aéreo quando
refletimos sobre algumas questdes, como
0 custo de uma linha parada para uma
indUstria de bebidas pela demora na en-
trega de algum insumo, ou o preco pago
pelos fornecedores as montadoras auto-
motivas pelo atraso de matéria prima, en-
tre outras situagdes. “Se analisarmos por
esse angulo, o valor do transporte acaba
sendo secundério diante do desafio de
atender em menor tempo essa demanda.”

0 segundo ponto é que ndo necessa-
riamente por ser aéreo tem que Ser caro.
Por exemplo, se pode programar os envios
de insumos e até mesmo de produtos aca-
bados dos clientes ajustando o lead time
e 0 custo de acordo com a necessidade
do contratante. Para isso é fundamental
0 entendimento de toda cadeia produtiva
da empresa, e assim consequir dar opcdes
muito vantajosas na relacdo custo benefi-
cio, explica Zeferino,

De fato, para Boff, da Cargocenter, ha um
expediente que o transportador/agenciador
aéreo deve cumprir juntos aos clientes, prin-
cipalmente no contexto B2B (business-to-
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-business) que trata sobre adotar o papel de
consultor em logistica. “Mais do que abor-
dar clientes para falar especificamente sobre
transporte, é interessante falar em logistica,
a ciéncia ampla (de origem militar) que ob-
jetiva tornar disponivel o material na melhor
relacdo custo-beneficio, no local e no tempo
certo onde exista demanda. Muito do que
se ‘considera’ sobre o custo do transporte
aéreo em relagdo aos demais provém de
certo preconceito ou falta de conhecimento
de seus beneficios ligados a agregar valor
a0s negocios dos clientes. Um entendimen-
to mais apurado da logistica necessaria
pelo cliente pode gerar a percepgao de que
a escolha por outro modal de transporte
pode gerar custos indiretos maiores do que
0 valor explicito num CTE aéreo”, ensina 0
gerente geral da Cargocenter.

Picolli, da CCA Express, também propde
um ensinamento para se entender os be-
neficios do modal aéreo. "0 transporte aé-

reo ainda tem uma grande
fama de "transporte caro’.
No entanto, a composi¢ao
de custos deste modal pre-
cisa ser entendida.”

E o diretor comercial da
CCA Express aponta as
vantagens deste modal
com relagao ao transporte
rodovidrio, que muitas em-
presas ndo sabem: Cuba-
gem: a cada metro clbico
transportado  no  modal
rodovidrio, a transportado-
ra taxa em 300 kg. J& no
aéreo, é taxado em 167
kg. Ou seja, uma diferenca substancial para
empresas com caracteristicas de transporte
de cargas volumosas; Seguro: no modal ro-
dovidrio as taxas de sequro e gris ultrapas-
sam facilmente 1% (sobre o valor da Nota
Fiscal). No modal aéreo, o mercado trabalha

Luchiari, da Transportadora
Americana: Os maiores usuarios
do transporte aéreo s&o 0s
segmentos com carga bastante
fracionada e alto custo agregado

em média com 0,33% de
taxa de sequro sobre a NF.
Esta diferenca torna mais
atrativo o transporte aéreo
para produtos de maior
valor agregado; Taxa mini-
ma: Todas as empresas de
transporte aéreo oferecem
SErvigos para  pequenas
encomendas, com trans-
porte minimo a partir de
R$ 20,00. No rodoviario, a
taxa minima muitas vezes
supera este valor; Taxa de
emissao: 0 modal aéreo
nao cobra esta taxa, porém
muitas empresas rodoviarias cobram.

“As mercadorias com maior valor agre-
gado tendem a ser mais vantajosas para
transportar no modal aéreo, pela seguran-
¢a, agilidade e, também, pelo custo, visto as
variaveis de ad-valorem serem mais favora-
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QUE LOGISTICA
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veis. Estudos apontam que no Brasil menos
de 0,5% das remessas sdo enviadas no
modal aéreo, sendo que no mundo o valor
supera 5%. Ou seja, ha muito que evoluir
no modal aéreo no Brasil”, constata Picolli.

Na visdo de Elias Sader, gerente da Filial
Curitiba e da divisdo Allink Air da Allink Neu-

tral Provider (Fone: 113254.9700), a respos-
ta a estdo questao passa por novos investi-
mentos Nos aeroportos existentes e abertura
de novos aeroportos no pais, possibilitando
0 Brasil ter uma maior capacidade de rece-
bimento e movimentacao de cargas aéreas
— aumento de malha aérea. “Vemos hoje

uma iniciativa de privatizacdo/concessoes /
PPP’s ainda bem embrionaria e com mode-
los de concessdes ainda em fase de testes e
adaptacdes , mas vejo com bons olhos essa
iniciativa e certo de que colheremos frutos no
futuro com esses investimentos.”

Para Barbosa, da IBL Logistica, os inves-

-

Perroni, da Condumax e Incesa:
O maior problema do setor
envolve as opcdes de embarques
imediatos e transbordo dos
materiais a grandes aeroportos

0 que leva uma empresa a
adotar o transporte aéreo para a
entrega de seus produtos?

Para a Condumax Fios e Cabos
Elétricos (Fone: 0800 701.3701)
e Incesa Componentes Elétricos
(Fone: 0800 770.3228) — grupo
homologado nas principais
concessionarias de energia do
Brasil e no exterior, sendo for-
necedor de cabos e conectores
para a inddstria automotiva,
indUstria petrolifera, mineragdo,
usinas, grandes construtoras

e inddstrias dos mais diversos
segmentos — € a urgéncia.

“E a urgéncia de clientes que
ndo podem parar sua linha de
produgdo — projetos de energia
solar, chicoteiras, concessio-
narias de energia elétrica,
grandes indUstrias e montadoras
de veiculos”, explica Rodrigo
Perroni, supervisor de logistica
do grupo.

Urgéncia também é o motivo
apontado por Elmo Dantas
Barbosa, gerente de compras/
logistica da Plastifica Industrial
(Fone: 31 3503.1342), que

.

Luciana, da Vulcabras Azaleia:
Problemas do setor sao a
quantidade de voos e, em periodo
de férias, a mudanca de prioridade
nos embarques e corte de carga

Bertin, da Marcopolo: Uma
possivel alternativa para reduzir

0 custo de transporte aéreo é a
parceria entre empresas do modal
aéreo e rodovidrio

produz diversificados tipos de
embalagens, como filmes em
polietileno e polipropileno im-
pressos em até oito cores, para
empacotamento automatico de
s6lidos e liquidos, rétulos em
geral, filmes e sacos lamina-
dos, filmes e sacos coextru-
sados em até trés camadas.
“Utilizamos esta modalidade
somente em casos de extrema
urgéncia”, diz Barbosa.

Nao muito diferente é a respos-
ta de Antonio de Jesus Queiroz
Castro, gerente operacional

de logistica e almoxarifado

da Hydro Alunorte (Fone: 91
3754.9673), uma empresa de
mineragdo: Emergéncia. Ou de
Marcos Eron da Silva, coor-
denador de logistica da Elfaro
Indstria e Comércio (Fone: 48
3254.7600): “"usamos porque as
vezes 0 prego compensa pelo
prazo de entrega ser mais rapido
que o do rodovidrio”. A empresa
é considerada a maior fabrica
de Neoprene da América Latina,
atendendo os mais variados
mercados no segmento de cal-

EMBARCADORES TAMBEM APOIAM 0
PREMIO TOP DO TRANSPORTE

Os embarcadores participantes desta matéria especial
também apoiam a realizagdo do Prémio Top do Transporte —
eles sdo alguns dos votantes. Veja o que eles afirmam.

“0 Prémio Top do Transporte € a referéncia nacional no
quesito transporte de cargas em todos os modais, com isso
temos uma base dos melhores especialistas de servigo do
mercado nacional.” — Perroni, da Condumax e Incesa.

“0 Prémio é importante para que as empresas possam
sempre estar se atualizando, pois as que estdo no topo
guerem se manter no topo, e as que estdo abaixo, sabem que
precisam melhorar alguma coisa, para que possam chegar
ao topo, ou naturalmente sairdo do segmento.” — Silva, da

Elfaro.

“Acredito que o reconhecimento é a melhor forma de fazer o
network da empresa.” — Castro, da Hydro Alunorte.

“0 Prémio nos permite identificar quais empresas possuem
melhor custo-beneficio, bem como identificar novos players
no mercado, devido a avaliagdo ser feita por outras empresas
do segmento.” — Bertin, da Marcopolo.

“0 Prémio é importante para a divulgacdo das
transportadoras que estao se destacando no mercado, pois 0s
resultados sao baseados nas indicagdes de quem realmente
utiliza a modalidade, e isto fortalece a credibilidade.” —

Barbosa, da Plastifica Industrial.

cados, ortopedia, surf, mergulho,
brindes, entre outros. Também é
licenciada da marca Mormaii na
fabricacdo de roupas de surf.
“Devido a localizagdo de alguns
fornecedores ser no Sul, e
algumas matérias primas terem
urgéncia no recebimento pela
fabrica nos estados de SE, BA e
CE, além do envio mais rapido
de amostras para os represen-
tantes, sdo os fatores que nos
levam a usar o transporte aéreo,
diz Luciana Eugénia da Silva

Pires, coordenadora de logistica
da Vulcabras Azaleia (Fone: 11
4532.1187), que atua com as
marcas Olympikus, Opanka, Di-
jeean, Azaleia e OLK — empresa
de material esportivo.

Por sua vez, a Marcopolo

(Fone: 54 2101.4000) — lider no
mercado brasileiro no segmento
de Onibus — também utiliza o
modal aéreo nas necessidades
de transporte expresso, com
entrega no menor prazo que o
rodovidrio, normalmente para
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Monte sua torre de controle
com 0 sistema pioneiro em
monitoramento de entregas

timentos deveriam ser feitos visando ao au-
mento da oferta de voos, lembrando que em
algumas regides, principalmente na Norte, ha
cidades atendidas por apenas um voo diario.

“De toda forma, deixando de lado suas es-
pecificidades, acreditamos que uma reducdo
da carga tributaria de toda a cadeia do trans-

porte aéreo de cargas poderia fazer com que
05 custos de operacdo abaixassem e, por con-
sequéncia, houvesse uma diminuicao do valor
do frete”, aponta, agora, Hudson, da JadLog.

0O gerente de Operacbes & Desembaraco
Aduaneiro da UPS Brasil aponta que as carac-
teristicas do modal aéreo, j& que a aeronave

ZHODIE

WTOAEKIENTD LOGETICOCE ENTREGAS

atender falta de materiais
em linha de producdo

ou envio de materiais de
pbs-vendas e assisténcia
técnica. Quem comenta é
Rogério Bertin, analista de
logistica da empresa.

E a Ober Inddstria e Comér-
cio (Fone: 19 3466.9200) -
empresa que atende

14 segmentos de merca-
do distintos, entre eles 0
automobilistico, moveleiro,
calcadista, geossintéticos,
limpeza doméstica, industrial
e institucional —, segundo
conta Vitor Manuel Abreu
Silva, gerente de logistica e
distribuicdo da empresa, usa
0 modal aéreo para atender
as necessidades de entrega
de pecas de maquinas e
insumos, matéria prima,
amostras, etc.

Vantagens do modal
Quando a questao envolve
as vantagens do modal
aéreo segundo os embarca-
dores, as respostas nao sao
muito diferentes: Lead time
de entrega menor do que o
dos outros modais, segundo
Perroni, da Condumax e Ince-
sa; tempo/prazo de entrega,
na visdo de Silva, da Elfaro,
e de Castro, da Hydro Alu-
norte; rapidez, para Abreu
Silva, da Ober, e Luciana, da
Vulcabras Azaleia; e maior
agilidade no transporte

e melhor rastreabilidade

da carga, para Bertin, da
Marcopolo.

Entretanto, a despeito des-
tas vantagens, também ha
0s problemas no transporte
aereo.

De acordo com Perroni,

da Condumax e Incesa, 0
problema envolve as opcdes
de embarques imediatos e
transbordo dos materiais a
grandes aeroportos — isto
poderia ser solucionado com
possibilidade de embarques
em cidades mais proximas
e liberacdo das cargas em
menor tempo no destino.
Castro, da Hydro Alunorte,
também coloca o problema
de liberacdo da carga no
aeroporto, 0 que poderia ser
resolvido, talvez, com uma
pré-liberacdo quando no
embarque.

“Por possuirmos materiais
com diversas dimens@es, as
limitacOes de peso/dimen-
sdes acabam inviabilizando
uma parte dos envios.

0 custo mais elevado que o
rodovidrio também dificulta
uma maior utilizagdo deste
modal. Uma possivel alterna-
tiva para reduzir o custo de
transporte aéreo é a parceria
entre grandes empresas do
modal aéreo e rodoviario”,
aponta, agora, Bertin, da
Marcopolo.

Para Abreu Silva, da Ober,

0 problema é o custo, 0

que poderia ser resolvido
com a reducdo de algumas
taxas, enquanto Luciana, da
Vulcabras Azaleia, aponta

a quantidade de voos e, em

periodo de férias, a mudanca
de prioridade nos embarques
e corte de carga. “0 aumen-
to de opcBes de voos para
transporte de matéria prima
seria uma solugdo para este
problema.”

Relacionamento

Os embarcadores também
dao sugestdes para melho-
rar o relacionamento entre
eles e os fornecedores de
servicos de transporte.
“Creio que a ‘informacao’
nesta operagdo é de suma
importancia, uma vez que
na outra ponta tem o cliente
necessitando do produto.
Quanto melhor for a acuraci-
dade da informacao, melhor
sera o relacionamento entre
as partes. Com isso, todos
saem satisfeitos”, afirma
Perroni, da Condumax e
Incesa.

Ja Silva, da Elfaro, afirma te-

rem um bom relacionamento
com seus fornecedores na
area, mas falta um pouco de
empatia destes. “Precisam
dar mais importancia ao que
transportam.”

Visibilidade do status da
carga é o que poderia ser
melhorado segundo Castro,
da Hydro Alunorte, enquanto
Abreu Silva, Ober, fala em
atendimento e Luciana,

da Vulcabras Azaleia, em
melhorar o sistema de
cotacdes, onde ja informe o0s
horarios limites de entrega/
recebimento.
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e 0 combustivel sao naturalmente mais ca-
ros, em comparagao aos demais meios de
transporte, por exemplo, j& sdo pontos que
encarecem a logistica. “Atualmente, o mer-
cado brasileiro padece de servicos de en-
tregas utilizando esse modal. Clientes que
utilizam esse tipo de transporte normal-
mente encontram fretes muito caros frente
ao servico solicitado. Para que as empresas
possam investir e se instalar com estrutura
prépria nos aeroportos com uma economia
de longo prazo, é necessario ter uma viabi-
lidade econdmica”, completa Souza.
Finalizando, Wanderley Rodrigues Soa-
res, diretor da Unicargo Transportes (Fone:
11 2413.1700), aponta o que poderia ser
feito para que o modal deixasse de ser
considerado “caro” em relacdo aos de-
mais: atrelar ao servico diferenciais que
justifiquem o preco, buscando otimizar re-
cursos através da inovacdo e criatividade.

Novos nichos de mercado

Pelas suas caracteristicas, 0 modal aéreo
esta atraindo novos nichos de mercado.

Por exemplo, Boff, da Cargocenter, apon-
ta quatro.

Artigos PET — mercado em ascensao,
pets recebem “tratamento como huma-
nos” e novos artefatos para os animais
sd0 desenvolvidos;

Artigos esportivos/fitness — ha o au-
mento de adeptos a pratica de esportes, nao
somente 0s mais convencionais, mas tam-
bém os de aventura e ligados a natureza.
H4 crescente procura por artigos deste setor;

Acessorios para celular — novas so-
lucdes e modas sdo constantemente cria-
das em torno do uso de smartphones. Na
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ideia de customizacdo,
os clientes compram —
muitas vezes por impulso
— este tipo de acessorio;

Produtos de be-
leza — mulheres e até
homens tém aumentado
0 interesse em produtos
para cuidado pessoal. “A
industria de cosméticos,
como exemplo, oferece
solugbes cada vez mais
atraentes”, completa o
gerente geral da Cargo-
center.

Outra lista de novos ni-
chos de mercado a usa-
rem o transporte aéreo é
feita por Picolli, da CCA
Express.

Eletronicos — segu-
ran¢a, agilidade e valor
de frete;

Produtos de moda—
por terem a caracteristica
de "troca de colecao”, é
importante entregar no
PDV o produto de forma
rapida, agilizando a ca-
deia deste segmento;

E-commerce — ndo
ha como nao falar da im-
portancia deste segmento para 0 modal
aéreo devido a necessidade de agilidade
da entrega, “aproximando” o cliente da
loja on-line;

Hospitalar — equipamentos hospitala-
res nao podem sofrer atraso de entrega, e
precisam de tempo curto de transito;

Soares, da Unicargo: atrelar

ao servico diferenciais que justifiquem
0 preco, buscando otimizar recursos
através da inovagao e criatividade,
pode baratear o frete

Para Sader, da Allink Neutral
Provider, baratear os custos do
frete no setor passa por novos
investimentos nos aeroportos
existentes e abertura de novos

Medicamentos — sdo
altamente visados para
roubo, e também neces-
sitam de agilidade, vanta-
gens que o modal aéreo
consegue agregar;

Autopecas — a cadeia
de distribuicdo de auto-
pecas estd cada vez mais
eficiente. “Como a gama
de modelos estd cada vez
maior, e 0 tempo de vida
deles cada vez menor, nao
ha como a concessionaria
fazer grandes estoques de
pecas, por isso a montado-
ra necessita entregar com
urgéncia pedidos de reposi-
cdo. O aéreo auxilia muito
neste segmento”, completa
o diretor comercial da CCA
Express.

Souza, da UPS Brasil,
ressalta que a demanda
deste mercado tem se con-
centrado no transporte de
produtos high-tech (pro-
dutos de alta tecnologia,
com alto valor agregado),
pois esse modal oferece
mais seguranca e rapidez
nas entregas. Ja na indus-
tria farmacéutica, o modal atende as ne-
cessidades do segmento por condigdes
e procedimentos necessarios para trans-
portar 0s produtos. Isso inclui pré-requi-
sitos como, por exemplo, ambientes com
temperaturas controladas de acordo com
0 estado biolégico de cada produto. Sem
contar que também é um mercado em
crescimento no Brasil, faturando cerca
de R$ 13,950 bilhdes esse ano (um au-
mento de 13,5% se comparado a 2016),
segundo dados da Associacdo Brasileira
de Distribuicdo e Logistica de Produtos
Farmacéuticos — Abradilan.

Sader, da Allink Neutral Provider, tam-
bém aponta tecnologia, eletronicos e far-
macéuticos como usuarios deste modal,



ja que o valor do transporte acaba sendo
pequeno perto do valor agregado do pro-
duto. “No nosso caso, a modalidade de
carga expressa é utilizada para encomen-
das urgentes (de pegas automotivas, ou
de amostras para exames laboratoriais),
e para encomendas de alto valor agrega-
do, como eletroeletronicos, por exemplo.
A urgéncia da entrega,
bem como a rapidez e a
maior seguranca nos des-
locamentos sdo os princi-
pais motivos”, completa
Hudson, da JadLog.

O mercado voltado
para 0 setor de entregas
rapidas, geradas pelo in-
cremento do e-commerce
nos Ultimos anos, é um
importante novo cliente da
LATAM Cargo Brasil, junta-

Coelho, da DHL Global

Os produtos pereciveis e farmacéuticos
também, em razdo do prazo de validade
dos produtos. Um novo nicho de mercado
que vem se destacando é o de compras
online, ja que o prazo de entrega agrega
valor ao produto”, diz Caldana, da Dachser,
enquanto Eliane, da Agile Global Logistics,
faz uma constatacdo: Nos Ultimos anos as
empresas se desenvolveram
e se prepararam com o au-
mento do volume de pereci-
veis. “Por qué? Aumento da
demanda no exterior.”
Coelho, da DHL Global
Forwarding, também colo-
Ca que na sua empresa tém
notado um crescimento no
transporte aéreo de cargas
pereciveis, tanto as de alto
valor agregado, como re-
médios e outros insumos da

mente com as encomendas
de pessoas fisicas e micro e
pequenas empresas. “Além

Forwarding: Empresa tem notado
crescimento no transporte aéreo

de cargas pereciveis, tanto de alto
valor agregado quanto de alimentos

area de saude que reque-
rem controle de tempera-
tura, como as de alimentos.

do embarque de produtos
de alto valor agregado, como farmacos,
eletrdnicos e autopartes, e dos pereciveis,
como frutas e flores, e ainda, a carga viva”,
diz Elias, diretor geral de Cargas Domésti-
cas da empresa. Luchiari, da Transportadora
Americana, também comenta: os maiores
usudrios do transporte aéreo sao 0S seg-
mentos que tém carga bastante fracionada,
alto custo agregado e necessidade de pra-
Z0s que o rodovidrio ndo consegue suprir.
“Tradicionalmente, empresas que tra-
balham com baixa utilizacdo de estoque
OuU que necessitam rapidamente de pecas
de reposicao utilizam-se do modal aéreo.

No primeiro caso, trata-se
de uma industria que vem crescendo e
desenvolvendo medicamentos cada vez
mais sofisticados, caros e cuja entrega
é uma questao literalmente vital. No se-
gundo caso, esta mais ligado a delicadeza
do alimento ou ao chamado “shelf life",
onde a validade é muito exigua e deman-
da uma velocidade de entrega que ape-
nas o modal aéreo pode oferecer.

Outro mercado que cresce na utilizacdo
do transporte aéreo é a logistica rever-
sa, retorno de produtos para reparo, ou
descarte, que antes era necessariamente
feita em modal rodoviario devido ao cus-
to, tem encontrado no transporte aéreo
tarifas agressivas aproveitando o retorno
dos avides para os principais hubs, como
GRU, VCP, CGH, BSB, diz Barbosa, da IBL
Logistica. Segundo ele, as tarifas de rever-
sa sdo melhores em relacdo as tarifas de
embarque devido a oferta ser maior, po-
rém para esta negociacao dar certo existe
algumas regras, como frequéncia de de-
manda. waves
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Crise economica provocou 0 desaparecimento
de formecedores do servico

Brasil, em virtude de sua situa-
cdo geografica, mantém histori-
camente acordos de transporte
internacional  terrestre,  principalmente
rodoviario, com quase todos os paises da
América do Sul. Com a Coldmbia, Equador,
Suriname e Guiana Francesa o0 acordo esta
em negociacdo — é o que informa o site da

ANTT — Agéncia Nacional
de Transportes Terrestres.

0 Acordo sobre Transpor-
te Internacional Terrestre
entre os Paises do Cone Sul,
que envolve os transportes
ferroviario e rodovidrio, in-
clui Argentina, Bolivia, Bra-
sil, Chile, Peru, Paraguai e
Uruguai, também de acor-
do com a ANTT. Entre Brasil
e Venezuela refere-se ape-
nas ao transporte rodovia-
rio. O mesmo ocorrera com
a negociacdo que esta em
andamento com a Guiana.

0 Mercado Comum do Sul — Merco-
sul absorveu o Acordo de Transportes
do Cone Sul e j se atingiu estagio mais
avangado, com a negociacao e adogao de
normas técnicas comunitarias.

Complementarmente  aos  acordos
basicos citados, tém sido estabelecidos
acordos especificos no Mercosul, como o
de Transporte de Produtos Perigosos e o

Romao, da Nuno Ferreira: Com a
crise, muitas empresas deixaram
de atuar por falta de gestao dos
custos e, consequentemente,
perda de competitividade

Acordo sobre Transito.

“ANuno Ferreira, como
agente de carga inter-
nacional, trabalha com
varios setores da eco-
nomia,  principalmente
para industrias dos ramos
alimenticio, quimico, far-
macéutico e de bens de
capital, tanto na importa-
¢do como na exportacao,
entre Brasil, Chile, Argen-
tina e Paraguai”, conta
José Romao, gerente de
Pricing da Nuno Ferreira
Cargas Internacionais
(Fone: 11 2174.1000). Ele destaca, ainda
que todos esses produtos exigem cuida-
dos especiais, principalmente o maquina-
rio que atendera as linhas de produgao,
maior volume transportado pela empresa,
que possui placas eletrbnicas sensiveis,
que ndo podem sofrer avarias.

Ja o Grupo TGA (Fone: 11 3464 8181)
atende todos os paises do Mercosul, sen-

seus envios ao exterior de forma
continua e eficaz e com custos
extremamente reduzidos, pois
estardo compartilhando o espago
do equipamento com outros
embarcadores”, explica Santos.
Ele também conta que o servigo
foi desenvolvido para solucionar
as dificuldades que os embarca-
dores de cargas de lotagdo no
modal rodovidrio vém enfren-
tando atualmente com a falta

0 Grupo TGA acaba de lancar

0 CONSOLIDO.com.br, servico
através do qual o Grupo garante
saidas, a cada 24 horas, para
todos os destinas no Mercasul,
de carretas apropriadas para o
transporte de cargas secas, onde
0 embarcador poderd reservar
até 1/3 do espaco do veiculo
para sua mercadoria, “garantin-
do-se, assim, que no minimo trés
embarcadores conseguirdo fazer

generalizada de equipamentos
para o transporte de seus produ-
tos para 0 Mercosul. O servigo

atende todo o mercado de carga
seca que se utiliza do transporte
rodovidrio no Mercosul.

14 - Nnov 2017


tel:(11) 3464-8181

do seu principal diferencial a consolidacéo
de carga rodoviaria internacional no regime
de Transito Aduaneiro (MIC — DTA), “que
garante ao mercado menor transit time e
custos reduzidos entre os paises signata-
rios”, conta Adilson Santos, CEO do Gru-
po. Ele também lembra que os veiculos do
Grupo estao habilitados e equipados para
atender a todos os tipos de cargas secas,
quimicas e especiais, em
rotas de ida e volta Brasil-
-América Latina.

Santos coloca que as
cargas quimicas exigem
expertise e atencdo quanto
a0 manuseio e transporte,
pois existem tipos de mer-
cadorias que, manuseadas
incorretamente, podem
causar danos incalculdveis
a saude humana e ao meio
ambiente. Igualmente, po-
rém com risco totalmente
diferente, esta o transporte
de carga sobredimensio-
nada, que exige planeja-
mento prévio e expertise na operacionaliza-
¢ao, em todas as etapas do processo.

Problemas

Sobre os maiores problemas enfrentados
no transporte rodoviario internacional hoje,
Roméo, da Nuno Ferreira, acredita estar nas
questdes legais, de investimento publico em
infraestrutura e, principalmente, nos altos
custos em geral, como combustivel, pe-
ddagio, manutencdo dos veiculos. Também
podem ser citadas as constantes greves
dos agentes aduaneiros, impactando em
despesas extras de armazenagem e estadia
pelo fato de os veiculos ficarem parados nas
fronteiras.

“Estas questoes poderiam ser soluciona-
das com investimentos no setor, maior em-
penho do governo em manter 0s servicos
pUblicos estaveis, sem paralisaces, e redu-
¢do da burocracia no comercio exterior”, diz
0 gerente de Pricing.

Santos, do Grupo TGA, por sua vez, diz

l7 4
Santos, do Grupo TGA: O

p\ane@mento logistico dg longo prazo ndo resistiram. Com iSSO, a
poderia melhorar o relacionamento
entre 0 embarcador e o fornecedor

de servigos de transporte

que, no cenario atual de crise, notaram o
desaparecimento de fornecedores de trans-
porte, gerando, assim, uma demanda muito
mais alta do que a disponibilidade de equi-
pamentos/transportadoras.  “Entendemos
que somente uma reestruturacao do setor e
0 consequente surgimento de novos players
poderao ser capazes de equilibrar a deman-
da x oferta”, diz o CEO do Grupo TGA.
Ainda a proposito dos
efeitos da crise econdmica
brasileira no segmento de
transporte rodoviario de car-
gas, Santos diz: “A crise eco-
ndmica que assola 0 nosso
pais ndo poupou nenhum
setor da economia, mas, so-
bretudo o nosso segmento de
transporte rodoviario nacional
e internacional. Muitos moto-
ristas auténomos e empresas
de pequeno e médio porte

oferta de veiculos X demanda
de cargas ficou totalmente
desequilibrada”.

Romao, da Nuno Ferreira, também coloca
que a crise obrigou as empresas a enxu-
garem custos e margens de lucros, através
de reducdo de pessoal e veiculos da frota,
afetando a frequéncia de manutengdo dos
mesmos e 0 investimento em Novos equipa-
mentos. Devido a isso — continua o gerente
de Pricing —, muitas empresas deixaram de
atuar por falta de gestdo dos custos e, con-
sequentemente, perda de competitividade.

Nesta situacdo de mercado, também vale
a colocacao do relacionamento entre em-
barcador e fornecedor. Como ele poderia ser
melhorado?

“Os dois chegarem a uma relacdo de
equilibrio de preco, onde ambos ganhem
com a operacdo e fiquem satisfeitos com
os resultados e a performance”, diz Ro-
mao, da Nuno Ferreira, ao passo que San-
tos, do Grupo TGA destaca: planejamento
logistico de longo prazo, com a consequen-
te fidelizacdo do fornecedor de transporte
pelo embarcador. wawe
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CARREGADORES DE BATERIA DE ALTA FREQUENCIA

Maior vida atil das baterias
Peso reduzido (5kg)
Uso a bordo ou fora do veiculo

COMPONENTES PARA VEICULOS ELETRICOS
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Sucesso de publico,
MOVIMAT passa a ser bienal, \' MaT,
junto com a FENATRAN

ldo Internacional da Logistica A realizagdo da MOVIMAT junto com  de logistica e transportes e apresentar

Q 32% edicdo da MOVIMAT— Sa-  MOVIMAT, Gustavo Binardi. pelo mercado por aproximar os setores
Integrada, realizada de 16a 19 a FENATRAN foi muito bem recebida  solucdes integradas para impulsionar

16

de outubro Ultimo no Sao Pau-
lo Expo, em Sao Paulo, SP, si-
multaneamente a FENATRAN
— 21° Saldo Internacional do
Transporte Rodoviario de Car-
gas, foi marcada pelo sucesso
de publico e pelo reaqueci-
mento do mercado de logisti-
ca, segundo a Reed Exhibitions
Alcantara Machado, organiza-
dora dos eventos.

A sinergia entre os dois
eventos foi tdo positiva que a
MOVIMAT passa a ser bienal,
assim como a FENATRAN em
anos impares. Nos outros anos,
a MOVIMAT passa a ser realiza-
da em eventos setoriais, como
Feicon Batimat (10 a 13 de abil
de 2018), Mecanica (24 a 27 de
abril) e Fenasucro & Agrocana
(21 a 28 de agosto).

“A logistica faz parte de
praticamente todos os setores
da economia. Por isso, tere-
mos espacos da MOVIMAT
em alguns eventos do nosso
grupo para fortalecer ainda
mais 0 quanto as tecnologias
e inovacbes oferecidas por
esse mercado podem contri-
buir para tornar as operagoes
mais eficientes, reduzindo
custos e colaborando para
tornar 0s negocios mais com-
petitivos”, afirma o diretor da
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0s negdcios. Passaram pelos
quatro dias de MOVIMAT mais
de 15 mil visitantes qualifica-
dos. “Este incremento em rela-
cdo a edicdo de 2016 se deve a
sinergia com a FENATRAN, rea-
lizada no mesmo local e perio-
do. Desta forma, com a unido
dos dois eventos, também uni-
mos as principais atividades
do setor que sao Transporte e
Logistica”, salienta Paulo Oc-
tavio Pereira de Almeida, vice-
-presidente da Reed Exhibi-
tions Alcantara Machado.

Mais de 30 horas de
conteudo

Os visitantes da MOVIMAT
tiveram a disposicdo mais de
30 horas de conteudo gra-
tuito e de qualidade para
aperfeicoamento  profissional.
A llha do Conhecimento teve
37 palestras nos quatro dias
de evento, com profissionais
do mercado, que apresenta-
ram novidades tecnoldgicas e
tendéncias de mercado. Além
disso, a llha do Conhecimento
sediou uma edicdo do Digitali-
ze-me, organizado em parceria
com a Associacdo Brasileira
de Comércio Eletrdnico — AB-
Comm para estimular a cultura
do empreendedorismo digital.
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MOVIMAT Experience

Uma das atracdes do evento foi a
MOVIMAT  Experience que permitiu
ao publico acompanhar na pratica de-
monstracdes técnicas e funcionais, em
tempo real, de produtos como empilha-
deiras e transpaleteiras e outras solu-
cOes, inclusive com test drive.

Inovathon Logistics

Challenge

Esta edicdo da MOVIMAT sediou, de
forma inédita, uma edicdo especial do
Inovathon Logistics Challenge, desafio de
logistica promovido pela Scania voltado
para universitarios de todo o Brasil.

De acordo com os organizadores, 0 es-
paco recebeu a visita de pelo menos 11
instituicbes de ensino de niveis superior e
técnico, que nao conheciam o projeto e se
encantaram com a proposta. Com isso, 0s
participantes se motivaram a competir no
Inovathon Logistics Challenge 2018 para
que a Scania leve o evento para dentro de
suas escolas e universidades.

Com o objetivo de aproximar a teo-
ria da pratica, foram promovidas qua-
tro palestras, dois jogos de tabuleiro
simulando a operacdo logistica de pds-
-venda e quatro rodadas de perguntas e
respostas, que contou com participantes
de alto nivel de conhecimento no setor.

“A ideia foi trazer — ja para a préxima
geracdo de profissionais — uma logistica
protagonista de decisdes nas empresas,
na qual eficiéncia e sustentabilidade es-

tao lado a lado criando uma oportunida-
de de solugdo para o transporte”, contou
Patricia Acioli, responsavel pela Comuni-
cagdo da Scania Latin America.

“Temos que acompanhar a rapida trans-
formagdo da industria”, disse o vice-presi-
dente de Logistica da montadora, Marcelo
Galldo. Isso significa, segundo o executivo,
atender a constante necessidade por fle-
xibilidade e menores prazos em um con-
texto mais desafiador com a digitalizacao,
conectividade e sustentabilidade.

Novidades

A revista Logweb Di-
gital foi midia oficial da
MOVIMAT e destaca, a
sequir, alguns dos pro-
dutos e servicos apresen-
tados e lancados, bem
como a opinido dos ex-
positores sobre o evento.

BMC-Hyundai vendeu
maquina de 7 t no primeiro
dia da MOVIMAT

Logo no primeiro dia de feira, a BMC-
-Hyundai vendeu para o Grupo AlZ a
empilhadeira 70DF-7 a diesel, que sera
usada pelo escritério de advocacia em
seu patio para movimentacdo de veiculos
apreendidos. Ercilio Romeiro, gerente co-
mercial da BMC-Hyundai, explicou que a
empresa ja havia adquirido um més atras
o modelo de 16 toneladas e que, agora,
com o aumento da demanda, fecharam
negdcio para mais uma maquina. Duran-
te a feira, foi revelado que a Hyundai esta
estudando iniciar a fabricacdo de empi-
Ihadeiras no Brasil através da fabrica de
Itatiaia, RJ, onde sdo produzidos atual-
mente 0S equipamentos para a area de
construcao. “Com isso, seremos a Unica
do Brasil capacitada para construir empi-
Ihadeiras de grande porte, ou seja, a partir
de 7 toneladas”, revelou Romeiro. Entre
as novidades apresentadas na feira estao
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0s equipamentos de 2,5 a 3,3 toneladas,
com acionamento a diesel (25DT, 30DT e
33DT) e GLP (25LF, 30LF e 33DT). A nova
versao da empilhadeira elétrica contraba-
lancada, de 1,5 toneladas, também foi
destaque. “A BMC-Hyundai acredita na
retomada do mercado e esta preparada
para participar dela”, declarou o CEQ,
Felipe Cavalieri.
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GKO
apresentou o
GKO Frete

A solucdo para a gestao
de fretes GKO Frete foi um
dos destaques da GKO In-
formatica. Ela auxilia em-
presas embarcadoras em
todo 0 seu processo de
contracdo de fretes, tanto
para mercadorias embar-
cadas quanto para o frete
de entrada.

Nova empilhadeira elétrica da Paletrans promete reduzir custos

Tendo a bateria de
litio como inovacao
tecnoldgica, a empi-
lhadeira elétrica mo-
delo PT16 Fast Free
Lift esteve entre os
lancamentos da Pa-
letrans na MOVIMAT.
Com capacidade de
carga de 1.600 kg, a PT16 Fast Free
Lift vai a uma altura de elevacao livre
de até 1,89 m, o que permite opera-
coes em condiges de pé-direito baixo,
Como mezaninos e estruturas drive-in —
aalturamaxima de elevacdoéde 5,4 m.

Fronius apresentou o processo de carregamento Ri

18

Segundo Mariana Kroker, gerente de
vendas nacional da divisdo de Carrega-
dores de Baterias da Fronius do Brasil,
este processo reduz a perda de energia
no inicio do carregamento e durante
a fase de recarga, o que reduz os cus-
tos de eletricidade e emissdes de CO..
O carregamento é frio e suave, aumen-
tando significativamente a vida (til das
baterias. “Além disto, com os sistemas
de carregamento da bateria Fronius
Selectiva 0s usuarios podem carregar
diferentes tipos de baterias, utilizando
0 processo de carregamento Ri, que mo-
dera os custos, simplifica os processos na
empresa e permite que a tecnologia de
carregamento seja padronizada. No es-
tande da empresa foi mostrado, ainda, o
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Cool Battery Guide Easy — solucdo que
otimiza a utilizacdo da bateria através do
sistema de informagdo e gerenciamento.
Uma unidade de controle ligada a uma
faixa de LED em cada sistema de carre-
gamento da bateria informa ao usuario a
bateria que foi carregada ha mais tempo.
Isto garante que todas as baterias serdao
utilizadas igualmente com a mesma fre-
quéncia e com tempo suficiente para res-
friar. “Também apresentamos o Fronius
Switch Box, um sistema desenvolvido
especialmente para empresas que dis-
poem de grandes frotas de locacdo de
empilhadeiras. E uma solucdo para man-
ter as baterias carregadas permanente-
mente mesmo que sejam armazenadas
por muito tempo — com este sistema, 0
estado de carga de até 10 baterias pode
ser continuamente mantido com apenas
um carregador de bateria Fronius”, afir-
mou a gerente de vendas nacional. Sobre
a MOVIMAT, Mariana disse que o nime-
ro e as caracteristicas do publico visitante
foram positivos, enquanto as conversas
foram bem encaminhadas, porém nao
foram fechados negdcios. “As empresas
estao mais otimistas e procurando solu-
cOes que tragam beneficios econémicos,
como, por exemplo, redugdo no gasto de
energia”, concluiu Mariana.

lh; e

zéns, industrias de manufatura e insta-
lagbes de varejo em corredores estrei-
tos e espagos limitados de até 2,28 m,
a maquina é ideal para o transporte e
empilhamento de paletes.

Equipamento de Goods-
-To-Person foi destaque da
Bastian Solutions

A Bastian Solutions é um integrador
independente de Automacdo Logistica.
Na MOVIMAT apresentou um equipa-
mento de Goods-To-Person Technology,
chamando de AutoStore, além de pro-
dutos e servicos para uma completa
solucdo em movimentacao de materiais.
“Recebemos um numero bom — mais
de 100 contatos interessados nos ser-
vicos e produtos — de visitantes e um
publico bem direcionado. Acreditamos
que a FENATRAN ajudou a atingir esses
objetivos. Também foram realizados 6ti-
mos contatos, com mais de 50 reunides
posteriores a feira. Aparentemente, o ce-
nario esta mudando, com estudos para
possiveis  investimentos”,  comentou
Carlos Eduardo Galbiati, Application En-
gineer da empresa.
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Kion mostrou a Logistica 4.0

No estande da Kion na feira, o visitante
foi convidado a experimentar a Logistica
4.0, que esta revolucionando a indstria,
com a Intemnet das Coisas e a digitalizacdo,
promovendo a integracao entre processos,
maquinas e pessoas. “A Kion se posiciona
como protagonista nessa nova era, apos-
tando em tecnologias inovadoras, softwa-
re para automacdo e gerenciamento de
processos e integracdo de toda a cadeia
logistica”, disse Leticia S. Regno, Marketing
Analyst da empresa. A recente aquisicao da
Dematic, player global em solucbes para
automacdo de armazenagem, a compra
da Egemin, maior fabricante mundial de
AGV's (veiculos auténomos guiados), 0s in-
vestimentos em software e aplicativos para
gestdo de frota indicam o caminho do fu-
turo do Grupo no mercado. “A Linde levou

Soluc¢des da Ulma também
focam no conceito da
Logistica 4.0
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A Ulma Handling Systems, especiali-
zada no desenvolvimento de projetos de
sistemas e armazéns automatizados para
diversos segmentos da industria, anunciou
duas novas solucdes inovadoras, com foco
no conceito da Logistica 4.0. Uma delas
é o Sistema Supervisor de Instalagdes Lo-
gisticas, que tem como objetivo principal
englobar todo um parque de armazéns
distribuidos pelo mundo, e cada armazém
tem um sistema supervisor local que inte-
rage de forma remota com os dados arma-
zenados na nuvem. A outra novidade é o
robd colaborativo pessoa-robd, desenvol-
vido para realizar o picking unitario para
preparacao de pedidos em Centros de
Distribuicao e proporciona um espaco hi-
brido de trabalho compartilhado por robds
e humanos, combinando automatizacao
com flexibilidade e seguranca.

para a feira a empilhadeira de grande porte
de 161, para movimentagao de contéineres
vazios, que pode ser utilizada em opera-
¢bes portudrias, entre outras. A Still mos-
trou uma completa linha de equipamentos,
desde transpaleteiras elétricas até equipa-
mentos para armazenagem em geral, além
de trazer pela primeira vez uma empilha-
deira contrabalancada elétrica com bateria
de lithium-ion. Todos esses equipamentos
compGem 0 Cenario para 0s Sistemas in-
tegrados em automacgao de armazéns da
Dematic, que tem solugdes completas para
diversos setores do mercado”, explicou Le-
ticia. Ja no segmento Economy, a Baoli lan-
cou a contrabalancada a combustao F30G
para cargas de até 3 toneladas com fabri-
cacdo nacional. Movida a GLP, é ideal para
trabalhos internos e externos e conta com

100% de disponibilidade de pecas de repo-
sicao. “Tivemos por volta de 2000 visitan-
tes no nosso estande, interessados nos nos-
sos produtos e equipamentos, 0 que gerou
bastante negocio e leads para a empresa.
A MOVIMAT foi muito boa em termos de
negacios fechados para o Grupo Kion e sen-
timos que o mercado esta voltando e que
todos estao mais otimistas sobre o que estd
por vir", completou a Marketing Analyst.

Afabricante de empilhadeiras irlande-
sa Combilift lancou em carater exclusivo
no Brasil o aplicativo Combilift Logistics
Improvement Calculator (CLIC), uma fer-
ramenta para 0s consultores de projeto
da marca em seu contato com clientes
e potenciais clientes para avaliar, quan-
tificar e justificar decisdes logisticas com
foco no tripé equipamento de movimen-
tacdo — estrutura de armazenagem —
galpdo. O aplicativo esta disponivel para
toda a rede de revendedores Combilift
em territorio nacional. De acordo com
o diretor comercial da empresa, Rafael
Kessler, em pesquisa realizada interna-
mente, identificou-se uma lacuna entre
a solugdo técnica (projeto ou layout de
armazenagem, nimero de equipamen-
tos e pessoas, sem considerar dados
econdmicos) e a decisdo econdmica das
empresas, que levou ao desenvolvimen-
to do CLIC. "Observamos que boa parte
das decisdes de investimento sao toma-
das sem levar em consideracdo todos
0S Custos operacionais e investimentos
envolvidos, bem como séo desprezadas

Lancamento da Combilift, aplicativo apoia decisoes logisticas

despesas futuras como manutencdo ou
reformas e isso pode impactar o caixa
da empresa. A vantagem do aplicativo
€ que a resposta é imediata e comparti-
lhada para todos os envolvidos em tem-
po real.” A empresa também anunciou
durante a feira 0 comeco da fabricacdo
das torres de suas empilhadeiras em
territorio nacional, em parceria com a
Lift-Tek do Brasil. Com a nacionalizacao
deste item, afirmou Kessler, a marca vai
garantir uma reducdo no prazo de en-
trega das empilhadeiras ao cliente que
atualmente ¢ de até cinco meses (entre
sua producdo na planta de Monaghan,
Irlanda, até sua chegada ao Brasil) para
menos de quatro semanas. As empilha-
deiras sequem sendo produzidas na-
quele pais, porém as torres poderao ser
instaladas no Brasil. Sobre a MOVIMAT,
Kessler disse que “foi uma iniciativa
muito positiva unir os dois eventos, pois
nos trouxe novos contatos. Os contatos
feitos na MOVIMAT foram muito bons e
ano a ano eles vém evoluindo”, finali-
zou o diretor comercial.

NOV 2017 -

19



SETEMA DE MONTORAMENTO Df OPERAGAD COM
EMAILHADERAS SEM & UTIIZACAD DE CABOS.
A CAMERA £ FINADA MO PORTA GARFOS DR EMPILHADERA

E UM MONITOR FIXADD PROXIMD AC GPERADIOR.

D HONITOR £ DESTINADO A BOMNTORACED DA IMAGEM
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* OPERADOR CONSEGUE UMA VISAC MAIS PRECISA DO GARFO
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* IP CARACTERISTICO DA CONFIGURACAD
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Av. Ayrton Senna, 3000 - bl.2 - sl. 317/325

Tel: (21) 2421-9722 / (21)7898-3264
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Capo apresentou sistema de
carga de contéineres por
piso mével

Na MOVIMAT 2017, a Capo Tecnolo-
gia e Servicos de Engenharia apresentovu,
como langamento, o sistema de carga de
contéineres por piso mével — loader para
contéineres, o qual permite fazer a pré-
-carga do contéiner maritimo em uma
area com livre acesso por todos os lados.
“Este é o primeiro sistema de carga de
contéineres por piso movel que permite a
carga de produtos ndo paletizados de for-
ma totalmente automatizada e em menos
de 5 minutos. E também pode trabalhar
em armazéns refrigerados, permitindo a
carga de reefers”, explicou Carlos Adell
Péricas, sdcio/administrador da empresa.
Durante a feira, a Capo também apre-
sentou sistema de carga e descarga de
caminhdes por piso mével — que pode

—

Emplaca lancou etiquetas de |
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Etiquetas de lacre, com evidencia de
remocao e destrutiva, € um novo sistema
de identificacdo de piso (Floor Marking)
foram os lancamentos da Emplaca na
MOVIMAT. A empresa também apresen-
tou placas com codigo de barras para

ser instalado em qualquer tipo de cami-
nhao; e sistema de docas de cargas com
piso movel que podem ser projetadas de
forma embutida ou sobreposta. Sobre a
visitacdo na MOVIMAT, Péricas disse que
muitas empresas visitaram o estande para
conhecer o produto, por j& terem informa-
cOes sobre os sistemas. “Fizemos exce-
lentes contatos com algumas empresas e
esperamos ter um retorno para negdcios a
partir de 2018", completou.

acre

logistica, patrimonio, bens durdveis e
identificaces em geral, placas de co-
municagdo visual, placas de seguranca,
etiquetas e ribbons, rebobinadores e
dispensadores de etiquetas e pintura de
demarcacdo de piso. “O publico foi bem
selecionado e com poder de decisdo ou
implantacdo dos nossos produtos/sis-
temas. A FENATRAN ajudou muito no
movimento. Consideramos que temos
grandes negdcios ligados a projeto de
logistica de clientes com potenciais a
curto e médio prazo”, completou Mar-
cos Mota de Andrade, gerente de vendas
da empresa.

Controle de localizacdo foi um dos destaques da Feedback

A Feedback Tecnologia apresentou,
como novidades, controle de localizacdo,
paletes e produtos através de radiofre-
quéncia. A empresa ainda produz soft-
wares de WMS/Armazéns Gerais, TMS e
ERP. Galba Theodoro, gerente do setor de
Logistica/Armazéns Gerais afirmou que
0 publico visitante foi bem objetivo, bem
focado no que queria e precisava.
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Areas de packing e picking foram destacadas pela Inobag

A Inobag Indstria e Co- \QB*'\E

mércio de Maquinas e Em-
balagens Plasticas lancou
trés novos produtos para
as areas de packing e pic-
king: MV5X — Méaquina de
embalar e rotular semiau-
tomatica utilizando emba-
lagens plasticas; FEX+ —
Maquina para embalar e
rotular de forma manual;
Inopick — Armario para picking de pe-
cas totalmente seguro e com indicacao
de posicdo na separacao. “A MOVIMAT
foi muito positiva para a Inobag porque
pudemos fazer contato com um publico
de qualidade. Este ja é o quinto ano que
participamos e estamos satisfeitos com
0 resultado”, assinalou Moisés Nunes
Curvello, diretor comercial da Inobag.
Ele também destacou que a empresa
teve muitos visitantes e com caracteristi-
cas voltadas aos segmentos onde a em-

Baterias industriais
Moura em destaque
na MOVIMAT

A Moura levou a MOVIMAT
sua linha Moura Tragdo. Sao di-
versos modelos que atendem
a todos os veiculos elétricos de
intralogistica com capacidades
a partir de 110 Ah até 1750 Ah.
As aplicacdes dos produtos vao
desde lavadoras de piso, reboca-
dores e maquinas de movimen-
tacdo de carga até o segmento
metroferrovidrio. “Tecnicamente
desenvolvidas com placa plana,
design de grade otimizado e um
robusto sistema de blindagem
da placa, apresentam longa du-
rabilidade”, comentou a gerente
comercial de baterias traciond-
rias, Erica La Vecchia.

presa atua, superando as expectativas,
principalmente quando comparado ao
ano anterior. “Tivemos muitos prospects
e inclusive recebemos alguns clientes
que convidamos e avancamos nas ne-
gociagdes, muito provavelmente fecha-
remos negdcios”, completou Curvello.

Walpick apresentou
5|stema de picking e setup

A Walpick é uma empresa nova e
lancou na MOVIMAT o sistema Wal-
pick by laser. “O software é intuitivo e
de facil utilizacdo. Roda em todos os
navegadores modernos de internet e
tem a capacidade de importacao de
dados de outros sistemas. Necessita de
um computador para servidor de ban-
co de dados e de comunicacdo com o0s
apontadores e alvos enderecados. Para
as operacoes de picking e setup, utili-
za dispositivos moveis como tabletes,
smartphones e notebooks”, explicou o
socio da empresa, André Luiz Almeida
de Moraes. A Walpick teve mais de 100
contatos na feira, 50% de grande inte-
resse na solugdo, e conta com seis pro-
jetos em andamento, sendo dois bem
avancados.
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Nos campos, centros
logisticos ou portos,
peca que a gente tem!

Com estoque global em pecas de reposicao, acessdrios e
inovacdes para empilhadeiras, plataformas  agreas,
equipamentos portudrios, lratores e maquinas agricolas,
a TVH-Dinamica ¢ a solucdo para o mercado de
mavimentagéo, contribuindo para que tudo continue em
perfeito funcionamento.

s Com mais de 2,5 mil clientes no Brasil

= Mais de 28.000 itens no estogque a pronta entrega

» Mais de 160.000 mil itens de todas as marcas, nas
linnas de movimentagao, industrial @ agncola

*0 grupo TVH atende 173 paises, somando em
estoque mundial mais de 600 mil itens disponiveis

= Equipe de vendas interna e externa
» Atendimento 24h via e-commerce
= Qualidade OEM


http://www.tvhdinamica.com.br
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Retrak apresentou novo modelo de trocador de baterias

A Retrak Empilhadeiras, empresa que
loca e vende equipamentos das marcas
Still e Linde, apresentou durante a MO-
VIMAT a versao aperfeicoada do Troca-
dor Automético de Baterias TAB 1200.
Lancado em 2014, 0 acessorio é um de-
senvolvimento da propria Retrak. Sérgio
Guimaraes, diretor técnico da empresa,
explicou que no trocador de bateria, a
dgua ndo tratada é armazenada em tan-
que plastico com capacidade de 45 litros,
alojado sobre os garfos da transpaleteira
que faz parte do conjunto. Na hora da

utilizagdo, a agua é bombeada através do
filtro e do deionizador em alta vazao e vai
até a pistola de enchimento, que pode ser
engatada ao conjunto de valvulas da ba-
teria. “A nova versao do TAB 1200 com-
pleta o nivel de uma bateria de 608 Ah
48 V em apenas 5 segundos. Com este
equipamento, trocar a bateria de uma
empilhadeira elétrica leva em tomno de
3 minutos, incluindo abastecimento de
agua para completar seu nivel”, disse o
diretor técnico. Por sua vez, falando sobre
a feira, Fabio Pedrdo, diretor executivo da

Retrak afirmou: “A MOVIMAT é uma feira
que proporciona a Retrak reunir, em um
s6 ambiente, clientes e potenciais clientes
para uma troca de experiéncias e reforco
de nossa rede de relacionamentos. A rea-
lizacdo da FENATRAN em conjunto com
a MOVIMAT foi um ponto interessante
em 2017: muitos clientes que passaram
por nosso estande elogiaram essa uniao
dos dois ramos da logistica — transportes
e intralogistica — que proporcionou uma
experiéncia Unica e com uma visao mais
ampla para a tomada de decisGes”.

Impressora térmica foi o
lancamento da Genoa

!
.
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“Nosso lancamento no evento foi
a impressora térmica T400, com velo-
cidade de 6 polegadas por segundo
(a mais rapida do setor) e trés inter-
faces residentes”, explicou Marcos
Mazzetti, gerente de vendas da Ge-
noa Informética e Engenharia. Entre
0S outros equipamentos apresen-
tados na feira estdo impressoras de
impacto para aplicagdes industriais,
varejo e distribuicdo — notas fiscais,
etiquetas, romaneios e relatérios em
geral — e impressoras térmicas para
aplicacbes em logistica, industrias,
comércio e RFID.

- NOV 2017

RunTec Informatica apresentou aplicativo para controle

do ciclo do pedido

O lancamento da RunTec Informética
envolveu as novas versdes dos modulos
da suite de aplicativos Hodie, com des-
taque especial para o Hodie Pedidos, que
controla a “linha do tempo” do ciclo do
pedido, trazendo a experiéncia do acom-

panhamento das compras do comércio eletronico para os pedidos entre empresas. “Este
ano a feira teve um bom publico, tanto no aspecto quantitativo, quanto no aspecto
qualitativo. Sabemos que o setor de feiras é muito sensivel a crises, mas acredito que a
MOVIMAT tenha sido uma 6tima oportunidade para expositores e visitantes trocarem
experiéncias. Nosso estande recebeu muitas visitas, e fizemos diversas apresentacoes e
demonstragdes de nossos produtos. Muitos dos visitantes demonstraram interesse em
iniciar uma negociacdo, e ja estamos trabalhando nestes novos relacionamentos”, disse
Mauricio Fabri de Oliveira, socio gerente da empresa. E ele continuou: “a nossa percep-
¢30 é que existem empresas interessadas em fazer negdcios, com ou sem crise”.

Saur deu destaque a posicionador de garfos

e tira tampas de caminhoes

Foram dois o0s destaques no estande da
Saur. O novo posicionador duplo de garfos
Kaup oferece mais produtividade ao carre-
gar dois paletes em uma Unica operagao.
0 equipamento foi totalmente remodelado

para melhorar a visibilidade do operador e
adquirir melhor residual na empilhadeira.
Por sua vez, a pinca para retirar e colocar
tampas laterais de caminhdes é sobreposta
aos garfos da empilhadeira e as garras sao
protegidas com borrachas para nao danifi-
car as tampas. Tem capacidade para uma
tampa de carreta, de aproximadamente
100 kg. Sobre a feira, Enio André Heinen,
diretor comercial, e Monica Heinrichs, as-
sessora de imprensa, afirmaram que houve
um sentimento de que 0s negdcios estao
comegando a mover-se.
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CargoX se mostrou como transportadora sem frota propria

A MOVIMAT foi o primeiro evento
do setor em que a CargoX participou.
A empresa é a primeira transportado-
ra do Brasil sem frota propria, baseada
em tecnologia e inovacdo, operando
conectada em tempo real, por meio de
um aplicativo préprio, a uma rede de
mais de 150 mil motoristas autdnomos.
“lancada oficialmente em marco de
2016 e considerada como a ‘Uber do
transporte de cargas’, a empresa é pau-
tada pelo uso inteligente da tecnologia
aliado ao alto nivel de servico”, disse
Roberta Martins — Head de Conteudo
da empresa. Atualmente, atende todas
as regides do pais e com diferentes per-
fis de caminhdes. “Recebemos muitas

pessoas em nosso estande
e com perfis bastante diver-
s0s. Muitos dos nossos vi-
sitantes foram embarcado-
res, com grande potencial
para se tornarem nossos
clientes, mas recebemos
também muitos profissio-
nais de outros segmentos
da logistica interessados
em conhecer nosso modelo
inovador. Segundo a orga-
nizacdo do evento, fomos
os recordistas de captacdo de leads no
aplicativo oficial da MOVIMAT, o que
demonstra o quanto fomos efetivos em
apresentar o nosso modelo ao mercado.
Mas aproveitamos 0 evento também
para receber clientes que ja estavam
em negociacao e estreitar o relaciona-
mento com 0s nossos atuais clientes. Os
resultados foram proveitosos em todas
as trés esferas.” A Head de Conteldo
disse, ainda, que puderam perceber,
durante a feira, um aquecimento do
mercado, com varias empresas e pro-
fissionais buscando novos produtos e
Servicos para ja se prepararem para um
aumento de demanda que estdo pre-
vendo no curto prazo.

Rayflex mostrou as ultimas
tendéncias em portas rapidas

Entre os produtos apresentados pela
Rayflex estdo as portas rapidas automa-
ticas da série RP para areas internas, fa-
bricadas em material flexivel, que reduz a
manutencao, evita trocas de pegas e elimi-
na paradas de producdo. A linha RPALO1,
de alta velocidade e estanqueidade, prote-
ge 0 ambiente de correntes de ar, poeira
e contaminacdo. Ja a Frigoiso € para uso
em camaras resfriadas e frigorificas. Entre
as solugdes para docas estao a linha sec-
cional, com isolamento térmico, aclstico
e vedacdo, e o nivelador de docas, que
facilita o processo de carregamento dos
caminhdes. “Nossas portas sao seguras
por ndo possuirem barras metdlicas que
causam acidentes com os usuarios, contri-
buindo também para a reducdo dos custos
de manutencao”, ressaltou a diretora da
marca, Giordania Ribeiro. wwes
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